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Vorwort

Der vorliegende Bericht dokumentiert die Ergebnisse eines beauftragten Projekts aus der
zweiten Ausschreibung der Programmlinie Haus der Zukunft im Rahmen des
Impulsprogramms Nachhaltig Wirtschaften, welches 1999 als mehrjahriges Forschungs- und
Technologieprogramm vom Bundesministeriums fir Verkehr, Innovation und Technologie

gestartet wurde.

Die Programmlinie Haus der Zukunft intendiert, konkrete Wege fir innovatives Bauen zu
entwickeln und einzuleiten. Aufbauend auf der solaren Niedrigenergiebauweise und dem
Passivhaus-Konzept soll eine bessere Energieeffizienz, ein verstarkter Einsatz erneuerbarer
Energietrager, nachwachsender und 0©kologischer Rohstoffe, sowie eine starkere
Berlcksichtigung von Nutzungsaspekten und Nutzerakzeptanz bei vergleichbaren Kosten zu
konventionellen Bauweisen erreicht werden. Damit werden fur die Planung und Realisierung
von Wohn- und Birogeb&auden richtungsweisende Schritte hinsichtlich okoeffizientem Bauen

und einer nachhaltigen Wirtschaftsweise in Osterreich demonstriert.

Die Qualitat der erarbeiteten Ergebnisse liegt dank des uberdurchschnittlichen Engagements
und der Ubergreifenden Kooperationen der Auftragnehmer, des aktiven Einsatzes des
begleitenden Schirmmanagements durch die Osterreichische Gesellschaft fiir Umwelt und
Technik und der guten Kooperation mit dem Forschungsférderungsfonds der gewerblichen
Wirtschaft bei der Projektabwicklung tUber unseren Erwartungen und fihrt bereits jetzt zu

konkreten Umsetzungsstrategien von modellhaften Pilotprojekten.

Das Impulsprogramm Nachhaltig Wirtschaften verfolgt nicht nur den Anspruch, besonders
innovative und richtungsweisende Projekte zu initiieren und zu finanzieren, sondern auch
die Ergebnisse offensiv zu verbreiten. Daher werden sie auch in der Schriftenreihe
"Nachhaltig Wirtschaften konkret" publiziert, aber auch elektronisch Uber das Internet unter

der Webadresse www.hausderzukunft.at dem Interessierten offentlich zugénglich gemacht.

DI Michael Paula
Leiter der Abt. Energie- und Umwelttechnologien

Bundesministerium fur Verkehr, Innovation und Technologie


http://www.hausderzukunft.at/




INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

Abstract

Factorswhich hinder and support the market introduction of innovative
residential building concepts - an information offensive for plannersand
technology producers.

A high diffusion of innovative residential building concepts is seen as an important measure
in the context of climate protection and CO, reduction. Unfortunately, the market introduction
of sustainable buildings is hindered by different factors, investigated in the first step of the
research programme “house of the future”.

To make use of the research results, the current study focuses on an active increase of the
information and motivation level of the essential target groups by offensive information
campaigns to give an impulse for a significant increase of innovative residential buildings
diffusion. Methodically, first the results of available research projects and publications are
summarised. Second, specific information is prepared for the target groups and third,
information is transferred into the target groups offensively all over the territory of Austria
More detailed, target groups taken into consideration are builders, architects, master builders,
sellers and producers of thermal insulation materials, mechanical ventilation systems, tiled
stoves heating systems, and pellets-heating systems. In the course of dissemination of
information, the individua objectives of the different target groups are taken into
consideration to improve the motivation of key actors to absorb information and put it into
action. Therefore an information-homepage including target group specific information
platforms is designed, target groups are contacted via e-mail news and letters. To reach the
target groups all over Austria, a database of 9400 specific enterprises and institutions is
created. The dissemination actions are designed offensively, that means the major focus of
actions is not the provision but the transportation of information into the target groups. The
first information reached 8900 enterprises.

By analysing the logfiles of information platforms, the effectiveness of the campaign was
evaluated after a period of approximately three months. In this context, some surprising
results are observable. The platforms are differently used by the target groups. In the
observation period 91% of the mechanical ventilation system producers visited the platform,
but only 5% of the master builders did so. Generally the most important players, the builders,
architects and master builders have low interest on the information. The others have moderate
to very high interest. The favourites of information topics consumed by the target groups were
information on energy relevant building subsidies and brochures for construction support. To
summarise, high additional effort is necessary to reach the major target groups in the
coherence with sustainable buildings and the introduction of specific energy policy measures
seems to be necessary to introduce those building concepts in the foreseeable future.
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Kurzfassung

Von der Forcierung innovativer Wohnbauten wird ein wesentlicher Beitrag zu einer
nachhaltigen Gesellschaftsentwicklung erwartet. Die Markteinfihrung entsprechender Bauten
wird jedoch von unterschiedlichen hemmenden und fordernden Faktoren beeinfluf3t, deren
Erforschung das Thema von umfangreichen Grundlagenstudien der ersten Stufe des
Forschungsprogramms "Haus der Zukunft" war.

Ziel des gegenstandlichen Forschungsprojektes ist es, Informations- und Motivationsdefizite
bei den Zielgruppen Gebaudeplaner, Wohnbautrdger und Technologieproduzenten durch
offensive Informationsarbeit zu reduzieren und damit einen entscheidenden Impuls fir eine
stérkere Diffusion von innovativen Wohnbauten zu geben. Methodisch werden zunéachst die
Ergebnisse bereits verfligbarer Studien inhatlich zusammengefaldt, zielgruppenorientiert
aufbereitet und anschlief3end offensiv an die Zielgruppen weitergegeben. Erfaldte Zielgruppen
sind hierbel im Detall Wohnbautrager, Architekten, Baumeister, Haustechnikplaner und
ausgesuchte Technol ogieproduzenten (Anbieter von extremer Warmeddmmung, kontrollierter
Luftung, Kachelofen-Ganzhausheizung und Pellets-Heizsystemen) in Osterreich. In der
erstellten Zielgruppen-Adressdatenbank konnten ca. 9400 Osterreichische Betriebe erfaldt
werden. Bel der Informationsverbreitung wird explizit auf die Zielfunktionen der
unterschiedlichen Zielgruppen eingegangen, um die zugehérigen Akteure zu motivieren, und
die Informationsaufnahme sowie die anschlielende Umsetzung zu fordern. Zur
Informationsweitergabe an die Zielgruppen wurden zielgruppenspezifische Internet-
Informationsplattformen errichtet, wobei die Osterreichische Grundgesamtheit der
Zielgruppen offensiv Uber die Existenz der Plattformen Uber E-mails und postversandte
Erstinformationen informiert und zur Nutzung selbiger motiviert wurde. Die Erstinformation
erreichte ca. 8900 Betriebe der Zielgruppen.

Durch die Anayse von Logfiles der Internet-Informationsplattformen konnte eine
Evaluierung der erfolgten Nutzung der Plattformen durch die Zielgruppen durchgefihrt
werden. Dabei dellte sich heraus, da die verschiedenen Zielgruppen das
Informationsangebot mit stark unterschiedlichen Intensitéten nutzen. Haben wahrend eines
dreimonatigen  Beobachtungszeitraumes 91%  aler  Liftungsanlagenanbieter  die
Informationsangebote genutzt, so waren es bei der Zielgruppe der Osterreichischen
Baumeister nur 5% aller Betriebe. Generell |&3t sich sagen, dald3 die wesentlichen
Entscheidungstrager im Baugeschehen, ndmlich Wohnbautrager, Architekten und Baumeister
sehr geringe Zugriffsraten aufweisen, alle anderen Zielgruppen moderate bis erstaunlich hohe.
Das Informationsangebot wurde im Beobachtungszeitraum von ca. 800 Osterreichischen
Betrieben genutzt, wobei das Interesse der Nutzer auf Informationen beziglich
energierelevanter Wohnbauférderungen und Broschiren zu Planungsthemen fokussiert.
Schludfolgernd  kann  gesagt  werden, dal3 die durchgefiihrte  ambitionierte
Informationsoffensive Produzenten innovativer Technologien und auch Haustechnikplaner
gut erreichen konnte. Um jedoch Wohnbautrager, Architekten und Baumeister von der
Bedeutung nachhaltigen Bauens zu Uberzeugen, werden in der Zukunft noch weitere, grol3e
Anstrengungen, unterstiitzt durch den massiven Einsatz energiepolitischer Instrumente von
Noten sein.
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1 Einleitung

So vielversprechend die bereits gebauten Pilot- und Demonstrationsbauten des innovativen
Wohnbaus hinsichtlich ihrer Bedeutung fur eine nachhaltige Gesellschaftsentwicklung sind,
so gering sind zur Zeit die Diffusionsraten nachhaltigen Bauens in der téglichen Baupraxis.
Die Hemmnisse fir eine stéarkere Technologiediffusion sind dabel vielschichtig und oftmals
technologiespezifisch. Sie reichen von kulturell verankerten Bautraditionen und
Gewohnheiten unterschiedlicher Gewerke, bis zu Bedenken und Angsten von Nutzern.

Sollen getroffene internationale Klimaschutzvereinbarungen tatséchlich eingehalten werden,
so wird die massive Anwendung energiepolitischer Instrumente in Zukunft unumgénglich
werden. Der Information der heimischen Bauwirtschaft Uber zukunftsweisende Bauformen
und Gebaudekonzepte, welche den Richtlinien nachhaltigen Wirtschaftens entsprechen,
kommt in diesem Zusammenhang ein hoher Stellenwert zu. Um die Akteure der
Bauwirtschaft zu einem zeitgerechten Einstieg in die Thematik des energieeffizienten und
Okologischen Bauens zu motivieren, wird im gegenstandlichen Projekt eine breit angelegte,
internetbasi erte Kampagne durchgefuihrt, welche tber den Kreis der schon verfiigbaren frihen
Innovatoren bel weitem hinausgeht.

Der Schwerpunkt des gegenstandlichen  Forschungsprojekts ,INNOVATIONS
OFFENSIVE™, liegt in der Reduktion von Transaktionskosten bei den Zielgruppen
Bautrager, Architekten, Baumeister, Haustechnikplaner und ausgewahlten
Technologieproduzenten (Dammstoffhersteller, Luftungsanlagenhersteller, Hafner, und
Hersteller von Pelletsfeuerungen). Die genannten Zielgruppen werden beziglich verflgbarer
innovativer Technologien, deren optimale Anwendung und deren Kombinationsméglichkeiten
zu nachhaltigen Gesamtlésungen offensiv  informiert. Gelungene Pilot- und
Demonstrationsanlagen dienen hierbel als Veranschaulichung und Beleg fur die praktische
Relevanz des Themas. Welterfihrend werden Marketingstrategien angeboten, welche zur
effektiven Bewerbung entsprechender Technologien und Gesamtkonzepte fiihren sollen, um
auch die Nachfrage in der momentan friihen Diffusionsphase zu generieren.

Initiativen in der Vergangenheit haben gezeigt, dald die bloRe Bereitstellung von
Informationen nur geringe Effekte mit sich bringt. Aus diesem Grund verfolgt die
INNOVATIONSOFFENSIVE drel wesentliche Strategien: a) Informationen, welche an die
Zielgruppen weitergegeben werden, werden unter der Berilicksichtigung von
zielgruppenspezifischen Argumentations- und Motivationszugangen aufbereitet; b) die
Kontaktnahme mit den Vertretern der Zielgruppen erfolgt offensiv, d.h. mittels elektronischer
(E-mail, Informationshomepage) und postalisch versandter Zuschriften; c) die ausgewahlten
Zielgruppen werden Osterreichwelt flachendeckend erfaldt (\V ollerhebung) und informiert.

Die Auswahl der genannten Zielgruppen resultiert aus einem Szenario fir einen nachhaltigen
Wohnbau in Osterreich, welches aus den mittlerweile verfiigbaren Forschungsergebnissen

! Im weiteren verwendeter Kurztitel des gegenstandlichen Forschungsprojets.
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und Erfahrungen mit Pilot- und Demonstrationsanlagen entsteht. Die wesentlichen Merkmale
sind hierbel die notwendige gesamtheitliche Sichtweise, welche eine umfassende (das heil3t
integrale) Planung erfordert (Einbeziehung der Zielgruppen Architekten, Baumeister und
Haustechnikplaner), der Ansatz von verdichteten Wohnformen (Einbeziehung der Bautrager),
hochster technischer Effizienz (Dammstoffproduzenten und LGftungsanlagenanbieter) und
einer nachhaltigen Restwéarmebedarfsdeckung, welche in Osterreich typischer Weise mit
(fester) Biomasse erfolgen kann (Hafner und Pellets-Heizsystemhersteller). Bel letzterem
Aspekt wurden Heizsysteme mit sehr unterschiedlichen Charakteristiken ausgewdahlt, um
verschiedenen technischen und nutzerspezifischen Anspriichen gentigen zu konnen.

Der vorliegende Endbericht zum Forschungsprojekt gliedert sich im weiteren in folgende
Abschnitte: In Kapitel 2 werden die methodische Vorgangsweise und die verwendeten Daten
dargestellt, wobel detailliert auf die Zielgruppen der INNOVATIONSOFFENSIVE
eingegangen wird. In Kapitel 3 erfolgt eine Kurzanalyse des Diffusionsprozesses der
untersuchten Innovationen aufgrund der Auswertung von Expertenbefragungen. Das Design
der Informationskampagnen wird in Kapitel 4 beispielhaft anhand der Zielgruppe der
Osterreichischen Baumeisterbetriebe dargestellt. Ein Versuch einer Evauierung der
Wirkungsweise der INNOVATIONSOFFENSIVE aufgrund von Logfileanalysen erfolgt in
Kapitel 5. Es wird dabel zielgruppenspezifisch geklart, welcher Prozentsatz der informierten
Zielgruppenvertreter vom bereitgestellten Informationsangebot Gebrauch macht, und in
welchen inhaltlichen Bereichen Informationen nachgefragt werden. Forschungsprojekte und
Literatur, welche bei der Ausarbeitung der Inhalte herangezogen wurden, werden in Kapitel 6
dargestellt und diskutiert. Die Ausarbeitung der Motivationslinien der Zielgruppen erfolgt in
Kapitel 7. Eine vollsténdige Liste aler verwendeten Quellen ist in Kapitel 8 ersichtlich.

Zur Dokumentation der geschaffenen Materialien sind die Anhdnge A bis K angefligt. In
Anhang A bis Anhang H sind die Internet-Informationsplattformen fur die 8 ausgewahlten
Zielgruppen dargestellt. Die, im Zuge der Informationsplattformen verwendeten Diashows
sind in Anhang 1.1 bis |.7 abgebildet. Jene Texte, welche im Zuge der ersten Kontaktnahme
mit den Zielgruppenvertretern as E-mail oder in Brief versandt wurden, sind in Anhang J
ersichtlich. In Anhang K sind schliefdlich die Expertenfragebdgen zur Einschétzung von
Diffusionsstanden einzelner Technologien dokumentiert.

Die Informationsplattformen aller Zielgruppen finden Sie im Internet unter:

www.wze.at/info/wb.html Informationsplattform fir Wohnbautrager
www.wze.at/info/ar.html Informationsplattform fur Architekten

www.wze.at/info/bm.html Informationsplattform fir Baumeister

www.wze.at/info/ht.html Informationsplattform fur Haustechnikplaner
www.wze.at/info/de.html Informationsplattform fir Dammstoffproduzenten
www.wze.at/info/lu.html Informationsplattform fir Anbierter von L iiftungsanlagen
www.wze.at/info/hf.html Informationsplattform fur Hafner

www.wze.at/info/pe.html Informationsplattform fur Hersteller von Pelletsheizsystemen
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2 Methodik und Daten

2.1 Methodik

2.1.1 Methodischer Projektaufbau

Wie bereits in der Einleitung beschrieben, ist es das zentrale Anliegen der
INNOVATIONSOFFENSIVE die zahireichen, vor alem jedoch im Rahmen des
Forschungsprogrammes ,,Haus der Zukunft“ gewonnenen Erkenntnisse zusammenzufuhren,
zielgruppenspezifisch aufzubereiten und zu den entsprechenden Zielgruppen zu
transportieren.

Die methodische Vorgangsweise und Strukturierung der gegenstandlichen Arbeit ist auf der
Folgeseite in Abbildung 2.1 veranschaulicht. In Modul 1 erfolgt die Auswahl, sowie die
detalllierte Analyse und anschlieffende Dokumentation von Studien und welteren
Publikationen, wobei auf die zentralen Hemmnisse und fordernden Faktoren fir die
Marktdiffusion innovativer Wohnbauten als Suchbegriffe fokussiert wird. Lésungsansétze zur
Behebung von Hemmnissen, zur Unterstiitzung von fordernden Faktoren, aber auch die
zentralen Motive der Zielgruppen werden dokumentiert. Dieses Modul ist in Abschnitt 5
,» Bertcksichtigte Quellen” dokumentiert.

Modul 2 beschéftigt sich mit dem Abgleich, der Verknipfung und der Zusammenfassung der
zugrundeliegenden Quellen und stellt Motivationsinien fir die gewdahiten Zielgruppen auf.
Aufgabe dieses Moduls ist es, bereits vorhandene Motivationdinien (Verkaufsinteresse,
marktstrategische Aspekte,...) der Zielgruppen ausfindig zu machen, Uber welche in der Folge
die gewonnenen Erkenntnisse beziglich der hemmenden und fordernden Faktoren fur die
Markteinfihrung innovativer Wohnbauten erfolgreich vermittelt werden koénnen. Die
Ergebnisse von Modul 2 sind in Abschnitt 6 , Motivationslinien fur die Zielgruppen® des
vorliegenden Berichtes dokumentiert. Die Ergebnisse wurden ausfihrlich mit einem, mit der
Materie vertrauten Psychologen, Herrn Prof. Dr. Keul, diskutiert und auf ihre Praxisrelevanz
hin untersucht.

Modul 3 stellt eine inhaltliche Evaluierung der zu transportierenden Erkenntnisse und Daten
dar, welche in Kooperation mit Vertretern aus den betroffenen Zielgruppen durchgefihrt
wird. Es wird geklart, ob die von der INNOVATIONSOFFENSIVE angebotenen
Informationen und Hilfestellungen mit dem Bedarf der Zielgruppen Ubereinstimmen und ob
die Inhalte geeignet sind, die Transaktionskosten der Zielgruppen bel einem Einstieg in den
innovativen Wohnbau zu reduzieren. Im Zuge der Evauierung wird weiters gekléart, ob die
zentralen Motivationslinien welche in der Folge genutzt werden, effektiv sind. Das heil3t, ob
es gelingt, die Zielgruppen zur Nutzung des Angebotes zu motivieren.
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Ubersicht Gber relevante Studien

aus dem Forschungsprogramm “Haus der

Zukunft* und aktuellste externe Arbeiten
(Modul 1)

v

Abgleich, Verknupfung und
Zusammenfassung der Arbeiten;
Aufstellung der Motivationdlinien
(zielgruppenspezifisch)
(Modul 2)

v

Inhaltliche Evaluierung
durch zielgruppenspezifische Experten
(Modul 3)

v

Zielgruppenspezifische
I nfor mationsaufber eitung
(Modul 4a)

v

Zielgruppenspezifischer
Pre-Test
(Modul 4b)

I

INNOVATIONSOFFENSIVE

(Methodische Grobstruktur)

Erstellung einer
umfassenden Adress-
datenbank

fur Osterreich nach
Zielgruppen
(Modul 5)

Osterreichweite Verbreitungsoffensive (Modul 6)

v

v v

I nfor mationshomepage
spezifisch nach Zielgruppen:

E-mail Informationen

Briefsendungen

konkrete Forschungs-
ergebnisse
V eranstal tungskalender
Linklisten
(Modul 6a)

generelle Ankiindigung der
Homepage

spezifisch nach Zielgruppen:

(Modul 6b)

generelle Ankiindigung der

Homepage
spezifisch nach Zielgruppen

(Modul 6c)

Abbildung 2.1: Methodisches Flu3diagramm
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Nach dem endguiltigen Festlegen der zu transportierenden Information erfolgt in Modul 4a die
zielgruppenspezifische Aufbereitung der Informationen basierend auf den jewelilig
angewandten Medien. Ein zielgruppenspezifischer Pre-Test mit ausgewdahlten
Zielgruppenvertretern eréffnet in Modul 4b die letzte Moglichkeit einer Korrektur der
Présentationsstrategie.

Eine Vollerhebung aller Zielgruppenvertreter innerhalb des 6sterreichischen Bundesgebietes
mundet in Modul 5 in der Erstellung einer umfassenden Adressdatenbank (Postadressen
oder/und e-mail Adressen). Diese dient as Basisverteiler fur die Osterreichweite
Verbreitungsoffensive.

Modul 6 stellt die Aktion der Durchfiihrung der Verbreitungsoffensive dar. Medien, welche
dabel zum Einsatz gelangen sind das Internet (Vermittlung von Informationen und Dialog mit
den Zielgruppen Uber eine entsprechende Homepage), eine E-mail Offensive (ergeht an alle
Vertreter der Zielgruppen, deren E-mail Adressen ausfindig gemacht werden konnte) und die
postalische Versendung von Erstinformationsbriefen. Die Verbreitungsoffensive fokussiert
dabel auf die Informationsweitergabe Uber das Internet, mittels der weiteren genannten
Medien werden die Zielgruppen vor allem zur Nutzung des Internetangebotes motiviert und
Uber dessen Inhalte informiert.

2.1.2 Einbettung der INNOVATIONSOFFENSIVE in das, Haus der
Zukunft“ - Netzwerk

Wie bereits an friherer Stelle erwdhnt, ist es das Selbstverstdndnis der
INNOVATIONSOFFENSIVE die Bricke von der empirisch-wissenschaftlichen Basis des
Forschungsprogrammes ,Haus der Zukunft* zur breiten nationalen Bauwirtschaft zu
schlagen. Untenstehende Abbildung 2.2 veranschaulicht schematisch die Zusammenhange der
wichtigsten direkt beteiligten Elemente. Den Kern bildet das Forschungsprogramm Haus der
Zukunft selbst, welches das Wissen und die Erfahrungen von bereits abgeschlossenen und
laufenden Arbeiten sowie programmexterner Forschung und Entwicklung kumuliert und
vernetzt. Wesentliche inhaltliche Beitrége fur die INNOVATIONSOFFENSIVE stammen
hierbei aus den abgeschlossenen Forschungsarbeiten ,Analyse fordernder und hemmender
Faktoren bei der Markteinflihrung von innovativen Wohnbauten“ und aus dem Schirmprojekt
» Nutzerlnnenverhalten und —bewertung nachhaltiger Wohnkonzepte“.

In der Startphase der INNOVATIONSOFFENSIVE wurden direkte Kooperationen mit drel
weiteren Haus der Zukunft — Projekten vereinbart. Dies sind ,Okoinform —
Informationsknoten fir ©Okologisches Bauen® (Johannes Fechner), ,Energiesparen as
optimale Vermittlung nachhaltigen Bauens und Wohnens?* (Alexander Keul) und ,Das
Passivhaus in der Praxis® (Gertraud Grabler-Bauer). Die entsprechenden Kooperationen
umfassen den regelmaldigen inhaltlichen Austausch und die Nutzung von Synergieeffekten
sowie ene detalllierte Absprache zur Abgrenzung von  Zielgruppen um
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Mehrfachinformationen und eine damit in Zusammenhang stehende Irritation von
Zielgruppenvertretern zu vermeiden. Herr Prof. Keul wurde Uberdies als Konsulent fir
Marketingstrategien in die INNOVATIONSOFFENSIVE integriert.

Programmexterne Forschung und Entwicklung

“Analyse fordernder und
hemmender Faktoren bei
der Markteinfihrung von
innovativen Wohnbauten”

Schirmprojekt “Nutzer-
Innenverhalen und —
bewertung nachhaltiger
Wohnkonzepte”

“Hausder Zukunft”
(Kreis der Experten und
Innovatoren)

Innovative
Baukonzepte

“Energiesparen as
optimale Vermitt-

Okolnform —

'l nforman(_?ns- lung nachhaltigen “Das Passivhaus
knoten fir B g _ nal
okologisches auens un in der Praxis
Wohnens?’

Bauen”

INNOVATIONSOFFENSIVE

Bauwirtschaft (bundesweit)
Zielgruppen Wohnbautréger, Architekten, Baumeister,
Haustechnikplaner, Démmstoffproduzenten,

L Gftungsanl agenanbieter,Hafner, Pelletsofen- u- -
kesselhersteller;

Abbildung 2.2: Einbettung der INNOVATIONSOFFENSIVE
in das, Haus der Zukunft* - Netzwerk

Die wesentliche Aufgabe der INNOVATIONSOFFENSIVE ist es letztlich die
Grundgesamtheit der Osterreichischen Bauwirtschaft zu erreichen, was auch einen
wesentlichen  innovativen  Aspekt der  Aktion  darstellt.  Richteten  sich
Verbreitungsmal3nahmen im Zuge des Forschungsprogrammes bis zum jetzigen Zeitpunkt
hauptsachlich an selbstselektierte Gruppen (bereits hohes Interesse an der Thematik
vorhanden) oder direkt an den Kreis der bestehenden Innovatoren, so ist es das Ziel der
INNOVATIONSOFFENSIVE die Grundgesamtheit aller Zielgruppenvertreter der definierten
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Zielgruppen zu erreichen. Die zeitliche Positionierung der Aktion innerhalb des
Gesamtprogrammes ist gunstig gewahlt, da einerseits elementare Forschungsergebnisse und
Pilotprojekte inhaltlich fur die weitere Verwertung schon zur Verfigung stehen und
andererseits die  entsprechenden  Dokumentationsplattformen  (typischer  Weise
Internetprésentationen) fur Verbreitungsmal3nahmen noch aktuell bzw. noch vorhanden und
damit nutzbar sind.

13



INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

2.1.3 Diffusionstheor etische Aspekte

Eine umfassende Arbeit von Rogers (1995)° behandelt die theoretischen Grundlagen zur
Ausbreitung (Diffusion) von Innovationen und stellt die diffusionstheoretische Basis fur die
INNOVATIONSOFFENSIVE dar. Nachfolgend wird eine kurze Zusammenfassung der
wesentlichen Aspekte wiedergegeben, um einerseits dem Leser die wesentlichen Aspekte der
Diffusionstheorie vor Augen zu fuhren und andererseits die Nomenklatur fur alle weiteren
Ausfuhrungen festzulegen.

2.1.3.1 Grundlegende Definition:

Unter Innovation (Allgemein: die Einfihrung von etwas Neuem, Erneuerung, Neuerung) wird
im weiteren der nachhaltige Wohnbau im allgemeinen und die bereits spezifizierten
Technologien im speziellen verstanden, wobel auch thematisch zuordenbare abstrakte
Begriffe, wie die ,Integrale Planung®, zum projektspezifischen Innovationsbegriff gezahlt
werden.

Diffusion ist der Prozel, bei dem sich ene Innovation durch bestimmte
Kommunikationskanéle Uber die Zeit in einem sozialen System ausbreitet.

Vier essentielle Elemente charakterisieren gemald dieser Definition die Verbreitung von
Innovationen:

die Charakteristiken der Innovation
e die Kommunikationskanédle

o dieZeit

e dassoziae System

2.1.3.2. Der Innovations-Entscheidungspr ozef3

Der Innovations-Entscheidungsprozef3 bezieht sich gemdad obiger Definition auf die
Dimension der Zeit. Dieser Entscheidungsprozeld durchlauft funf Stufen von der ersten
Kenntnisnahme der Existenz der Innovation bis zur Stufe der Bestdtigung nach der
Implementierung der Innovation, wie dies in Abbildung 2.3 anhand eines Modells des
Innovati onsentschel dungsprozesses dargestellt ist.

Den Ausgangspunkt der Diffusion einer Innovation bilden die historisch vorgegebenen
Randbedingungen, in die sich eine Innovation flgt. Die historische Praxis (sozusagen der
Status Quo) kann aus einer historischen Lésung fur die Befriedigung von Bedirfnissen oder
der L6sung von Problemen bestehen, oder aber auch gar nicht vorhanden sein. Esist natlrlich

2 Everett M. Rogers, 1995, “Diffusion of Innovations’, fourth edition, The Free Press
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denkbar, daf3, vor alem in letzterem Fall, in einem sozialen System gar keine entsprechenden
Bedirfnisse oder Problemldsungsnotwendigkeiten existieren. Falls jedoch ein historischer
Bedarf sowie entsprechende Ansétze zur Befriedigung desselben vorhanden sind, so kann dies
mittels Losungen unterschiedlicher Innovationsgrade geschehen sein (z.B. low tech vs. high
tech). Einen weiteren wesentlichen Ausgangspunkt fir die Implementierung von Innovationen
stellen die, im jeweiligen sozialen System gultigen Normen dar.

Startbedingungen:
1. historische Praxis
2. Bedirfnisse/Probleme
3. Innovationsgrad
4, soziale Normen
Kommunikationskanadle

T
[}
[}
[}
[}
[}
|

T
[}
[}
[}
[}
[}
|

T
[}
[}
[}
[}
[}
|

Entschei-
dung

Kenntnis-
nahme

Meinungs-
bildung

Implemen-
tierung

A

— Annahme <~ kontinuierliche Annahme

Wghrnehmbare Charakter- . < spéte Annahme
istiken der Innovation N
%’ rKeIO?ﬂ;:rﬁ E)/I ﬁ:gf" /" Unterbrochene Annahme

. L » £y kontinuierliche Ablehnun
3. Komplexitat Ablehnung g
4. Testbarkeit

5. Sichtbarkeit

___________________________.>

Charakteristiken von Entscheidungszellen:
1. soziodkonomische Charakteristiken

2. Perstnlichkeitsmerkmale

3. Kommunikationsverhalten

Abbildung 2.3: Modell des Innovationsentscheidungsprozesses (nach Rogers (1995))

Die Charakteristiken des jeweiligen Entscheidungstragers (oder einer beliebigen sozialen
Einheit, die Entscheidungen fdlt), welcher in der Folge mit einer Innovation und deren
Diffusionsprozefd konfrontiert ist, bilden weitere wesentliche Grundlagen des gesamten
Prozesses. In diesen Bereich sind die soziodkonomischen Charakteristiken (z.B. Einkommen),
die Personlichkeitsmerkmale (z.B. risikoavers) und das Kommunikationsverhalten zu stellen.

Wird nun eine Innovation in ein System von historisch gegebenen Startbedingungen
eingefligt, so 1813t sich der folgende Diffusionsprozef? grob in 5 Stufen gliedern:
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|. Kenntnisnahme

Ein Individuum (oder eine beliebige soziale Einheit, die Entscheidungen fallt) erlangt
Kenntnis von der Existenz einer Innovation und ein zumindest grobes Verstandnis, wie diese
funktioniert. Drei Arten von Wissen Uber Innovationen lassen sich unterscheiden:

1. Information, dal3 die Innovation Uberhaupt existiert;

Information, die notwendig ist, um eine Innovation richtig anzuwenden;

3. Information Uber die einer Innovation zugrundeliegenden Prinzipien, die bewirken, daf3
die Innovation funktioniert;

N

In dieser ersten Diffusionsstufe entsteht zunéchst die grundlegende Information Uber die
Existenz der Innovation, welche den eigentlichen Diffusionsprozef} einleitet. Danach beginnt,
in Abhangigkeit von der Motivation des Individuums oder der sozialen Einheit die Suche
nach anwendungsrelevanten Informationen, die sich auch noch Uber die zweite und dritte
Stufe des Innovations-Entscheidungsprozesses erstrecken kann. Tiefgehende Informationen
Uber die funktionalen Prinzipien einer Innovation kénnen, missen wahrend des Innovations-
Entschei dungsprozesses aber nicht erworben werden.

[1. Me nungshildung

In dieser Stufe des Diffusionsprozesses wird eine Meinung beziiglich einer Innovation
gebildet. Wichtige Fragen in dieser Stufe des Diffusionsprozesses sind ,Was sind die
Konsequenzen der Innovation?* oder ,, Welche Vorteile und Nachteile bringt die Innovation in
meiner spezifischen Situation?‘. Information zur Reduktion der Unsicherheit wird in dieser
Phase zumeist von nahestehenden Bezugspersonen (Verwandte, Freunde, Bekannte)
eingeholt. Am Ende steht eine positive oder negative Meinung bzw. Einstellung zur
Innovation.

Wie eine Innovation von den potentiellen Anwendern einer Innovation wahrgenommen wird,
ist mitbestimmend dafUr, wie schnell sich diese verbreitet. Die Bedeutung der folgenden finf
Attribute ist als besonders wesentlich herauszustreichen:

1. Der Relative Vorteil gibt an, um wieviel vorteilhafter eine Innovation im Vergleich zu
bereits etablierten Produkten bzw. Konzepten wahrgenommen wird. Okonomische
Grof3en, aber auch soziales Prestige oder Bequemlichkeit konnen hier eine wesentliche
Rolle spielen. Entscheidend ist nicht der objektive relative Vorteil, sondern der subjektiv
wahrgenommene.

2. Die Kompatibilitat drickt aus, inwieweit eine Innovation kompatibel ist mit Werten und
Normen, mit Erfahrungen und Praktiken aus der Vergangenheit sowie den Bedirfnissen
der potentiellen Anwender einer Innovation.
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3. DieKomplexitat ist ein Mal3 dafur, wie schwierig esist, eine Innovation zu verstehen und
anzuwenden. Auch in diesem Bereich ist entscheidend, welche subjektive Komplexitét
von den entsprechenden Zielgruppen wahrgenommen werden.

4. Die Testbarkeit bezient sich darauf, inwieweit eine Innovation oder ein Teil einer
Innovation von den potentiellen Nutzern mit geringem Einsatz und Risiko getestet werden
kann. Wie bereits oben erwdhnt, muf3 nicht unbedingt der potentielle zukinftige
Anwender die Innovation selbst ausprobieren, es kann auch reichen, wenn ene
nahestehende Bezugsperson oder eine meinungsbildende Person diese Innovation
ausprobiert (, trial-by-others®).

5. Die Sichtbarkeit bezieht sich darauf, wie sichtbar eine Innovation ist, bzw. wie sehr diese
als sichtbar wahrgenommen wird, und ob die Sichtbarkeit der Innovation in dem sozialen
System, in dem die Innovation implementiert werden soll, positiv oder negativ bewertet
wird.

[11. Entscheidung

Diese Stufe im Innovations-Entscheidungsprozeld tritt dann auf, wenn Aktivitdten gesetzt
werden, die dazu fuhren, dal3 die Innovation tbernommen wird oder abgelehnt wird. Das
Ausprobieren der Innovation oder eines Tells einer Innovation — falls moglich — ist eine
besonders wichtige Aktivitét in dieser Stufe. Das eigene Ausprobieren kann auch dadurch,
dal? eine nahe Bezugsperson diese Innovation ausprobiert, ersetzt werden (,,trial-by-others®,
siehe auch oben bei , Testbarkeit”). Das Installieren von Demonstrationsobjekten und das
Anwenden der Innovation durch einen lokalen Meinungsfuhrer (,, opinion leader*) kann auch
diesen trial-by-others-Effekt bewirken und die Verbreitung einer Innovation beschleunigen.

V. Implementierung

An dieser Stelle des Diffusionsprozesses erfolgt die tatséachliche Umsetzung der
Entscheidung, die Innovation zur Anwendung zu bringen. Falls eine Modifikation in der
Anwendung erfolgt, spricht man von ,, Re-Invention®.

V. Bestétigung

In dieser Stufe wird nach Information gesucht, die den Anwender einer Innovation darin
bestérkt, mit der Anwendung der Innovation fortzufahren. Falls jedoch Informationen
entstehen, welche die Anwendung der Innovation in Frage stellen, kann auch die Anwendung
der Innovation abgebrochen werden. Im Gegensatz dazu kann auch der Fall eintreten, dafi
eine in Stufe Il getroffene Entscheidung, die Innovation abzulehnen, rickgangig gemacht
wird und die Innovation tUbernommen wird.
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2.1.3.3 Einflul3gr 6i3en auf die Geschwindigkeit der Ausbreitung von Innovationen

Neben der Art, wie oben beschriebene Attribute von Innovationen subjektiv von den
potentiellen Anwendern wahrgenommenen werden, existieren noch andere Einfluf3grofien,
welche die Geschwindigkeit der Ausbreitung von Innovationen (Ubernahmerate)
beeinflussen. Abb. 2.4 gibt einen Uberblick tiber diese EinfluRgréRen.

A. Wahrgenommene Attribute von Innovationen

Diese Attribute wurden bereits im vorhergehenden Abschnitt beschrieben. Kurz
zusammengefaldt a3t sich der entsprechende Einflul® auf die Ausbreitungsgeschwindigkeit
von Innovationen wie folgt beschreiben:

* JehoGher der relative Vortell einer Innovation eingeschétzt wird,

* je kompatibler eine Innovation mit bestehenden Werten und Normen, bisherigen
Erfahrungen und Praktiken, bestehenden Bedurfnissen ist,

* jeweniger komplex eine Innovation wahrgenommen wird,

* jeeinfacher esigt, eine Innovation ohne Kosten und Risiko auszuprobieren,

* jeleichter esist, eine Innovation a's sichtbar wahrzunehmen (falls die Sichtbarkeit positiv
belegt ist),

desto schneller erfolgt die Ausbreitung dieser Innovation.

EinfluRgroRen

A) Wahrgenommene Chaquteristi ken von Innovationen Abhangige Variable
. relativer Vorteil
. Kompatibilitét
. Komplexitét
. Testbarkeit
. Sichtbarkeit

B.) Typ der Innovationsentscheidung

ab~hwdNERE

1. optiona
2. kollektiv Ubernahmer ate
3. autoritér von |nnovationen

\

C) Kommunikationskanédle

(z.B. Massenmedien vs. zwischenmenschliche

Informationskanéale) ]
D) Art des sozialen Systems ]

(Normen des sozialen Systems, Dichte des

K ommunikationsnetzwerkes) |
E) Ausmal? der Anstrengungen von ,, Diffusionsagenten*

Abb. 2.4: EinfluRgroRen auf die Ubernahmerate von Innovationen
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B. Typ der Innovationsentscheidung

Drei Typen von Innovationsentschei dungen werden unterschieden:

» optiona: Die Entscheidung, eine Innovation zu Ubernehmen oder abzulehnen, wird vom
Einzelnen getroffen.

» kollektiv: Die Entscheidung wird im Konsens von (fast) alen Mitgliedern eines sozialen
Systems getroffen.

» autoritér: Die Entscheidung wird von einzelnen oder relativ wenigen Individuen innerhalb
eines sozialen Systems getroffen, die Uber Macht, Status oder Expertenwissen verfigen.

Die hdchste Ausbreitungsgeschwindigkeit einer Innovation ist bei autoritéaren Entscheidungen
gegeben; wobei bel autoritdren Entscheidungen die Tendenz auf seiten des Individuums
besteht, die Innovation nicht gemél der autoritéren Entscheidung umzusetzen und so die
Entscheidung zu umgehen. Innovationen breiten sich bei optionalen Entscheidungen schneller
aus als be kollektiven. Je mehr Personen im Entscheidungsprozef3 involviert sind, desto
langsamer erfolgt die Ausbreitung einer Innovation.

C. Kommunikationskanale

Uber Kommunikationskandle werden innerhalb eines sozialen Systems Nachrichten von
einem Individuum an ein anderes weitergegeben, bzw. allgemeiner von einer Einheit eines
soziden Systems an eine andere Einheit. Von Bedeutung fir die Verbreitung von
Innovationen sind Massenmedien und interpersonelle Kande. Wéhrend Massenmedien darin
effektiver sind, eine Innovation tberhaupt bekannt zu machen, d.h. insbesondere in der Stufe |
des Innovations-Entscheidungsprozesses einen wichtigen EinfluR haben konnen, ist der
personliche Austausch mit Bezugspersonen von Bedeutung, wenn es darum geht, sich eine
Meinung Uber die Innovation zu bilden (Stufe I, ev. auch Ill des
Innovati onsentschel dungsprozesses).

D. Art des soziden Systems

Gemeint sind hier der Einflul3 von Normen eines sozidlen Systems sowie die Dichte des
Kommunikationsnetzweks innerhalb des sozialen Systems.

E. AusmaR der Anstrengungen des Diffusionsagenten®

Die aktive Beeinflussung von lokalen Meinungsfihrern (,, opinion leaders®) ist die wichtigste
Rolle, die Diffusionsagenten wahrend der Ausbreitung einer Innovation zukommt. Nachdem
eine kritische Masse von meinungshildenden Personen eine Innovation Ubernommen hat,

% Ein Diffusionsagent ist eine Person, die in professioneller Weise im Auftrag einer Organisation versucht, auf
Individuen durch Beratungs- und Werbetétigkeit beziiglich der Ubernahme einer Innovation Einflui zu nehmen.
In der Regel besteht die Aufgabe des Diffusionsagenten darin, die Verbreitung einer Innovation zu fordern, es
kann aber auch sein, daid er die Ausbreitung von nicht erwiinschten Innovationen verlangsamen soll.
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erfolgt die Ausbreitung der Innovation weitgehend ,,von allein”, sprich ohne weiteres Zutun
des Diffusionsagenten.

2.1.3.4 Innovativitat und Kategorien von Anwendern

Die Ausbreitung einer Innovation ist ein Prozel3, der in einem sozialen System Uber die Zeit
erfolgt. Abb. 2.5 zeigt die idedisierte Darstellung des Ausbreitungsprozesses, welche der
Form ener Glockenkurve folgt (auf der Ordinate ist die Anzahl der Individuen oder
Systemeinheiten (n) aufgetragen, die zu einem bestimmten Zeitpunkt eine bestimmte
Innovation tbernehmen). Eine Kategorisierung der Anwender 183 sich je nachdem, wann die
Innovation Ubernommen wird, vornehmen. Die Bezeichnungen der finf Kategorien und die
relative Grolde lassen sich ebenfals aus Abb. 2.5 entnehmen. Den einzelnen Anwender-
Kategorien werden hierbei typische (idealisierte) Eigenschaften zugeordnet.

Friihe Anwender

Friihe Spéte
Mehrheit Mehrheit | Nachziigler

Abb. 2.5: Kategorisierung der Anwender nach Zeitpunkt der Innovationstibernahme

|nnovatoren

Innovatoren gelten als risikofreudig, verfiigen zumeist Gber ein relativ hohes Einkommen (das
Risiko eines Fehlschlags einer Innovation kann von dieser Gruppe auch aus finanzieller Sicht
getragen werden) und besitzen meist ein groRes technisches Verstandnis oder Interesse’.
Innovatoren sind eher kosmopolitisch orientiert und muissen nicht unbedingt von den
Mitgliedern des lokalen sozialen Systems akzeptiert sein, aber sie erflllen die Aufgabe, eine
Innovation aulBerhalb der Systemgrenzen des lokalen Systems in dieses System zu
importieren.

4 Diesist relevant, da sehr viele Innovationen technischer Natur sind.
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Friihe Anwender

Die Mitglieder dieser Gruppe sind in das lokale soziale System wesentlich integrierter als die
Innovatoren; sie nehmen oft eine menungsbildende Rolle (,opinion leaders’) ein.
Diffusionsagenten suchen den Kontakt zu potentiellen frilhen Anwendern, um die Diffusion
einer Innovation zu beschleunigen. Da die frihen Anwender im Grad ihrer , Innovativitét"
nicht besonders vor den Durchschnittsbiirgern liegen, werden sie eher as die Innovatoren as
Vorbilder akzeptiert.

Frihe Mehrheit

Mitglieder der , Frilhen Mehrheit” haben haufigen Kontakt mit nahen Bezugspersonen, haben
aber selten die Rolle von Meinungsfihrern inne. Sie sind etwas zogernd, werden aber von
Meinungsfuhrern beeinfluft.

Spéte Mehrheit

Die Ubernahme einer Innovation kann fir diese Gruppe bereits aus Okonomischen
Notwendigkeiten oder sozidlem Druck erfolgen. Mitglieder dieser Gruppe stehen der
Innovation auch skeptisch gegentiber.

Nachzigler

Die ,Nachzlgler” sind die letzten, die in einem sozialen System eine Innovation tbernehmen.
Dies kann an einer sehr traditionellen Grundeinstellung, an einer sehr isolierten Stellung
innerhalb des sozidlen Netzwerks, aber auch an bestimmten Wertvorstellungen, die zu der
Innovation in starkem Gegensatz stehen, liegen.
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2.2 Daten

Die erstellte, umfassende Zielgruppendatenbank stellt eine Vollerhebung® aller
Zielgruppenvertreter innerhalb des Bundesgebietes dar. Die Daten konnten in Abhangigkeit
von der jeweiligen Zielgruppe auf unterschiedlichste Art und Weise gewonnen werden. Als
zweckdienliche Datenquellen erwiesen sich  elektronische  Telefonverzeichnisse,
Dachverbande und Innungen der Zielgruppen und deren Medien sowie Ergénzungen durch
Daten, welche auf einschldgigen Fachmessen gewonnen werden konnten. Tabelle 2.1
dokumentiert die jeweilige Datenherkunft.

Tabelle 2.1: Datenherkunft nach Zielgruppen

Zielgruppe Datenherkunft

Wohnbautréger Elektronisches Telefonverzeichnis

Architekten Ziviltechnikerverzeichnis 2001°

Baumeister Elektronische Daten der Landesinnungen der Baumeister’

Haustechnikplaner Elektronisches Telefonverzeichnis, Messe-Recherchen, Daten
der Innung

Dammstoffproduzenten Elektronisches Telefonverzeichnis, GDI, Messe-Recherchen

L iftungsanl agenanbi eter Elektronisches Telefonverzeichnis, Messe-Recherchen

Kachelofenhersteller Elektronisches Telefonverzeichnis, Kachel ofenverband

Pelletsheizsystem-Hersteller  Elektronisches Telefonverzeichnis, Messe-Recherchen

Eine Ubersicht tber die zahlenméRige Verteilung der erhobenen Zielgruppenvertreter tber
das Bundesgebiet nach Bundeslandern gibt Tabelle 2.2. Die Aufschliisselung der verfligbaren
Adressdaten in e-mail Adressen und Postadressen sowie die erzielte Erfolgsquote bei der
Kontaktnahme ist in Tabelle 2.3. dokumentiert. Von 9431 recherchierten
Zielgruppenvertretern konnte die Erstinformation 8895 Betrieben erfolgreich zugestellt
werden (dies sind 94% der bekannten Grundgesamtheit).

Eine Kurzcharakterisierung der wesentlichen Merkmale der Zielgruppen, welche zur
Ausgestaltung der INNOVATIONSOFFENSIVE herangezogen wurden, ist in Tabelle 2.4
dargestellt. Als wesentliche Merkmale werden in besagter Tabelle das von der jeweiligen
Zielgruppe angebotene Produkt, die betrieblich-juristische Organisationsform, die
Organisation der gesamten Branche, das Selbstverstandnis der Zielgruppen, die Ausbildung
der typischen Représentanten, die Kundengruppen, vorhandene Marketingstrategien sowie
verfligbare Medien der Branche kurz umrissen.

® Eswird fir die Zielgruppendatenbank kein Anspruch auf Vollstandigkeit erhoben.

® Die Adressdaten der Zielgruppe Architekten mufiten aus dem gedruckten Ziviltechnikerverzeichnis entnommen
werden; die Weitergabe der elektronischen Daten durch die Architektenkammer war trotz mehrmaliger Anfragen
nicht mdglich.

" Elektronische Adressdaten wurden von den Landesinnungen der Baumeister entweder entgeltlich oder auch
unentgeltlich weitergegeben.
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Bundeslander

Zielgruppen Bgld. Ktn. NO. 00. Salzhg. Stmk. Tir. Vo. Wien Total
Wohnbautréger 8 59 438 47 81 71 100 29 213 656
Architekten 40 92 230 217 176 297 223 55 795 2125
Baumeister 394 362 1017 673 499 703 569 285 1450 5952
Haustechnikplaner 5 12 39 54 29 40 16 8 24 227
Dammstoffproduzenten 3 5 9 10 3 6 8 5 5 54
L iftungsanl agenanbi eter 1 3 16 13 4 6 4 3 22 72
Kachel ofenhersteller 12 17 54 55 50 35 28 16 20 287
Pelletsheizsystem-Hersteller 6 5 8 17 7 4 4 3 4 58
Total 469 555 1421 1086 849 1162 952 404 2533 9431
Tabelle 2.3: Erreichbarkeit der Zielgruppen

Verfugbare Daten Ungultige Adressen (retourniert) Erreichbarkeit
Zielgruppen e-mail Postadr. Total e-mail Postadr. Totd Anzahl %
Wohnbautrager 134 522 656 12 21 33 623 95
Architekten 1039 1086 2125 140 55 195 1930 91
Baumeister 555 5397 5952 82 182 264 5688 96
Haustechnikplaner 7 220 227 0 22 22 205 90
Dammstoffproduzenten 30 24 54 0 0 0 54 100
L iftungsanl agenanbi eter 29 43 72 2 2 4 68 9
Kachel ofenhersteller 166 121 287 12 3 15 272 95
Pelletsheizsystem-Hersteller 27 31 58 3 0 3 55 95
Total 1987 7444 9431 251 285 536 8895 9
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Charakteristika
Zielgruppen Produkt Organisation Organisation Selbstver- Ausbildung  Kunden Marketing-  Medien der
Betrieb Branche stéandnis strategien Branche
Wohnbautrager Mietwohnung o. Priv. Firmen Clusterverbande Offentl. u. Diverse Privatpersonen  Offentl. u.
—haus; Eigen- Offentl. Firmen gemeinn.: (Mieter u. gemeinn.:
tumswohnung  Gemeinniitzige sozial, soziaer Eigentiimer); kaum, oftmals
0. —haus; Genossenschaft Wohnbau; Investoren allg.; Zuteilung;
Vereine sonstige: sonstige:
Verkauf von Werbung auf
Wohnungen u. div. Ebenen;
Hausern

Architekten Dienstleistung  Priv. Firmen Architekten- Baukinstler; Hochschul- Bautréger; Wettbewerbe; das Konstruktiv
Planung; (Einzeluntern.  kammer studium; Privatpersonen; ,Namen“ und der Baumeister
Projektejeder  u. Ziviltechn.-  (Bundes- u. LSil* aufbauen  Detail
GroRenordnung; Gesellschaften; Landes- und verkaufen,

Bauaufsicht; Abteilungvon  organisationen);
Generalunter- Bautréger;
nehmer (GU);

Baumeister Errichtung von  Priv. Firmen; Innung Baumeister (mit  Lehrberuf, »Hauselbauer*; ,Massivbau";
Gebéauden; auch  Schwerpunkt (Bundes- u. starkem lokalem Meisterprifung; Bautréger allg.; ,kompetent und
Planung; Kleinunter- Landes Akzent); GU; bodenstandig”;
Baustoffhandel; nehmen (KU);  organisationen);

Planabnahmen;
GU;

Haustechnikplaner Dienstleistung  Priv. Firmen Fachgruppe Techniker Techniker Bautréger; GU; Keine Heizung,
Haustechnik- (KU); technische (Bereich ausgepragt L ftung, Klima;
planung Haustechnik- Buros Elektrotechnik, (Kunden!)

abteilung von M aschinenbau);
Bautrégern; Lehre; HTL;
TU
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Fortsetzung Tabelle 2.4: Charakteristika der Zielgruppen

Charakteristika
Zielgruppen Produkt Organisation Organisation Selbstver- Ausbildung  Kunden Marketing-  Medien der
Betrieb Branche stéandnis strategien Branche
Dammestoffproduzenten Dammstoff; Priv. Firmen Dachverband Industriebetrieb  Diverse Baumeister; KMU: GDI-News;
Dienstleistung (KU bisindu-  GDI fir Cluster (GroRRbetriebe); GU; Okologie,
im Bereich striebetrieb) Industrie; KMU Privatpersonen;  Behaglichkeit;
Montage; (Alternativ- Fertigteilhaus-  Industrie:
déammstoffe); firmen; Okonomie,
Behaglichkeit
L Gftungsanlagenanbieter  Luftungs- Priv. Firmen Keine KU oder KMU  Diverse Haustechnik- Gesunde Luft,  Heizung,
anlagen u. - (KU bisKMU); Dachverbénde installations- gutes L Uftung, Klima;
komponenten; bekannt firmen; GU; Raumklima, Der Installateur
Planung; Baumeister; Bedienungs-
komfort (vgl.
Fensterl ftung)
K achelofenherstdller Kachelofen; Priv. Firmen Innung der Hafner Lehrberuf, Privatpersonen  Kachelofen Raum und
Dienstleistung  (KU); Hafner und Meisterprifung; grundsétzlich Klima
Planung; Fliesenleger beliebt; Warme
(Bundes- u. ausHalz;
Landesorg.); Schmucksttick;
Kachelofen- Ganzhaushei-
verband,; zung keine
Strategie;
Pell etsheizsystem- Pelletskessal; Priv. Firmen Pelletsverband KU oder KMU  Diverse Ofen: Ofen: Kamin-  Publikationen
Hersteller Pelletsofen; (KU und (informeller Privatpersonen; atmosphére; des Pelletsver-
KMU); Zusammen- Kessal: Kessdl: bandes;
schluf3); Baumeister, Erneuerbarer Weitere
Installateure, Energietrdger,  deutschsprach.
Privatpersonen; Bedienungs- Publikationen
komfort, CO2,  aus Deutschland
heimischer
Rohstoff;
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3 Diffusionsprozeld der gegenstandlichen Innovationen

Mit Bezug auf die, in Abschnitt 2.1.2 dargestellten diffusionstheoretischen Grundlagen, ist fur
die Ausgestaltung der INNOVATIONSOFFENSIVE von entscheidender Bedeutung, an
welcher Stelle sich der Diffusionsprozeld der untersuchten Innovationen befindet. Es wurden
zu diesem Zweck Expertenfragebdgen® erstellt, welche den Bekanntheitsgrad und die bereits
erfolgte Diffusion der enschlagigen Innovationen bei unterschiedlichen Zielgruppen
abfragen. Befragt wurden hierfir Experten aus Wissenschaft und Forschung sowie
ausgewahlte Innovatoren, von welchen anzunehmen war, dal3 sie Uber einen detaillierten und
aktuellen Uberblick tiber das Thema verfiigen.

Zu den Innovationen

* Extreme Warmedammung

* Kontrollierte Luftung

» Kachelofen Ganzhausheizung

* Pelets-Heizsysteme

»  Sonnenkollektoren im Mehrfamilienhaus

+ Nachwachsende Rohstoffe als wesentliches Baumaterial®
* Integrale Planung

wurde in Bezug auf die (6sterreichischen) Zielgruppen
» Bautrager

» Architekten

* Baumeister

» Haustechnikplaner

jewells die Frage

» nach dem Bekanntheitsgrad der jeweiligen Innovation bei der jeweiligen Zielgruppe
* nach dem Anwendungsgrad der jeweiligen Innovation bei der jeweiligen Zielgruppe

gestellt.

Die Ergebnisse der Expertenbefragung sind in untenstehender Tabelle 3.1 dargestellt
Folgende Umsténde fallen bel der Auswertung der Ergebnisse auf:

8 Die verwendeten Erhebungsformulare sind in Anhang K abgebildet.

° Die Frage nach dem Bekanntheitsgrad und dem Anwendungsgrad von nachwachsenden Rohstoffen wurde von
den Befragungsteilnehmern hauptsachlich in Bezug auf Holz als Werkstoff verstanden und entsprechend
beantwortet, was einen Kritikpunkt zur Fragestellung darstellt. Fiir einen htheren Differenzierungsgrad miiften
entsprechende weitere Werkstoffe konkret abgefragt werden.
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« Der Bekanntheitsgrad der einzelnen Innovationen wird von den befragten Experten
typischer Weise 5 his 8 mal so hoch wie der entsprechende Anwendungsgrad
eingeschétzt.

e Der Anwendungsgrad der abgefragten Innovationen wird generell als sehr gering
eingeschétzt.

* Die Antwortverteilungen bei der Schdtzung der Bekanntheitsgrade sind im Vergleich zu
den Schatzungen der Anwendungsgrade relativ , scharf°. Dies bedeutet, dai sich die
befragten Experten im Bereich der Bekanntheitsgrade ,einiger sind als bel den
Anwendungsgraden, welche relativ zu den jeweiligen Mittelwerten sehr hohe
Standardabwei chungen zeigen.

Tabelle3.1:  Von Experten geschétzter Bekanntheitsgrad und Anwendungsgrad von
Innovationen bei unterschiedlichen Zielgruppen in Osterreich.
(Angaben in %, Standardabweichungen in Klammern, n=18)

Geschatzter Bekanntheitsgrad von Innovationen

Extreme Kontrol-  Kachelofen Pellets Sonnenkoll. Nachwachs.  Integrae
Waéarme- lierte Ganzhaus- Heiz- Mehrfam.-  Rohstoffe Planung
déammung L Uftung heizung systeme haus
Bautriiger 45 42 20 55 59 43 24
(32) (26) (24) (27) (23) (32) (21)
Architekten 54 47 28 57 59 50 40
(30) (23) (25) (28) (23) (32) (26)
Baumeister 43 27 23 a4 48 63 13
(31) (22) 27) (29) (27) (88) (14)
Haustech- 45 73 44 78 78 40 33
nikplaner (32) (27) (25) (22) (20) (30) (25)
Geschétzter Anwendungsgrad von I nnovationen
Extreme Kontrol-  Kachelofen Pellets Sonnenkoll. Nachwachs.  Integrae
Wérme- lierte Ganzhaus- Heiz- Mehrfam.-  Rohstoffe Planung
déammung L Uftung heizung systeme haus
Bautréger 5 5 1 9 9 8 4
(471) (g) (i) (g) (g) (12) (?
Arehitelden  (7) (5) ©) ™ 10) (20) ©)
Baumeister 4 4 7 9 8 12 2
(©) (©) (18) (10) (11) (20) (©)
Haustech- 17 6 17 16 6
nikplaner (15) (14) (16) (16) (4)

Mittels der Befragungsergebnisse konnen die bereits vorweg zu vermutenden V erhal tnisse der
geringen bis moderaten Bekanntheitsgrade und der sehr geringen Anwendungsgrade
(Diffusionsstadium der Innovatoren) untermauert werden. Die beschriebene Ausgangsbasis
beeinflut im weteren die Gestdtung der  Informationskampagnen  der
INNOVATIONSOFFENSIVE.

19 7u beriicksichtigen ist hierbei jedoch, daR der mégliche Wertebereich der Schétzungen nicht offen ist (O-
100%).
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4  Design der Informationskampagnen

In  Abschnitt 2.1.1. (Methodischer Projektaufbau) wurde die Grobstruktur der
INNOVATIONSOFFENSIVE bereits erlautert. An dieser Stelle erfolgt erweiternd eine
detailliertere Darstellung der geschaffenen Informationsplattformen anhand einer von acht
ausgewahlten Zielgruppen, namlich der Gruppe der Baumeister. Die Informationsplattformen
aler Zielgruppen finden Sie im Internet unter:

www.wze.at/i nfo/wb.html Informationsplattform fur Wohnbautréger
www.wze.at/info/ar.html Informationsplattform fur Architekten

WWw.wze.at/i nfo/bm.html Informationsplattform fir Baumei ster

www.wze.at/info/ht.html Informationsplattform fur Haustechnikplaner
www.wze.at/info/de.html Informationsplattform fir Dammstoff produzenten
www.wze.at/info/lu.html Informationsplattform fir Anbierter von L Uftungsanlagen
www.wze.at/info/hf.html Informationsplattform fur Hafner

www.wze.at/info/pe.html Informationsplattform fir Hersteller von Pelletsheizsystemen

Aufgrund der Datenrecherchen konnten bundesweit Adressdaten von 5952
Baumeisterbetrieben ausfindig gemacht werden. Diese Daten setzen sich aus 555 E-mail
Adressen und 5397 Postadressen zusammen. Die Ubermittlung der Erstinformation nutzte in
der Folge diese Informationskanéle, wobel sich ca. 4% der Adressdaten a's ungultig erwiesen
(nicht zustellbare E-mails und Briefe). Jene Texte, welche als Erstinformation Ubermittelt
wurden, wurden gemeinsam mit Herrn Prof. Dr. Keul (Professor fir angewandte Psychologie
in Salzburg) zielgruppenspezifisch entwickelt. Im Fall der Zielgruppe der Baumeister wurde
folgender Wortlaut angewandt™:

Sehr geehrter Baumeister, sehr geehrte Damen und Herren!

Das Innovationsteam Wohnbau beschaftigt sich im Rahmen des Forschungsprogrammes ,Haus der
Zukunft* mit neuen Entwicklungen im Wohnbau.

.,Hauselbauer* und Wohnungssuchende fragen zunehmend H&auser bzw. Wohnungen nach, die
niedrigen Energiebedarf mit hohem Wohnkomfort vereinen. Dies erdffnet gerade dem Baumeister
neue Marktchancen.

Die neueren Entwicklungen im Bereich der Niedrigenergie- und Passivhauser lassen sich durchaus
auch mit dem bewéhrten Massivbaukonzept verbinden. Dieser Umstand erleichtert es Ihnen, lhr
fundiertes Wissen als Baumeister mit neueren Entwicklungen im Baubereich zu verbinden.

Nutzliche Informationen dazu haben wir fur Sie frei zugéanglich im Internet unter
www.wze.at/info/bm.html zusammengestellt.

lhr Innovationsteam Wohnbau
Dr. Peter Biermayr
Eine Initiative des Wiener Zentrums fiir Energie, Umwelt und Klima (WZE);

innovationsteam.wohnbau@wze.at
Gefordert durch das Bundesministerium fir Verkehr, Innovation und Technologie (BMVIT)

! Die Texte der Erstinformationen aller Zielgruppen sind in Anhang J dokumentiert.
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Das Ziel des Textes ist es, den angesprochenen Zielgruppenvertreter zur Verwendung der
Informationsplattform zu bewegen. Der Text wurde basierend auf der Analyse der
Motivationdlinien der Zielgruppen (Kapitel 7) erstellt. Benutzt der Adressat nun den
angegebenen Link zur zielgruppenspezifischen Informationsplattform, so erscheint die
umseitig abgebil dete Frontpage™:

Informationsplattform fiir den Baumeister

iashows 2um Thema (mit Edauterungen)

{m bm&Y

Eing inlialre des Viensr Zaninams fdr Energee, Urrneedl urd Kima [WIE]
Geltrder] turch das Burdesmmisierrm for Verksh Innoqabion urd Technologs (BT

Abbildung 4.1: Frontpage der Informationsplattform fir Baumeister

Die Frontpages der Plattformen, sowie deren weitere Inhalte sind stets zielgruppenspezifisch
gestaltet. Die Strategie der Ausgestaltung liegt im Anbieten weniger, maldgeschneiderter
Informationen, welche der breiten Masse der Nicht-lnnovatoren innerhab der
angesprochenen Zielgruppe interessant erscheinen und zur weiteren Konsumation von
Informationen auf der Plattform motivieren.

In der Folge sind die 8, auf der Frontpage angekiindigten Unterthemen dokumentiert. Diese
konnen vom jeweiligen Nutzer wahlfrei abgerufen werden. Im Zuge der Pr&sentation jedes
Unterthemas werden nach einem kurzen Text zum Thema einige, sorgfdtig ausgewdahlte
Materialien, aus den Kategorien ,Downloads’, ,Links‘, ,Literatur* und ,Diashows"
angeboten, welche der Nutzer ohne weitere Umsténde oder K osten nutzen kann.

2 Darstellungen der Inhalte der Informationsplattformen erfolgen stets al's screenshots, d.h. die Grafiken geben
das Layout bildschirmgetreu wieder.
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1. Der innovative Wohnbau - neus Marktchancen fur Baumeistar

Hauzelbawes®, aber such Wohrbsutrdger, Magen Tumehmend Havsss nech, de medrgen Energiebedad mit hohem
Wohnkorion vensnen, vee dies bel Medrgenergie- und Passihauskonzemen der Fail gt Dies and®nel gersds dem
Baurnetater neus Makichancen, da deser dem Kunden wirkdich ndsadugle Lisungen anbeten kann

Mwdrigenergie- und Passivhauskenzepts sing kene vorgegebenan Schemen, de an en Desimimies Sussehon oo an
beatireres Bsusiolfe gebunden Sind, such wenn dies menchmal 2o dagesiel wid Wesmebs sieckl dahinter ains
Phisnphiz, welchs moderne Technalagien wie Solaraniagen oder Biomasse-Haceystame, Skologische Baustofe und
eng gleichermalen sreprechends und heinechrsch glnstigs GebSudeform in Erkdang bringt Dami emtsiehen
{(otduce, de gin hohes Mall an Mubeufietenhed garerceren und dabel ncht Teingender Weise eune snd als
horkcmmlchie Hauser

Steigen Se en und bedesten Sie desen poleren, fuaefistrachigen Mand nickt alene den Fehgefausprodurenten,
weiche dizsen Trend zurm Teil bersits efcarr haben und ensprechend mutzen Wi haben fir See auf dieser Homepage
wachiige Informnahonen Iusammengesedk, g hnen den Elﬂ'EhPﬂ In dan mnovaeen Wohnbay edmchiern waeagen ader
Tusdtgiche menessante Detsls wermiein, wenn Sie schon in diesem Berech tbg mnd Warten Sie nicht a8 die Belebung
der Baukonjunidur - starien Se jetstl

Informationsmaterial fir Sie:

i (Broschine tes Landesenergievenans Steemnark, pol-Diate) 337 kB

Masdngensgebhsus-Hrast e
§ |Broechiine EE'S'JIIIIIE"E-EHETIJE\-'EI'EIEE SAeamrnark ZTum Theme Medrgenerishsuis pdlDabs
444 kH]

jall

I i 'y 3, i
L Broschine van Ersege Teol Zurm Thema Warmebricken, pdl-Dias F26 KH)

- wAR BrEs e cas 5
‘?' {Harrepage il vslen praceoneriecien Ffommaionsn und wns enengeeSizienis Baen, sowohl
i Professionigien ais auch nir inferessere Bauharmen arcaechend gestaliet]

"Teedrigenergighauser, Cthmar Humm, 1888, Okobuch-Verksg, S8N: 3-522354.51 .6, ca. 31
= B,

“Worn Albsy Tom MedngErermeliaas®, Hemne Ladaner, 1239, I:Ihul:l..r.h-'l."zrlbq. ISEN. 3.E228E4-
= -8, ca. 2T Eurm,
“Dier dhnlogieche Baaultrag”. Hansruedi Preitigu.a. 3001, CalweeVeriag, ISEN 3. T687- 1472
= 4 ca 26 Euro,

4 Biruls

|Diashosy mil Kommenlsren|

Pamay hasrSOET TUbLTHE o
jLink rurm Forschungsprogramim “Haus der Dukonf® mil 2afireichen, lpakiuelien
ForschungEpIoekIEn Tum Themma)

=]
‘ (Dhils by mill Kommenbaren|
P

Abbildung 4.2: Informationsplattform fur Baumeister, Unterthema 1

Fur eine rasche und einfache Navigation stehen dem Nutzer der Plattformen Schaltbuttons zur
Verfligung welche einen Rlcksprung zur Frontpage, einen Weitersprung zum néchsten
Thema oder einen Ricksprung zum vorhergehenden Thema ermdglichen. Weliters sind am
Ende jedes Infothemas kurze Informationen zu den Autoren der Inhalte angefligt sowie die
Finanzierung der INNOVATIONSOFFENSIVE durch das BMVIT genannt. Die Schaltleiste
sowie die soeben genannten Hinweise sind im Zuge der Internetprasentation am Ende jeder
Infoseite ersichtlich, werden im gegenstandlichen Bericht aus Platzgrinden jedoch nur

einmal, wie unten ersichtlich, dargestellt.
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L

]

Zuiich nome e

;;E- bm@ i

Wiienn w Inen Alzkchs Formabonen Depsn kondlen, wenn S lrizche Kommentars an uhg

mmw.uﬂrmhMHm“ pkyen, S0 LN 'War UnE. SEnT (e ain 2-rmail an
inngnnstesT wihniaueTe at

‘Wllen Sie mehr aber uns wassen, oder wesiers Informationen nutzen, so besuchen Sie bite unsere
nomepage wivler pasey wios ol

Eine infmve des Wiener Zerirums for Ensnge, Lmwwell und Kims (WETE]
Ceefirder durch das Bundesminisignum ir Warkehr inovation und Technokoge (EMIT)

Abbildung 4.3: Navigationsleiste der Informationsplattform

2. Baumeisterkompetenz mit Zukunfi

Alg Haumeisier sind Sie ez gewolrt, 30l inchacusde Kundensinscha sinzugensn und den Lberdick dber gin gesambes
Hauprojekt Tu bewahwen [wes ist won grolder Bedeutung, da im rncsabven Wohnbau die Snlegraie Planung® eine

Rale spick Oas Konzept der misgralen Planung i5t es, snerseits ale mi ginem Projeld betalien Skieurg von
Beginn an in den Planungsprazett smzubezichen und andersrssts ein Projeld magichst umfasserd ru betrachten Dlie
wessnlbchen  Aldsure dabei =nd bespelseens der Bsumesier als Genersurtemehmer und Koordinstor des
Plarungsstisfs, dar Bauher ale Funde und ev. 89 spateser Nutrer, verachiedens Gesedke (Petalals s, Haugtechnker, )
und ein Fachmann aus dem Bereich der Medigenerge- und Passhhausiechnologie, der auch de nobgen Berechnungsn
{Eremgekanngan, Warmebedarf) ior das Forseransuchen durchéihren kann

Die “rtegrale Plarung® nimmit natdich zusmziche Zet n Anspruch, die sich jedoch mehrfach rechnet. Zum einen ist es
miagich, bestehende Nisdrigenenge- und Pascitoausidrdeningen opimal susruschaofen, tum anderen ek der Bauber
e Produkd, dét ssne Ereatungen bemigich Wobrkomlon, Wahneérebnie und Behagichled noch dbersifl. Die
Eundpropagands sines dearsrlig rulredenpessien Funden ward Foen mimst bis Wumrﬁm Nulzen 18in

Informationsmaterial fur Sie:

T Blanurgsisitzden U das Medrigerergishaus
& [t 7 Schriten Turn Mednganergehaus; von Enange Tiral, pe-Datey 147 kE)
R f

o T rolg Hhala B { ihearal
¥ [B-s=shger fg-Folder Tum Thema, pdt-Dsie 240 kE)
? [aperiteche informatonen und Dosrioads Tum Thema)

Ligs Medrigenemenaus
s [Ciashowe MR Kommeniaren]
[T hows mit Kommentaren)

Abbildung 4.4: Informationsplattform fur Baumeister, Unterthema 2
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3. Wirksame Marketingstrategien fur Baumeister

Oer stuelle Trend 0 der Nechérege nach Wohnraum onenbert sich punehmend an den  Cuslessmerdanalen
Gesundheitswert Behaglichkelt, Wohnkemfort und Wohnerlebnis. Innovatre Wohnbauten we Miedhngensnge- und
Fasswvhiuser vemken dosen Muizeransprichen bes oiner durchdachion Planung in alien Belangen gerecht Ches sichard
pinersees den raschen Verdawf entsprechender Proelde und andererzess ein hokes Mad an Jufredenhert der Kunden im

Duge der Mutturg

D Verwendung nachwachssndsr RobhstofTe wie Holz @8 sohtbares Konsrukionsmatenal, aber auch das Wissen um

binlagrche Dmmsiofe imnerhalh der Wands fauten vermited snen hohen Gesumdheswent, Gehoberer Wobnlomion

urid pEsiEgeries Wohnerisbus wind von den Mulzem o grofen helen Reumen mil sooorienlisnen Sonnerfensiem

ernpiundan und myrels der hoken COemachememperaiuren sehr QUi gedamemier Wande enistier am VWinter &n hohes Mall

mmmﬂ Ciesp Egenschaften solten bel der Yermarksung innovatier Wiohnbaten sine wesentiche Bedeutung
]

L phigen Markelingscpsiden sollen welers Angumesnie wis die Sioherhait oder di= Alersvorsonge [keing Sblngoeit
von importieten fossien Energistragem, kaum Snantefie Betastungen duch Heekrsten nder Erergierechnungen i der
Fudnit] ing Traffen gefind werden

P Hersielerverzeciys Baysioffe im dhologechen Wohnbay [Serace des Energensiriuls
Vizarbeg)

Oy e Baisois
= {Dhashiw il Homrenertanen)

"% Frodyie maf B0 Profpecien (Fier nden Se ene Lisie von Bsuprodulien, de gesmbl ten
Hnieren deg Cesareichizchen Insiiues S0y Baubinloge (I50] Temfziert wurten]

+ "Bl h nasbosiach Bauer® | Kroies, Jogsel, Bamemer, Auguest, 2000, Hrzel-verkag, SE8 3-77 7B
== 0g68-J. ca. 52 Eurn;

Ll "Obdogischer Bautesbataiog”. IBO, 1908, Springer-Vertsg, 8N 311 1-83370-6, ca. T3 Bung,
Lol “Olnlngis der Dibmrmstofes®, IB0, 2000, Spingss-verlag, ISEN 321 1.E3370-6, ca. 70 Eur

Abbildung 4.5: Informationsplattform fur Baumeister, Unterthema 3
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4, Kritische Fragen zum Theama

Frage: Wis kinnts ein sinnvollas Henzapt fOr sin nashhaltiges Wehngabduds in Osterreleh aussahan?

In Cuterreich bisiet sich folgendes Honzepl an man reshioere sine Gebbudehills hober ermischer Qusitst mi
okokagizchen Baustoften und nchie des Gebduds mil groffiachpen Sonnerfenstem won guter Glasqueltst nach Sdder sus.
Wigsrs st sut effeksven Sonnonschutz und ausreichend Speschemmasss m Gebdude u sckaen. ME dasen Malnahmen is
ein gehobener Misdrigenengehausstandard sicher ermechbar, Der geinge verbleende Restwimmetadart fir Raumbegung
ured Wanmwasserhsreitung 58k sich beguem mit sner Sclaranisge, weiche mit einem Biomasse-Heirsysiem gekappelt i,
sbdechen. Dieses HonZept BN sich =owohl fir Bine als auch [Or MehfamilenhBuser amwenden, =1 unabhangig won
impartianen fossdan Erensetragern und verurs acht kaum kimanstevants Emigsionen

Frage: Sind Nisdrigarnerghe- und Passivhiuser teurer als herkdmmlichs Bauten?

Mein, mcht nobwendiger Weise, Iwar sielen der kompksere Flanungsablaul o de subwerdigere Bausdfsicm
Dirsatrauhwings dar, dies Kann jpdoch durch die snTusirebencs Kompakired der Debdudehile (srfache Grurdnisse gic |
sowia den Wegfall von hertkammichen Heirsysteman kompansian werden, Eahireiche Beizpiele gepauter Niedngenange-
ursd Passwhiduser aus der Prags (sehe Doshows), auch ss dem Bereich des sornialen Wobnbaus, weemen ahsoks
vergieichbare Baukosten s

Frage: Gibt e Farderungen fiir Miedrigenergie- und Passivhiuser?
Jn, fast ale Wiohrbaftrdenungen der Lander enthaften spezisle Fard=nungen fir Miedgrgenerge- urd Passhisuser. Dia sich
gie Fardenngsbestmmungen rmmer sthrker auf diese Aspelde berwhen und ladend dberarbei=! werden, erhaken Se die
aktueliszen informationen direld Bel den Webnbauldrderungestelen. Ein nirbches Dowriosd hisfe £

Berpiche der Wighrdildrdaningen sfer Dungecidndss (Brogchine des Langecenergisrvereing Sisiermiark, pof-Diaied 337 KB)
Berechnungsprogramime T pmordesichen Benechiung von Energietennzahien, sove Limersidzung be der Durchidnnng
der Berechrungen werden ebenfally von den Fardersselien angeboten ader vermisek

Frage: Handelt &5 sich bel Miedrigenergie- und Passivhiusern um ausgersifts Honzepte?

Das Miedrigenergenaus st Stand der Technik, aber auch das Passvhaus hat berees Marioreite emeicht. Dee Ertoig cieser
Baukonzepte ist in zabinechen prakisch gebauten Beispisien nachsweisich gegeben (siehe Links und Ciashows )

F ] Hann ain Baumsister die Anforderungen, die bei der Planung und Errichiung ven Hiedrigensrgia-
i und Fasslvhiusern aufireten srfillan?

Sebshearstandichl Wie such invwslen andéren Wirtschafisbergichen verandern sich Technalogen und Froculde me der Zef
Es ket am enzelnan Unberrekimer, sich am Erfolg der Nisdrgensmie und Passhbsuser 2o beteligen. Matddich bedeubs
def Wandel i der Baukuitue (e gen Baumelssr such sne Lemohase Tur Erwelening seiner fachichen Kompstsns

Frage: Gibt es bai der Bavdurchilhrung im Misdriganerghe- und Passivhaus besopnders Anferdarungen’

Ju, die Anfarderungen on Bereich der Bausulsicht ord hoher, ds menche Konsinkionsn und Arbefien such fur dis
aughirrendan Gewerke ney sing. Hobe Sorglahl bet der Wamnebelckeryvermmechng [Broschirs phes g Vepmesduing vwn
Yoamebricken), bel der Hersielung siner wSdichion  Gebaudehiile, bel der gewassenhaiten Anbnngung  der
Warmeddmmung srwae bes der Instaliaton der Haustechnk 51 erfordenich

Frage: kst die Errichtung von Niedrigenengle: und Passivhiusern in Massivhaunmsweise maglich?

Sphsnersiandich! in Kombinabon mit enem Yolwameschuts 2 das kein Froblem. GebSude mit hohenes Spechemasss
waisen sogar pinige Voriede bezlgich bres thermischen Verhalters aul, Dennoch solbe der Emsalz von besspinisweise
Stahiteton oder fe=gel aus wirischaftichen und Skologischen Grindsn sparsam erfoigen. Versenden Sie disze Bausiofe
nuf in jenerm Ausmall, wesichas sos statischen Oringen unbedingt eforderiich ist

Frage: Welche Hambination van Tiegel und DimmstolT ist beim Misdrigenergies- und Passivhous in

) Massivbauwelse sinmveli?

Wit e Ziegeieand sliere kann ein gehobersr Nisdigerenge- odar Passsmasstandarg mcht esmeichi weerden, auch wenn
diese mit enem sclierpuis” versenen ward . Aufgabenteilung st hier gefrage. Eine minimuerte Tegelwand dberimmt die
statischen Anforderungen und die Warmes peicherung und der Dammestoff bewerkstelig di= Wammedsmmung. Rechnungen
reigen, dalh ein solcher Wandauthau kosienganstiger st, alt sne m=ne Degebyvand, dabei aber gine wesentich betsene
Warmeddmmung esbrngt Sinmeale Ddmmdicken beesgen sich debei peagchen 10 wed 30 cm

Abbildung 4.6: Informationsplattform fir Baumeister, Unterthema 4
Die Fortsetzung des Unterthemas 4 folgt umseitig
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Frage: Welche Heizsysteme eignen sich fiir Miedriganergie und Passivhiuser?

A der Sicht des nachhaboen Waohnbaus sind prnzpell Bomasseheizsysieme U empfeblen, wobses sownhi
Lentrahemungssysteme mit Stockgue-,. Hackgul- oder Pelletsiessel als awch Kacheloten-Ganzhawsheiungen sowie
Enzekammnalen magich snd Zu beachber ist i jedem Fall, dad die Dimersionignung des Heizsyslems auch der genngsn
Heitest sines Miedmgenengehsuses agepaill 51 Auch berm Pessivhaus, wea noder Regsl ean Groteed der Hezlast dber
solwe und INnere Gewrne Sowie Wirmenckpewinnung M  LOSungesiystern abpedecki i=f, sind pegebenentalls
Bomassesysieme sl Jesatrheizung sornoll, i jeoemn Fal betet sich die Kombansbon gingr Blomasse-HeiTurg mi einer
mhermischen Solaraniage Tur Warmwasserbereiung und eveniuell pur tedsolaren Raumneizung an

: Urter walchan Yoraussetzungen kst o sinnvall (mbglich] «in ganzes Haus mit sinem Kachalsfen zu

Frage:  peneizen?

racheinlen-Ganzhsusheizungen eignen sich bespnders e Einfamiienhiuser mit Medrgenengestandard. Tu beachien =t
slerdmgs &ne Irihzeilige Erptaung des Macheiolens e Oebaodekonrept D Erdrdung des Kacheiofens in die
Inrenaichitskiur, Busreichand Speichermasse, ein entsprechendes Wismneavensdeysiem sovwis ene durchdackee Lisung fir
die Brennssoitiogesnk sind Voraussetmungen fir eine gelungenas Proekt Soll die Hequng Gher nabldche Luftkomsehiion
erfoigen, =t daniber hinaus eine cfene Ealrsese arforderich: Maglch sind alierdings such Hypolaustensysteme oder die
Enspeisung n gin korrenboneiies YyYamevetslsystem uber Luft-Wasserwammetauscher und Pufférspeicher. in jedem Fall
st die Kamtunation des Kathelalens mit einer Solsraniage fir die Wsrmeasserbenstung T emplafilen.

Frags: 3ibt &8 Akreptanzprobleme balm Einiats von Mwmmmmmm
Bevraahiner van Einfamili=nhausem haben Ubicherveeise lene Akzeptanzproblems met LOSungsaniagen - am Gegenteil, sie
loben oft den erhdbgen 'Sobnlormiont, der duich die stindige Frischiulizufuhr gegsben i in Mebriamiienhdusem, in densn
Wiokmraurdidfiungeanlagen Tum Eksstr komemen, karn 2 1w Akreptanoproblemen komenen - Fibkporie, die von
Bershnern sorgebeacht werden, benehen sich aul unIureichancs ﬁ'&ﬂﬂllmﬂﬁ!’lt mar FI!!IJI"th!['l'I'[I'!rl'II.I'I'. Luitiroc ket und
Gerduschbelastung . Entschoidend fir gelungene Projgide und damit sine hohe Bewohrerzufnedenhet ist die Cuiakiat der
Anlagenpianung. gefoigt von songiabger Einreguliereng und regelmafiger Wartung der Liftungsaniage

Frage: Gibt es hygienksche Probleme bei Anlagen zur Wohnrawmliftung?

Oins st eine Frage, dip korgmoversiedl deshubert wird Eine oft miberte Studie der ETH Zanch koemmt zum Schiad, dall de im
Rahymen dieser Shode unbersuchien Liftungsanlagen hygienisch unbedenkich sind, wahend andererseis  aus
ckandnaischen Landern auch negatee Langreterfabrungen - slierdings bei schischl gewerteten Anisgen - henchist
werer. Um aul der schersn Sefle 23U bisben, s wesentlich, dal de Vemobrung und der eveniell wochandens
Endreicmvarmeiauscher rmanigungsfreundich susgatihit wearden und dak Feini jungs-ateiien und FllEnsusch regeimsitig
durchpahiret werden. Ein Warungs- und Renigungeserice solke - wenn magich - in Anspruch genomimsn weren,

Abbildung 4.6 (Fortsetzung): Informationsplattform fir Baumeister, Unterthema 4

5. Diashows zum Thema (mit Erlauterungen)

Hachhatiger Watne und Birobeg
Technologen romachhaligen Wahnbay
Cias Hisdnperegiehaus

Osa Passhbiics

Dlsogschs Hausete

L1 i -] i

FRERRRER

1R =1

Abbildung 4.7: Informationsplattform fir Baumeister, Unterthema 5
Der Inhalt der oben angebotenen Diashows ist in Anhang | detailliert dargestellt.
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wds hpugderTuban® 51 [Prasentation und Dokumentabon des ForschurgSprogranmmes "Haus der Zukunit™)

v BAEpiech o [Flamfonm fir inndvative Erergietechnologien mit vislen anschaulchen Dokumentationern)

wes Bnergesnarhaus & (Homepage mil vislen pravdsorenisten informationsn rund ums enegesffizients Bauen,
sowohl for Frofessoresten als auch fir nberessirts Bauherran von Ineresse)

Wi CEphEE 31 [irfarrnationen Tum Projelt CEFHELS (Cost Efficent Pasine Houtes &= Elropesan
Standards) weslchas sich mit kosleneMzienten Passnddusem I‘.'l!sthﬂ'ﬂ'gl

Wi DaSsn e [Lirk 2urm Passndaus Instilut Darmstact welches sich mit hochefizientsn
Erengeanwendungen beschamigt)

v ety &t [Lirik: Turm Infaserac e Wiobren und Bawen, mil vislfsligen Infos 2um Thema)

e AEE af [Link z2ur Arbetsgerneinscha® Erneverbare Enengie, mit infos zu Technologiethernen)

i ey at [Link: zum Landesenengisserein Steermark: mit vielen nitzichen Downloads zum Thema)

WesALENErgie-tirol 2 [Link zu Energie Tirol mit vislen niizichen infos und Doenloads zum Thema)
WA ENEQIEERhE (Link Zum Energierciing Vorarbeng)

wrde ibo a [(Cisterr . sttt fir Baukeciogie und Bawdkologie; Liste von perifizerten Baustofen)

writw Daubioing e &t (infohomepage des ostem. StrohbaunetTrerkes]

Wi (Bauntormationsnetz der Bauwirtzchalt, Angaben 7u Bauprodukten und Disnstarsiungsn)

w0 o 3 (Hoordinerungsplamionm der dstermechschen Bundesidnder auf dem Gebiel des Balwesens,
Lisitfaden und Prograrmm fir die Berechnung von Energieternzahien ist ds Download
wamaghar)

WA AT A (Homepage des Wisner Zertnams fir Enengee, Uniwel und Klims, unter "Links" finden Sie

vrmfargreiche Linkisten Tu nationalen, suropa@schen und rbemationalen Organisationer; unber
dien nationalen Links sind auch alie Landesregerungen [(Wohnbaufardenngssoelien) erfadt )

Abbildung 4.8: Informationsplattform fir Baumeister, Unterthema 6

7. Literatur zum Thema

edrigenergishiuser”, Othmar Humm, 1888 Okobuch-Yerlag, I1SEN 3-802884-51-8, ca 31
Eura,

“ormn Athau rum NiedrigEnengeHsus®, Hems Ladener, 1888, Okobuch-Veriag. ISEN 3-8 2064-
<% B4-B, ea. 27 Eurn,

*Der dhalogeche Bausufirag”, Hansrued Preisig ua , 1001, Cabeey-Verag, ISBN 1.7887- 1472
! 4, ca 2 Eurn,

[ "Meues Bauen mi der Sonne®, Mamn Treberspurg, 18899, Sprngerveniag, 5N, 321 |-H280-T,
= 8 M Eum,

f “Brplogisch radlnich Beuen”, Hrmss, Josad, Bamimer, August, J000, Hirzel-Verlag, IBN 37778
== DMBR 2. ca. 52 Eumy

il "Céniogischer Eaeedkmnlog”, B0, 1088, Spnnger-Veriag, 158K 3-211-83370-8, ca 73 Eurn,
o "OEplogie der Damemsiafie”, BO, 0, Sprrges-Yearlag, ISBM. 3-21 1-83370=6, ca. 70 Ewrn,

{1 "Das Passntus, Wohnen ohne Hsitung®, Cral, Anton, 2000, CalbveyVerlag, ISBN 3-TEET-
== 1371H, ca. 47 Eurm;

ket Soksranlagen”. Ladener, Hemnz, 2001, CkobucheVertsg, 58N 3-077964. T8, ca. 31 Bure
Abbildung 4.9: Informationsplattform fir Baumeister, Unterthema 7
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8. Interessante Veranstaltungen zum Thema

Oh. 18807 "Wehnbau im Treibhaus - ratschen Klima und Profit”®, § Inpulsreferats won Vadrelern der
Archieltur, Baupravs und der kmtizchen wissenschaftichen Seft biden den spannenden
Auzgangspunit tu einer Podumadishussion, Veranstaungsrete Energegesprache® im
Teckrusehen Mussum Wien, Festesal, Beginn 10730, freser Eintrilt, Arrneldung bies unbsr
Eargd halrenSirme 3¢

12 - 136 2002 "Okelogische Gebiudehiillen und Ausstattungen”, Serminar der MO Landessodanmes,
Information w Anmeldung michaslmaennoe-dak at, Tef: D3T42294-17430, Fac D2 7427294- 17432

14 6 002 “Markt der M&glichkaiten Schwerpunkt Welnbaufdrdarung™, 1330 - 17 20 Lihe, Austunft und

Anmeldung “die ursweRheraiung® MO, Tel 0274271029, Mal pidernes ey i et e s ing &t
0.8 - 720 002 "Hau- und Energlemesas”, Wiesslburg, Ausbun® und Anmeldung “de urmsselthersiung” Mostaemek
Pochiam, Tet 027678520, Mait mostaenekpochiami@umssetoeratog of

il - 18 10000 “Glelsder? Solar 2002, internabivrnales Sympasm for fiermische ung photovokasche
SannersnengerlIurg, Heisoor, Stessmank, Versrsiaber AEE INTEC (info; vorss Bog 50 Ml
officeseaes af |

6127002 "Tagung EnergieaMizients Geblude™ Ot Graz Veranst AEE BTEC (Info wwer gee 5, Mad
[

Links zu Veranstaltungskalandam:
v hausterzulant atterranst m {Weranstatungskalender Haws der Zulamit)
Y ENENgyiEch. st varansialngend (Weranstatungskaiendor der infopage energyiech at)
i TR T TG Attt sEp iveranstattungslaendar dor Unestbermung Ostamsich)
vy 308 BINVEITIGrnB et Heml (Veranstaungskakender Arbeilsgarerschan Emeusians Energie)
e e (Veranstaitungen des Salzburger instieut fr Raurnplanurg)

weeiy Bpy o abipidslesteransialunged ursel {Veranstaitungen und Kurse des OO Energiesparyerhandes)

PNy, B ELAC Sl A Erac et eransbinc: fim (Veranstaflungsialender der Energievenseriungsagentur]
v BRI NG Aineeh phformisiang! (Varanctaltungan des Enargieinstius Voratberg)

Abbildung 4.10: Informationsplattform fur Baumeister, Unterthema 8
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5. Versuch einer Evaluierung der Nutzung der
| nfor mationsangebote mittels L ogfileanalysen

Fur zukinftige diffusionsférderne Mal3nahmen ist eine Evauierung der durchgefihrten
INNOVATIONSOFFENSIVE von grofRer Bedeutung. Es ist zwar innerhab der
Projektlaufzeit nicht moglich, tatsachliche Auswirkungen der Initiative auf Diffusionsraten
empirisch  zu untersuchen, es soll jedoch im folgenden die Nutzung des
Informationsangebotes durch die angesprochenen Zielgruppen analysiert und dargestellt
werden.

Der Evaluierung liegt die detaillierte Analyse von Logfiles zugrunde, welche Uber die Dauer
der Verbreitungsaktion alle Zugriffe auf die Internet-Informationsplattformen dokumentieren.
Die entsprechenden Files wurden fir die Auswertung beziiglich der Eigenzugriffe des
befal3ten Projektteams bereinigt, das heifdt, es sind in den ausgewerteten Logfiles nur Zugriffe
der ausgewahlten Zielgruppen enthalten.

Die Informationskampagne innerhalb der INNOVATIONSOFFENSIVE startete am 5. Juni
2002 mit der Versendung der Massensendungen an die Zielgruppen. Es folgte die Versendung
der E-mail Informationen. Das ausgewertete Logfile der Internet-Informationsplattformen
dokumentiert die Zugriffe auf selbige vom 10. Juni 2002 bis 15. September 2002 und umfal3t
somit einen Zeitraum, welcher den grofdten Teil der Reaktionen der Zielgruppen enthélt.

Das Ergebnis der Logfileanalyse ist gleichermal3en interessant wie auch erntchternd. Ein
Ergebnis der Analyseist in Tabelle 5.1 abgebildet. Die Ausgangsbasis wird hierbel von jenen
Betrieben der Zielgruppen gebildet, welche mittels Postzuschrift oder e-mail erreicht werden
konnten. Analysiert wurde zunéchst, wie viele unterschiedliche Rechner (IP-Adressen) im
Lauf der Beobachtungszeit auf die zielgruppenspezifischen Informationsplattformen
zugegriffen haben. Die jewelligen Zahlen sind fur die Monate des Beobachtungszeitraumes
dargestellt.

Tabelle 5.1: Zielgruppenspezifische Nutzung der Plattformen

Benach- Nutzung der Plattformen
Zielgruppen ;Z?rtigg Jun. Jul. Aug.  Sept™  Gesamt  Gesamt %
Wohnbautréger 623 26 8 2 3 39 6,3
Architekten 1930 105 41 20 7 173 9,0
Baumei ster 5688 190 72 32 14 308 54
Haustechnikplaner 205 48 19 14 19 100 48,8
Dammstoffproduzenten 54 9 1 2 0 12 22,2
L iftungsanl agenanbi eter 68 32 19 7 4 62 91,2
Kachel ofenhersteller 272 46 18 12 6 82 30,1
Pelletsheizsystem-Hersteller 55 8 7 0 1 16 29,1
Total 8895 464 185 89 54 792 8,9

3 Das ist die Gesamtzahl der in der Adressdatenbank verfiigbaren Betriebe, verringert um die Anzahl der
postretournierten Zusendungen und der nicht zustellbaren e-mail Informationen.
1 Erfaft wurde der Zeitraum 1. bis 15. September.
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Tabelle 5.1 ist in diesem Sinne folgendermal3en zu interpretieren: Innerhalb der Zielgruppe
der Wohnbautrager konnten 623 Betriebe Uber die Existenz der Informationsplattform mittels
postversandter Zuschrift oder e-mail informiert werden. Von diesen 623 Betrieben griffen im
Monat Juni 26 verschiedene Rechner™ auf die spezifische Informationsplattform zu. Im
Monat Juli waren es nur noch 8 neue Anfrager, im August 2 und im September 3. Insgesamt
haben somit 39 von 623 Wohnbautrégern das Informationsangebot genutzt, das sind 6,3%.

50,0
45,0 .\\
40,0
% 35,0 \ —e— Wohnbautrager
2 \ = Architekten
< 300 Baumeister
£ 250 \.\ Haustechnikplaner
‘q"c; ' \ —¥— Dammstoffproduzenten
§ 20,0 —@— Liftungsanlagenanbieter
R e \ —— Kachelofenhersteller
= 150 w\ —— Pelletsheizsystem-Hersteller
10,0
5,0 -
0,0

Juni Juli Aug Sept
Beobachtungszeitraum 10.6.2002 bis 15.9.2002

Abbildung 5.1: Nutzungsraten der Informationsplattformen durch die Zielgruppenvertreter

Obige Abbildung 5.1 veranschaulicht die Nutzungsraten der Informationsplattformen durch
die Zielgruppenvertreter Uber den Beobachtungszeitraum. Die Darstellung basiert auf
Relativwerten, welche stets auf die Anzahl der erreichten Betriebe der jeweiligen Zielgruppe
bezogen sind. Betrachtet man den Polygonzug fur die Gruppe der LUftungsanlagenanbieter,
so zeigt sich, dald im Monat Juni bereits 47 % dler einschldgigen Betriebe das
Informationsangebot genutzt haben. Im selben Monat machten jedoch nur ca 3% aller
Baumeisterbetriebe von dieser Gelegenheit Gebrauch, womit man auch schon zur
denkwurdigen Hauptaussage der Logfileanalyse gelangt. Wie in Abbildung 5.1 ersichtlich
wird, konnten die Zielgruppen der Wohnbautréger, Architekten und vor alem der Baumeister
nur zu geringen Prozentsdtzen erreicht werden. Dies sind jedoch jene Akteure, die
strategische Entscheidungen fir oder wider den innovativen Wohnbau treffen. Alle anderen
Zielgruppen weisen wesentlich hohere Nutzungsraten auf, wobel dies bei einigen Zielgruppen
auch auf die bereits vorhandene engere Kopplung mit dem Thema zurtickzufihren ist.

> In den Logfiles erfalt wurden die Rechneridentifikationen (IP-Adressen); es ist jedoch in erster Naherung
anzunehmen, dal3 die Anzahl der erfaldten unterschiedlichen Rechner ungefahr mit der Anzahl der Betriebe
gleichzusetzten ist, die auf das Informationsangebot zugegriffen haben.
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Die mit Abstand gréfte Nutzungsrate weist die Gruppe der Luftungsanlagenanbieter auf. Ca.
91% der Betriebe dieser Zielgruppe, welche die Erstinformation erhalten haben, haben im
Beobachtungszeitraum das Informationsangebot genutzt. Das Thema ist fur die besagte
Zielgruppe anscheinend besonders attraktiv bzw. auch der Erstinformationstext besonders
wirksam.

Immer noch beachtliche 49% der Betriebe konnten innerhalb der Zielgruppe der
Haustechnikplaner zu einer Nutzung der Informationsangebote motiviert werden. Auch diese
Zielgruppe zeigt somit ein hohes Interesse an der Thematik und ist Uber die eingesetzten
Medien auch erreichbar.

Folgende Zielgruppen kénnen in Bezug auf deren Nutzungsraten zusammengefalt werden:
Kachelofenhersteller (30%), Pellets-Heizsystemhersteller (29%) und Dammstoffproduzenten
(22%). Abgesehen von den Dammstoffproduzenten besteht bei diesen Zielgruppen keine
offensichtliche thematische Kopplung zum nachhaltigen Wohnbau, und dennoch ist das
Interesse hoch. Vor allem die grof3e Informationsnachfrage bel den Kachelofenherstellern
Uberrascht, da in der taglichen Praxis die thematisierte Kachel ofen-Ganzhausheizung kaum
Relevanz bezlglich der umgesetzten Marktanteile besitzt.

Wie bereits oben im Text thematisiert, bilden die aus strategischer Sicht wichtigsten Akteure
der Wohnbautrager, Architekten und Baumeister eine Gruppe, welche mittels der
INNOVATIONSOFFENSIVE nur zu einem geringen Prozentsatz erreicht werden konnte.
Besitzen die Architekten noch ein relativ betrachtet hohes Interesse (9% dieser Zielgruppe
nutzte die Angebote), so sind die Wohnbautrager mit ca. 6% und die Baumeisterbetriebe mit
ca. 5% Nutzungsrate am schwéchsten vertreten. Dennoch nutzten, in absoluten Zahlen
betrachtet, immerhin 173 Architekten, 308 Baumeister und 39 Wohnbautrager die Angebote
der INNOVATIONSOFFENSIVE.

Nutzung der Materialien — Top Downloads

Die auf den Informationsplattformen angebotenen Materiadien wurden in  stark
unterschiedlicher Intensitét genutzt. In Tabelle 5.2 sind die Top 10 Downloads dokumentiert,
welche die am haufigsten genutzten Materialien représentieren. An der Spitze der Nachfrage
steht dabel eine Informationsbroschiire zu den energierelevanten Wohnbauférderungen der
Lander, gefolgt von Broschiiren zur Planungsunterstiitzung.

Einen weiteren stark genutzten Bereich der Informationsplattformen stellen die enthaltenen
themenspezifischen Diashows dar. Die 5 am stérksten besuchten Diashows sind in Tabelle 5.3
aufgelistet. Der Inhalt der Présentationen ist in Anhang | des gegensténdlichen Berichtes
detailliert dokumentiert.
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Tabelle 5.2: Top 10 Downloads

Anzahl der Beschreibung des Downloads
Zugriffe

215 , Uberblick iber die energierelevanten Teilbereiche der Wohnbau-
forderungen der Bundeslander”; Landesenergieverein Steiermark; 2002

353 ., Planerischer Leitfaden fiir das Niedrigenergiehaus'; Energie Tirol; 2002

289 » Planungshilfe Warmebrickenvermeidung®; Energie Tirol; 2001

273 » 1echnologieportrait Energie und Architektur”; EVA; 2001
» Erfahrungen mit der Planung von L iftungsanlagen; Kurzbericht zu

144 einem Forschungsprojekt im Rahmen des Forschungsprogrammes Haus
der Zukunft; 2002
»Anayse fordernder und hemmender Faktoren bei der Markteinfihrung

127 innovativer Wohnbauten“; Bericht zu einem Forschungsprojekt im
Rahmen des Forschungsprogrammes Haus der Zukunft; 2001

109 » Niedrigenergie-Broschire" ; Landesenergieverein Steiermark; 2001

104 » Der Weg zur kol ogischen Optimierung von Neubauten®; Broschire
aus dem Forschungsprogramm Haus der Zukunft; 2002

64 . Neue Wege bei der Wohngebaudesanierung”; EVA; 2001

56 » Wohnrauml Uftung ist nicht gleich Wohnraumlftung® ; Broschiire von

Drexel und Weiss; 2001

Tabelle 5.3: Top 5 Diashows

Anzahl der Zugriffe Titel der Prasentation

209 Nachhaltiger Wohn- und Burobau

149 Das Niedrigenergiehaus

131 Das Passivhaus

118 Technologien im nachhaltigen Wohnbau
47 Okologische Baustoffe
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6 Berlcksichtigte Quellen

Im gegensténdlichen Abschnitt werden Quellen und deren Inhalte beschrieben, welche im
Zuge der projektspezifischen Recherchen als inhaltlich relevant befunden und zur weiteren
Berlicksichtigung und Verwertung in der Projektarbeit herangezogen wurden. Neben der
nachvollziehbaren Angabe der Quellen und der epischen Beschreibung der verwerteten
Inhalte stellt auch die Einschdtzung der Relevanz der jeweiligen Themen fir die
zielgruppenspezifische Verwertung ein wesentliches Ergebnis dieses Abschnittes dar. Die
Zuordnung erfolgt gemdld den definierten Zielgruppen im weiteren mit den
Kurzbezei chnungen:

B Bautrager

A Architekten

M Baumeister

T Technologieproduzenten (kann néher spezifiziert werden)
H Haustechnik

wobei diese den entsprechenden Ausfihrungen jewells in eckigen Klammern beigeftigt sind.
Inhaltliche Auszige (zumeist nicht als Zitat im engeren Sinne wiedergegeben) aus den
ausgewahlten Quellen sind im folgenden in Normalschrift gedruckt, Formulierungen, welche
die Interpretation oder Verwertung innerhalb der INNOVATIONSOFFENSIVE betreffen,
sind kursiv dargestellt.

6.1. Projekte ausdem Forschungsprogramm ,, Haus der
Zukunft*, 1. Ausschreibung

6.1.1 Grundlagenstudien

Biermayr Peter et al., 2001, ,Analyse fordernder und hemmender Faktoren bei der
Markteinfiihrung von innovativen Wohnbauten®

Dieses Projekt nimmt in der weiteren Diskussion eine Sonderstellung ein, da die Idee und das
Konzept der INNOVATIONSOFFENSIVE aus diesem Projekt hervorgegangen ist. Die in
obigem Projekt ausgearbeiteten Grundlagen beziehen sich sowohl auf die in der
INNOVATIONSOFFENSIVE diskutierten Einzeltechnologien, als auch die Integrale Planung
und innovative Gesamtprojekte. Wesentliche Aspekte werden in folgenden dokumentiert.

.) Diein dieser Studie angefuhrten wesentlichen Hemmnisse, die das Aufgreifen innovativer
Konzepte auf seiten der Planer (Architekten und Baumeister) verhindern, lassen sich im
wesentlichen in drei Bereiche gliedern:

1) okonomische Hemmnisse: Aufgrund der Honorarordnung fur Architekten und der
Kostendeckelung bei Projekten im sozialen Wohnbau ist wenig finanzieller Spielraum fir
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innovative Planungen vorhanden. Baumeister sind u.a deshalb, well sie auch as
Baustoffhandler fungieren, nicht an minimalen Systemen interessiert. Auch die Pflicht zur
Gewaéhrleistung noch nicht erprobter Konstruktionen ist in diesem Zusammenhang zu sehen.
2) kulturelle Hemmnisse: Eine Kultur der ,Integralen Planung® ist in Osterreich kaum
ausgepragt, was auch — aber nicht nur — mit den 6konomischen Rahmenbedingungen in
Zusammenhang steht (siehe oben). Auf Seite der Bauherren/-trager ist die Bereitschaft (noch)
gering, Planungsl eistungen entsprechend finanziell zu honorieren.

3) Mangel an Information: Es ist davon auszugehen, dal3 bei einem Grofdteil der Planer
Mangel an fundierter Information bezlglich der Realisierung von in energetischer und
Okologischer Hinsicht innovativen Wohnbauten besteht. Fir Planer bedeutet die Erlangung
von solchen Informationen zusétzliche Transaktionskosten, die in der Regel vermieden
werden.

Verwertung: Die angefiihrten konomischen und kulturellen Hemmnisse kdnnen im Rahmen
eines Projektes wie der INNOVATIONSOFFENSIVE nicht oder nur sehr beschrénkt
beeinfluf3t werden. Auf die Bedeutung von Integraler Planung kann — auch mittels Verweis auf
erfolgreiche Beispile — hingewiesen werden. Die wesentliche Aufgabe der
INNOVATIONSOFFENSIVE besteht allerdings darin, Informationen bzw. Schnittstellen zu
Informationen zur Verfligung zu stellen, was als Reduktion der Transaktionskosten fur Planer
angesehen werden kann.

.) Die Zielgruppe der Dammstoffproduzenten wird im oben angefiihrten Projekt explizit
behandelt. Hintergrund ist die Forcierung des Einsatzes extremer Warmeddmmung, welche
eine Schlisselrolle im nachhaltigen Wohnbau spielt. Hemmnisse welche den Einsatz der
extremen Warmedammung verhindern sind:

1) okonomische Hemmnisse bei den professionellen Anwendern: Fir Baumeister und
Fassadenfirmen ist blof3 entscheidend, ob Warmeschutzmal3nahmen vorgesehen werden oder
nicht. Wird eine Dammung angebracht, so erbringt ein zusétzlicher Zentimeter Dammdicke
nur eine marginale Profitsteigerung. Daraus folgt, da nur dinne, zugelassene
Standardwarmeschutzmal3nahmen eingesetzt werden.

2) mangelnde Nachfrage: Der Konsument fragt die extreme Warmeddmmung nicht nach,
well diese im Konsumentenkreis nicht bekannt ist und Vorteile die aus der Anwendung der
Technologie resultieren nicht erkannt bzw. geglaubt werden. So wird beispielsweise
angezweifelt, dal3 extreme Warmedammung ein konventionelles Heizsystem Uberfllissig
werden |&(3.

3) fehlende Gesamtstrategie des Branche: Ein gemeinsames Uberziel der Gesamtbranche
ist bel oOffentlichen Auftritten (z.B. Messen) nicht zu erkennen. Statt dessen wird um
Marktanteile innerhalb der Branche gerungen, was den Konsumenten verunsichert.
Verwertung: Die Unternehmen der Dammstoffindustrie  sollen  mittels  der
INNOVATIONSOFFENS VE motiviert werden, an einem gemeinsamen Mar ketingkonzept zu
arbeiten, das die Diffusion grof3er Dammdicken fordert. Statt der Verschiebung und dem
Kampf um Marktanteile unter den Anbietern soll der Absatzmarkt insgesamt expandiert
werden. Mittels einer branchenweiten Einigkeit soll in der Folge auch auf politische
Instanzen und Normungsverfahren beziiglich entsprechender Warmeschutzstandards Einfluf3
genommen werden. Die Moglichkeiten, welche sich mittels extremer Warmedammung fur den
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Konsumenten er6ffnen missen kolportiert werden, um nachfrageseitig ein entsprechendes
Bewul3tsein zu schaffen. Die Hemmnisse, welche aus den marginalen Gewinnsteigerungen bel
den anwendenden Professionisten entstehen sind marktwirtschaftlich wohl nicht [6sbar und
miissen Uber den Umweg der Standar ds behoben wer den.

Walch Karin et al., 2001, , Gebaut 2020 — Zukunftsbilder und Zukunftsgeschichten fur
das Bauen von Morgen*

.) Von den Autoren werden Aspekte der zu erwartenden demografischen Entwicklung in
Hinblick auf eine , alter werdende" Bevolkerung (,, neue 60-jdhrige”) aufgezeigt. Verwertung:
Argumente der Altersvorsorge durch Investition in energiesparende Malinahmen
(Betriebskosten) werden als zugkréftig beziglich der Motivation von Nutzern gesehen, vor
allem vor dem Hintergrund der Diskussion um die eigenverantwortliche Altersvorsorge,
welche immer mehr zum populdren Thema wird. Weitere Argumente der ,, Scherheit”, wie
z.B. die Scherheit vor Auskiihlung des Gebaudes und den damit verbundenen Frostschaden
bei Energieversorgungskrisen kénnen besonders in Hinblick auf aktuelle Ereignisse (z.B.
Sromkrise in Kalifornien) ebenfalls eingebracht werden. Die Thematik betrifft zwar primar
den Nutzer, kann jedoch werbewirksam von Bautragern aber auch Technologieproduzenten
eingesetzt werden. [B, T]

.) Die Suburbanisierung (Wachstum von Satellitendorfern/-stadten) stellt fur die Autoren
einen weiteren Trend dar, welcher in einem Zukunftsszenario bis zum Jahr 2020 erwartet
wird. Verwertung: Da diese, sich durchaus bereits abzeichnende Entwicklung eine Reihe
negativer Aspekte wie die hthere Umweltbelastung aus dem induzierten Individual verkehr
oder den Flachenverbrauch sowie eine erhdhte Flachenversiegelung zur Folge hat, ist aus
der Schtweise einer nachhaltigen Gesellschaftsentwicklung ein Gegensteuern nétig. Die
INNOVATIONSOFFENSIVE  versucht diesbeziiglich vor allem Architekten und
Wohnbautréger auf die existierenden zentralen Eigenheimmotive aufmerksam zu machen. Vor
allem Grunflachenbezug und Freiflachenangebot (speziell in Bezug auf Freiflachen fur
Kinder) missen bel innerstadtischen Projekten bertcksichtigt werden, um den vor der Wahl
stehenden Nutzer zu Uberzeugen. Die strukturgegebenen Starken innerstadtischer Standorte
wie eine direkte Anbindung an ein o6ffentliches Nahverkehrsnetz, die Nahe zu Arbeitsplatz,
Freunden und Bekannten sowie zu kulturellen Veranstaltungen missen ebenfalls
wer bewirksam eingesetzt werden. [A, B]

) In ,Gebaut 2020 wird ein technologischer Trend zu modularer Bauweise erwartet.
Verwertung: Modulare und/oder normierte technische Komponenten werden innerhalb der
INNOVATIONSOFFENSIVE als wesentlicher fordernder Faktor zur Marktdiffusion
innovativer Komponenten oder Gesamtkonzepte gesehen. Zentraler diffusionsfordernder
Wirkungsbereich  solcher Losungen ist die Reduktion von Schnittstellen und
Transaktionskosten zwischen Technol ogieproduzenten, Haustechnikplanern und Architekten.
Uber diese Argumente hinausgehend ist bei normierten, modularen Produkten mit geringerer
Fehleranfalligkeit, guter Handhabbarkeit im Baustellengeschehen (z.B. unabhéngig von
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Wetter, gesamte Haustechnik in einem Container) und einem Kostenvorteil (wer auch immer
in den Genul3 dieses Vorteiles kommen mag) zu rechnen, welche wiederum diffusionsfordernd
wirken. Gelungene Ansétze konnten in Vorprojekten bereits lokalisiert werden, wie z.B. das
» Caldomodul“ der Firma Caldo-Bau, in welchem die wesentlichen Elemente der Passivhaus-
Haustechnik kompakt untergebracht wurden. [A, M, T, H]

Tappeiner Georg et al., 2001, , Wohntraume, nutzer spezifische Qualitatskriterien fur
den innovationsorientierten Wohnbau*

.) Die Autoren fuhren vor Augen, dal3 sich 45% der befragten Wohnungsbewohner (in Wien)
ein Eigenheim im Grinen wiinschen. Verwertung: Das von den o.a. Autoren nachgewiesene
Streben nach einem Eigenheim ist durchaus eine europaweit zu beobachtende Erscheinung
und wird in der Literatur ausfuhrlich abgehandelt, wobei u.a. von Pierre Bourdieu (1998) in
,Der EinzZige und sein Eigenheim® kritische Aspekte herausgearbeitet werden. Der
wesentliche Stellenwert dieser Thematik wird weiters durch zwei Projekte aus der zweiten
Ausschreibungsrunde des Forschungsprogrammes ,, Haus der Zukunft* unterstrichen. Peter
Moser et al. und Rainer Rosegger et al. widmen sich diesem Thema in den Projekten
» Einfamilienhaus und verdichtete Wohnformen — eine Motivanalyse® bzw. in , Was ist so
schon am Eigenheim — en Lebensstilkonzept des Wohnens'. Fiur die
INNOVATIONSOFFENSIVE bedeutet der diskutierte Trend die Vermittlung von Ideen und
MalBnahmen zur Gegensteuerung an die behandelten Zielgruppen. Der verstarkten
Berticksichtigung von spezifischen Eigenheimmerkmalen im verdichteten innovativen
Wohnbau kommt ein hoher Sellenwert zu. Gelingt es, in der INNOVATIONSOFFENS VE
eine Verknupfung von verdichteten Niedrigenergiehaus- 0. Passivhausbauweisen mit den
zentralen Motiven der Eigenheimnachfrage der Nutzer zu schaffen, so kbnnen Beitrége zu
beiden Zielvorstellungen erbracht werden. Konkret sollen Bautrager motiviert werden, die
Vortelle urbaner Lagen wunter gleichzeitigem Ansprechen der Eigenheimmotive
wer betechnisch einzusetzen, wobei die Realisierung von wesentlichen Aspekten wie den Grin-
und Freiflachenbezug sowie die Schaffung einer gewissen Individualitat und Exklusivitéat hohe
Anforderungen an die Planungskunst der Architekten stellt. [B, A]

.) Weiters wird von den o.a. Autoren der wesentliche Stellenwert ,, harter Faktoren® (Standort,
Wohnumfeld inkl. Freizeit und Naherholung) fur die Wohnungsentscheidung
hervorgestrichen. Verwertung: Die Beriicksichtigung der , harten Faktoren® ist eine
notwendige (wenn auch nicht hinreichende) Bedingung fiir das Gelingen eines Bauprojekts,
d.h. fur den Verkauf/die Vermietung der Wohnungen und fur die Zufriedenheit der Nutzer,
welche sich durch den Grad der Fluktuation und die Beschwerdehaufigkeit messen lafdt und
ist somit auch von wesentlichem Interesse fir die Bautrager. Gerade bel innovativen
Wohnbauprojekten ist auf die Erfullung der , harten Faktoren“ zu achten, da speziell im
sozialen Wohnbau Vorbehalte gegenlber innovativen Komponenten beobachtet werden
konnen, wobei eine Unzufriedenheit mit den , harten Faktoren® gerne und rasch auf die
innovativen Komponenten projiziert werden kann. In der INNOVATIONSOFFENSVE
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werden aus diesem Grund vor allem die Bautrager, welche fur die Festlegung der ,, harten
Faktoren® verantwortlich sind, mit dieser Thematik konfrontiert. [B]

.) Die Nutzerzufriedenheit ist weiters abhangig von der Belichtung der Wohnflachen, der
Grofe der Wohnung, dem Grundri? und der Lage, d.h. der Anordnung im Gebaude.
Verwertung: Diese Aspekie erganzen inhaltlich die zuvor diskutierten , harten Faktoren®,
wobei eine Abgrenzung durchaus sinnvoll erscheint, da die genannten zusatzlichen Faktoren
weitestgehend vom planenden Architekten oder zumindest in einer direkten Interaktion
zwischen Bautrager und Architekten festgel egt werden. [A, B]

.) Die o.a. Autoren unterstreichen in ihren Abhandlungen weiters die zentrale Bedeutung des
K ostenaspektes bel der Wohnungswahl. Verwertung: Niedrige Betriebskosten als Folge von
geringen Aufwanden zur Beheizung von Wohnungen in Niedrigenergie- oder Passivhausern
konnen werbewirksam zur Vermarktung entsprechender Wohnungen eingesetzt werden. ES
sind dabei jedoch einige Effekte zu beachten: Einerseits bewertet der potentielle Nutzer und
Konsument die Investitionskosten fur die Anschaffung einer Wohnung wesentlich starker als
die zu erwartenden Betriebskosten, und andererseits wurde bereits wiederholt beobachtet,
dald im Bereich der Heizenergieversorgung von Niedrigenergie- und Passivhausern zwar die
erwarteten Energieeinsparungen erreicht wurden, sich dies aber kaum auf die Kostenseite
Ubertragen hat. Dies liegt an den tendenziell teureren Energietragern, welche in besagten
Gebauden oftmals zur Anwendung kommen (zumeist elektrischer Srom — allelektrischer
Haushalt) und an Verrechnungssystemen welche einen hohen Grundpreisanteil pro
Quadratmeter Wohnflache beinhalten (wie dies bel fernwarmeversorgten Wohnbauten in
Wien beobachtet werden konnte). Im Zuge der INNOVATIONSOFFENS VE werden vor allem
Bautrager angehalten, geringere Betriebskosten von innovativen Wohnbauten wer bewirksam
einzusetzen, vor allem auch mit dem Argument der finanziellen Scherheit und Leistbarkeit in
der Zukunft (Altersvorsorge, Energiepreisteuerungen). Es mufl dabei jedoch eine
Gewahrleistung der Kosten unter zu definierenden Randbedingungen ausgesprochen werden,
da die Kosten vom Nutzer sonst nicht geglaubt und somit auch nicht in die
Entschei dungsfindung einbezogen werden. [B]

Ornetzeder Michael et al., 2001, , Erfahrungen und Einstellungen von Nutzerlnnen als
Basisfur die Entwicklung nachhaltiger Wohnkonzepte mit hoher sozialer Akzeptanz*

.) Ornetzeder et a. arbeiten im Zuge ihrer Analyse den zu erwartenden positiven Einfluf3 von
Beteiligungsmodellen auf die Marktdiffuson innovativer Wohnbauten heraus. Durch
Beteiligungsmodelle kdnnen wechselseitige Lernprozesse zwischen den Gruppen Nutzer —
Planer — Bautréger gefdrdert werden. Hohere Nutzerzufriedenheit und —akzeptanz sind zu
erwarten, Bautrager und Planer konnen bel Anwendung entsprechender partizipativer
Methoden (z.B. Fokusgruppen mit erfahrenen Nutzern a's Teilnehmer) in den frihen Phasen
eines Bauprojekts von Nutzererfahrungen und —einschétzungen durch verbesserte
Projektplanung profitieren.

Zur Konzeption eines Beteiligungsmodells ist abzuklaren:
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« welche Themenstellungen sich fir ein Beteiligungsverfahren eignen

» welche Methoden zu brauchbaren Ergebnissen fiihren kénnen

» welche Nutzergruppen einbezogen werden sollen.

Die Autoren erstellen eine Ubersicht dartiber, wie die Merkmale von Beteiligungsmodellen in
verschiedenen Projektphasen (Forschung und Entwicklung, Planung, Errichtung, Nutzung)
ausgestaltet werden kénnen. Weiters wird darauf hingewiesen, dal3 besonders in innovativen
mehrgescholBigen Wohnbauten einem ,sozialen Konzept” (gezielte Mieterauswahl,
Mitbestimmung, technische Einschulung, Betreuung in der Wohnphase) hohe Bedeutung
zukommt.

Verwertung: Vor allem Bautrdager und Architekten werden im Zuge der
INNOVATIONSOFFENSVE auf die Mdoglichkeiten und die Bedeutung von
Beteiligungsmodellen hingewiesen. Es sollen hierbei vor allem Berthrungséngste der
angesprochenen Zielgruppen mit dem grofiteils unbekannten Ansatz vermieden oder reduziert
werden. Als zentrales Motiv fir eine Anwendung von Beteiligungsmodellen wird die
Erwartung einer hohen Nutzerzufriedenheit gesehen. Daneben ist insbesondere fiir innovative
Projekte das Einbeziehen von erfahrenen oder potentiellen zukinftigen Nutzern in frihen
Projektphasen zur Bewertung und Verbesserung von Konzepten bzw. Planen von Bedeutung
[B, Al

Keul Alexander et al., 2000, , Subjektiver Wohnwert als soziales Akzeptanzkriterium
von Nachhaltigkeit: NutzerInnenevaluation nach Bezug (Post-Occupancy-Evaluation)
von Energiespar projekten und konventionellen Bauprojekten in der Stadt Salzburg®

) Keul et a. orten in innovativen Wohngebduden mangelndes Energie- und
Kostenbewul3tsein, welches kaum von jenem in konventionellen Gebéuden abweicht und
fuhrt dies auf die gangigen Energieabrechnungsmodalitéten zuriick. Verwertung: Die
Beobachtung von Keul konnte durch weitere Projekte aus dem Forschungsprogramm ,, Haus
der Zukunft* bestatigt werden. Losungsansitze werden in Visualisierungseinrichtungen fur
die Nutzer gesehen, welche ein direktes und sofortiges Feedback von Verbrauchen und
Kosten ermdglichen. Zielgruppen, welche im Rahmen der INNOVATIONSOFFENSVE
diesbeziiglich angesprochen werden sind einerseits Haustechniker, fur die die Installation
entsprechender Systeme sicherlich eine Herausforderung darstellen, andererseits auch
Bautrager, welche die Verfugbarkeit der Verbrauchs- und Kostenmonitore in den Wohnungen
wer bewirksam einsetzen kénnen. [H, B]

Stieldorf Karin et al., 2001, ,, Analyse des Nutzer I nnenverhaltens und der Erfahrungen
von Bewohnerlnnen bestéhender Wohn- und Bilrobauten mit Pilot- und
Demonstr ationschar akter“

.) Die Autoren betonen den positiven Einflufld von individuellen Wahimdglichkeiten auf die
Nutzerzufriedenheit, vor allem im Bereich des sozialen Wohnbaues, wo quas eine Zuteilung

der Mieter zu Wohnungen erfolgt. Zentraler Punkt ist hierbei der Grad der Identifikation des
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Nutzers mit dem Gebéude bzw. mit der jeweiligen Wohnung, der im wesentlichen vom Grad
der individuellen Beteiligungen an Entscheidungen abhangt (im Minimum sollte die
Wahiméglichkeit innovatives/konventionelles Gebaude geboten werden). Verwertung: Fir
die Marktdiffusion innovativer Wohnbauten ist ein hohes Maf3 an Nutzerzufriedenheit und —
akzeptanz von wesentlicher Bedeutung. Dies gilt vor allem fur die sehr frihe Phase des
Diffusionsprozesses, welche zur Zeit beschritten wird. Der Erfolg von Pilot- und
Demonstrationsprojekten, mit welchem eine gesamte Innovationslinie gerne gemessen wird,
ist maf3geblich fir den weiteren Verlauf der Marktdiffusion. Die Zielgruppe der Bautrager
wird im Zuge der INNOVATIONSOFFENSVE deshalb Uber diese Zusammenhange
informiert, wobel eine hohe Nutzerzufriedenheit und —akzeptanz von vornherein im Interesse
dieser Zielgruppe liegt. Die planenden Architekten kénnen in obigem Snne einen wertvollen
Beitrag in einer planerischen Bertcksichtigung von individuellen Grundrif3gestaltungen
leisten, indem beispielsweise versetzbare Zwischenwande eingeplant werden. Solche
Malnahmen erhthen den Grad der Nutzeridentifikation wesentlich und tragen damit zu einer
Seigerung der Nutzer zufriedenheit und —akzeptanz bei. [B, A]

.) Wie schon oben bei Keul et al. diskutiert, beobachten auch die Autoren dieses
Forschungsprojektes einen EinfluR der Energieabrechnungsmodalitéten auf das
Nutzerverhalten und die Nutzerzufriedenheit. Als kontraproduktiv werden in diesem
Zusammenhang Systeme mit kollektiven Abrechnungen oder Systeme mit hohen
Fixkostenanteilen gesehen. Verwertung: Es gilt das bel der Diskussion ahnlicher Inhalte
(Keul et al.) gesagte, wobel der zusdtziche Aspekt der Vermeidung kollektiver
Energieverbrauchsabrechnungen mitbertcksichtigt wird. Wesentliche Einflisse auf die
Gestaltung von Energiesystemen und Abrechnungsverfahren haben die Bautréger in
Kooperation mit Architekten und Haustechnikplaner, wobel aber auch exogene Einfllsse
ber ticksi chtigt werden missen (Anschluf3zwange usw.). [B]

.) Stieldorf et al. zeigen weliters die Notwendigkeit der Entwicklung einer technologischen
Vidfat in Hinblick auf innovative Komponenten (z.B. nachhatige Heizsysteme) und
innovative Gesamtlésungen (Gesamtgebaudekonzepten). Auf die Bedirfnisse und
Anschauungen unterschiedlicher Nutzergruppen muf3 eingegangen werden, wenn nachhaltige
Wohnkonzepte zum Standard erhoben werden sollen. Verwertung: Zur Bewirtschaftung eines
breiten Absatzmarktes fir nachhaltige Wohnkonzepte miissen sowohl Bautréger als auch
Architekten eine gewisse Vielfalt an Losungen bereitstellen, wobei sich diese Vielfalt von der
auleren Erscheinung eines Projektes bis zu technischen Detaillésungen erstreckt.
Nutzergruppen, die beispielsweise keine kontrollierte Luftungsanlage in ihrem Wohnbereich
wollen, missen Konzepte vorfinden, die allen Anspriichen eines nachhaltigen Wohnbaues
gerecht werden und ohne diese Systeme auskommen. Zielgruppen, welche im Zuge der
INNOVATIONSOFFENSVE diesbeziiglich angesprochen werden, sind Wohnbautréager,
welche ein starkes Interesse an der Erschlief3ung breiter Markte haben und Architekten, die
aufbauend auf ihre gedankliche Offenheit und Kreativitat dazu beitragen koénnen, eine
gewisse Vielfalt an konstruktiven Lésungen bereitzustellen, sowie Haustechnikplaner welche
unter schiedliche haustechnische Losungsansétze entwickeln konnen. [B, A, H, M]

48



INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

.) Nach Stieldorf et al. soll in wérmetechnisch knapp kalkulierten Wohnbauten (typischer
Weise Passivhauser) ein Zusatzheizsystem vorgesehen und bereits in der Planungsphase mit
berticksichtigt werden, um nicht im nachhinein eingebaute Strom-direkt Heizsysteme zu
forcieren. Beobachtungen zu Folge werden entsprechende Hauskonzepte noch immer auf eine
Raumtemperatur von 20 °C dimensioniert, die bei einer perfekten Bauausfilhrung auch
erreicht wird. Wenn jedoch die Komforttemperatur des Nutzers hoher liegt (diese wurde im
Schnitt mit 22 °C angegeben) oder das Liftungsverhaten suboptimal ist, werden
Zusatzheizsysteme nachtréglich installiert, um den individuellen Bedirfnissen gerecht zu
werden. Verwertung: Die nachtragliche Installation von (vor allem elektrischen)
Zusatzheizsystemen ist weder der Nutzerzufriedenheit noch den Zielen der Nachhaltigkeit
autraglich. Es soll deshalb in der INNOVATIONSOFFENSIVE die Snnhaftigkeit der
Berticksichtigung einer Schwankungsbandbreite der individuellen Bedirfnisse in Bezug auf
Helzung und LUftung vermittelt werden. Die am engsten mit der Thematik befaf3ten
Zielgruppen sind Haustechnikplaner und Architekten, welche durchaus starkes Interesse
daran haben dieses neue Geschéaftsfeld mittels zufriedener Gebaudenutzer auszuweiten. [A,
H]

.) Es wurde von den Autoren festgestellt, dal3 solar passive Komponenten (nattrliche
Belichtung) maligeblich zur Nutzerzufriedenheit beitragen. Nutzer in entsprechenden
Wohnungen schétzen des Wohnerlebnis, den Bezug nach aufRen, und den Gesundheitswert
ihrer Unterkiinfte. Verwertung: Sinnvoll eingesetzte solar passive Elemente tragen zur
Nutzer zufriedenheit und —akzeptanz bei. Wird beim Einsatz entsprechender Elemente auf die
ener getische Snnhaftigkeit (zB. Sonnenfenster als Slidverglasung statt Wintergarten) und auf
Aspekte wie unerwinschte Einblickmdglichkeiten von auf3en geachtet, so Ubt diese
Technologie durchaus einen positiven Einflul3 auf die Marktdiffusion innovativer Wohnbauten
aus. Gegenuber den befafldten Zielgruppen wird im Zuge der INNOVATIONSOFFENS VE die
forderliche Wirkung von sinnvoll eingesetzten solar passiven Elementen auf die
Nutzer zufriedenheit und —akzeptanz dargestellt. [A, B, M]

.) Als weiteren Aspekt behandeln die Autoren die Bedeutung von Informationen, welche den
Nutzern von innovativen Wohngebauden zur Verfigung gestellt und vermittelt werden.
Nutzerinformation, vor alem jedoch die Art und Weise, in der diese Informationen
Ubermittelt werden (Broschiren, Veranstaltungen, Ansprechperson,...) sind durchaus
mal3geblich fur Nutzerzufriedenheit und sparsames Nutzerverhalten. Verwertung: Die
Zielgruppe der Bautrager wird mittels der INNOVATIONSOFFENS VE mit dem Sellenwert
einer durchdachten und regelméafligen Nutzerinformation und —betreuung konfrontiert. Aus
regelmafkigen Informationsveranstaltungen resultieren auch Zusatznutzen wie die Pflege der
sozialen Kontakte unter den Nutzern und gegenseitige Hilfestellungen bei Fragen oder
Problemen beispielsweise mit der Haustechnik (z.B. Filterwechsel bei Liftungsanlagen).
Resultat der Bemihungen seitens des Bautragers oder allgemeiner der Hausverwaltung ist
jedenfalls eine hdhere Nutzerzufriedenheit und —akzeptanz und ein energetisch/6kologisch
angepalteres Nutzerverhalten. [B]
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Wimmer Robert et al., 2001, , Fordernde und hemmende Faktoren nachwachsender
Rohstoffeim Bauwesen*

) Wimmer et a. stellen fest, dal3 neben 6kologischen Argumenten verstérkt funktionelle,
baubiologische und gesundheitliche Produkteigenschaften im Marketing von Baustoffen aus
Nachwachsenden Rohstoffen zum Einsatz kommen sollten. Als Nachweise fur die Erflllung
funktioneller Eigenschaften kdnnen Produktprifungen und Untersuchungen aus Langzeittests
eingesetzt werden. Eine entsprechende Aufbereitung der Produktunterlagen der Hersteller ist
von grof3er Bedeutung. Verwertung: Die Hersteller von Dammstoffen aus Nachwachsenden
Rohstoffen werden auf diese Aspekte der Marketingstrategie hingewiesen. [T alternative
Dammstoffe]

.) Um Informationsdefizite bezuglich des Einsatzes Nachwachsender Rohstoffe abzubauen, ist
das Angebot an Schulungs- und Betreuungsmal3nahmen fir verschiedene potentielle
Anwendergruppen (Architekten, Baumeister, Entscheidungstréger in der offentlichen
Beschaffung, Bautréger, private Bauherren) sowie den Handel auszubauen. Fir Planer werden
Planungsmappen erforderlich sein, die Konstruktionsbeispiele und besondere Einbauhinweise
erhalten. Es wird darauf verwiesen, dal3 neue Konzepte fir den Einsatz von Dammstoffen aus
nachwachsenden Rohstoffen in Zusammenarbeit von Planern, Herstellern und ausfiihrenden
Unternehmen entwickelt werden sollen. Das Bereitstellen von Gesamtlésungen und
Servicepaketen wird as Mdaglichkeit zur Erhohung der Marktchancen angesehen.
Verwertung: Die Hersteller von Dammstoffen aus Nachwachsenden Rohstoffen sollen auf die
Bedeutung von Schulungs- und Betreuungsmalinahmen sowie auf den Sellenwert von
Gesamtl6sungen und Servicepaketen hingewiesen werden. [ T alter native Dammstoffe]

.) Weiters werden von den Autoren Zusammenschlisse innerhalb der Gruppe der Hersteller
von Damm- und Baustoffen aus nachwachsenden Rohstoffen aufgrund der geringen
Produktions- und Marktanteile im Vergleich zu den Anbietern konventioneller Produkte als
sinnvoll erachtet. Von Zusammenschliissen wird ein effizienteres Vorgehen in Richtung
Marketing, Schulung, Betreuung und Gestaltung der rechtlichen Rahmenbedingungen
(Teilnahme an Normenausschiissen) erwartet. Verwertung: Die Hersteller von Dammstoffen
aus Nachwachsenden Rohstoffen werden auf die strategischen Vorteile von Kooperation
hingewiesen werden. [T alternative Dammstoffe]

.) Siedlungs- und Wohnbaugenossenschaften kdnnten als grof3e Bautréger bzw. Kunden den
Einsatz von Bauprodukten aus Nachwachsenden Rohstoffen mengenméldig und oft
offentlichkeitswirksam forcieren. Eine Aufgabe der Planungsabteilungen dieser Bautréger
bestiinde in der Adaptierung und Aktualisierung standardisierter Leistungsverzeichnisse im
Hinblick auf den Einsatz nachwachsender Rohstoffe. Verwertung: Bautrager kénnen den
Einsatz nachwachsender Rohstoffe sowohl im Bereich der Baukonstruktion als auch bei der
Innenraumgestaltung werbewirksam einsetzen. Angesprochen werden hierbel das
Behaglichkeitsempfinden, der Gesundheitswert und das OkologiebewuRtsein  der
Konsumenten. [B]
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.) Im Rahmen des Projekts von Wimmer et a. wurde ein Katalog der technischen
Einsatzmoglichkeiten fur Nachwachsende Rohstoffe im Baubereich erstellt. Verwertung:
Architekten, Baumeister und Bautréger sollen Uber die Existenz und Praxisrelevanz dieses
Katalogs informiert werden. Der Katalog soll im Zuge der INNOVATIONSOFFENS VE auch
als Download angeboten werden. [B, A, M]

Rohracher Harald et al., 2001, ,Akzeptanzverbesserung von Niedrigenergiehaus
komponenten als wechselseitiger L ernprozeld von Herstellern und Anwender [ nnen®

.) Die Autoren zeigen, dal3 Nicht-Nutzer von LUftungsanlagen die negativste Vorstellung von
diesen Systemen (Angst vor mangelhafter Funktion, Einschrankung der Fensterllftung,
Unsicherheit bezliglich Wartung und hoher Kosten) haben. Erwartet wird dabei eine Stérung
zentraler Bedirfnisse wie Behaglichkeit und Gesundheit. Verwertung: Produzenten von
Liftungsanlagen sollten auf die Angste der potentiellen Technologieanwender im Zuge ihrer
Marketingstrategien eingehen. Dabei sollte betont werden, daf3 neue Produktgenerationen
einschlagige Nachteille nicht mehr aufweisen und viele negative Effekte erst durch eine
suboptimale Einpassung der Technologie in ein Gesamtsystem entstehen (siehe auch unten).

[T]

.) Rohracher et a. merken an, dal3 nicht die aktuell am Markt verfligbaren technischen
Komponenten mangelhaft sind, sondern die Einbindung dieser Komponenten in das
Gesamtkonzept und die Justierung bzw. die Nachjustierung der Anlage (Kostendruck,
Ausfuhrungsméngel) die teilweise beobachteten Probleme mit sich bringt. Verwertung:
Dieser Aspekt ist flr zahlreiche Zielgruppen von wesentlicher Bedeutung. Wird eine Anlage
zur kontrollierten Wohnraumliftung vorgesehen, so ist fur deren (fur den Nutzer)
zufriedenstellende Funktion der Technol ogieproduzent, der fir die Qualitat der Komponenten
burgt, der Haustechnikplaner, welcher die Komponenten zu einem Gesamtsystem flgt, der
Architekt oder Baumeister, welcher die Rahmenbedingungen durch das Gebaudekonzept
festlegt und nicht zuletzz der Bautrdger oder die Hausverwaltung, welche fir eine
regelmallige Wartung (zB. Luftfilterwechsel) und Nachjustierung zu sorgen hat,
verantwortlich. Alle Akteursgruppen welche ein wirtschaftliches Interesse an der Verbreitung
von Anlagen zur kontrollierten WohnraumlGftung haben, missen zur Seigerung der
Marktdiffusson somit eine hohe Nutzerzufriedenheit und —akzeptanz erwirken.
Unzufriedenheiten der Nutzer missen durch die Kontrolle der Verarbeitung,
Nachjustierungen, und Infor mationsmaf3nahmen ausger aumt wer den. Die
INNOVATIONSOFFENSIVE  stellt  Informationsmaterial  fur die  unterschiedlichen
Zielgruppen zur Verfigung und versucht den wesentlichen Sellenwert der Nutzer betreuung
zu vermitteln. [A, H, M, T(LUftung)]

.) Die Autoren merken weiters die Notwendigkeit der Entwicklung von enfachen,
verstandlichen Nutzerschnittstellen an, die auch von nicht versierten Nutzern bedient werden
konnen. Verwertung: In der INNOVATIONSOFFENSVE werden vor allem die
Technol ogieproduzenten auf diesen Problemkreis aufmerksam gemacht und aufgefordert, im
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Bereich der Nutzerschnittstellen innovative Losungen durch gesteigerte Entwicklungsarbeit
bereitzustellen. [ T(LUftung)]

.) Vor dlem in Hinblick auf nachhaltige GesamtlGsungen orten die Autoren einen
Entwicklungsbedarf im Bereich der Kombination von Heizung und L iftung (z.B. Einsatz von
Biomasse als Energietrager). Verwertung: ES bietet sich in diesem Bereich die Chance,
Hemmnisse, welche durch Unsicherheiten des Nutzer s entstehen (wird Liftung reichen? Ohne
Heizung — geht das?) und systembedingte Kritikpunkte (Niedrigstenergiehduser und
Passivhauser neigen zu allelektrischen Systemen, was nicht im Snne einer nachhaltigen
Entwicklung sein kann) gemeinsam zu l6sen. Einerseits wird durch die Vorkehrung einer
integrierten  Zuheizmdglichkeit individuellen  Nutzerbedirfnissen entsprochen und
Vorbehalten entgegnet, andererseits besteht die Mdglichkeit, mittels dem Einsatz von CO,-
neutralen Energietrdgern zusitziche Sromverbrauchen zu vermeiden. In der
INNOVATIONSOFFENS VE werden vor allem Bautrager und Architekten auf die Bedeutung
von Heizungs-Liftungs-Kombinationen aufmerksam gemacht, da diese Zielgruppen
mafdgeblich fir eine planerische Bericksichtigung entsprechender Systeme sind. [B, A,
T(LUftung)]

.) Die Integrale Planung als notwendige Voraussetzung fur die Funktion des Gesamtsystems
wird in obiger Studie zusammenfassend besonders hervorgehoben. Verwertung: Architekten
und Haustechnikplanern, welche im Bereich der Niedrigstenergie- und Passivhausbauten
bereits Erfahrung besitzen, ist dies zwar bewuld, fir eine breitere Marktdiffuson von
Komponenten und natirlich auch der entsprechenden Gesamtsysteme ist es jedoch eine
wesentliche Aufgabe der INNOVATIONSOFFENSIVE, bei den betroffenen Zielgruppen ein
breites Bewul3tsein fir den Ansatz der Integralen Planung zu schaffen. [A, H]

.) Wie auch schon bei Ornetzeder et al. behandelt, wird von den Autoren die Einbeziehung
von Nutzererfahrungen empfohlen. Negative Nutzererfahrungen durfen nicht negiert werden,
sondern missen sowohl im Bereich der technischen Weiterentwicklung als auch in den
entsprechenden  Marketingkonzepten ~ berlicksichtigt ~ werden.  Verwertung:  Die
INNOVATIONSOFFENS VE versucht die Technol ogieproduzenten zu ermutigen, direkter mit
den Nutzern zusammenzuarbeiten und sich die wertvollen Nutzererfahrungen zu Nutze zu
machen. [T(Luftung)]

.) Die Autoren listen zahlreiche Malinahmen auf, die das Marketing in den Bereichen
Preispolitik, Produktpolitik, Distributionspolitik und Kommunikationspolitik verbessern
sollen. Verwertung: Die Hersteller von Liftungsanlagen werden auf die genannten bzw. eine
Auswahl dieser Maf3nahmen im Marketingbereich hingewiesen. [T(LUftung)]
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6.1.2 Innovative Gebaude und neue Bewertungssysteme

Schuster Gerhard et al., 2001, ,, Das 6kologische Passivhaus"

.) In diesem Projekt wurden mittels Symposium die fordernden und hemmenden Faktoren zur
Umsetzung eines 6kologischen Passivhauskonzeptes dargestellt und der Bauindustrie und den
Planern as Arbetsunterlagen zur Verfigung gestellt. Verwertung: Die verflgbaren
Unterlagen (siehe auch 4.2.2) werden im Zuge der INNOVATIONSOFFENSVE zur
Information der entsprechenden Zielgruppen herangezogen. [A, M]

Mo6tzl Hildegund et al.,, 2001, ,Internationales Umweltzeichen flr nachhaltige
Bauprodukte®

.) Ziel des im Projekt dargestellten Umweltzeichens ist es, den Einsatz nachhaltiger
Bauprodukte zu férdern die dem Prinzip der Nachhaltigkeit in besonderem Mal3 gerecht
werden  (Prdsentation unter  www.natureplus.de). Verwertung: Im  Zuge der
INNOVATIONSOFFENS VE werden sowohl den Zielgruppen der Technologieproduzenten
als auch der Technologieanwender (Architekten, Baumeister und Haustechnikplaner) das
Umweltzeichen vorgestellt. Vorteile, welche aus der Zertifizierung von Komponenten seitens
der Technologieproduzenten bzw. im Falle der Verwendung zertifizierter Technologien
seitens der Anwender resultieren, werden vermittelt. [ T(Dammung), A, M]

Gell3ler Susanneet al., 2001, , ECO-Building — Optimierung von Gebauden*

.) Von den Autoren wird ein umfassendes Planungsinstrument fir ein Gesamtprojekt
angeboten (Download unter www.iswb.at), welches Planern den Planungsprozef? erleichtern
soll, bzw. auch als Qualitétsmarke fir Bautréger einsetzbar ist. Daten, welche sowieso im
konventionellen Planungsprozef? entstehen, werden strukturiert eingegeben und sind dann
ohne Mehraufwand verflgbar. Das Tool bemiht sich, die traditionellen Ansdtze der
Immobilienbewertung und die 6kologische Bewertung zusammenzufihren. Verwertung: Im
Zuge der INNOVATIONSOFFENSVE werden die Zielgruppen der Bautrager, Architekten
und Baumeister auf die Verfugbarkeit und die Vorteile der Anwendung des
Planungsinstruments hingewiesen. [B, A, M]

Winter Wolfgang et al., 2001, , Kostenbewul3te Entwicklung neuer Bauweisen fur den
hochverdichteten Wohnungsbau in Holz unter besonderer Berlicksichtigung ktnftiger
Bauordnungen (am Beispiel einer fiinfgeschol3igen Wohnhausanlage in Wien)*

.) Die Autoren weisen nach, dal3 einschalige tragende Wohnungstrennwénde aus Holz
durchaus die 6konomischen Kriterien erfllen (im Vergleich zu Beton-Massivwanden), wobel
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auch die bauphysikalischen Anforderungen (Schallschutz, Statik, Feuchte) erflllt sind. Die
Konstruktionen sind konventionell (ohne Verleimungen) fertigbar. Verwertung: Die aus der
Scht einer nachhaltigen Entwicklung sehr positiv zu sehende Verwendung von (heimischen)
Holzern zur Bewerkstelligung von konstruktiven Aufgaben, vor allem im Falle der
Substitution von Beton, wird den Zielgruppen der Bautréger und der Architekten nahegel egt.
[A B

Hafellner Reinhard et al., 2001, ,, Grundlagenarbeiten zur Erstellung allgemein giltiger
Konstruktionsrichtlinien fir mechanisch hoch belastbare Verbindungstechniken von
Dammprodukten an Befestigungselementen*®

) In diesem Projekt werden Verbindungstechniken entwickelt, welche auch die
Anforderungen bei der Verarbeitung von extremen Dammdicken (grofRer 20 cm) erfillen.
Verwertung: Die Verarbeitbarkeit von groflen Dammdicken oder das Fehlen von
Sandardverfahren wird von den Anwendern im Baugewerbe oftmals als Hemmnis fir deren
Einsatz genannt. In obigem Projekt werden entsprechende Verbindungstechnologien
ausfuhrlich behandelt, wobei die Autoren praktische Hinweise zur Anbringung grof3er
Dammdicken geben. Innerhalb der INNOVATIONSOFFENSVE werden die Projektinhalte
als Ruckhalt bei der Empfehlung grofRer Dammdicken an Dammstoffproduzenten, Baumeister
und Architekten gesehen. [T Dammstoffproduzenten, M, A]

Konighofer Kurt et al., 2001, , Anforderungsprofile flir Biomassefeuerungen zur
W ar mever sorgung in Objekten mit geringem Energieverbrauch
(Niedrigener giewohnhaus und -birobau)*

.) Konighofer geht mit seinem ,multidisziplindren Team“ bestehend aus Technikern und
Soziologen von einer problematischen Situation aus. Einerseits werden Biomassefeuerungen
als wichtiger Bestandteil einer nachhaltigen Energienutzung und wirksames Mittel zur CO,-
Reduktion erkannt, andererseits ist der Einsatz von Biomasseanlagen in Osterreich derzeit
ricklaufig, obwohl gerade in diesem Bereich durchaus innovative Trends zu verzeichnen
sind. Dies begrindet sich vor alem durch den Austausch alter Stlickgutkessel, von denen
derzeit ca 50% durch Kessel fur fossile Energietréager ersetzt werden. Verwertung: Im
Rahmen der INNOVATIONSOFFENS VE wird das Ersetzen alter Heizkessel durch moderne
Biomasseanlagen al s wesentliches Mar ktsegment hervorgehoben. [T pgjet]

.) Als wesentliche Anforderungen fir Biomassefeurungen wurden abgeleitet:

- geringer Bedienungsaufwand, hohe Automatisierung und Betriebssicherheit, Minimierung
von Larm- und Schadstoffemissionen;

- hohe Effizienz im Teillast- und Taktbetrieb, bei Taktbetrieb Minimierung der Taktfrequenz;
- Kombination mit alternativen Systemen zur Brauchwassererwarmung (z.B. Solarthermie);

- erhdhter Einsatz von ,kombinierten Feuerungen® (wird von Konsumenten haufig
nachgefragt);
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- Verringerung der Investitionskosten durch kostengiinstige Serienproduktion gemeinsamer
Komponenten;

Verwertung: Diese Anforderungsprofile werden den einschlagigen Technologieproduzenten
im Rahmen der INNOVATIONSOFFENSIVE zur Verfligung gestellt. Besonders Hersteller
von Pelletskessel erhalten damit Anhaltspunkte zur Optimierung ihrer Produkte. [T pejets ko

GH]

.) Weitere wichtige Mal3nahmen sind nach Ansicht der Autoren eine Optimierung des Know-
How Transfers zwischen verschiedenen Akteuren sowie die weitere Verbesserung der
Infrastruktur fur die Brennstoffversorgung. Verwertung: Der erstgenannte Punkt ist eines der
zentralen Themen der INNOVATIONSOFFENSVE und betrifft alle Zielgruppen. Die
Brennstoffversorgung im Bereich Biomasse ist derzeit durchaus gut, aber besonders in
Hinblick auf eine erhéhte Marktdurchdringung werden auch hier weitere Anstrengungen
notig sein. [T paiets ko GH)

Padinger Reinhard e al.,, 2001, ,Untersuchungen zur Regelung von
Biomassefeuerungen zur emissions- und effizienzoptimierten Beheizung von Wohn- u.
Birobauten®

.) Ein laufendes Projekt, dessen Inhalte die regelungstechnischen Aspekte von
Biomasseheizungen sind. Verwertung: Die Ergebnisse sind von hohem Interesse fir
einschlagige Technologieproduzenten. Im Zuge der INNOVATIONSOFFENSVE werden
Pelletskessel- und Pelletsofenhersteller Uber die Existenz dieses Projektes informiert. [T
Pelletskessal- und Pelletsofenhersteller]

Stadler Irene et al., 2001, , Systemtechnische und bauphysikalische Grundlagen fir die
Fassadenintegration von ther mischen Sonnenkollektoren ohne HinterlUftung®

.) Das Projekt zeigt die Machbarkeit von fassadenintegrierten Sonnenkollektoren ohne
Hinterliftung und er6ffnet auch zahlreiche Gestaltungsmdglichkeiten (z.B. Farbgebung).
Verwertung: In der INNOVATIONSOFFENSVE soll ein Anreiz fur Architekten gegeben
werden, solar thermische Systeme in ihren Planungen zu bericksichtigen, indem auf die
mogliche vielfaltige Gestaltbarkeit dieser Systeme hingewiesen wird. [A]
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6.2. WeiterenationaleLiteratur

6.2.1 Forschungsprojekte
Adensam Heidi et al., 2000, , Kachel6fen im nachhaltigen Ener giekonzept*

.) Die Studie beschéftigt sich ausgehend von einem hohem Bestand an Kacheldfen in
Osterreich mit folgenden Fragen: Welche Rolle kénnen Kacheléfen in einem nachhaltigen
Energiekonzept einnehmen, welche Voraussetzungen mussen fur einen umweltfreundlichen
Betrieb von Kachel6fen gegeben sein und welche strategischen Mal3nahmen zur Forcierung
von Kachel6fen im Rahmen eines nachhaltigen Energiekonzepts kdnnen gesetzt werden? Als
wesentlicher Punkt wird von den Autoren die frihzeitige Einplanung des Kachelofens im
Gebaudekonzept erkannt. Insbesondere gilt dies, wenn der Kachelofen as Hauptheizung
genutzt werden soll. Verwertung: Der Kachelofen spielt in Osterreich eine wichtige Rolle,
wird jedoch meist vorrangig als Prestigeobjekt und ,, Schmuckstiick® betrachtet. Aufgrund der
geringeren Energiekennzahlen in modernen Gebauden kann der Kachelofen wieder gréliere
Bedeutung als essentielles Helzsystem erlangen. Im Rahmen der INNOVATIONSOFFENS VE
werden den Hafnern die daftr notwendigen Planungskriterien - besonders im Hinblick auf
das kaum wahrgenommene Marktsegment des KO als Ganzhausheizung in
Niedrigenergiehdusern - vermittelt. Wesentliche Voraussetzungen hierfir sind eine verstéarkte
Kooperation mit Gebaudeplanern, sowie einschlagige Weiterbildung fur die Hafner. [ T ko cH]

.) Adensam et al. fuhren weiters eine Kostenanalyse durch. Die Kosten fir eine Kachel ofen-
Ganzhausheizung werden als betréchtlich erkannt. Berticksichtigt man allerdings die ohnehin
gegebene hohe Zahlungsbereitschaft zur Anschaffung eines Kachelofens, so stellt sich die
Ganzhausheizung verglichen mit einem konventionellen Heizsystem plus Kachelofen als
kostenguinstigere Variante heraus. Verwertung: Besonders diese Argumentation durfte fir die
Hafner von grof3em Interesse sein, da ihnen bel einer derartigen Losung ein grol3erer Teil des
Investitionsvolumens zufallt. [T ko cH]

.) Die Autoren untersuchen auch das Emissionsverhalten von Kachelofen. Hierbei wird
festgestellt, da® ein vom Kachelofenverband entwickeltes und mit einem Gultesiegel
verbundenes Dimensionierungsverfahren die Emission (vor alem fur CO und
Kohlenwasserstoffe) von neuen Kachel6fen deutlich verringert. Verwertung: Durch die
Verwendung von Holz als Brennmaterial sind Kacheléfen CO,-neutral. Bei deutlicher
Reduktion anderer Schadstoffemissionen erhoht sich der Wert des KO als Beitrag zu einer
nachhaltigen Energienutzung. Im Rahmen der INNOVATIONSOFFENSVE wird dies den
Hafnern als Argument zusatzlich zu den bekannten Vorzigen (behagliche Warme, heimischer
Brennstoff...) nahegelegt. [T ko cH]
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Rakos Christian, Hackstock Roger, 2001, , Untersuchungen zum Einsatz von Holz als
Energietrager am Warmemar kt*

.) Die Autoren konnten im Rahmen ihrer Untersuchungen einen Mangel an grundlegenden
Informationen auf seiten der Bautrager beobachten, was a's eine wesentliche Barriere fur die
Errichtung von holzbeheizten Gebauden im Bereich des verdichteten Wohnbaus anzusehen
ist.  Ein  Informationsmangel  besteht  beispielsweise  beziglich  Kesselmarkt,
Brennstoffversorgung, Verfligbarkeit erfahrener Haustechnikplaner, Anbieter von
Energiedienstleistungen oder bereits redisierten Projekten. Die Verflgbarkeit von
Informationen ist auch fir andere Zielgruppen en kritischer Aspekt — insbesondere werden in
der Studie den Qualifizierungsmal3nahmen fir Haustechnikplaner ein besonderer Stellenwert
eingerdumt. Gut funktionierenden Pilot- und Demonstrationsanlagen wird eine hohe
Bedeutung beigemessen. Exkursionen zu solchen Anlagen werden als vertrauensbildende
Mal3nahme gesehen. Verwertung: Im Rahmen der INNOVATIONSOFFENSVE wird
nachgeforscht, ob entsprechendes Informationsmaterial bereits vorhanden ist. Im weiteren
werden Bautrager darUber unterrichtet. Die Verwendbarkeit des Informationsmaterials fur
andere Zielgruppen (Haustechnikplaner, Architekten, Baumeister) wird untersucht. Die
bereits erwahnten Zielgruppen werden weiters Uber bereits existierende Pilotprojekte
(Holzheizungen im ver dichteten Wohnbau) und Exkursionstermine informiert. [B, A, M, H]

.) Auf die Bedeutung einer aktiven Rolle der Biomassekessel-Hersteller in mehrfacher
Hinsicht (Informationsweitergabe, Beteiligung in lokalen Entscheidungsprozessen, Anbieter
von Contracting-Lésungen) wird in der Studie von Rakos und Hackstock hingewiesen.
Hersteller sind beispielsweise oft fur den Informationstransfer an die Haustechnikplaner
hinsichtlich der haustechnischen Integration von Biomassekesseln (mit-)verantwortlich. In der
Studie wird festgestellt, dal3 in diesem Bereich nicht alle Hersteller adaquate Informationen
(insbesondere was die Integration von Solaranlage und Biomassekessel betrifft) weitergeben.
Weiters sollten die Kessalhersteller vermehrt auf Brandschutzsachverstandige in den
Bezirkshauptmannschaften informierend einwirken, da diese oft ein sehr negatives Bild von
Biomassehei zungen aufgrund einiger Schadensfélle in der Vergangenheit haben. Eine weitere
Aussage der Studie ist, dal3 im Entscheidungsprozefd fir ein bestimmtes Heizsystem in
offentlichen Gebauden die Wahl fir eine Holzheizung erleichtert wird, wenn Kesselhersteller
hier eine aktive Rolle einnehmen. Hersteller konnten auch als Anbieter von Anlagen-
Contracting auftreten, wobel dies von der Personalsituation und Betriebsstruktur abhangt.
Verwertung: Die Hersteller von Pelletskessel werden auf die Bedeutung einer verstarkten
Wahrnehmung obiger Aktivitaten hingewiesen werden. Falls im Rahmen der Recherchearbeit
der INNOVATIONSOFFENSVE adaquates Informationsmaterial beziiglich haustechnischer
Integration von Biomassekesseln gefunden wird, wird dies den Herstellern zur Verfligung
gestellt. [T Pell]

.) Die Autoren stellen fest, dal3 kaum Biomassekessel mit einer Leistung von Utber 40 kW am

Markt sind, was zweifellos ein Verbreitungshemmnis fir den vermehrten Einsatz von
Biomasseheizungen im verdichteten Wohnbau bzw. in 6ffentlichen Geb&uden darstellt.
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Verwertung: Die Hersteller von Pellets-Kesseln sollen motiviert werden, verstérkt in dieses
Marktsegment vorzudringen. [ T Pell]

Energie Tirol, 2000, ,Evaluation der Zusatzférderung, Tiroler Niedrigenergie —
Passivhaus’

.) Aus ener im Rahmen dieser Evauationsstudie durchgefihrten Befragung von
Einfamilienhauserrichtern, welche die Zusatzférderung in Anspruch genommen haben, geht
klar hervor, dald unter den befragten Personen eine hohe Zufriedenheit mit dem jeweils
errichteten Gebaude besteht. Insbesondere die Erwartungen beziglich Behaglichkeit und
Wohnkomfort konnten in einem hohen Mal3 erflllt werden (in einem héheren Mald als die
Erwartungen beziiglich Energiesparen).

Verwertung: Bautrdger und Planer sollen darUber informiert werden, daf3 Bewohner von
Niedrigenergie- und Passivhausern diese Bauweise mit einem hohen Mald an Behaglichkeit
und Wohnkomfort verbinden (zumindest im Einfamilienhausbereich). Bautréger kdnnen
diesen Aspekt im Marketing von Wohnbauten mit niedrigem Energiebedarf einsetzen.
Bautréger und Planer, die noch eher konventionell orientiert bauen und planen, kénnen
aufgrund dieses Umstands motiviert werden, sich verstarkt mit Niedrig(st)energie- und
Passivhausbauweise auselnanderzusetzen, da davon auszugehen ist, dal3 Behaglichkeit und
Wohnkomfort in Zukunft in noch starkerem Malf3 nachgefragt werden. [B, A, M]

6.2.2 Symposien, Tagungsbande

, Das Okologische Passivhaus‘, Veranstalter: Osterreichisches Institut fir Baubiologie
und Bauokologie GmbH (I1BO) und Donauuniversitat Krems, Zentrum fur Bauen und
Umwelt; St. Polten, 16.-17. 10. 2000;

Grundtenor der Veranstaltung ist die Verbreitung des Passivhauskonzeptes unter besonderer
Berticksichtigung 6kologischer Kriterien (Baustoffe, Lebensdauerbetrachtungen).

.) Beitrag von Bruck Manfred zum Thema: , Total Quality ist das Ziel*; der Autor prasentiert
wesentliche themenspezifische Qualitatskriterien (detalliertere Informationen auch unter
www.ghc-ziegel handbuch.org). Verwertung: Die beschriebenen Qualitétskriterien werden bel
den inhaltlichen Aussagen der INNOVATIONSOFFENS VE bertcksichtigt. [A, M]

) Beitrag des IBO zum Thema ,Okologischer Bauteilkatalog®; vorgestellt wird die
Okologische Bewertung gangiger Baukonstruktionen. Verwertung: Im Zuge der
INNOVATIONSOFFENS VE werden sowohl die Moglichkeiten zur 6kologischen Bewertung
verbreitet, als auch o©kologisch glnstige Materialien oder Baukonstruktionen verstarkt
thematisiert. [A, M]
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.) Beitrag von L utzkendorf Thomas zum Thema ,, Zur Integration 6kologischer Aspekte in den
Planungsprozefd durch Anwendung von Bewertungsmethoden und —hilfsmitteln*; der Autor
formuliert Bewertungskriterien und stellt modellhafte Planungsprozesse dar. Ein
Planungsinstrument , LEGOE" wird vorgestellt, welches sich auf den gesamten Lebenszyklus
bezieht, weitere Planungstools sind verflgbar (weitere Informationen sind auch unter
www.ifib.uni-karlsruhe.de/kobek oder www.legoe.de verfugbar). Zielgruppe fur Anwendung
des Tools sind Planer und fir die Ergebnisse Bauherren und Nutzer. In der Diskussion mit
dem Publikum wird der Aspekt aufgeworfen, dal3 Architekten nicht unbedingt einen
Durchgriff auf wesentliche Entscheidungen haben, da diese vorweg durch politische
Instanzen, jedenfalls aber durch den Bautrager vor der Ausschreibung eines Wettbewerbes
fixiert werden (siehe auch Anschluf3zwang Fernwarme etc.). Verwertung: Im Zuge der
INNOVATIONSOFFENSVE wird die Zielgruppe der Bautrédger dorthingehend informiert,
dal3 eine nicht flexible Vordefinition wesentlicher Rahmenbedingungen die Qualitat des
Bauprojektes im Vergleich zur bestmdglichen Variante von vornherein auf ein niedrigeres
Niveau einschranken kann. Idealer Weise ist ein mehrstufiges Entscheidungsverfahren mit
intensiven Interaktionen zumindest zwischen Bautrager und Planer anzustreben'®. Der
Bautréger profitiert letztlich durch eine gesteigerte Qualitéat des Gesamtpr ojektes welche sich
in hoherer Nutzerzufriedenheit und einem hoheren Marktwert des Projektes niederschlagt.
[A, B]

.) Beitrag von Plo3 Martin zum Thema ,Markteinfihrung von Passivhdusern — Das
Modellvorhaben 5-Liter-Haus Wittlich*; der Autor stellt die Wirkung energiepolitischer
Instrumente und die Wirkung von motivierten Kommunen auf den Diffusionsprozef3 des
Passivhauses anhand der ausfuhrlichen Darstellung eines konkreten Projektes dar.
Verwertung: Entsprechende energiepolitische Instrumente kdnnten zwar eine tragende Rolle
bei der Seigerung der Marktdiffusion des Passivhauses spielen (z.B. Warmeschutz-
bestimmungen), sind aber kein Thema de INNOVATIONSOFFENSVE. Die
diffusionsférdernde Wirkung motivierter Kommunen wird jedoch berticksichtigt und reiht sich
thematisch zu der Argumentation fur den Einsatz von Beteiligungsmodellen, wie dies bereits
unter 4.1.1 bei Ornetzeder et al. diskutiert wurde. [B, A

.) Beitrag von Steinfadt Margarete zum Thema: , Passivhaus in Kassel-Marbachshdhe als
offentlich geforderter Geschol3wohnungsbau — Instrumente zur technischen und
wirtschaftlichen Optimierung®; zentraler Inhalt der Prasentation ist die Wissensvermehrung
beim Bautrédger durch den Passivhausbau und die Nutzung dieses Wissens bel der
Bestandssanierung. Durch den beschriebenen Lernprozel3 entstehen fir den Nutzer attraktive
Bauten u. Sanierungen. Dies reduziert in der Folge die als problematisch betrachtete
Mieterabwanderung aus dem Altbaubereich. Herausgestrichen wird die Notwendigkeit der
Nutzung externer intellektueller Ressourcen zur Bereicherung eingesessener Planungsteams,
welche Gefahr laufen, gewohnte Strategien nicht mehr zu variieren. Verwertung: Der Beitrag

1®Wie bereits unter 4.1.1, Ornetzeder et al. diskutiert, ist auch die Beteiligung von Nutzern oder Nutzergruppen
am Planungsprozef3 von wesentlicher Bedeutung.
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von Seinfadt unterstreicht die wesentliche Bedeutung integraler Planungsablaufe und die
Notwendigkeit der standigen Einbindung neuen Wissens in Planungsprozesse. [ B]

.) Betrag von Faninger Gerhard zum Thema ,Gebdudebestand — thermische
Gebaudesanierung”; Faninger betont: Zitat: ,Wir sind immer mehr bel den sogenannten
,Solar Sustainable Buildings' angelangt, von denen das Passivhaus eine der Moglichkeiten
darstellt, aber ich mdchte ausdriicklich betonen, eine der Moglichkeiten, denn wir haben viele
andere Mdglichkeiten den Energiebedarf — und in diesem Fall denke ich an fossile und
elektrische Energie — zu reduzieren und mit erneuerbarer nicht zu kaufender Energie zu
ersetzen” (Zitat Ende). Weiters weist Faninger auf die nicht 6konomisch mef3baren Faktoren
Heizkomfort, gesiinderes Wohnen aber auch die Krisenfestigkeit (Haus friert bel Ausfall der
Energieversorgung nicht durch) hin. Verwertung: Faninger spricht in seinem Beitrag einen
wesentlichen Aspekt bei der Marktdiffusion nachhaltiger Wohnbauten an. Namlich die
existierende Vielfalt an Lésungsmdglichkeiten fur haustechnische und konstruktive
Aufgabenstellungen im nachhaltigen Wohnbau. Wird diese Ldsungsvielfalt nicht
bertcksichtigt und das (6kologische) Passivhaus nur im engsten Snne der Definition als
Lésung anerkannt, so ist dies fir die Diffusion des nachhaltigen Wohnbaues insgesamt ein
schwerwiegendes Hemmnis, da die Bedurfnisse zahlreicher Zielgruppen mit besagtem
Konzept nicht befriedigt werden kdnnen. Im Snne der Ubergeordneten Zielfunktion der
INNOVATIONSOFFENSIVE, dem nachhaltigen Wohnbau zum Durchbruch zu verhelfen,
werden vor allem die Zielgruppen Bautrager und Architekten Uber die Vielzahl sinnvoller
Losungsansatze informiert. [B, A]

»Die Liftungsanlage in der Praxis*, Veranstalter: Arbeitsgemeinschaft Erneuerbare
Energie (AEE) Nieder 6sterreich; Wien, 9. 11. 2001;

.) Ein Betrag von Trauner Wolfgang zum Thema ,Ein Hauch von Luxus oder
haustechnischer Standard — die Luftungsanlage im Niedrigenergie- und Passivhaus® und ein
weiterer Beitrag von Schmid Konrad zum Thema: ,,Die Liftungsanlage vom (A)nsaugfilter
bis zum (Z)uluftventil® prasentieren Diskussionsbeitrage zu technischen Luftungsthemen.
Verwertung: Die genannten Beitrdge sant ztierter Literatur sind fir die Zielgruppe der
Luftungsanlagenanbieter und Planer gleichermal3en von grof’em Interesse. Es werden
Systemkonzepte prasentiert, es erfolgen jedoch auch Sellungnahmen zu den bekannten
Vorurteilen. Die betreffenden Zielgruppen werden innerhalb der INNOVATIONSOFFENSIVE
auf die Existenz dieser Informationsquellen hingewiesen. [A, H, T Liftung]

»Cepheus — gebaute Passivhduser im Detail“, Veranstalter: Arbeitsgemeinschaft
Erneuerbare Energie (AEE), Internationale Solarbauschule Vorarlberg (1SB) und
Energieinstitut Vorarlberg; Garsam Kamp, 23. —24. 3. 2001

.) Beitrag von Krappmeier Helmut zum Thema: ,, Cepheus. Sind Passivhauser europareif? —
Ist das Pultdach noch zu stoppen?‘; der Autor diskutiert neben anderen Aspekten auch
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Hemmnisse auf Seite der Architekten, welche die Marktdiffusion des Passivhauses verzogern.
Verwertung: Trotz der, auf das Passivhauskonzept im engeren Sinne fokussierenden
Argumentation ist das ambitionierte Demonstrationsprogramm , Cepheus® fur die
INNOVATIONSOFFENSVE geeignet, anschauliche Dokumentationen speziell fur die
Zielgruppe der Architekten bereitzustellen. [A]

.) Beitrag von Seidl Josef zum Thema: ,, Sind Passivhauser cool ?‘; Der Autor analysiert unter
anderem die Mehrkostenpositionen im Passivhaus und kommt zum Schluf3, dal3 nicht
Warmedammung und bessere Fenster die Hauptposten sind, sondern Planung und Bauaufsicht
fUr die Herstellung von wéarmebriickenfreier und winddichter Konstruktionen wesentlich sind.
Als Loésungsansatz sieht der Autor standardisierte Aufbauten und Fertigteile. Als weiteren
Punkt befaldt sich der Autor mit Aspekten des Passivhaus-Marketings und schluf3folgert, dal3
neue Kundenschichten, neue Geschéftspartner, Imagegewinn und Gratis-PR erwartet werden
konnen. Verwertung: Das Argument von zu erwartenden Mehrkosten ist ein zentrales
Hemmnis fur die Marktdiffusion von nachhaltigen Wohnbauten. Seidl beschaftigt sich vor
allem mit den leicht mef3baren und auch rational nachvollzehbaren Mehrkosten im Material-
und Planungsbereich. Diese Kosten werden von unterschiedlichen Zielgruppen oft als
rationaler Vorwand zur Rechtfertigung einer durch Berthrungsangste, indirekten
Transaktionskosten oder Gewohnheiten begrindeten Ablehnung innovativer Ansétze
herangezogen. Insofern erbringt der Autor wertvolle Beitrdge zu einer quantitativen
Beurteilung von tatsachlichen Mehrkosten und zu Lésungsansatzen, welche zur Vermeidung
entsprechender Mehrkosten beitragen. [B, A, M]

.) Der Tagungsband erbringt neben der Diskussion von technischen Aspekten auch eine
ausfuhrliche und anschauliche Dokumentation von gebauten CEPHEUS-Projekten in
Osterreich.  Verwertung: Die  Dokumentation kann als  Informationss  und
Anschauungsbroschire vor allem fur die Zielgruppen Bautréger und Architekten, aber auch
fur Haustechnikplaner empfohlen werden [B, A, H]

»Das Passivhaus in der Praxis‘, Strategieworkshop, Veranstalter: Arbetsgemeinschaft
Erneuerbare Energie (AEE); St. Polten, 28. 9. 2001

.) Im Zuge des Workshops wird unter anderem eine Ideensammlung zu verschiedenen
Dimensionen der Steigerung der Passivhausdiffusion erarbeitet. Verwertung: Aus der Scht
der INNOVATIONSOFFENSIVE sind vor allem Aspekte wel che effektive Marketingstrategien
betreffen verwertbar. Ansétze, welche im Zuge des Strategieworkshops diskutiert wurden und
weiter verwertet werden sind: ,, das Komforthaus®; ,, hohe Wohnqualitat” ; Einfiihrung von
» Klassen® in Anlehnung an die etablierte Automobilkategorisierung welche dem Bedirfnis
nach sozialem Vergleich nachkommt;  Anregungen fir  erfolgversprechende
Mar ketingstrategien fir Gesamtprojekte sind hauptsachlich fur die Zielgruppe der Bautréager
relevant. [B]
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6.2.3 Experteninterviews

Weiss Werner, 2000, Interview mit Werner Weiss im Rahmen der empirischen
Erhebung fur das Projekt ,Analyse fordernder und hemmender Faktoren bei der
Markteinfiihrung von innovativen Wohnbauten®

.) Werner Weiss weist auf seine Erfahrungen beziiglich der Zusammenarbeit mit Architekten
hin. Diese seien grundsétzlich wenig an Technik interessiert, wichtig ist fur Architekten, dal3
sie technische Elemente (wie Sonnenkollektoren) als gestalterisches Element einsetzen
konnen. Gemal3 der Ansicht von Herrn Weiss werden Sonnenkollektoren von Architekten
nach wie vor oft as nachtréglich aufgesetzte, asthetisch unbefriedigende Elemente
wahrgenommen. Verwertung: Architekten sollen mit &sthetisch ansprechenden Beispielen von
Solaranlagen in Gebauden konfrontiert werden. Insbesondere die Technologie der
Fassadenintegration bietet grof3e Potentiale zur gestalterisch ansprechenden Integration von
Solaranlagen. [A]

.) Werner Weiss weist darauf hin, dai3 eine Vielfalt an innovativen Konzepten im Wohnbau
verfolgt werden soll. Das Konzept des Passivhauses bei spiel sweise habe zwar durchaus seine
Berechtigung und seine Marktchancen, hat aber auch seine Grenzen, da es nicht mit allen
Nutzerwinschen kompatibel ist (z.B. sehr unterschiedliche Temperaturwiinsche innerhab
einer Wohnung oder eines Blros bzw. Vorzugstemperaturen, die deutlich Uber den
Auslegungstemperaturen liegen). Auch Konzepte mit einem Fokus auf solar-aktive
Komponenten sollten verfolgt und weiterentwickelt werden. Verwertung: Planer und
Bautréger werden auf die Vielfalt an Konzepten, energieeffizient und 6kologisch innovativ zu
bauen, (anhand von realisierten Beispielen) hingewiesen. Als Beispiel eines gelungenen
Projektes, dessen Heizenergiebedarfsdeckung zu 100% aus erneuerbaren Energietrégern
erfolgt, konnen die von der Arbeitsgemeinschaft Erneuerbare Energie in Gleisdorf errichteten
Gebaude angesehen werden. [A, M, B, H]

.) Der sehr gering ausgepragte Einsatz von integraler Planung in Osterreich ist ebenfalls ein
wesentlicher Punkt, den Werner Weiss wahrend des Interviews anschneidet. Er stellt fest, dai3
es wenig Architekturbiros gibt, die regelméfdig und von Beginn eines Projektes an mit einem
Haustechniker zusammenarbeiten. Verwertung: Es liegt auf der Hand, daf? die Anderung der
Planungskultur in Richtung integrale Planung eines langfristigen Prozesses bedarf. Obwohl
es aso im Rahmen ener zetlich punktuell wirkenden Offensive wie der
INNOVATIONSOFFENS VE schwer ist, hier nachhaltig einzuwirken, soll dennoch versucht
werden, die Planer (insbesondere die Architekten) und Bautrager auf die Bedeutung dieser
Planungspraktiken mittels erfolgreicher Beispiele hinzuweisen. [A, B, M7
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7 Motivationdlinien fur die Zielgruppen

In diesem Abschnitt werden die zentralen Zielfunktionen der untersuchten Zielgruppen
dargestellt und aufbauend auf diesen wesentliche Motivationslinien diskutiert, welche in der
INNOVATIONSOFFENSIVE im weiteren beschritten werden. Da im Zuge der
gegenstandlichen Arbeit keine energiepolitischen Instrumente zur Diskussion stehen oder gar
verfiigbar sind, sind die Motivationslinien zur Géanze auf endogenen Faktoren'” aufgebat.
Diese stehen stets in direktem Zusammenhang mit der Zielfunktion der jeweiligen Zielgruppe.

Im folgenden werden die behandelten Zielgruppen systematisch diskutiert. Es erfolgt stets die
Definition der Zielfunktionen der betreffenden Zielgruppe und danach die Diskussion bzw.
Auflistung der verwendeten Motivationslinien, welche jeweils den zuvor beschriebenen
Zielfunktionen zugeordnet werden.

7.1 Zielgruppe Bautr ager

Die Zielgruppe der Bautréger ist beztglich ihrer vorhandenen Zielfunktionen bzw. der damit
verknipften Motivationslinien in sich heterogen aufgebaut und mui3 im weiteren aus diesem
Grund zumindest in die zwei Unterzielgruppen gemeinnitzige und offentliche Bautrager
sowie private Bautréger untergliedert werden.

7.1.1 Unterzielgruppe gemeinnutzige und offentliche Bautrager

Zidfunktion der Zielgruppe: Errichtung und Vermietung bzw. Vergabe von Wohnungen
und Hausern. Die entsprechenden Institutionen sind formal betrachtet nicht auf Gewinn
ausgerichtet. Die Organisationsformen sind oftmals Vereine, Genossenschaften oder
offentliche Institutionen (Gemeinden, Magistrate,...). Die gemeinnitzigen und 6ffentlichen
Bautrager haben, auch wenn sie keinen Gewinn im kaufméannischen Sinn ausschitten dirfen,
das Bestreben, die Organisation durch ihre Tétigkeit an sich zu erhalten, eventuell zu
expandieren und den Beschéftigten entsprechende Gehdlter auszubezahlen. Der
Geschéaftstéatigkeit dienlich sind in diesem Zusammenhang zufriedene Mieter, welche durch
Mundpropaganda fir ein positives Image sorgen und zu keinen hohen Aufwanden durch
Beschwerdefihrungen beitragen. Weiters ist eine Marktpositionierung, welche mit positiv
belegten Begriffen in Zusammenhang gebracht wird (z.B. ,0kologisch®, ,Sonne’,
»gesund”,...) im Zuge der Geschéftstatigkeit fur die Organisation forderlich.

Y Unter endogenen Faktoren werden im weiteren jene Mechanismen bezeichnet, welche von dem spezifischen
marktwirtschaftlichen System selbst generiert werden und in diesem wirksam sind. Mechanismen, welche von
aulBen auf das Marktsystem wirken werden as exogene Faktoren oder Einfllisse bezeichnet, wie dies
beispielsweise bei energiepolitischen Instrumenten der Fall ist.
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Motivationdlinien fuir die Zielgr uppe:

Zid: rasche Vermietung oder Vergabe gebauter Projekte

Niedrigenergie- und Passivhauser weisen aufgrund ihres niedrigen Energiebedarfes in den
Energiedienstleistungssektoren Raumwarme und Warmwasserbereitung typischer Weise
auch geringere Endenergiekosten und damit Betriebskosten auf. Speziell bei den von
gemeinniitzigen und 6ffentlichen Bautrégern angesprochenen Kundengruppen kann dieser
Umstand werbewirksam eingesetzt werden. Die Einhaltung von solchen zu
Werbezwecken eingesetzten Versprechungen beztglich niedriger Betriebskosten miissen
vom Bautréger jedoch abgesichert eingehalten werden.

Ein vergleichsweise hohes Mal3 an Behaglichkeit durch hohe Oberflachentemperaturen
(warme Wande) in den Raumen kann fur Niedrigenergie- und Passivhauser werbewirksam
in Aussicht gestellt werden.

Ein positiv belegtes ,, 6kologisches® Image kann durch die Verwendung nachwachsender
Rohstoffe im Zuge der Errichtung 6kologischer Niedrigenergie- und Passivhauser, auch in
der Innenraumgestaltung erreicht und entsprechend vermarktet werden.

Eventuellen Vorbehadten der potentiellen Mieter gegeniber  kontrollierter
L Uftungsanlagen (vor alem im Passivhausbereich) kann durch Gesundheitsaspekten wie
der gewdhrleisteten Frischluftversorgung und der Moglichkeit der Luftfilterung
(Pollenfilter) begegnet werden. Die Gesundheitsaspekte sollten hierbei auch mit den
eingesetzten 6kol ogischen Baumaterialien verkntipft werden.

Ein hohes Mal3 an Wohnerlebnis kann durch die sinnvolle Anwendung solar passiver
Elemente (z.B. Sonnenfenster, Sudorientierung von Aufenthaltsrdumen) erreicht und
wiederum werbewirksam eingesetzt werden.

Zid: zufriedene Mieter

Ein wesentlicher Beitrag zur Erreichung der, von den gemeinnitzigen und 6ffentlichen
Bautréagern angestrebte Zufriedenheit der Mieter, wird durch die Einhaltung obiger
Werbeversprechungen gel el stet.

Eine minimale, aber durchgehende Betreuung der Mieter mittels regelméafdigen Treffen mit
kompetenten Ansprechpersonen, im Zuge derer aufgetretene Probleme besprochen und
behoben werden, stellt fir den entsprechenden Bautrager einen geringen Aufwand dar, der
sich in der Folge jedoch durch eine geringe Beschwerdehaufigkeit bezahlt macht.

Vor alem im Bereich des sozialen Wohnbaues, wo eine Zuteilung von Mietern aus
Wartelisten zu einzelnen Wohnbauten erfolgt, soll dem Mieter die explizite Wahl
zwischen einem innovativen Wohnbau und einem konventionellen Gebaude ermdglicht
werden. Dies fuhrt zu einem hoheren Grad an Identifikation des Mieters mit dem Gebéaude
und den vorhandenen Technol ogien und dadurch zu einer héheren Nutzerzufriedenheit.
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7.1.2 Unter zielgruppe private Bautr ager

Ziefunktion der Zielgruppe: Private Bautréager sind private Firmen in unterschiedlichen

Gesellschaftsformen, zumeist sind private Bautrager jedoch as GmbH. organisiert. Private
Bautrager maximieren den Gewinn (das heil% Umsatz minus Kosten) und verfolgen dartber
hinaus auch noch mittel- bis langfristige marktstrategische Ziele (z.B. Positionierung,
Expansion, Spezialisierung).

M otivationslinien fuir die Zielgruppe:

Zidl: Rascher und vollstandiger Verkauf der errichteten Projekte.

Durch die aktuellen Séttigungstrends am Wohnungsmarkt ist ein rascher und vollstandiger
Verkauf von Wohnungen eines neu errichteten Projektes flr den privaten Bautréger nicht
mehr selbstversténdlich. Die besonderen Qualitdten von Niedrigenergie- und
Passivhausern erh6hen jedoch die Absatzrate entsprechender Projekte im Vergleich zu
konventionellen Wohnbauten mit vergleichbaren , harten Faktoren™®.

Im besonderen Mal3 kann von privaten Bautragern ein hohes Mal3 an Behaglichkeit,
Gesundheitswert und Wohnerlebnis bei entsprechend gestalteten Niedrigenergie- und
Passivhausern werbewirksam geltend gemacht werden.

Der Einsatz nachwachsender Rohstoffe in Baukonstruktion und Innenausstattung spricht
neben den bereits genannten Aspekten der Behaglichkeit und des Gesundheitswertes auch
das Okologiebewultsein potentieller Kaufer an und sollte mit beworben werden.

Das Argument der geringeren Betriebskosten ist in dem von den privaten Bautrégern
bewirtschafteten Kundensegment weniger wirksam als dies bel den Kundengruppen der
oben diskutierten gemeinnitzigen und Offentlichen Bautrégern der Fall war. Die
Krisensicherheit jedoch, welche durch die Nutzung heimischer, erneuerbarer
Energietrager (keine Abhangigkeit von importierten fossilen Energietrdgern) und hoher
technischer Effizienz (auch bel Totalausfall der Energieversorgung keine Frostschaden
etc.) gegeben ist, ist ein tragendes Argument.

Ziel: Marktpositionierung und -strategie

Eine grof3e Chance fir private Wohnbautréger liegt in einem mdglichst frihen Einstieg in
den innovativen Wohnbau. Aufgrund der mittlerweile existierenden, durchwegs
erfolgversprechenden Pilot- und Demonstrationswohnbauten erscheint eine kommerzielle
Anwendung einschl&giger innovativer Ansétze als erfolgversprechend und wirtschaftlich
durchaus attraktiv. Die nunmehr gefragten ,frihen Innovatoren“ unter den
Wohnbautrégern werden sich einen Erfahrungs- und Wissensvorsprung erwirtschaften,
welcher ihnen strategische Vortelle im Markt des innovativen Wohnbaus sichert.

Die Ankiindigung von bzw. die Aussicht auf eine Anderung der Bauordnungen und des
Wohnbauférderungswesens in Richtung des innovativen Wohnbaues kann einen
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zusétzlichen Anreiz fur private Bautrdger darstellen, sich mdoglichst bad mit dem
innovativen Wohnbau zu befassen, um im Falle der praktischen Implementierung geristet
Zu sein.

7.2 Zielgruppe Architekten

Die Zielgruppe der Architekten wird im weiteren as Einheit angesprochen. Wenn einzelne
Argumente einer feineren Differenzierung bedirfen, so wird diese direkt an der
entsprechenden Stelle vorgenommen.

Zidfunktion der Zielgruppe: Die Mitglieder der Zielgruppe der Architekten agieren as
private Firmen und maximieren ihren Gewinn (Umsatz minus Kosten), wobel auch das
Streben nach kunstlerischer Selbstverwirklichung ein malfigebliches Ziel darstellt. Die von
den Architekten in Rechnung gestellten Planungshonorare werden durch eine gemeinsame
Honorarordnung beeinfluf. Weitere Aspekte, welche im Zuge einer gruppenspezifischen
Zielformulierung genannt werden konnen, ist der Wunsch nach einem moglichst hohen
Potential an gestalterischer Freiheit und nach einem hohen finanziellen Potential fir den
architektonischen, das heifldt gestalterischen Telil, eines Bauprojektes. Weitersist der Architekt
daran interessiert seinen Auftraggeber zufrieden zu stellen. Dies ist in der Regel ein privater,
gemeinnitziger oder oOffentlicher Bautrdger, wobel es sich in der Mehrzahl der
Planungsauftrdge um verdichtete Wohnbauten handelt. Das Marktsegment der
Einfamilienhduser wird zumeist von der Zielgruppe der Baumeister und zunehmend auch von
Fertigteil hausfirmen bedient.

M otivationdinien fuir die Zielgr uppe:

Zid: Gewinnmaximierung

 Die Planung von Niedrigenergiee und Passivhausern bereitet durch den noch
beobachtbaren geringen Grad an Standardisierung und durch héhere Aufwande bel der
Informationsbeschaffung und —umsetzung (Transaktionskosten) in der Regel einen
hoheren Planungsaufwand fir die Architekten. Auch die Bauleitung und die Kontrolle der
einzelnen Arbeitsschritte verursacht hohere Aufwéande als dies beim konventionellen
Wohnbau der Fall ist. Nun ist der Architekt einerseits durchaus am Anbot ener
umfassenden Planungseistung interessiert, andererseits bringen Mehrkosten auch
Wettbewerbsnachteile bei Wettbewerben um ausgeschriebene Projekte. Weitere
Okonomische Restriktionen entstehen bei flachenspezifischen Kostendeckelungen, wie
dies bei Ausschreibungen seitens der Bautréger durchaus Ublich ist. Der innovative
Architekt, der sich im Bereich des Niedrigenergie- und Passivhausbaues engagiert, muf3
seinen Bautréger nun einerseits vom hohen Zusatznutzen iberzeugen', der von einem

9 Dafiir dienlich ist das unter der Zielgruppe “Bautrager” ausgearbeitete Argumentarium (siehe oben).
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innovativen Wohnbau fir den Bautréger selbst zu erwarten ist, und andererseits eine
Umgestaltung der Kostenstruktur von innovativen Projekten im Vergleich zu
konventionellen vornehmen. Einsparungen aus dem Einsatz optimierter Bauelemente
(z.B. Wandaufbauten, Wegfall oder wesentliche Reduzierung eines konventionellen
Heizsystems) konnen in vermehrte Planungsleistungen umgelegt werden, was im
wirtschaftlichen Interesse der Architekten liegt.

Zid: Zufriedene Auftraggeber (Bautré&ger)

Gelingt es dem Architekten durch den Einsatiz von Niedrigenergie- und
Passivhaustechnologie den Zielfunktionen des Auftraggebers zu gentigen®, so wird dieser
sowohl dem Planer als auch dem innovativen Wohnbau gegentber in der Folge
aufgeschlossen sein. Der bereits beschriebenen Situation am Wohnungsmarkt ist mittels
innovativer Ansdtze gut zu begegnen, da sich entsprechende Bauten durch ihre
zusétzlichen Qualitdten gut vom breiten Angebot abheben.

Zid: Marktpositionierung und —strategie

Wie schon bei der Zielgruppe der privaten Bautrager angemerkt, besteht die Chance fir
»fruhe Innovatoren* sich frihzeitig am aufkeimenden Markt zu etablieren und einen
Vorsprung in Wissen und Anwendungsroutine aufzubauen.

Das frihe Engagement von Architekten im innovativen Wohnbau kann auch durch die
Aussicht auf Anderungen innerhalb der (energie)politischen Rahmenbedingungen des
Wohnbaues forciert werden (Ankiindigung von Warmeschutzverordnungen, Anderung der
Wohnbauf 6rderungsbedingungen).

Ein weiterer Anreiz besteht darin, sich aus der Menge der konventionell bauenden
Architekten abzuheben und mit den durchwegs positiv belegten Attributen des
Okologischen Niedrigenergie- u. Passivhauses auch eln positives Image aufzubauen.

7.3 Zielgruppe Baumeister

War die Zielgruppe der Architekten eher auf verdichtete Formen des Wohnbaus und den
grofRvolumigen Wohnbau ausgerichtet, wobel ein gemeinnutziger, 6ffentlicher oder privater
Bautréager den Auftraggeber darstellte, so ist die Zielgruppe der Baumeister auch oder sogar
Uberwiegend auf den Bau von Einfamilienhdusern oder Wohnbauten mit geringen
Verdichtungsgraden ausgerichtet. Die Baumeister treten hierbei zumeist entweder selbst als
Bautrager auf, oder (typischerweise beim Einfamilienhaus) der spéatere Nutzer stellt gleichsam
den Bautréger dar.

2 \Wie dies unter 5.1 dargestellt wurde.
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Ziedfunktion der Zielgruppe: Baumeisterbetriebe stellen in der Regel private Firmen dar
und maximieren ihren Gewinn (Umsatz minus Kosten). Geht man davon aus, da ein
Auftraggeber eines Baumeisters eine bestimmte Zahlungsbereitschaft hat, welche dem
Baumeister bekannt ist, so wird der Baumeister 1) in jedem Fall die vorhandene
Zahlungsbereitschaft ausschopfen und 2.) unter der Berlcksichtigung welterer
Vereinbarungen mit dem Auftraggeber jene technische Losung ausfiihren, bei der er die
grofite Gewinnspanne erwartet. Langerfristige Vertrage mit Baustoffherstellern und
Baustofflieferanten fixieren dabei weitestgehend die in Frage kommenden technischen
Losungen. Natirlich ist der Baumeister um die Zufriedenheit seiner Kunden bemiht, um
durch Weiterempfehlungen weitere Auftrage zu erhalten.

Motivationdlinien fuir die Zielgr uppe:

Zid: Gewinnmaximierung

* Invielen Félen legt ein Baumeister Komplettangebote (z.B. fur einen Rohbau oder einen
schlisselfertigen Bau). In diesen Félen ist dem Baumeister zu zeigen, dal3 mittels
energetisch/okologisch optimierten Bautellen (z.B. Wandaufbauten) vergleichbare
Gewinne zu erzielen sind, wie bei konventionellen Aufbauten.

e In Niedrigenergiee u. Passivhdusern kann der Antell an passiver Technologie
(Warmedammung, Elemente zur Solarpassiv-Nutzung) in Abhéngigkeit des verfolgten
Konzeptes hoher sein, als jener der aktiven Komponenten (Heizungsanlage,
Warmwasserbereitung). Die passiven Komponenten werden im Regelfall vom Baumeister
bewerkstelligt, die Installation aktiver Komponenten wird ausgelagert. Es besteht somit
ein  Anreiz fir den Baumeister, sich um einen groBeren Anteill der
Gesamtzahlungsbereitschaft des Kunden zu bemihen.

e Die Zahlungsbereitschaft der Kunden ist angesichts der bereits wiederholt genannten
Aspekte (Behaglichkeit, Wohnerlebnis, Gesundheitswert, Sicherheit) im Mittel héher als
bei konventionellen Bauten und erbringt somit einen weiteren konomischen Anreiz fir
den Baumeister, sich dem innovativen Wohnbau zuzuwenden.

Zid: Berucksichtigung strategischer Aspekte

e Esist zu erwarten, dal’3 zunehmend Kunden mit dem Wunsch, ein Niedrigenergie- oder
Passivhaus bewohnen zu wollen, an den Baumeister herantreten. Zwar ergibt sich daraus
fur den Baumeister keine kurzfristige Notwendigkeit, sich mit dem innovativen Wohnbau
zu befassen, mittel- bis langfristig jedoch wird sich ein frihzeitiger Einstieg rechnen, da
die aufkeimende Nachfrage dann unmittelbar befriedigt werden kann.

e Mittels einer Vorwartsstrategie kann die Zielgruppe der Baumeister selbst Einflul® auf
Bauvorschriften nehmen (Ansatzpunkt Verscharfung der Warmeschutzbestimmungen) um
die Diffusion des neuen Marktsegments des innovativen Wohnbaus anzuregen.
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74 Zielgruppe Haustechnikplaner

Unter ,, Haustechnikplaner* wird im weiteren jene Zielgruppe verstanden, die sich mit der
Planung von haustechnischen Anlagen im Zusammenhang mit Wohnbauten befaldt, welche
nicht vorweg innovativ sein missen.

Zidfunktion der Zielgruppe: Haustechnikplaner sind im konventionellen Wohnbau spérlich
vertreten. Typische Tétigkeitsbereiche sind im konventionellen Wohnbau vor alem im
groRvolumigen Bereich zu finden, wo Planungsaufgaben im Bereich Heizung, LUftung und
Klimatiserung anstehen. Der innovative Wohnbau mit Anlagen zur kontrollierten
Wohnraumltftung mit  Wéarmeriickgewinnung aus der Abluft und kombiniertem
Nachheizsystemen und der Kopplung mit solar thermischen Systemen schafft nun ein neues
Geschéftsfeld fiur Haustechnikplaner. Da auch die Zielgruppe der Haustechnikplaner durch
private Firmen reprasentiert wird, besteht vorweg ein Interesse an zusétzlichen
Geschéftsbereichen.

M otivationslinien fuir die Zielgruppe:

Zid: Erschlief3ung neuer Geschéaftsfelder

* Niedrigenergie- und Passivhausbauten stellen ein neues, in der Zukunft vermutlich stark
expandierendes Geschéftsfeld fir Haustechnikplaner dar. Diesen kann deshalb ein hohes
Interesse an der Marktdiffusion innovativer Wohnbauten unterstellt werden.

e Da die Zielgruppe der Haustechnikplaner keinen direkten EinfluR auf den
Entscheidungsprozel3 fir oder wider die innovative Ausfihrung eines Wohnbauprojektes
hat (Hauptentscheidungstréger ist hier der Bautréger), aber einen hohen Nutzen erwartet,
sind Malinahmen der Haustechnikplaner gefragt, welche die entsprechenden
Entscheidungstrager erreichen (z.B. Informationsveranstaltungen von Haustechnikplanern
far  Architekten und Bautréager, Exkursionen zu gelungenen Pilot- u.
Demonstrationsanlagen). Da es sich dabei um abgestimmte Aktionen handeln muf3, ist die
Grundung eines Haustechniker-Dachverbandes zu empfehlen, welcher diese
M arketingaufgaben tGbernimmt.

Zid: Schaffung von haustechnischen Gesamtlésungen, inhaltliche Profilierung

» Die Losung der Haustechnikanforderungen, speziell im Passivhausbereich stellt eine
anspruchsvolle und interessante Aufgabe dar, welche die Haustechnikplaner fordert. Es
besteht die Moglichkeit fir Planungsfirmen sich in diesem neuen Geschéftsbereich durch
intelligente Losungen zu profilieren und eine fihrende Marktposition zu erreichen.

e Die Planung von modularen haustechnischen Gesamtlésungen (gesamte Haustechnik in
einem Container) bildet ein weiteres wesentliches Betétigungsfeld, wobei intelligente
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Losungen in diesem Bereich auch der gesamten Marktdiffusion des Niedrigenergie- u.
Passivhauskonzeptes in héchstem Malke dienlich wéaren. Die Bereitstellung von
normierten, modularen Losungen stellt dabei eine Triggeraktion, hauptséchlich im
Bereich des innovativen Einfamilienhausbaus dar, welche auch den Weg in das
Geschéftsfeld des innovativen M ehrfamilienhausbaus eroffnet.

7.5 Zielgruppe Dammestoffproduzenten

Die Zielgruppe der Dammstoffproduzenten ist grob in zwei Untergruppen teilbar. Dies sind
einerseits die Produzenten der bereits etablierten, in grofRen Mengen eingesetzten Materialien
wie Polystyrol oder mineralische Dammstoffe, und andererseits die Produzenten alternativer
Dammstoffe aus nachwachsenden Rohstoffen wie beispielsweise Kork, Zellulose oder Wolle,
um nur einige zu nennen. Unter der Zielfunktion der Steigerung der Marktdiffusion
innovativer Wohnbauten, welche durch die INNOVATIONSOFFENSIVE verfolgt wird, ist
es ein wesentliches Anliegen, sowohl den Einsatz der etablierten, als auch jenen der
aternativen Dammstoffe zu unterstiitzen, wobei eine strukturelle Verlagerung der
Werkstoffwahl in Richtung nachwachsender Rohstoffe angestrebt wird. Da das tibergeordnete
Ziel der drastischen und breiten Verbesserung der Warmeschutzmal3hahmen nur durch ein
Zusammenwirken aller Dammstoffproduzenten zu erreichen ist, soll im weiteren nicht auf die
Bewertung der eingesetzten Materialien fokussiert werden.

Zidfunktion der Zielgruppe: Die Zielgruppe der Dammstoffproduzenten besteht aus
produzierenden privaten Firmen, welche ihren Gewinn (Umsatz minus Kosten) maximieren.
Innerhalb der Kapazitdtsgrenzen der Produktionseinheiten kann in der Praxis auch die
Maximierung des abgesetzten Dammstoffvolumens als Ziel gesehen werden. Marktstrategisch
ist esim Sinne der Betriebe, eine mit bestimmten Attributen versehene Marke aufzubauen und
diese innerhalb der Dammstoffbranche zu positionieren.

M otivationslinien fuir die Zielgruppe:

Zid: Maximierung des abgesetzten Dammstoffvolumens

o Dammstoffhersteller profitieren unmittelbar von einer Steigerung der Marktdiffusion von
Niedrigenergie- und Passivhausern.

» Obiges Zid fugt sich in seinen Auswirkungen sehr gut in die Rahmenbedingungen fir die
Errichtung von Niedrigenergie- und Passivhauser. Jene Hemmnisse, die den vermehrten
Einsatz von Dammstoffen verhindern, erfordern gemeinsame Aktivitéten der gesamten
Dammstoffbranche.

 Ein professionelles und vor alem geschlossenes Auftreten aler Betriebe der
Dammstoffbranche sowohl gegentiber Anwendern (Architekten, Baumeister) als auch
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gegentiber den potentiellen Gebaudenutzern ist anzustreben. Offensive Mal3nahmen
(Informationsveranstaltungen, Produktprasentationen, Verbreitung niedrigenergie- u.
passivhaustaugliche Standardldsungen, Architektenmappen) der Betriebe oder besser des
Dachverbandes sind von grof3er Bedeutung.

» Das gemeinsame Zidl dler Betriebe, die Warmeschutzmal3nahmen zu forcieren, muf3 im
Vordergrund stehen. Das Wachstum der Marktanteile von Alternativdammstoffherstellern
darf nicht auf die Kosten des Images der Hersteller konventioneller Dammstoffe gehen
und umgekehrt. Verunsicherte Anwender und Endkunden im konventionellen Wohnbau
neigen dazu, gar nicht zu ddmmen, und die geringen Warmeschutzanforderungen welche
durch die Bauordnungen vorgegeben werden, mittels Ziegelwénden zu redlisieren.
Entstehen innerhalb der Dammstoffbranche Konkurrenzkdmpfe um Marktanteile oder
Kundengruppen, so ist mit einem grof3en Schaden fir die gesamte Branche und mit
weiteren Hemmnissen fur die Marktdiffusion innovativer Wohnbauten zu rechnen.

Zid: Markendefinition und Marktpositionierung

»  Zur Befriedigung unterschiedliche Anwender- und Nutzerbedirfnisse ist die Entwicklung
unterschiedlicher Da&mmstoffmarken durchaus sinnvoll. So konnen z.B. Hersteller
aternativer Dammstoffe Kundengruppen erreichen, welche gar nicht dammen wirden,
wrde der entsprechende alternative Dammestoff nicht angeboten.

» Spezielle Marketingkonzepte fir Bautrdger sind im Zusammenhang mit bestimmten
aternativen Dammstoffprodukten wie Wolle oder pflanzlichen Naturfasern denkbar.
Werte wie Behaglichkeit oder Gesundheitswert sind dem potentiellen Nutzer Uber diese
Schiene gut vermittelbar. Hier missen jedoch die einschldgigen Dammstoffproduzenten in
eine aktive Rolle steigen und die bei Bautrégern aber auch Architekten und Baumeister
grofdteils unbekannten Technologien présentieren und Argumente fur die
Wirtschaftlichkeit der Anwendung vorbringen.

* Obhige Argumentationen sollen eine Auspragung von individuellen Marketingstrategien
unterschiedlicher Dammstoffhersteller zur Erschliefdung unterschiedlicher
Kundengruppen nicht behindern (konventionelle Dammstoffe vs. Alternativdammstoffe).
In diesem Sinne widerspricht nichts einer Clusterbildung innerhalb der Branche (z.B.
»Okologische Dammstoffe") solange das gemeinsame Ubergeordnete Ziel erhalten bleibt
(vgl. auch 41.1. Wimmer et a.).

7.6 Zielgruppe Hersteller kontrollierter
Wohnraumliftungen

Gibt es eine grofRere Zahl von Firmen, welche sich mit der Klimatisierung von Birobauten,
oder Gebauden mit sehr spezieller Verwendung (z.B. Spitéler) beschaftigen, so existieren
vergleichsweise wenige Betriebe, welche auf die BeltGiftung von Wohnbauten fokussieren. Die
Notwendigkeit einer kontrollierten Wohnraumltftung ist im konventionellen Wohnbau nicht
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gegeben und ewdchst erst im Zusammenhang mit Niedrigstenergiee und
Passi vhauskonzepten.

Zidfunktion der Zielgruppe: Hersteller von kontrollierten WohnraumlGftungsanlagen sind
private Firmen, welche ihren Gewinn (Umsatz minus Kosten maximieren). Weiters stellt der
Bereich des innovativen Wohnbaus einen neuen Wachstumsmarkt dar, der ein vollig neues
Geschéftsfeld fur die Hersteller von kontrollierten Wohnraumltftungsanlagen erdffnet. In
Zeiten stagnierender oder ricklaufiger Auftragslagen in der Baubranche ist es sicherlich ein
Ziel der Hersteller neue Anwendungsbereiche der entsprechenden Technologien zu finden
und zu erschlief3en.

M otivationslinien fuir die Zielgruppe:

Zid: Erschlief3ung neuer Anwendungsber eiche und Geschaftsfelder

* Die Stagnation der Bauwirtschaft bietet ein zentrales Motiv fur Hersteller von
kontrollierten Luftungsanlagen im Bereich des Wohnbaus, ein neues Geschéftsfeld zu
begrinden. Niedrigstenergie-, aber vor allem Passivhauskonzepte sind mit Technologien
zur kontrollierten Wohnraumliftung verknipft. Entsprechende Technol ogieproduzenten
sind somit an einer Marktdiffusion entsprechender innovativer Formen des Wohnbaus
interessiert. Gemeinsam mit weiteren, nicht konkurrenzierenden Technol ogieproduzenten
(z.B. Dammstoffhersteller, Hersteller von solar passiven Elementen,...) muld ein Forum
zur Forderung des innovativen Wohnbaues geschaffen werden.

7.7 Zielgruppe Her steller Kachelofen-Ganzhausheizung

Die Zielgruppe der Kachelofen-Ganzhausheizungs-Hersteller umfalét im weiteren Sinne alle
Kachelofen-Hersteller (Hafner), welche grundsétzlich in der Lage waren, entsprechende
Systeme in der Praxis umzusetzen. Der Kachelofen wird dabel as einziges”! in einem
Haushalt verflgbares Heizsystem verstanden, in dem Scheitholz zur Feuerung verwendet
wird. Die Maoglichkeiten der Ausgestaltung im Detail (klassischer Kachelofen mit
keramischer Hulle, kostenglinstige gemauerte Steintfen,...) werden bel den Betrachtungen
nicht eingeschrankt.

Zidfunktion der Zielgruppe:

Kachelofen-Hersteller sind typischer Weise private Klein- bzw. Familienbetriebe. Die
Zielfunktion besteht aus der Maximierung des Gewinns (Umsatz minus Kosten), wobel beim
langlebigen, investitionsintensiven Produkt Kachelofen strategische Aspekte von grof3er
Bedeutung sind. Diese strategischen Aspekte reichen von einer Vergleichmalligung des

2! Sinnvolle Kombinationen mit anderen Systemen zur Nutzung erneuerbarer Energietrager wie z.B. teilsolarer
Raumheizung sollen jedoch nicht ausgeschlossen werden.
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Auftragsaufkommens fur den Kleinbetrieb bis zu einer langfristigen Betreuung von
Interessenten und potentiellen Kunden.

M otivationdlinien fuir die Zielgr uppe:

Zid: Ausschopfung der Zahlungsber eitschaft des Kunden

* Da jeder Kunde eines Kachelofenherstellers in die Technologie im Regelfall nur ein
einziges Ma investiert, ist der Kachelofenhersteller interessiert, bel dieser einen
Investition die maximale Zahlungsbereitschaft des Kunden auszuschopfen. Kann nun der
Kunde aufgrund einer Kachelofen-Ganzhausheizung zur Ganze auf ein weiteres
Heizsystem verzichten, so steht auch ein grof3eres Budget fur die Errichtung des
Kachelofens zur Verfigung, was wiederum einen Anreiz fur Kachelofenhersteller
darstellt, Ganzhausheizsysteme anzubieten.

Zid: Erschlief3ung neuer Geschéaftsfelder

o Stellt der klassische Kachelofen in sehr vielen aktuellen Féllen der Anwendung blof3 eine
innenarchitektonische Bereicherung mit einem praktischen Zusatznutzen in den
Ubergangszeiten der Heizsaison dar, so erschliel’® die Kachelofen-Ganzhausheizung
vollig neue Kundengruppen und somit en neues Geschéftsfeld fur die
Kachelofenhersteller. Innenarchitektonische Aspekte konnen mit dem praktischen Nutzen
eines vollwertigen Heizsystems und den bekannten Behaglichkeitsaspekten in Einklang
gebracht werden.

7.8 Zielgruppe Her steller Pelletsheizsysteme

Pelletsheizsysteme lassen sich grundsétzlich in die Untergruppen Pelletskessel und Pellets-
Einzelofen  unterteilen, wobei die genannten Systeme jeweils  spezifische
Anwendungsbereiche besitzen. Sind PelletsEinzeléfen geeignet, einen geringen
Restwarmebedarf abzudecken oder Heizlastspitzen auszufillen, so kann auf der Basis von
Pelletskessel sowohl der Nutzenergiebedarf des Servicesektors Raumwéarme als auch der
Warmwasserbereitung abgedeckt werden. Die Hersteller fokussieren im Bereich der
Pelletsheizsysteme zumeist auf ein Produkt (Ofen oder Kessel), wobei in Osterreich eine
namhafte Zahl von kleinen und mittleren Pelletskessel hersteller angesiedelt sind.

Zielfunktion der Zielgruppe:

Die Hersteller von Pelletshei zsystemen sind grundsétzlich private Firmen, zumeist angesiedelt
im Bereich der Klein- bis Mittelbetriebe, welche ihren Gewinn (Umsatz minus Kosten)
maximieren. Im Fall von automatisierten biogenen Heizsystemen sind welters
unterschiedliche Forderungen in Form von rickzahlbaren oder nicht riickzahlbaren
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Investitionszuschiissen installiert, welche die Investitionskosten fir den Technologieanwender
und die Produkt- u. Preisgestaltung fir den Produzenten beeinflussen.

M otivationdlinien fuir die Zielgr uppe:

Zid: Steigerung der Anzahl der verkauften Pelletstfen und -kessel

Im Sinne der Entwicklung einer nachhaltigen Baukultur im Bereich des Wohnbaus ist die
Kombination von hoher (passiver) Gebaudeeffizienz (z.B. Niedrigenergie- u. Passivhauser)
und die CO,-neutrale Restwarmebedarfsdeckung (z.B. Pellets) von hdchster Prioritét. Die
Steigerung von Verkaufsraten von Pelletsheizsystemen kann in diesem Sinne mit der
Marktdiffusion von nachhaltigen Wohnbauten verknipft werden. Die Hersteller von
Pelletsheizsystemen profitieren somit von einer gesteigerten Marktdiffusion nachhaltigen
Wohnbaues und sind in diesem Zusammenhang aufgerufen, den Stellenwert der Technologie
im Bezug auf nachhaltige Gesamtsysteme einzubringen.

Zid: Erschliefdung neuer Marktsegmente, Erweiterung der Zahlungsber eitschaft
Im Bereich der Pellets-Einzel6fen ist es (wie schon bei den Kachel ofen-Ganzhausheizungen
diskutiert) durchaus mdglich, unter der Randbedingung einer hocheffizienten Gebaudehille

ein konventionelles Heizsystem zu ersetzen. Ein diesbezliglich beim Kunden verfugbares
Investitionspotential kann vom Pellets-Einzel ofenhersteller genutzt werden.
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Anhang A: Informationsplattform fir Wohnbautrager

Die Grundzige des Designs der Informationskampagne bzw. der Informationsplattformen
wurde bereits in Kapitel 4 des vorliegenden Berichtes anhand der Zielgruppe der
Osterreichischen Baumeisterbetriebe detailliert erlautert. Anhang A bis Anhang H
dokumentieren nun mittels der wesentlichen Screenshots die Inhalte der
zielgruppenspezifischen Informationsplattformen. Aus Griinden der Ubersichtlichkeit werden
nur jene Telle der Prasentation dargestellt, welche inhatlich relevant sind, Felder mit
Schaltbuttons, Autoren- u. Sponsorenverweise etc. sind im Normalfall nicht dargestellt.

Informationsplattform fiir Wohnbautrager

Inhalt:

1 L'E neen Trends bl ger Mac Mrage necth WWannraum

1. Imomyatee Winhobaukonzepte auf dern Priftstand

3. Verksame Markoiingsirategen for gen nogvaleen YWobnhay
4, lnlische Fragen zum [Tems

5. DesEhows Tum ThemE (il Ers esnmnein]

8. Mitghche Links
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1. Die neuen Trends bei der Nachfrage nach Wohnraum

Stand n Zetten des knappen Angebotes am Wohnungsmarks noch die biofe Betnedigung des Wansches nach den sigenen
wier Wianden im Yordergrund, so hat sich de Seuation hevt= soeah| for den Korsumenten, als auch for den Wiohnbegriger

grundiegand gewandsll

Cer Honsument fragt hewte Qualititen wie Wehnkamfors, Wehnerlebnis, Bahaglichksit und Gesundhaitewsr nach,
winil der Forsument won heube karn Teeschesn Tahieschen Angeboten wahien. Dear haben die bekannien “harten Faktoran"
wie die Lage des Projektes, de Leisshariei] und der Grundnlh nach wae vor &ren hohen Enfluly aul de Kadenischedung des
Hufder, obige Helerkn geten gdoch anmer diicker i de Entschisdung en und geben be anndbered wange chbaren
Projelaen den enischedenden Ausschiag

Blm der Suche nach Losungen, di= den reven Fonsumentenanfordensngen gerecht wesrden, wird der Bautrsger frher coesr
Zpaler mik den neven Miedrigenergie- imd Passivhausbauwesisen konfrontiet. Um de Stiden und Scheschen deser
Blaufprmen 2u untersuchen, wande in Cstemeich vor 2 Jabven sn Forschungsprogramim gestanss, von weichem Sie als
Bautrager run profieren sollen. im foigenden finden Sie ausgewdhite indommahonen, die hren eine Entschedungs- und
Piarwing=hilfe fir fukinthge efalgreichie Frojskts geben salen

Informationsmatenial fur Sie:

Mm‘dh‘ﬁ.ﬂ:thbmm FvavEr Vyohnbayen usnuu-m;e :
pra=Eientienss Kerenen und Empletiungsn, Kurzlizzsung eines "Haus der Zulunh®
Forschungsprogelds, Endbenchi zum Dowanioad)

'?I' I.‘En urrassendss Etldu :Lh.imﬂm“d hlu '-I'I:I'I"H-H‘HHI Kurrfassung eines “Haus
der Tubunft® Forschungsproekts, Endbercht zum Doenioad)

besie Wege bes der Winbogehaugesanisnang
B [Hurrfassung und FoliEn einer gisichlautenden Yeranstaltung, pdl. Crabes 52T K8}

T Einzparcontracing - Leffacden
‘W [Broschore der Ensngeve nweriurgsagentus, pdl-Dais BS7 kE)

v iy dergubiinlt
{Link zum Forschungsprogramm “Haus der Zulanit® mt zahieichen, mpakeualen

Forschurgeproekinn pum Thesmal)

WS ol B30

{Laink pum infoserace Wohnen und Eauen mi infos zu Fordenungen, rechdichen Themen,
Projeiden und ek mebr)

Hachhalbger Wobn- und Horobau
[Dishaivey Froil K ernmEnlaren)

L= [bpdrgenergehayy
[Ceahiied il Koimmaniaren)

RR R v 9

Das Passndus
(Ceashow mit Kommaniaren)
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2. Inmovative Wohnbaukonzepte auf dem Prifstand

Alg "innoative” Bauformen weenden im weilzren Gheloglache Misdrigenergie- und Passivhiuser versiandean, welche sich
dunch eirén et geringen Energisverbrauch fur Heizurg und Warmeasserbensiung und de Verseendung von dholagschen
Hausto®en und erneuerbsren Energetrigem ausischren. Diese Bauformen entzprechen d=n Kundemednschen nach
Wohnkomfort, Wolmerdebras, BehagichleR und Gesundhesisisert durch dee honstradieen Mecemssle und gingesstTien
Technoloen wehesigehend  Groffschge soocrientiens Vemlasungen i ofenen Raumen schaffen an hohes st an
Wionnkamion und YWohnedebres, dicke Eaberungen der Aulerwands sohaffen wamne Innervsande im ¥anber und daourth
N hohes Mal an Behagichked bei gerngesm Enengerverbrauch und tie Yensendung von akoingschen Balssioffen wermithed
dem Korsumenien sinen hohen Gegmchesiswert:

Probierne, die in der Vargangenbest bei solehen Bauprojaken aufpetreten sind, betreffien meist einzelne Komporenen,
walche richt opbimal in das Gesarnthonmenl smpefugt wurden, oder nchl sachosmak gehandhebl wurden. For de2 gule
Gelingen enes rnovativen Baupmjelas =t deshalh de Anveendurg der “integraban Planung” von grotier Wichoghet. Das
Kontept der imegralen Plaming ist es, enerseds sle mi emem Projeld befalien Ske=ure (Bautrager, Srchibeld,
Heustechniplarer, Gewerke, aber such pobemids Mutrsr) von Beginn 2n in den Flanungsprozed ginzubsrehen und
ANdererses gmn F'H]_ﬂt I'I'!I!lJHEII urmfasgend Pu befrachtan [von der Wahl des Standones big Tu echrachsn Detgis]

Oir Bawkestan von Miedrgenergie- und Passsvhausem snd hevte praktisch gisich mii jenen von komeenhionelien Bauten,
wobsi de hoheren dufwdnde im Bersch der Planung urd Bausulsichl doech Ensparungen mufigrond redufismss
Heizsysieme und Verwendung von Bautsilen mic hohemn Ve d komperser] werden kdonen, Des wird durch
Iahimche Besspiele aus alen Bereichen ges Wobnbaus vom Einfamiienhaus bis Tum sozpslen Wormbaw endnckswvol
dolermantier (slirhe unien angefibrn Links wrd nachivigende Diashoes]

Spaziailes Férderungen fir die Emchiung mnovatress Vahnbeuten snd misienseie n fast alen Bundesisndem verfugbar
i such de Gesialung der Wohnbaufordenmgen razant in Rchiung mnovaieer Wohnbauben voranscheeiiet, finden Sie de
akussten Fordernchinien dinekd Do den Landesstellen (Links siehe unien)

Erfahmungan, die in der Yergangenheid mit mroeateen Bavpeojekien gemacht wurden, sovis Planongswedce=uge und
Cckumarisicnen von pebauten Projekien haben wir fgr Sie im folgenden zusammaengesielt

Informationsmaterial fur Sie:

[ Ihernerdoider naghlesiig Beuen und negrsl Plansn
0 (B-seimger info-Fokdsr mit Schwermorkt integeale Planung, pd-Datel 240 kE)

m ;
iy Ercele suF washy BReriyIECh

'F {Lrfangreic he Projekidokumentabonen m Barsch Energee und Archiskr
7 Banzerpiiresgeniel wnd -YBrnaliEn in nnovaien Ced jucen

B [Kurrfassung sres Forschungspeoekts, paf-Date 213 68)

vemeree Planung, Deepede s ger Fripes

(Kurzfassung des Zvaschanberichis Tum Forschungsproieks "Vermnetzie Flanung als Sirategie
‘& qur Behebung van Lem- und Diffusionsciefizien Dei der Realizsienung olaogecher Gebauge® von

Wihke Trithart ua, pdf-Cate 377 15)

Riutzeralcentanz von Loftungsaniagen in Qstenech

B (Kurrfsssung enes Forschunpsprojekies, poi-Cates 143 68)
Infermatianen sur Ericiiung son Lofturgsaniagern

‘* (speofische inforrnationen und Downloads zum Thema)

P s Cepheis ot (Iformistiorssn Tum Projekt CEPHELS, weiches sich mit kosieneffizienten
£ Paszsivhisusern beschaftigt)
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3. Wirksame Marketingstrategien fur den innovativen Wohnbau

Die akpuelsten Trends o der Mechirage nach VWahnraum weurdén beregs oben detaillisster befhandell. Die Cuslessmerkmale
von - ohologischen  Pledkigersrgie.  und  Passhfissen  Gesundheitswert, Behaglichkelt, Wahnkomfert und
Wohnarfabnis sprechen den Mormumenten dirsld an und =nd neben der Standortfrage, der Leistharkeit und der
werfighanen Wehnfllzhe de wesensichen Entschadungsimizren. Cie Versendung nachwachesnoer RohstoSe we Holo
Ak sichibses Konstrukbionsrmostenial, sber auch das Wissen uom hidogsche Ddmmsicffe innerhalh der Wandmifhautsn
wermiltsl sren hohen ODesundhedswerl GeEhobener Wolrbomfon und gesiesgeries Wohnsrlebnis wird van den Nulzem in
grofen heflan Raurmesn ma sldonentiemen Sormanfensiem ermpfunden und misals der hohen Oberflachentesnpsraiunen gehr
gut gedamemter Viands pntsteht im YWinter gin hohes Mad an Behagichikei

‘Wstere wesentiche Marketngaspelde sind die Sicharhelt und die Altersverserps (keme Abhangighet von mportierten
fogsien Energietrsigemn, kaum finanziele Belastungen dunch Heikosten oder Energerechnungen in der Dukuni) Dhese
Tusdizhchen Argumenie i innovaiive Wohnbasen werden off Ghersehen wund soifen verstarkt ins Trefien getihm wernen

[Ciese Aspeite untersicinen ererzeds den raschen Voot ertsprecherder Projeite und erzeugen anderersegs &n hohes
Bialh an Zufredenheit der Kunden bei der Muttung, waes for Sie s Bautrdger van besonderer Bedesgung ist Won essentieler
Bedeutung it jedoch, dail ¥n Tuge van Markesngrisiliaberen versprochens Dualtlen bei singrn kivieelen Projel such
Iﬂltl‘tﬂ-ﬂrﬁ]ﬂﬂ' sind, was durch den Ensal eines kornpetenien Flanungseams m Zuge der megraien Flanung

Holzhauwssizen fir den werdichisi=n Wnhnism)
":F' (Kiastenbewtes Enbeicldung von Bauseisen i den hoehrerdichiaien Wahnumgshad in Halz,
Furrtassung enes "Haus der Lukunil” Forschungsprojekis, Endbenchl Tum Dioeninad)

» ﬂ.l'mlmen:u Emr"mm!lmnn Iurn Th!m.t nﬂT-l-‘le A0VE KE)

"Handiuch Tur vor tharrmischen Solaramiagan r Mahramdsnhuses", Ausing Solar
L] Inrervation Centar 1, gt aufberereies Plarungakandbuch, Besteilung urter Angabe oer
Lmfepdresss mittels s-mail an Eperer gerirasiEas af [Schugebihe 12 Eum)

Cningische Dausotin
= (| Dimghoes Tt Komemerganen)
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4. Kritische Fragen zum Thema

Frags; i#ia kdnnts aln sinnysiiss Kenzept filr sin nachhaltiges Wehngebiude in Geterraich aussahan?

In Osterreich bistel sich folgendes Honzept an man redissee s Debiudshile hoher iherrezcher Cusits mi
diksogachen Bausiofen und richte das Gebaude mil grofflachigen Sonnenfensiem von guier Casngualtal nach Soden sus
Westers i auf effebiiven Sornenschulr urd ausrechend Speichemmasse im Gebdude 7 achten, M desen Madnamen (5
o gehabaner Mesdn gerssginhausstandad sicher esreichbar. Der gornge verblsibends Restedrmebedard fir Raumbezung
und Warmmwasserberefung (B4 sich beguern mit emer Solaranlage, weiche mit =nem Biomasse-Hegsystem geloppeh s,
ahdecken [Ceses Konzept [akt sich sowohl for Ene als auch fir Mehrfamiienhauses anessnden, st unabhangig von
irnporisrten fnssilen Enerpietragenn und verursacht ksom kdimdrslevares Emizsonen

Frage: Sind Niedrigenergie- und Passivhiuvser teurer als herkimmliche Bauten?

BMen, nicht noteendiger Vese  Dwar stellen der kompesere Planungsabiagd® und die subwendigere Havsfsichs
Zusatrmitwinde dar, des kann jedoch durch die anzustrebende Kompaithet der Gebhaudebdle, den Wegfall won
heddmmichen Heirsystemen oder dis Vewendung von Bausfen mil hohem Varertigungsgrad kompensien wermen
Zahleicie Berapigle gebauter Medigenenpe. und Passibiiser sis dar Praet (Sehe Links urd Disshows], such sl dem
Bersach des sontEen Winhnbaus, wessen absodut vergieschibane Baukosten aul

Frags: Gt e Farderungen Mir Misdrigenergis- und Passivhluser?

Ja, faak alle Wahnbafardenngen dér Linder enilssilen spezigle Forderungen Bir Mednigenergie- und Fassrhdiser, Ds sch
de Forderungsiesimmungen mmer stirker sul diess Aspekie beziehen und laufend dbarsrbeiet wenden, erfislen S (lis
aktuslsten Informatonen diekt bel den Wohnbauldderungssteken Ein ndtzliches Download heeiflcr Ereepianskevssnis
Hersche der Yahnbaforderngen aller Bunsestander (Broschane des Landesensnir s Steiermark, pof-Daiei 337 k)
Berechmngsprogramme 7ur eforcerichen Brnechnung von Energiskennzabion, sowin Unberstigzung bt der Durchhinning
der Berechnungen werden ebenfalls von den Fardersielen angebob=n oder vermitizit

Frags: Gibt ot bal der Baudwreflirung im Misdrigenargis- und Passivhaus basendars Anforderungan?

Ja Ge Anfordenungen om Beveich der Bausufsich e hiher, da manche Konsirokonsn und Arbeden sach Tir die
augtitvenden Gewerke ney sind, Hohe Songtak bei der Kaksbrickemesmeidung, bei der Hersielurg ener eftdichien
mﬁwmmh , bei ger gewisserhafien Anbrngung der Warmeddmmung sowie be der instaiisfion der Haustechnik ist

Frage: Ist die Errichtung von Nisdrigansrgie- und Passivhiusern in Massivbauwsise méglich?

Sebstverstandichl in Kombination mit erem Valwanmmeschuts =2 cas ken Problem. Gebaude mat honeres Spechemasse
weisen sogar einige Vortele bezugich hres memmischen Verhalters auf. Denmoch solbe der Emsalz von bespelseeise
Stahlbeion oder Degel sus wirischafthchen und ckologischen Gronden sparsam edolgen Versenden Sie diese Baustoifs
i in jenem Ausmall, weeiches sus BElschen Grinden unbedingt edorderich st

¥ . Welche Fombination van Ziegel wnd DEmmsiedT 51 beim Miadrigensrgie- und Passivhaus in
T Massivhawmeise sinnvall?

Wit esrer Diegobevand aliene hann ein gehoberser Miedngenerge- oder Passvhavsstandard nichl evmechs waprden, auch wern
diese mit snem Isolerputr® versshen wind  Aufgabentsilung st hier pefragt Eine minimeerte Degsfwand ubemimrt die
atischen Anfordenangen und de Warmespesherung und der Dimimmsenf] bewerkatelign dis Wamedammung. Fechnugsn
reigan, daf an solcher YWandaulbau kosterglnsbger =4 als ene reine Degabyand, daben sber eine weserdich beszens
Warmadammung erbrnigt Sinmvale Dammdicken bessegen sich dabel zeaschen 20 wrd 30 cm

Frags: Walche Haizsystema signen sich fir Misdrigenargle und Passivhiuser?

Auz der Sicht des nechhaBoen Wahnbsus sind peinzpell BomasseheizgyeiEme uo emplehien, sobe sevnhl
Ientrabhequngesysieme mit Stickpue-. Hackgut- oder Pellstskeszeln als auch Einzelkamindien oder Hachelofan-
Ganzhausheiungen maghch sind. Letztgenannte sind nur fir Enfamilerhiauser relevant. Zu beachien ist in jedem Fail, daik
die Omerscnierung des Heizsysterns auch der genngen Hezlast eines Medngeresgebauses argepalll 52 Such beam
Pasaphisus v in der Fegel sn Groflel der Heizless dber solare und infere Oewimng somie Wirnerlchgesinnung im
Luurgssystem abgeoscht «=t, srd gegeberertals Bimassesysteme als Zutatzheizing sintvol i jedem Fall bstet sich
die Fpmibinaton -ener Bomasse-Haqun mi srer thesmizchen Solwanisge Tur Waemmsasserteraibung und evenduell zur
teisciaren Raumbegung an, Weibers konnen bei ausreichend dichian Baustnikturen auch Nafwidmekonzegee auf Solar-
undioder Biomassehasis sinmale Yadanien darsielen
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; ‘Walcha Erfahrungen haben Bewohnar ven Misdrigenarghe- und Passivhiusern gemaciht und sind
g Gi# zulrisdan?

Berashner van Einfamiienhausem in Medrigenergis- wnd Fassetaustaiweise Snd in der obenwisgenden Mehrzahl mil
ihrem Gebgude uhd (hrer Wahnsiushon sshr rofieden, Auch o Mehrismiienhdusam, de n Meddgersrge- oder
Fassivhmisbeiswerse ausgefihet werden, (5t de phizerzufredenhett mest boch, de Stuation &t aber eteas kompleser, in
Mehefamienhansem, in denen WohnraumkFungsantagen engesetzt wardan, wird talwatse Krtik an diesem System geok
D Kmgkpurkie pezishen sch mef unzureichende  Regulerbarkest der ﬂ'lmhm'pm:hu Lufsrockennet  und
wlmﬁmgmmm:mw brfagen erhdhen die
Besohnerufredenheil Ein pesisses Mal an Mibesimmung gl 2 &ner haheren IHtrrlﬂnl‘im il dem Gabaids | der
Wiohnung bei und echohi dami sbenfalls de BewohnerTulriedenhsl Soler passive Elemente wiE SonreniensiEr oder
WANTErQArTER WEITEN VN oen Bevwn hreem mest sen gut Dewemst

Frags: Gibt as hyglanischa Prablama bed Anlagen zur Wehnraumblifoung®

IDies i pne Frage, die kortroversisl dekuben wird. Eine aff iliene Studie der ETH Ddnch korment Zum Schiad, dat de im
Raheren  digser Shude  unbersuchien  Lommpgsariagen rygienisch  unbedenkhch sind, winrend andererseis  aus
shangnaaschen Landem auch nogasve Langaesierfabrungen - alergings bel schiechi pesarfeten &ntegen - Denchist
wergen, Lm auf der scheren Seie zu Dlesben, st es weserdich, el de Vemohiung und der evemiuel vorhandene
Endreictwanmetauscher renigungsfreundiich ausgefuhrt wenden und dall Resnigungsarbesten und Filertausch regelmaiig
durchgefolrt werden: Ein Wartungs und Rerigurgsterace solie vamsinbart werden

Frage: Gibt 43 Akzeptanzprobleme beim Einsatz von Anlagen zur kentrollierten Wohnraumiiftung?

Berohner von Einfamiienhausem haben (hiichersese kene Aloeptanzproblems mit Lifungsaniagen - m Gegenteil, sie
foben oft den erholgen Wiohnlomior, der durch die stindige Frischiufizufuhr gegeben st in Metrfamiienhdusem, in dersn
Wohnfsurllngsanlagen fum Emnsaly loimimen, kaon e3 pu Akreplsnoproblernen kofmmmen - Hillporkds, die ven
BHewahnern vorgebeachi wenden, Deziehen sich aul unIurgchende Reguierbanel der R aumiemperaiur, Luiirockenbed und
Gerduschbalastung, Entschedend fr gelungens Propkte und damit eine hohe Bewohnerzufnedenhest ist de Quaktst der
Anlagerglarung. gefoly von sorghatiger Einregulerurg und regeimatiger YWartung der Loftungsaniage. Ein weiterer Aspeid
ist, dali dezentrale Anlagen in Geschollwohnbaugen tendermell hinsichiich Mutzersufiedenhet besser abechneiden als
rentrale &nlagen Hier is2 sllendngs einzurdumen, dalb &5 auch bei derentralen Anlagen Probleme geben kann und 1entrals

dirlagen migicherweiss noch sn Entsickongspolential in Rohiung rizenenragickerer Anlagan sufweisen

T i W= i

=
=
=
WF  CasPasshhous
e
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pesve hausderzulunii g (Prasentabon und Dokarnentation des Forscrungsprogramimes Haus der Jubunft™)

waswy aresniech a1 {Plattfoern fir mncyatve Energetechnoiogien mitwelan anschauichen Dokumentaborsn)

wany Copineys 3 {informationen mum Projeld CEPHELUS [Cos EMcient Pessie Houses as EUropean
Stencands), welches sich it knstensflizenten Passivhausem beschiftign

pAAY [EERe (8 {Link zum Passidhsus instiut Damstad, welches sich mit hochefimentan
Energieamsendungen beschatigt)

ey obc- {Link zum Gresn Bulkdng Chalengs - Handbich, Ganzhestichs Qusasts|amenen m

Ziegaihangbuch prg Wohnbadl)

e o V1440 |8 {Link zum infosenacs Wohnen und Bauen, mi welibigen Infos Tum Thema)

aany GEE FY {Link Tur Arbssitsgenesnschaft Ermeusrbans Enengie, mt infos Tu Techroiogettemenj

wases BrdvnisapeTn s 5] (Hoerspage mil vielen prassonenbenen informatensn rnd ums energssilinents Bausn,
sovenhl fiir Professionisien as such fir ineressiens Bauhemen ansprechend gestatet)

wamw L 5] (Link 2urm LardesarsgevEnsn SIesmar imil vesien notzhchen Doeadasds 1um Thema)

waaw prevgiegeil o) {Link 21 Enengee Tiral mi vielen nirzichen infos und Downloads urm Thema)

pas Errcisinatiyl af {Link zum Ensrgemsinul Vorardberg)

ey 103l {Oster Instiut ior Baubisioge und Baudkoioge; Liste von rershzieten Bausofien)

vy baiiologie 2 {infchamenage des osterr Strahbaunelzvweries)

e hok {Baurfornaborsnes der Bareantschaft Angaben ru Bacprogulen und DiensBeisiungen)

v olbLor gt {Foordnierungspistiform der cstemeichischen Bundesiander aut dem Gebiet des Bawsesens;
Lei#aden und Programm fir die Berechnung won Ensrgielennzafien et als Download
werfghar}

PAa WiTE B[ {Hormepage des Wierer Teranums fr Energes, Uinmeslt und Hiena, uner *Links® findan Sie

umiangrechs Linkisten 7u nationalen, suopdschan wnd intemasonalen Crganiegionen; umier
den naboneten Lirks sind such alls Landesmegerungan [Wohnbaulbmenngesinlien) erfaili |

*Cepheis - Wobnkormior ofng Heizung®, Hefmut Kraprmeier, Eckar Drossier u. &, 2001,
i Springer Werag, ISEM 3-211-83730-5, ca. 41 Eunn
== [in diesem Buch sind die 5 dstermescheschen CEPHELIS-Passwvhiuser ausfonrich dolumentiem,
auch das weiige hausinchnescha Konoept)

(o ’TETM#W.WTWN.I“.SWWMW.W FA-aHEnT
v

i ﬁnmmlmw.mr Hurmm, 1888, Céobuch-Verlag, ISEN 3-822004-51-8, ca. 31
i *Dias Passvhais, Wohnen ohne Heszung®, Anton Graf, 2000, Calwey-Veriag, B8N 2 TEET-
1372.8, ca 47 Eura,

(11 “yiom Akbau 7um MesdrigEnemieHaus®, Henr Lodensr, 1988 Cl‘-:l:l:l.l:h-'u'urlug_ ISBN: 3-BF3904-
= BB, ea. 37 Eum,

1y "Der dholngische Bausuftrag”, Hansnuedi Prssig u s, 2001, Callwey-Verlag, 15BN 3.7687-1472-
=1 i, ca JBEum

i "Biakgsch natirkch Bauen”, Josef Heoigs, August Bammer, 2000, Hirzel-vVeriag, I58N: 37776
== [E80.2, ca 57 Eura,

L) *Oknlgischer Bautsibatsiog®, (B0, 1980, Springer-vertag, 158N 3.211.83370.8, ea. 73 Burg,
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8. Interessante Veranstaltungen zum Thema

O 11607 "Wehnbau im Tredbhaus - zeischen Kiima und Prefit”, 5 impuismoferate von Vertretern der
Architsliur, Baupra=ns und der knimchen westangchafichen S bilden den spannenden
Susgargspunid 1u sirer Podumsdshussion; Verarstabungsrehs "Enargegesprache” im Technizchen
Wuseum Wien, Festsasl, Baginn. 1630, freser Eininit; Arrmeldung bige unter pirgs hotpaafStrme ac 2t

17 - 138, 2007 “Okslogischs Gebludshillan und Ausstattungen™ Serminar der MO Landesskadsmie, Information
. Anmeldung micheel mavenZoos-(ak al, Tel. 037TE0004- 13, Fod 02742284 17432

14 8 2002 "Markt der Maglichksiten Schwerpunkt: Wohnbaufdrdsrung™, 1230 - 17 30 Uhr, Aughurd und
Arpmeicung. “de urrseiiberatung® MO, Tel 02T4XT1EZ9, Mal niederpestempichiymsseiberatrg ai

16 - 18102002 “Gleisdort Selar 2063", mMamatonales Symoosium kir thermische und phiirvokasche
Sonrenensrgienuttung, Glesdad, Steiemmark, Veranstaber AEE INTEC (Info: wewss = 5l Mail

giicaipaes 2 )
122007 "Tagung EnergitaMziente Geblisde”, Ort Graz, Verarst AEE NTEC (Info wwie sse st Msl
)

Limks zu Weranstaltungskalendemn:
(Weranstalungsialender Haus der Jusorit)

{WeransEiungzkalender der infopage enangytech at)

[versnstahungskalendsr Arbetsgemenschaf Emeusrbare Engnge)
(Weranstahungen des Satzburger imstut fur Raumgptarung)
{Veranstatungen und Hurse des OO0 Energesparverbandes)
{Veranstaltungsicalender der Energieversmrtungsagentur)

[Weransmiiungen dec Enengen:soes vVoreriDeng)
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Anhang B: Informationsplattform fr Architekten

informations

plattform

flur architekten

lenga im vaahte wnd Bliohay
iehau dE slasuieg uisd geslalung
exeusibers sneian und teiods
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Trends im Wohn- und Blirobau

Do Miedelgesengis. und Pasivhsuslairsseiis ond de Nagung
smemrhirar Ensnqistriger legen im Trend - das deigh en Hﬁ: ad
Wetibeworbe urd mismatonale ond raiiznais
’ ach da Enteciiung win Bauordnungen, Fardemchilisies ufrl
1 Bygachem ngakibenss

4 . ' pnovaiwen Gebdoden (of hohe Wohn- wed Arboitsyualitat mit
anargimaflithenior Bainweiie veraind, Buch da vt iikle Eispsy
emepmibarer Eragetiager soew fis Aneesndung rachwscheender
Rahstofa in dar Baukonsinddion siehen mn Vordergrund, e
Rahesnbangeng 50 hisibe dall pagenibar hetkammiches
Bauwsinen verglsichbpme Keston anfalem,
Auch i Bereich der Senierung won Albauten, mckl oo
sty spislen oban genenme FKiledan sne Fole
Muyjren Se der Angelbol dieser Informateosplasdorn ung
sicham Sia gick ren Fnow HowVarsprung i Bereich der solanen
FdngEn begie- ond P iid s s

Eneme il Acchiakie

. [Tachnoiopeporrai, Ewdlhrung mid welen weitesdiieenden

u 'wamasanen usd Links, zusammangasielll wn dar
Ermgearsiyn giaganur [5Y'A) usd dém Tenlum Lr Besan wnd
Unresell an disr Donwe-Unseesi i Keeme, pifDalei, 552 668}

Puchaipar Wb g sl n Calesmich

s, i g, ik bl ot e o Prten b

'?! ian Jobarnas Taniage, der Tesl svermm one brakanpaleglo
Figtaristhe wnid gassiachathache Parapakinve md alaoelan
Entwackiyngan)

Elgnpnacta) Liliaden Al dis Mo degeogipahaus
. Teampkie Dardelling for sehigeten Planengeackilie sl dem
'Wieg zum Nedegenemgebaun, pdiOele, 147 kE)

1 Apraznomnenteis Beaachilis van Ensege Tirad fum Thesa
Wairmebnlchan, pdfDalai, 728 &)
wr i B b unfLa] (Lnk furn Ferschungapogramm "Hiss dai
PN Zukunh” movt Informatienn zu zahirsichen, sktemien
Forse ungepmgkien zum Thema)

e arsinyiach ol Fechiubge SAussahl an kmebasn e
? meslinierte Progite sowie Basanizmaiinen ru verschadene

Techaalaguhmas)

v pepee e Lrk fom Peisshaus netdid Daemsiad,
? Informatienen, LEsralurhinweise usd Downdosds zum Trams

CI—_

Hpchratmer ‘Wb g Glmzau
(] “Suss Bsues mi der Soene”, Maeftn Trebemguig, 1500, Springes
Warlag, ISEN 3211820407 cu B4 Eom,

“Salasrangis in Archilakier und Siadplsnung”, Salir Enegy ia

i 1y Sscheecture and Urban Pleneg. [Bech-Engl -Rakes , Hreg «

S Thoma Herzog, 1998 IEBN: 3791506524, Prestel Varkg, cu 51
Eiig
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Integrale Planung

Fir de wfelgeichs Umsstieng won  Nigdrigersrgs-  und
Pasewgebiuden hat sich der Eirsalz won integealer Planung
bt

D inlageale (edes inlagrentes Sametzia] Planeng soll gesabdacies,
dali die vmFalligen Anfardergnpen, die &n sin modemes Gebsude
pesielf werden, 0 opbmister Wokse el werden konnen
Wiemantliche Sapekie hesbsi sind lnktiosale und sschibakiondschs
Guales, EBefmdgung wen Nutiemrapeichen an Kamfad und
Behaglichiet sowie anergieefizienis und ressowcanschenmde
Bairssits. Ein wetantiches Elemont &ir isbagrades Planusg basieht
= dee Truhpeitiges und projekibeglaiendon Istegration und
Kooperatien aller wesenmdichen Sidewne.

D Anchitabten kommt ene Schiissdnde in Fomn @nar lelandan
uie] kogedineenden Fusklisn bel @er Umislzung dar Inbegralen
Plamung zu.

“pmedzte Planung, Beisgivle sy der Praxis

Murzlzasung Sas Twischanbarichls Tem Forschusgognapkl

p Wemelrle Plarung ali Sirslegie fur Behebung vis L und
Dy monsdefiziten bes der Realisierung thologescher Gebdude® wn
Wibks Trithan, Susanra Brusar u s pdHDale, 377 kKE)

[ n [ | P
B pepafteyer ks Falder zum Thema, pdf-Date, 240 kB)

Tiplal Guility Plamng wnd Bewerdung

[em Plarengsserkzemg o st kunesen Dabensngabe und
‘?l Bewentung, welches die tradisora lan Ansdize dar

Ismobilashewarung mit sinsr dkalegischen Bewasung

zusammeniiht)

Gestalterische Freiheit und Vielfalt der Konzepte

[ier nnovatse Wohn und Bimbay dadf o kener “Monokukor” snes
odar wnzalear Schomala Dhen - gosde b Earlchsahigung dar
Kslangn won Ensrge-, Rehatsf end Haslenefiziens ol des
Hreatimist des Flacer pefondet, gesialtevische Spielcaume o
rolzen.  Dws mechk wan  Esbschaidungen  Bandghch  Lage.
Ovignlisrung, sibdlabaulichan Aapekies @her  archialion fchs
Faslueg bhis e anengeimch  opbmeden  und den
Melzetadidrizsan sagepallan inlegration der Maustechnk ins
Gabduda. Baseknanle wie Sonmenfarcier ofar faksadanin egrists
Senrenkalekiaran  gind mchl nee wesendiche Elements  dar
Selwarchilekbur, sandem bediden der sachkundgen Plasung des
Aschibakiom, un im Bassek slmimiy Tu wiskan

Ein spezialer, sher funebmend an Bedsutung gewinnendes Bersich
il der Einsslz wom Anlagen fue kopirolliesten Be. und
Entifiung =i ‘Wimeslckgesnning - issbesonders B
PRAErTa RN

Im  Pasenfoushersich ward off dae  Kongepl wedolgl, den
Resteametadad susschiellich Okar dee nacheswdmmie Toludl
wngubengan. Da insbesordess i Mehdamdamrsahshedan mi sisar
efablichen Setesnkyngibeels da indradyellen
‘erzugsiempeesluren und dee Lobmnprerhallans zu recknen il
snd aber auch Koazeple mil Zusdiziches Wimesrz sugungs- urd
veriaiduyalarsn gakigl

Uenfangrcha Dokusantalionan, Sie e Visllah realsaiarn
,.a mnpvatser Fropkle demen b, fnden S unlar

ey prrapigineh gifdel'sn biskberiprom kis bim|

Eegiukia wal v et gl

v, b ik un B il 1 ik, Filim

. blsmatann oo Planusg wn Lifungssnagn|speziische
Informatanen uhd Desrdaeds um Thanma)

“Capheus - Wiabnkamiad abes Heizung”, Helmut Krapmaier, Eckan
Detsslor u o, 2001, Sponger Veelag, BB 3211857208 ca 41
Ewrii

et [w dmiem Buch gind die D oslameshesches CEFHELS-
Paseréduser, de auch die Bardbeesie nnerhalh dar
Passraiinh st devaniineen, auihbch jnal
Kanstrgkliansdel wls) dokumantisn)
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Nutzung erneuerbarer Energietriger

Dip  Duckung des Esspebedads M Haiguhg  ond
Warmreaspsthesitng  duch  edwuekies  Energetigen  wae
Eormemmergie und Biomasse it win seseniiches Elemant in
innwatsen Weohn- und Binobauten

Dirie  Enerpeblger  wenden  mehl e gldfgrsch  fm
Einfamsbonhsusbemich eingesmizt, auch in Wehdamdnnsdusem end
Biobawten @bt &5 unshmend  malsone  Belspale  van
Solermndagsn  fur Wemseissibereung  osd  Biemasse
Haizeysieman  Mich  fuetyt  derch  de  Meglchkel  der
Fazsademiniagratan  won  thermesches  Holioktorsn  ond
Fhotesollakeumanten und die Gealalungimbghchkslan misels
F whgebure =erden Samnenkolekinrem 1o silrakise Boslemenien

Grgiatensches Axpabie der Solerarchalgityr (sime Ssmmiung von
-?' B by parigraiibonn urd Aatkiedn it dem Schwarpankt imegration an
U Baglimmidagan o de Gebiudahilk, rulanmangeslal] v de
Arhslagesmenschaf| Ermausrbare Eneepied

= [Tamahisy mi Kiinmamsnsn)

Zobmniagnemiside m mehmegchalbgen Wiotnbg ung
T rdchan Gabbest
B Maiagayniailisges 20 giner Versn s sllung Fun Thams mi
zahirechen Abbidungen, pditFila, 3018 W5
“Hardbusch zu Plarsng vom Barmisehesn Solarmslagen s
.y Wehdsmilmndusen”, Austas Sole innowstion G enber [ASIC), gut
toe! srheredeies Plamngshandbuch, Bestslung unter Angabe dar
Lisferadrasde rdiak e-mail an ggese gindeaiical
{52 heiBgebidr 72 Eum)
& 3
{F Arhetagamenchal Erausbas Eneegle, suf daiens Homspege
Xy pmn gl ipl mne grolls Takl an inlemgiantan Geitrsgen 2y den
Thmen Emausthae Energien urnd Eremaefizienz zu inden

Tethnolagip-Canipd Siamaiie sl Eneg g
5 Aechealegrch anentiads Verbehing der Einislrterechs won
Bipmasca, pil-Fia, 798 4

: fin

'*, diesem Fomchurgeprojel! sordes & menngsprofie fin
Biemarsshaungen snalyaian, Burrfasausg und Exdbanchi als
Dhiremlzad)

¢ | ¢ “Wedeme Holzbezungen®, beciehbar Obar 519 - Satrberger nsish

== F Raumiordniang U Wahsan, emal hilml st esgaatbag g el
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Nachwachsende Rohstoffe im Bauwesen

Dich die Arwpadung hachwachsendsr Rohslole im Bapseann wisgd
schielhch der Schelt zum dkofopischben Heedrigenergle- und
| Passivhaus wellzogen Such de X0 in Kiedl paircdens Mol dar
Waner Bmordoung, de fum srlen Mel 0 Owlensch S5

g Holemischbautem {wer Holrpeechofls aul enem
mmneslschan Sockelgrschall] nslsll, setzt sin deaiches Signal in
dugs Wcklung by Ener kirlah sbgeschlssemes Umeriuchung im
Rshmen des Programma Haus der Tukurfl® wurde der Nachesin
witeacht, dal usber gechen Bauphyakalschon Anfosdeungen
Helzbautiungsh  (Mab@antai, Maivholfeinds) mil  den
mukiginggen  Eslormassvbersesen kool melhstien
kL

Halzbauseraan il dan sndcinetan Wehniau {Link zusnaban
? erphalan Foschungiprogkl, Hyrplagiing ynd Endsanch as
Diosariomdl

Gakamlulaiseeh Holimaaed s

[Gaeamireparors abes bekanniem Hotrbassigan n 00, | wd CH,
' Gesamiitamcht Malzrabmantay, Ubersichbazsichnusgon in

SuCAD 7ig-Fike, 775 kByie)

Nachwachaenda  NebstolMe  sud m Bauwesin  viekaitig
eneaizhar Moban Helz o Tradlionstaustol mil Jukunk reichi fip
Palpiza &1 Enszberaicha von warschiedaran Rohsiolon e
Wikrrme- Uil Schallscintp Gbsr Matersilien fur Dbsrlichsmmaimgilung
ben hin Tem Stroshsllenbau, snem = Osterseich reuen Barmch, in
dem abar besds sl erala seaksare Projakie sesvkeens sindan
kaih

Dialgmeis Beaots
‘ [Cimshowe mi Kammenisan]

Hicte|igands Fohaiofls im Eauwesa [lomationen zum
gleicdnamigen Foies hengaprogskl, Endbanchl fem Dpwnlosd, im
'*' Anhang B det Ensheschts befirdet sich ain detsilienar "Halalag de
techeischen Ensatzmbghchieian il Nac warsaeds Antalofe m
Bausersch” mil Getugigusiian]
Emdebde mwil B0 Prifzeiches (hiar fnden 5 mne Lists won
"} Bausrodebien, die guendh den Knionan das Ostemsizhischan
mitles fir SBsubiologe JE0) persdizisn wunden)
P Hargplsrprzechag von Bauriofes (Serace des Ensrgiinstiiuta
Varndbeeg)
1 “Ukologescher Banslaisiog”, 1B, 1933, Sproger-Verlayg, IE6M 3
e a0, o T Eum

| "Ohotoges der Dkmmatsia”, B0, 200, Spenper-vedag, SEN 3-
sl 15306, ca. 0 Eum

_ “Wege pum gesusden Besen * Woknphy siolige, Baustafla,
Ll BaukensingkEonen, Mermen ynd Prems, Halgar Kinig, 1558 ISBH
OGS 168, Ohabech Verlsg, co. 26 Euro

1 "Huolegisch saldich Beuee”, Jocal Fasies, Suigust Eanear, 00,
S el Wl ag. 1SN 3TTTEI9ER-2, ca. 52 Eun
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Nutzerzufriedenheit

Gesundbeimwen. Osheglichcen wnd  Wohsdomior  mind
Afintssim, dis wch ronesmesd alp Caki@imarnmak (o0 Wohnmen
#labisan  Befrapungsn hatsn sigehen, dall nebegandam m
Einfeniienhemsbarech die Besohner wom Nedngerems  und
Passihiusem dess Barweisen mi smam hohan Mal @
Batagichkan e Winknkemian vaatundEn m
Metrfamibschembamch ni dis SEoaiian s déffemnzietar oo
wohan o higr sind Aspelde we Geine urd Prefachenbezug, Nihe no
Iirastsgkilie, Belichling der Wohsinges, Gibde, Gundil unme
Anprdmang  de  Wobsung o Debluge v snfechedender
Bodewtong 4r de ‘Wobnoubedenbet Diors Acpeite soiken dabes
auch Bai der Plineng son Nadsgenaige. usd Pacceldiucam sim
panirale Rols sinmebman - sl de mabien deiar Pynkls bamn dai
Arcieiekt wesamichen Einflull nahman

Maillnatmen, de enen gewzsen Gmd s Paridestion
mmoglchan, wis Betsiigung des zubinbigen MelIess an da
Geundelpesiaiiung. halen shedlslls posilven Enflud syl dw
Mutparcufedeshel.  inshesonderes n besondens  mnosises
Promiden ist das Embrzshen wn adshnesan oder poianiode
Tukiifigan Mifzam s hiRan Projkiphasen mur Bowanung umd
Wartsssaiung van Konjepien bis Plingn wn Bedegyng e sing
splsm hahe Nuzerrumedeshed.

Bl s rzuindith il und -serbaRan o isnins s Cabiedin
. Appfarsusg enes Frschusgeprebds, pdflaie. 213 KB

Ml rspratungen ws Beai e pachhalligs Welinkonzopia
i}' (Figd waiil d it purktrid g wil Sugwtibengen und Wigheskales
von Mt garpahizpabon girgegangan, Endsencid pem Cipsroosd|
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Anhang C: Informationsplattform flir Baumeister betriebe

Die Informationsplattform fir Baumeisterbetriebe wurde in Kapitel 4 des vorliegenden
Berichtes beispielhaft und erschopfend dokumentiert und wird an dieser Stelle nicht
wiederholt dargestellt.

Anhang D: Informationsplattform fir Haustechnikplaner

Informationsplattform fir Haustechnikplaner
Inhalt:

1, D=t innevabive Wohnbai - newe Markichancen
Harbechnipl arey

F LTINS anlagnn im saonnpal

4, Knlische Fragen 7um Thems

<. AEEnes pum |herms smi Srdulerungen;
K. Muizlche Links

I, Libsrabur zuem [herma

8. iobereszante Yeransmiungen zum Thema
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1. Der innovative Wohnbau - neus Markichancen fur Haustechnikplaner

Dig Miedrigenergie- und Passivhaushauweise und die Nutzung emeusrbarer Ensrgletriger lisgen im Trerd - das
e #n Hick auf de Enteacidung von Bauerdnungen, Férdemichtiinien und fAusschrelbungskriterian, sber auch md

de gevtehgerts Nachfrage durch Bauhermen und Bautrager

Der versiérkie Enesr von Lifungsanlagen im innsvativen Wohnbaw sowie die opimale Fomsnaion won Technolagen
Tur Mulzung emeueibaner Energetriger ertffne en vielversprachendes Marktsegmant fir Houstechnkplaner

For dig erfolgresche Umseizung von Proghten m Bersich Medrigenergie- und Passyvhauser ft n:h ui.'r Emsatz der

integralan Planung bewant Die integrale Planung [oder integriete Planung] soll geswahrisisten, dail

Arfomerungen, de an gin modemes Gebaude gesnit veerden, in opbmeerier Weiss arfdgit vwerdan konnen. Enws-arrth:m
dar frihzeitigen und prejekibaglaitendan Integratien und Hesperation
aller wasentlichen Alkteurs. Cne Sonhiecelmle innerhald der miegraken Pianung komimi der Hesperation Ieischen

Elernert der mtegralen Planung bastsht In

Haistechnikerplanem und Architekten

Infarmationsmaterial flr Sie:

*

wieay ek FiNvErrBhlEined S hemi
{Lirk 7u g Clokumentabon sines realigeren Modrigsienergiogebdudes mi nnovaiem
Haustechrildonzept)

Tnementeiger nachbakn Bsen uns intsgmal Placen
[B-m=tiger info-Folder zum Thema, pdf-Ciated 240 k8

e el
[informaliee Homepage der drbegsgemenschaft Emsuerdbane Energe mt veslen Artlelin Tu
erermesflizeni=n Bsuen und Technologisn Tur Mutzung erneverbarer Energistriger)

wieay BrepAech g
(- Hornepage mill rechhaiiger Auseeshi @n infermationen ber realisere Projekee soves
Basisinformatonan Tu verschisdensn Technologiethemen und TechnologieponTais]

weteay higgrsgargukainy 5

[Lirk 7umi Forschungsprogramem "Haws: der Tukundt® mit zahinechen, aktuniien
Forschungsprejekden pam Themal

Pl PG ST G

[Homepage des Pessivhaws irstituts Dewtschiand, sine grolthe Sammiung van informationsn
2urn Pesindiaus, o 8 werden sin Passnbsie. Verpraektisnngspalet und sin Pragramm 2
Planurgzunlerstolzung von Paessdisus- Lifungssriagen grass s Download srgeboben)

I_:E!-Hhﬁ MR Kommenisren)

“Heiran und Luften im Niedrigensngehaurs”, Rudal Fraslel o Ofvnar Hamm, J000, CHanbuch
Werag, IS8 FEI2064-70-6_ca. 31 Eun

“GebaudetechnsChe Systemiboungan hir Misdngerergiehdicer angssanitie Bauphyok, v
Stefan M. Wirth, JO003, t58N: 3433000443, Emst & Sobn Verlag. ca 57 Euo
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2. Luftungsanlagen im Wohnbau

Bedngt vor alemn drch de Verbresdung des Passvbausionzepies - aber such durch die generele Tendenz rw dichienen
Gebaudetnilen wanden Anlagen Tur Komtrollisrten Be- und Entlifung zunshmend im Bersich des Wohnbaus
singesetat. Dies git sowohi fur den Sesdor der Einfamilienhauser, als such fur den mehrgeschcdigen Ywohrbau

Analyzen von Fictprojeléen im mebrgescholigen Wohnbaw, in denen Lofungsanfagen zum Einsalz kommen, haben
ergeben, dall =5 falkveize ru Akzeptanzpreblemen sebens der Kot komimt. Kilkpunkts, die vwon Berahnem vorgsnacit
werden, berighen sich md unzureichende Reguierbareit der Raumtemperatur, Lufisrockenhst und Gersuschbelashung
Entschedend fir sing hobe Akceptans der WohnraumiiSung in Mehdamdenniusemn g1 gine sergfiltige Planung sowe
ning grimdliche Einregullarung und Wartung der LiSungsaniage Dese Punite gelion sslbstversfanclich auch fir den
Sekior der Einfamileriiduser, de NulersaIeplant und -Tufnedenhsst =5 her aier Tumesssl sedy hoch Es sei hier moch
pinmal @ die Bedesutisng der integraien Planung hingowsesen - von Beginn des Planungsprozesses an mul die
Lufungaaniage im Debsudegesamsonrepl mibencksichiigh werden

Cia pisghenge Erfabrung zeigt. dall bel dezemiralen Anlagen in Gaschalwehnbawten |ein Kompakigerat pro Wiohnssnhest)
i Wangeoh Iu Ienralen Anlager eing hiohere NUETermulnedenhed DIw, -ahZepionI errsaciy wird B k=0 jedoch
pinTuriumen_ cal &2 auch b dezeniralen Snlagen Tu Akzepmnepeobiemnen komeren kann und dab fir Teniraie Andagen
sicherich noch ein Entvecidungspotential in Richtung argepaliter Arlagen besteht

in Passnhdusem wrd 2umeist s Hontept der slemigen Enbfingurg des Reshyirmsbedas iber die nachenwinmbs Zul
propagiem und angewandt Insbesondere i MehifamiliersolnDaulen, wo mil ener afsbichen Schwerburgsbeie e
ndraduelen Yorougsiemperairen und des Lofungseemnatens Tu rechren ist, 9 dieses Honzept dumhaus auch
problemagsch, wechal sine gréfers Bandbreite an haustechnischen Konzepten, de rusiatilich pur Lufthezung
Lufungsanlage Helzsystemn saf Basts emeusrbarer Enangetrager (Biomasse, solarthermische Holekionen) vorsehen,
gefragt sing

Informationsmaterial fur Sie:

Eciabningen mit der Planung son Lafungsanisgen - Heizan i Lifien sz Sichi van Flanem
und Profess ignisten

_.' [Haraid Robracher ua., AutIung sus dem Endbanchl bum Projeld “hkrepisnrverbessanng von
Hisrdngena g eheis- Komponenten sk wechoelaliger Leinprozess von Hersislem urd
Armvenderinnen”, pai-Oates, 158 K9)

ighnrgmbfung ist nichi gieich Wighnrmeming
[ hwistoph Cireosl, s wassy orpss-wesss i, 0 desem Texd werden verschisdene:
[ m;;:;;m Luftungsaniagen nach dkologischen und enemget=chen Knterien vengachen,

butzerasbcertans won Lufungsanlagen m Osierech,
1| [Haraid Rotrackes uA., Kurrlassung des Endbenchis "AKIEpLen Tves bess grun( v
‘B Hipdngenangehaus- Komponenten als wechselseibger Lernprozess von Herstelem und
Erwepnderinnen” pdi-Dabe, 147 48)

Cimensmnisnmosenne agen o Lifungsaniagen (aus: wedsdmmbamizs.ar, neben
'i Informasboren ur Dimensianenung sind u a such Prinopschemsta von Lofungsaniagen m
Kembination mit Heizsysberen tu finden]

ProtokolbSras des FPassebausradhts Damstac, mebesondee

Frotokoftsard Mr 17 Dirmersionierang von Lfungsariagen n Passihiusem, 72,10 Euro
(o] Promenibard Mr 4 Lofung im Pazsihacs, 15 30 Eum

Protkoiband Mr ' Haustechnlk im Passadaus, 15,30 Eup

ndhere infos auf peeey DEsEn o, e-mak Passnbausiconing de

{1 "Cie Loftungsanlage in der Pra=is’. Tagungshand, herausgegeben von der Arbeitsgemainscha®
= Emeverbare Ererge RS, 2001, Bestelmogichket via e-mail grge-ee-noeiFredra al

-2 Clas Pasovdias
[Diashoss mE Kommentansni)
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3. Heizen und Warmwasserbereitung in innovativen Wohnbauten

Die Deckung des Energebedarfs fur Heizung und wmmm@mmca]mh Energistrager wis
Sonnanenangle eder Biomsasse isl ein weesentliches Element des nachbaltigen Wiohrne urd Burobaus Disse Enengetrager
werden nicht nur erfolgrech im Einfamiienhashenech singesetzt, such in Mehrfamillanhlusern und Borobauten
wergen unehmend Solarariagen Iur Warmeasserbaedung urd Eisolen Raumheizung und Biomasse-Heirsy=iams
mssEalleri

Biemasse-Helzsysteme wurden in dem letzfen Jahren bepigich Sutomatsierung.  Schadstofminimierung und
Benuizerkomion lsufend verbessen. Modeme Pallstskesssl nd heute bezugich Benuirerkomion, Brennstoffiogeok und
Haosten mil Olkessel durchaus verglechbar, im vengeich tu Ofesssl koenenl gEdoth en Kimeaneulraler Brennstoff Tum
[= a5

En in &kelegischar Hinsicht stimmiges Gesamteonzept hestein beispistoseise in der Kombination giner thermischen
Solaariage T Wanmswasserheremung  undioger HeizungsuntersiiDung mE enem  Homasse-Heizwesem (T8

Poletsimssel] o Declung des Restsdrmebedar's Ceese Systiome kannen apional mit siner Lofungsaniage knmiréen
werden und Inssen sich saechl in Ein- als auch in Mehfamrdennfusern arsvenden

Infarmationsmaterial flr Sie:

P v see athmieshngnu bl (Arbeherzsichnis Sciaraniagen im grodvokemigen Wobntau)
[Link 7 Artikel ober gie Demaensionisnung won

¥ oL 1L
h Sotaraniagen im Mebrfamiisnsanhnbous)

P peavaes e ankelsatermdd s (L 7 Adiel Gber die Fassaderirtegraion von
Sormenkale keanen)

“Handbuch zur Planung von temischen Solaranfagen for Mefwfamiienhduser, Susine Sals
L) Innpvation Center (ASIC], gut sulberestss Planurgehandach, Beatalung umer Argabe der
Lisferadresse mimets &-mall a0 Spermer cerrudedBasic gt (Schaazgebane T2 Euna)

ey sea Fifverparmil il (Link Tu Wiarzeschis (et Samulalion S prograre Tum Thema
Gehdude und Sciaraniagen]

vy enegninch aigmasseponra L nimi (Technologie-Forrak Biomasse als Energietrager|

?

.r%
vy higusderputaint siiresuls Lol Vid=1730 Lk 1um Forschungsproekt

'i “Homasreisuerungen fir enengesfments Wohn- und Borobacten® mit Kurzfassung und
Erciericht als Dovenlaad)

?

ey aes attverahez fiml (Link sum Artkelverzeichnis Hezsysteme |

*Cepheus - Vghnkomior ohne Hequng®, Heimet Kraprmeier, Eclar Drossieru. o, 3001,

iy Springer Ver{sg. 15BN 3 211-E3TAL5, 0. 41 Eum

= dhesen Buch sind G B cstsreichizchen CEFHEUS-Passhiiauser ausiohiich dokumsntst,
auch dag [evealige haustechmzthe FonIepl]

Cplirens Solsrmysipme [Tagungaunisiage 1w Fachisgung "Energie und Archbskie® am 11
'F Ckinber 2001, veraretabel worm SIR - Satzbunger Instiut F Raumordniang U Wohnen,
Tagungshand ist swohl dossninad- als auch besielibar)

L. “Splamniagen®, Herz Laderes, 2001, Ghobuch-ariag, ISERE 38320084-72.0, can. 31 Fum;
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4. Kritische Fragen zum Thema

Frage: Wie Linnte ein sinnvalles Konzept fir ain nachhaltiges Wohngebiude in Osterreich aussehen?

In Octereich bietet oich foigendes Konzept an man resligere eine Gebdodshilie hoher thermisches Cuakiat mit
dkologischen Esusioffen und richie des Debdude mit grolfischigen Sonnenfensiem von guler Diasquakiat nach Siden sus
Wmilers (5l sul efMakiren Sonnerdchull urd susrechend Speschammatse i Gabiuce ru schben, W diesen Mabnarmen st
&n gehobaner Neorigenengehausstandard sicher emaichpar, Der geringe verblabende Restedemebedsd fir Raumheizung
und Warrwasserbenshong 308 sich beguemn mit ener Solaraniage, welche mit rinem Somasse-Heg systern geboppel st
abdecken [ieses Kondept I8t sch soeaohl for Ene als auch fur Mehrfamilenhduser aneesnden, ist unasbhdrgg von
mportErien lossien EP'ETF'D'EWH wred werursacht ksum Mmaredesanie Erpisgiongn

Frags: Handsit &4 sich Be Misdrigansrgis- und Passivhiussrn um susgersifis Henzepte?

Dees Medrigenerpefiaus ist Stand der Technil, aber auch das Passivdaus hal bersts Mardrefe erreicht. Der Erfolp desar
Beukonzepbs it in zahirechen prakisch gebauben Beispisen nachwesich pEgaben (senhe Links und Diashovee)

Frags: Walchen Aufeand verursachen dis nitigen Berschnungen?

U den Heizwirmebedarf von Misdrigenergishiuseen u Desnmrmen, reichen Bemschnungen sul Bass der BEurogasnonm
{EN} 832 mus [siehe 2B Wﬂﬂﬂ]ﬁ Diese Berectmungen missen, um bestimmie
Hemzabien fdr die |andedweise umerschisdichen Forderungen Du ermeschen, ohnetan dorchgeiihi wearden. ES gl such
werschigders kommevziekle Programme bow EcekDeenblafier ¢ Programme, @8 von den Fondergiedien gder |Lsndar
angeboten wasen, In enigen Bundesiandern wenden diese Bemchnungen won den Farderseien seibst durchgetiihn

Fur die Projekterung ven Passivhiusern hat =ch das vom Paszrdaus-insohe Darmstadt enteackeks Passohous-
Frojerergenabe; (PHFP) bewiahi Dieses 1680 sich auf wasw passe de gegen ene Schutzgebobr von 50 Euro onine
bestelen, Fior frihe Phasen in der Planung von Passivhausem eignet sich de Eassibaus Yormmiekiemung (PHYP) Das
#henfalls dowanioadhare Programm PHLU dis fur Unierstitrung der Planung von LOSungssnisgen

Fraga: Walcha Heizsystema signen sich fir Miadrigensrgie und Passivhiusar?

Aus der Sicht des I'E!'.'H'Ilh!'l'l Weannbsus =ed ponzipesl BipmassehaIsysieme U emplehisn, wobel - soeaohl
Zeriralhpizungssyseme mit Sickpa-. Hackge oder Ppleiskessein sz auch Eingeilamindfen oder Kacheiofen-
Ganrhausheizungen magich snd. Letzigenannte snd mor fdr Eimtamidisnhauser relevant. Zu beachten istin jedem Fall, dad
diz Dirensonerung des Heiroysiems auch der geringen Heirta=st snes Miedngenengiehauses angepalil st 80ch beim
F‘m'ﬂ'lﬂlﬁ_l'l[lHHETHEMMWMWL&ET%@NW@WHEMWBM ¥
Liunpssysem abgedackt st g gegebenertalls Biomassesysieme als Zusatzheiqung sinnvol in jadem Fak Dietet sich
die Kombmation einer Somasse-Hezung mik einer thermischen Solarantage zur Wammwasserbereiung und eveniusl zur
ieilzaiaren Raumhenung an. Weisrs ldnren bei ausrechend dichien Saustrukturen auch Matrwarmmekonzepts aul Solar-
urddoder Bormaseshysic simmaaile Visianien darsisden

Frage: Gibe o8 Akzeptanzprobleme beim Einsatz vom Anlagen Tur koptrollberoen Wehnraum|Gfung?

Bewohrer von Einfarmiisnfiusem hsben obichenssize keiie Moeranzprobleme mil Lofungasrisgen - im Cegerted, e
ioben oft den arrdiEn Wonnkomfon, der darch dis standige Frschivfmutuhr gegeben =L In Mehefam lisnhduseem, 0 densn
‘Wohnraumitungsarlagen fum Ensatz kommen, kann g5 oo Algeptanoprobiemen kommen - Fikpurkte, die von
Bewohrern vorpebracht werden, bezishen sich 28 unzurschende Regulerbariet der Baumtemperatur, Lufttrockenhes und
Gersuschbelasiung Entschedend fir gelungere Proelke urd damil sne hote Bewokrerzufviedenhet (s e Gusitn dsr
Aibagen planung, getok von songlanger Emnsguisnng und regeimilpss Wamung der LOtunganiage

Ein wemberer Azpeks =5, dafh dezentrase Antagen in Gescholiwohnbauten terdanziol hncichiich Muzarquinecenhet besser
abschnpiden ale rerirale Aniagen Hier ist sllerdings srgursumen, daf gs such bei dezentralen &nisgen Probleme geben
kann und revirale Snfagen migichenseise noch ein Enteacldongzpolential in Richiung mazereriragicherer Anlagen
aufweisan

Frage: Gibe o8 hyglenisehs Prablems bai Anlagen 2ur Wohmrasmllfung?

Dhies js1 eine Frage, die koreroversis] dskutiet wind. Bre ot 1here Studie der ETH Zonch koment Tum Schiud, dal & m
Rahmen deser Shide Unbersuchien Lifungsanlagen hygerssch  unbedenkdch sind, wahrend  andererseits &S
skandingeschen Landem auch negabwe Langzeieranhmungen - allerdngs bel schiechi gesareEn Aniagen - benchist
weerden, Um auf der sicheren Sefe zu bieiben, ist wesersich, daf die Verohrung und der everuell vorhandens
Erdrectwarmstausches renigungefreundich susgefihn werden und daid Remigungearbsten und Fillensusch regelmbiyg
durchgefifet werden, Em Wanungs- urd Renigungssenace solife - wenn migich - in Anspruch genommen werden
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Frage: Ist die Lifungsanlage in Miedrigenergie- und Passivhiusern unveraichthar?

Zum Emechen des Miedngeresgiehaisstandards 2 ere Anlage Jur konbolieden Be- und EntiiSung it
Wisrmenickgesinnung nicht nobwendig. se kann aber u 3. sus Grindsn des Beachnedomiors eingebes werten, da durch
w6 fiir eine geregels Frschifrufule gesong! wird Eine Ablularisge als "Miremahariane® wird fir Mecrigenenpshiuser olt
esmgpiohien. Ein Passivihaus (51 primar als anergetischer Stardand detireer [Bhvicher Hazwiarmeedan <= 15 BWh] und mchi
aber cie dann engeseizten Technoiogen: n cer Segel kann sin derar nisdrger Heirsamebedat nur dann emeschl werden
karn, wenn die Lifungssameyerdustes durch eine Lofbungsanlage mi YWarmenickgesdnnung minimier weerden. Es gibt aber
wvereinrek Beizpedle von Gebsuden, die den Pazsrhaus-Standard ahne Lifungsanlage ereichen. Ein B=mpel dakir izt en
Deeifarnilisn-vofmhaus in Jendach. Technische und algemeing Daben Tum LoweTech Passiviiaus® in Jenbach finden Se
unier sy sargytech SifarChaslinvesutis bl =107 (hier wrd auch ein Efahiungsbenchi der Bewobrer Dum
Cmsaninad angeboben]

Frage: Gikt a5 Férdamungen fir Niedrigenargie: und Passivhiuser?

-, fast ake Wobnbautirderungen der Lander enthadten sperieds Fordenangen for Miedngenepgie- und Passhhauser Da sich
die Forderungstestmmungen immer stakker s diese Aspalde beziehen und Bufend Oberarteitet werden, arhalten Sie de
au=izien réormabonen direld bej den Wohnbauftrdenmgssteien, En nziches Dosnload heerfur i
Bemsche der WiobmbulGrderungen sler Bundesnder (Broschire des Landesenangevereins Sieienmark, pdl-Dabei 337 kE)
Berechnungsgrogeamime Tur enorderchen Berechnurg von Enengekenrrahlen, siwie Lntersiizung bed der Dunchiihrung
der Berecnnungen weven ebanfalls von den Fordersselen angeboten oder vermitielt

5. Diashows zum Thema (mit Erlauterungen)

tachbmitiger e und Burnba

nin i in i)
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e hainderpard 5] [Priseniation und Dokumentstion des Forschunpiprogrammes "Haus der Tuburft, hesr finden

Sia infarmanonen Tu akzuelen Fors chungsproskien)

[Infermaire Hormepage der Artbstsgemancchall Emeusrbare Ensngle mi vielan Arikeln 1u
energiseffizeniem Bauen und Technoingen Tur Rulrung emsugarer Ensrgeriger)

[Infe-Homepage et reichhalger Auswahl an Informatonen dber realsiems Prosskis soein
Basisiminrmatcren U verschedenen Technologeinemen und Technoogeporiraks)

[Link zum Passyvhaus insbiut Darmstadt. informatonen, Lieraturhraserse und Dosnloads zum
Thema Passivhaus|

{Informabanen um Frojelt CEPHELS | Cost Efficient Paszive Houses 28 EUropean
Standards), welches sich mit kasieneffizienten Passivhiusem beschafigt)

[Hoordrigrungsplatform der sternascheschen Bundesiinder sul dern Gebiel des Bauves sens,
Leidaden und Programem for cke Eerechnung van Energekennzsnien 150 85 Diownload
werfLgarg

[Homepage won Dresl & 'Weiss - Energiesfizents Haustachnik gmbH, met enigen aligemesnen
Texten zu Luftungsanlagen, 7 B unter "AEREY Heizen und Lifien Im Medngenergishaus®)

[Homepage mi sielen praxsonenterten informationen rund wums engrgesfigignte Bauen,
sownhl fir Professionisten als auch Bir inberes<ierte Exfemren ansprechend gestaiet]

{Informatanen 2um Thema Passihaus)

[diege deutsche Platfonm betet alfuele News, praktische Afbetsinols, sovwee enen
Versnstabungskalender und sihe Linkisie Regisineren Muzem [Fegetrienrg kowsenlos)
gehen weaiters. Leisiungsprotie von Fachplanern, Architesien und Ingenieurbinns, Al und
aksuele Forschungstenchie pur Verfigung |

[Link 7uam infoserdce Wohnen und Sauen, mit weifakgen infos zum Thema)

[Homepage ces Vieres fentnames fie Enenge., Limevelt ung Kima, unier “Lnks® finden Sig
urangreiche Linkfisten zu nahanalen, europdischen und intematianalen Crganisationers; uer
den nationalen Links sind auch alle Landesregierungen (Waohnbanda rdenungsstefien ) erfalt )
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7. Literatur zum Thema

Ll

E

ElEEE N E

=

C

Heizen und Liften m Medrigenergishaus®, Rudol Fraefel u Cshmar Humem, 2000 Slaobuch
Weag, ISBN 3.922064. 708, ca 21 Eura

Prolokolbands des Passphausinatiuls Darmslsd insbesanders

Promkolbsnd Mr. 1T Cimensionisrung vwon Lofungsanisgen in Passshdussen, 72,10 Ewo
Protokodband Mr 4 Lifiurg im Passshacs, 15,30 Eum

Proinkollbard Pir & I-Im.EIn:I'm.i:mFa::nhm:; §5.30 Eurn

nlhere infos sl yasws poriioy g B-mal: PaidunsiGi-oilre de

Cetdudetechnmsche Systemideungen e Miedrigenengehsuser”, angesandt= Bauphyzic v
Stefan M. Wi, 2002, ISEM. 3-433-028<44-3, Ernst & Sohn Verag, ca 57 Eun

“Cephaus - Wohnkomion ohng Heizurng®, Hedmut Krapmeier, Eckant Drdssler U, &, 2001,
Sprnger Veriag, 588 311 1-83700-5, ca 41 Eum

(i diesem Buch sind die § gsterrechischen CEPHEUS-Passvhauser ausfuhrich dolumaroer,
auch das jesesige hastechnische Konzep)

The Lofungsaniage in der Prams®, Tagungsband, beraumgegeben won der Arbetsgemenschaft
Erneugrbars Energia NC-Ween, 2001, Bestelimoglchbed v e-mal grge-sg ansfinears

"Solararisgen” Hene Ladensr, 2001, Okobuchverag, ISBN 3.822884-72.9, 4 31 Eura,

Handbuch rur Planung von ermischen Solsrantagen or Mehrfamilenhiuser®, Aostin Solar
Innmaton Cemar (Ao, |]-|.t Ffnereienes HWHMI‘I. EEEME}MMM ey
Listeradressn mimsss s-mal anc naner genided@anic of (Schutrgebihe

*Trermeschs Sonnenenergianutzung im VWiohoba®, Chinsdan Fink und Aleandes Milier,
Herausgeher Arhegsgemenschalt Emeusrtone Energe, benishbar aber giiceibace ai

“Garacberie VWamelsfenng aus themischen Sofaranlagen im Wahnbau®, Chnsban Fink und
Gaottfried Purkarthofer, Herausgsher Arbetzgemeinschaft Emeusrhane Energie, béziehbar uber

pilicepnes o

*Modeme Holzheizumgen®, bazisfibar dher SR - Salbuorger e | Raumordnung U Woknen,
e-mak byl srasseyelznurg ol

*Dias okolpgische Passkhaus, Tagurgsdoikumentaiion, 2001, BSEM 3-900 403-30-8, (anthat

auch hausiechrisch relevanie Ewmlm-mu-r dbar ﬂ!.ﬂﬂ:ﬂia.l:mm:j] Cipnansmi-pretat
Hrems, D=minem A Bsuen urd Lreselt

*Miedngenengiehduser®. Citvrar Humnm, 1883, I'.'I-I-thu:h-".l':rIIp_IEEH J-E72984-518, ca 31
Eur

*NiedngEnengetbuser und PasseHsuses. Korzeple, Planung, Konstruktion, Beispisie. Hrsg, ¥
Tmnimar Huroen, 19698, 158N 3-872954-71-0, Ckobuch Weilsg, ca. 16 Eum

6 Passihaus Tagung, Tagungsband®, Tagungshand der B Passivhaus Tagung 2002,
Samrnlung von aktuelien Bearagen, beziehbar dber |nipiifnbo ch. ca &0 Eurn, frihere
Tagungsbande siche posy possy e
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8. Interessante Veranstaltungen zum Thema

Ci 11807 "Wohnbau im Treibhais - refschen Kima und Prefit™, § Imgalcreferale von Verneiam dag
Anchiektur, Baugrasas und der knitischen wissenschalibichen Sicin biden den spannenden
Ausgsngspunkl 2U Sner Podurnsdiskussion, Veranstakungsreiie Bnemgegesprache” im
Techrischen Mussum Wen, Festzaal, Beginn' 18030, Treer Einintt, Anrnedung beie unsr
Eargit by esiiiTe S0 ot

IT-ME2007 "Lufthygisnsseminar nach Richilinie S0221-2° [Abschily VORFerifika-HAT &) Jantrum fdr
nder 13-138 2007 Beuen urd Ureell, Donau-Unreersitit Krems, Tednahbenegetih Eura B00- (eing MwiSt | Kontskt
oder 20.- 29 1712003 g:n Hefbauer, Zentrum tir Bauen wd Umesslt, Tel, +43 1737 883-2651, Fax= +43 2737 8934650,
al ZbaFETonau-nLAC it

A0 -318 2007 "Baw- und Energlamasss®, Wieselburg, Ausiuntt ord Anmeldung “oie umeetbersiung®
Mostviestel-Pachiam, Tel ZT5TEEN, Mal moshienepochismBunreiberaing &

16, - 18102002 “Dieladort Salar 2002 | Intemabonale: Symposivm 10 themmesche und photroiEss e
Safmenersrgienutzung, Meisdor], Steiermark, Veransiaber AEE INTEC Prfa pae gie &,
eifceaes i |

£122007 "Tagung EnerglesfMziente Debiiude™ Ot Draz, Veranst® AEE NTEC (W0 pavsy 365 51
elficeiPacs i )
Links zu Varanstalungekalandarn:
s hauSCEITLRLINT SRETancT ifm [Wergretatungakaleredar Haus der Jukunit)
e ANRCISEC N attmranste iungen (Veranstatungskaender der infopage erergyinch at)

s aEE sbherziargedien tirml [Verarnstabungskalerder Arbefsgemeinschalt Emsuetbare Energi|

et il g SUSIDENIE RSN e gt wrigs kaierder des SIR/ Salrburger st fur Raumerdnung und
angrgedveranstanngen
mmmm Wphnen, Veraretalungen mi egonsier und dbaregionsler Bedeuiung)

e irpasiiberalong atilermineiitan asy [Veranstatungskaender dar Ummeltheratung Osterreich)
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Anhang E: Informationsplattform fir Dammstoffproduzenten

Informationsplattform fiir den
Dammstoffproduzenten

Irikvalt:

1, Meup Makichancen dumh nogacen YWiohnbay

2. Wiprpe hadle ger AwwERgEr Egen grple Dsmrnaichen

4, Erfsche Fragsn 2um Thirms

5 |:'I1 Hisss FLT T|'I-_'-l1"| Ll r'|.'|u||:!|||ﬂ:"_:, | o .- Fp A
i, Bunziche Lijc

T, Liecahu tucn Thema
8 |nieressame YeransEkngen zum. Thema
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1. Newe Marktchancen durch innovativen Wohnbau

Dig forscheenends Marktdiffusion won Miedrigenergie- und PassivhBusern siell fir den Dammsemiihersisder ane
grofie Chance. dar Typischer 'Werse werden bei diesen Bavformen Dammndicken vom 20, 30 und mehr Dentirmeter
werarbedel Hei erttprachenden Bmien ward somil die deppelte bis 2ehnfache Menge an DEmmatoff verarmeied v bai
korrerBcreien Bauprjekten nach Bmiordnung

Dernoch mestieren fur den Planer {Archisit, Baumerster] fr die sustuhrenden Gewerks und such fir den Bauberren seibst
afmale ungelane Fragen und Bederden berughch der Arwerdung grober Darendicken Ex degt in Ihrer Hand sis
Cernmeofprodiurent, de viorbehaite Ihrar Konden anTusgeechien und ausTUuraumen

Wir haben tir Sie A0 diesen Zeeck Informationsmatenafien zusammaongesielt, weiche de problematischen Purbte
aufreigen und welche S fir lhre Seecke heannehen komen. Mutzen Sie de unten siehenden baterialen und venseisen
Sie re Munden 28 such auf unsere Dhashoes, wo die Grundiuge des nacthabgen Wobnbaus diustier! ond Feicht
Hﬂmmnﬂﬁﬂ!ﬂ.

Informationsmaterial fir Sie:

::.- I:Brusl:r'l:ndﬁ Lar'dﬁrr'-lrunm Mmﬂiulm d-etuthl und knmpakten | inorbick
cher de Ferdemchtimen in ganz Ostereich pdi-Ciate 337 5}

L] :Emtl‘lm alkusken Fmﬂ*mg:p‘qﬂu.maim H.ﬂfl.[ﬂ IL Exiremer
Wirmadammung (Hap. 5.7), pdl.Distei 851 18)

. Broachurs (ber dis Vernedueg von \Warmebrucken
| (Broschire von Enenge Tiral 2um Therms Wirmebrdcken, 2ur Kundeninformation geeignet, pdf-
Diates 728 #E}

Bigrangshifs pur Dgeramatsrpnvali
11 [Broschire von Energe Ting o Bestrmmung von Dammaicken i unterschvediche
m H‘i‘rdmmr'dl.l-m gine Annegung Tur Gestaliung entsnechends infobroschdnen;

@k Technobgen m nechhatigen Vahnba (E4ashos mi Kommentaren)

v AU G T Lk
'?_i (Farschungspmgramm "Haws der Dulurt®, Link 7u zahingchen, topakhusiien
~ Forschungspropsiten zum Thema nachhakbger Wiohnbau)
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2. Vorbehalte der Anwender gegen grofie Dammdicken

Die wesentichen Vorbeballe verschesdener Aldeure gegen de Arvercung von grofien Dammdicken isssen sich md
falg=nde Bersiche sngrennen

« Bedenien bezigich bauphysikalischer Problems [Tauountie, Damgtd®usion]
» Badenken b=xdgich mechanischer Stabilitht de Mortsge [Verarbetung und Hakbarkeit],
» Diffuss, wanig kenkorats Bedankan rumeist wn Bauberen;

Din Vorbehale begrinden sich auf mangsinde Efahrung mié grofen Dammacken, den sich damus ergebenden
Berunungsangsien ung Schewenghketen be der informabonsbeschaffung sowie aus unterschiedichen Marketngaloonen
anderer {lonlumennerender | Branchen.

Ere wezentiche Maknshme seibens des Démmsofpreduzentsn ist diz Bessiisielung von sprobien und Tugelassersn
HKomplemspstemen fir grobe DEmmdicken, welche vom enzeinan Arsvendsr Goemormmen werdan kinnen. Den grokien
Sielermert bt huecbe Ge Orienlesung dar angebolenen Systerne auf Problemigsungen Gelragt ist beispistoeise gin
Dbrnmsysiem il 20 om Dammenoidicks i den gehobenen Miedngensgehaussiandand e de Aanwendung suf siner
tragenden Konsingfion 0 Massivbasseise. Oder en plecheeriiges Systern fr den Sanerurgsfal Oder eine
Fomplesicaung for ging Pazsvhaus-Aulanwand

Zur Ercchiefiung des viehersprechenden Markies der Piedrigenergie- und Fassvhausbagen srd somit Produkte deg
DrnmstofMprocuzenten gefragt, welche wel dber den egenthchen Dammstoll hinsusgehen Eftokpersprechend @nd n
ihesam Srme guch Kooperaionen unerschisdlicher Limemehmen, welche gemensam anisprechends Produkie arieien
kSrnEn

Informationsmaterial fiir Sia:

v CEpheus.
"“‘ {Link 2ur Homepage *Fostenginstge Passivhaiker als Europischs Standamds”, wmfangrechs
Informiatonen Ium FPassidaus und anschasiche Dokumeniaionen |

v PigusderTubnit sliresults himiTg=1 781
[Link 2um Forschungsproekt "Orandlagenarbeilen 2ue Ersteilung digemengiiiger

'% Hongnusorsnchiireen A mechansch hochbelasthare Yekrdungsiechniksn won
Cammprodulsen an Betesigungsslemenie” - Dokumaniatinn enes Forschumpsprojeks mi
anschauhch ilustnertern Endbencht aks Dosnload |

W 1L G T eSS iim = 1618
-* (Weibsrerteac ung lomventioneler Einblasvesfahren in Zusammenhang mat dern Bk von
- Ielulnsefasergdmmsiolf - nskesondere die maschinelle Erntmngung van groben Diammstaren
iz ru B0 &m))

+

wiwews Nausder dutanlt alireculls hilmitad= 1704
(Aternairdamrasofie s0s modiziensn Lgnozelulrsstasern)

== [ Dlezr=filred il Kornmentaren)
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3. Wirksame Marketingstrategien fur grofe Dammdicken

LZur Erschiefiung der welversprechenden Markichancen in Bezug s dis Arwendung grofer Démmdicken sind folgends
Aspeke von TeniTaker Bedoutung

» [t Ausriumen von Vorbehalten bel slen betrofenen Sltsuren durch die bregensifioams Pracentation pelungensr

Frojokse

» Cas Anbieten ven gepriften und zugelassenen Produkten, welche Komplettiosungen fir ein ionkretes
Barvorhaben darstellen [wie oben naher prisser)

+ [las vareints und homogens Aufireien der gesamten DEmmstofThranche. Deser Aspelt isivon groikier
Wichiighkst, um den Amveender durch branchennesms Honkumens nicht Iw verunsichemn, Gekngt a8 der
Cammsinftrancha girch einen vergimen Marktausnit de Markidision dar Medngenergee- und Pessshausharssics
voranzureiven, $0 wergen sich Konkurmenzsiuationen beispielsweise Teeschen Hersteliem von korvenbionsfien und

gknlogischen Ddmmatofen n desem Wachsiumsmarit snbrdgen

Whikzame Marketingstrategien fie Wirmedimmung gegeniiber dem Gebiudenutzer solbsq sul de Atpalse
Yohnkomfert. Behaglichkeit und Gesundheitswert fokussiensn. Wesenthch 15t &5, dem Benutzer zu vermigen, dailk
grode Didmmacken im Winker warme innensiinde besarken, welchs seedensm en hohes Mall an Behaglichiest und
shermischen Komfort sicherstellen Weitsre taugliche Aspelee srd de Sleharhait (vof Ersrgiepreisieuerungen und
Energickresan) und e Albersvarsarngs et Waemaddrmmung (e ineestbon in grofs DEremockan senkt de Haknsten
nachisty auf =n fast vemachidssigbsres Mal). Waiters siefien grobe Dammdicken such ene Versisherung gegen
Frostsehiden dar Erésprechend gedammie, sinnvol peplante Gebiude srmechen m Winter such ahng Heheizung keine
Inresraumbsmperaiuren wter [0 wan A vele Mulzer o Urlaubszeren oder bel nur Tefissscer Mutzung won hoher
Wichhghet ist. Dammstofiproduzenten skologischer Dammstofe solten dan Gesundherseert und den akologischen Nutpen
ihrer Produkte i den Yordergnund stelen, pdoch ohne dabei komventionele Produbte fu diffamienen, um - wis bereits oben
envabrt - die Einiglest der Branche 1o geashrdeisien, welche von abergsardnetem mMenesze sesn walle

Informationsmaterial fiir Sie:

‘ﬂ-h.ub;:dwﬂtnmnﬂh’_l—ﬂdumrdﬂ:ﬁlu: , M0, Sprnger Veriag, 180 Seden, 158N 3
211-83523-THE, ca. @7 Eurg,

Shammedsmmsioiie im Verglesch®, Urnveerestiug Monchen, 2000, Eigerveriag, IS8W 3-830615-
134, ea. 10 Eurd,

E

E

QR e en Fﬂ'sl:h.nuhh'ls. Ersdbenchi ats Dossrlnaid, umiassencss
Maenatmialog mi Eneatzmoglchéziien und Bezugsgueilen m Anhang B ges Endbenchis]

Lhpinnischi Beusinits
[Dsshevs mit Kommeniaren)

Clas Mecnopnergishaus
(Do mit Kormmentaren)|

B R R 4

[z Passrdwnis
[Dkash rmil Kormmentsren)
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4. Kritische Fragen zum Thema

Frags: Wis kdnnte aln sinnvelles Kenzept flr #in nachhaltiges Wakngebbuds in Ostarraich sussahan?

in Osterrech estel sich folgendes Roniept an man realsisne sine Gebsodshille hoher thermnischer Cuslts! mit
akoiograchen Baustoien und nichie fas Cebdute mit gredldchigen Sonnenfensienn von guisy Glasqualis nach Siden sus
Veeiers o1 o effekiven Sonnenschull und ausreichend Speichermpsse im Gabidute Ty schten. ME diesen Malnahmen st
gin gehobener Medigerergishausstandand sicher emaichbar. Der genngs werblebende Restwamebadar or Raumheizung
und Warmwasserbereiung (88 sich beguem mi siner Solsraniage, welche mit sinem Bomasse-Heizeysiem gekoppet ist.
apdecken Cieses Fonzept Wit sich soeephl fur Ein- als auch fr Mebrfamilenhauser anevenden, 51 unabhangig von
importi=ten fossie=n Erergetragern und verursacht kum Mimarelsvants Emissionen

Frapge: Hardelt es sich bei Niedrigenargie: und Passivhiusern um ausgereifte Konzepte?
Cias Medngenegehaus 5t Stand der Techrek, aber such das Passivhaus hat berets Markirede ereichi. Der Eriolp desar
Haukonzepte 15t n Tahinschen pralésch gebauten Besspielen nachesssslich gegeben (sishe Links urd Diashoes]

Frage: Ist die Errichtung von Miedriganergle- und Passivhiusern in Massivbauwsiss miglich?
Selereerstandich! in KomBinabon mi einem VolkvarmescruiT B0 035 kein Problem. Gebaude mil haherer Speichenmanse
WAHSEN EOQar einige Yorfells bezdghch ihres thermischen Verhahons auf. Dennoch solke der Einsstz won belepietsweise
Stahipeton oder Jiegel aus watschaftichen und dkologischen Grinden sparsam erfoigen Versaenden Se diese Bausioife
nur in jemerm Ausmmad, welches aus stadschen Gnonden unbedingt erforderich ist

: Ist bed der Amwendung grofler Didmmdicken mit bauphysikalischen Problemen zu rechnen
Pl (Dampfdifusien... |7
Iahkesche Bespisle gebmter Niedngenenge- und Passpfiduser haben in der Vergangenheit bewassen, dak b sorgfilip
geplanien Wandauauten rmil sstremen Darmemdicken keine baupinysdalzchen Problesre Tu ensaren sind. Diese Beispieie
&ind heute detafert dokurmenten Lnd kannen stz ArReTspunkl Tor lunktionsiahige Honstrul@onan herangs Ioger wermen

Frage: leh baflrohte, dall mein Haus “erstickt™, wenn oh os mit extremen Dimmdicken ausstactel

Misdnganergie: und PassihBbuser werdsn sehr dohi gebe, damt 88 Tu keinen yripnirolienen Lifungsverdusien komm.
Dies it unabhdngs von der Dammdcke. Der sus ygienischen Grinden efordardche Lutsechesl kann mitiels manueler
Fensierniung erfoigen, wie des in welen Medngenergiehausem cer Fall ist. oder mifiels siner Antage zur lonimmlierden
Wonnrsumidiung, wie dies m Passivbaus und 2um Ted auch in Nisdrgenengeshausern der Fall st Eine gesunde, fnsche
Feacrriuft 15t samit van der At der Lofung abhangig, aber nicht van der Dammdcke. Bauphysikaische Probleme, wie eine
ubkrmalige Konders ity m Wardaulbau, werten durch eine sorgfallige Flanung der Bautle vertande

Fraci Welche Kembination ven Ziegel und Dimmstoff ist beim Miedrigenergie- und Passivhaus in
. Massivhaussiss sinmyoli®

Ml einey Degelwand allene karn ein gehobener Medrigenergie- oder Passivhausstandard mchl emescht wesden, auch wenn

dess mit mrem Wsolisputr® wersohen wid Auigabenselurg (st her gefragt. Eine minkmiars Diegetsand Gberremimt dis

stahschen Anforderungen und die Wasmespechenng ung der Dammsioft bevwerksieligt de YWarmecammung, Bechnungen

zegen, dall sn soicher ¥Wandaufbau kostenginstger ist, als eine reine Jegeterand, dabe) aber eine wesenfich bessers

Wirmeddmmung ertringt. Sinrvolle Dmimdicisn bewegen Sich dabsl Tumedst Dwischen 20 und 30 Zendmetern
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5. Diashows zum Thema (mit Edauterungen)

RRERERGE

Hachhabger Wil und Bmsay
Technologien im aachhastigen Wobegmg

B. Niitzliche Links

i) Mg gergubuntt & (Prasercaton und Colamantabion des Forschungsprogrammes "Haus ey Jukunit)

vty pnvnatieCy At
iy CEDNBLE 5T

e DG B O

{Platform f0r mnovaive Ersrgieechnoiogen mit velen anschaulichen Dokumeamationen]

{inforrmatiorsn Tum Projgit CEPHELRS (Cost Efciant Passive Houges &3 EUmpean
Sxancards] weikches sich mi kpstengMzienien Passivhausem beschafgl)

(Link Tum Passwvihous institut Danmestadt weekches sich me hocheffigienten
Enengieanwendungen beschafgt)

{Link zum infpserdce Wobnen und Bauen, mit viefabgen infos zum Themalj
{Link zur Arbefsgememnschat Emeuerbare Energie, mit iInfos. pu Technolopiethemen)

lil-l:maplnl mit Wnlen prac sonenserion informationsn rung ums energesmaenie Sauen,
for Professionesten als auch e interessierte Bavheren ansprechend gestaket)

jLink zum Landesenergeveren Steiermark mil vislen niftzhchen Dowricads zum Themna)
iLink 7u Erergie Tirnl mit vielen nifizichen infos und Downloads zom Therma)

{Link zum Energiensshe Yorarberg)|

{Crsterr. insteut for Baubsologie und Blaudhaioge, Liste von zersfizenen Baustosen)
{Infohomepags des oser Soohbaunstnsmries)
{Baenformationsnets der Bavwirtschaft. Angaben Tu Bauprodubten und Cienstieistungen]

{Keednienangsplatiorm der asiemeichischen Buncesiander auf dem Gebiet des Bauwesens,
Leitaden urd Programm fur gie Berechrung von Enerpekennzabien ist ais Dowmioad

|Homepage des W¥iener Zenirums fir Erergie, Lirmwel und Flima, unter "Links® finden Sie
urrfangheche Linklisien fu nationslen, suropdischen und imemstonalen Dnganisationen; urmsr
dan netinmsien Links sind such slie Lsndesregieiingen (Wohnbeaufardsnmgssielen) efalt |
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7. Literatur zum Thema
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 EH.
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ca B4 Eurr,

'ﬂl:?ar_l'l natirich Bauen®, Josel Froiss, August Bammer, 3000, Frekvaiag, ISEMN 3=TTTE
0958-2, ca. 52 Eura,

*Ohologeacher Bauteibataog’, BO. 1999, Sprnger-Vatsg, SBN 1711833706, ca. 73 Eurn,
*Cikalgie der Ddrnmstolfe®, [B0, 2000, Springer-Verisg, 158 3.111-BXI70.8, ca 70 Eumn,

*Ctas Pas=vhaws, Wioknen ohne Heizung®, Graf, Amton, 3000, CabeesyVerag, ISEM. 3-TEET-
1372-8, c& 42 Eura,
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8. Interessante Veranstaltungen zum Thema

0i. 11 .6.02

12 - 13 8. 006

7 -J8 52002
oder 12.-13.972007
nder 26- 28,11 2002

. B - X3

13 - 93007
Cikenher 200

"Wehnbais im Trelkhaus - 2wischen Klima wnd Preft”™ § broulrefsrste von Verirelgm der
Archiektur, Baupraes und der kritschen wissenschafichen Sicht bilden den spannerdsn
Ay zu einer Podiumsdishussion, Versnstalungsrefe "Energegasprache” im
Technimchen Muteum Wien, Fesizasl Baginn. 1830, freer Einirll, Arrmeldurg bils uner
g hplzentroe 9o 5

“Dhologische Gebiudehillen und Ausstattungen™ Serminar der NO. Landesskadermis,

Information v Anrneldung michas) maseninoe. gkt Tel D3T420004-1 I8, Faoc 074275
17432

“Lufthygiensseminar nach Richtlinie 802311-3", [Abschies 'H'EII-EH‘Iﬂ-LaInlﬂT ), Zenirum fur

Baunn und Lirwesk, Donay-Unkersiat Krems, Teinabmegebahe Eurp BOO - (lesine 8wt | Korgakt
Sibaa Hothauer, Tergnam for Exuen Ll'l:ll.llrmeh,_Td +43 1732 B93-28561, Fm +43 I732 8934650,

E-Mail ziudpdors -y ac ) o DI Mesves dorcss s sc sfesilerbidungtserminae_biasiadid b

“Hau- und Energlemesse™, Wisseliurg, Sushunft und Armeltung “dis e teratung”
MostacrielPachiarn, Tel 037578530, Mal moshienekptchiami@ummeineatng.al

“Sustaimabis Bullding 2002" inbernabonaie Konfenens, Osin, infos i sy 00 comd

*Fachtagung Energle und Architektur 202", sraagi, n Koopersbion mi dem Land Salztuig,
eranstater: SIR, raswy sicat, Thema: Erdahrungen mit Archetelderswettheserben mit Kosten- und
Qualistroorgaten;

E12 3002 *Tagung Energleaffizients Gebinde", Ort Graz, Veranst. AEE BTELC (info wees 3== at, Mail
atcniang at |
Links zu Vearanstaltungskalandarn

ey Pl bl stieernst Fm (veransisfungskaiEnder Haus der Tukunit)
ey rergAsch aferanstatngen’ (Veranstalungskaierder der enengytech at - infahomepags)
pasiey Bl it BC aliervicpfeeran Slind sx tim [Veranstsiturgsiaiender der Enengeserasrtungsagemur)
et unressReratung attenmmeislar sp [Weranstallungsiaiender der Limwveliberahung)
Ay BEE aifveriargeden himi (Veranstahngsiaierder Arhegsgememnschaft Emeuerbare Energie)
eeer salzburg gv st'sicferansiabungory {Veranstatngen des Salzhurger rssi har Eaurmplarng)
ey B of Jlfakiuellscheerarstaungen- kel (Veranstatungen urd Hurse des OF Ensrgesparverhances}
wa b e sbikdungzprograrmm 003 fim {Sustldungeprogramim Landscenerpisverein Steermark)
ey preTpipnsiil alneeAeblmmulars] )
R e — [Veranstaitungen des Energisnsiiuts Vorarbeng)

R donay-uen B¢ glwEteitidungly basesSE iiml  (Lehigang Solaranchibskiur Consd-Uni Krems)
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Anhang F: Informationsplattform fir L Gftungsanlagenanbieter

Informationsplattform fiir Anbieter, Planer und
Errichter von Liiftungsanlagen
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1. Luftungsanlagen im Wohnbau - ein dynamischer Markt

Dig Miedrigenergie- und Passivhausbaiswsise beg wm Trend . dag zedq de Enbwicdung vah Bausrdnaingen,

;lrd-lnlv.llihlm und Susschralbungskritsrien, aber auch de gesieigerte Machiage durch private Bauheren und
auirager

bt der Veroreitung der Medngenergie- und Passnhausbauesse werden Arlagen o kommlerten Be- und Entifung von

Wohnriumen Tu snerm wesergichen Thema - sowohl m Segment der Enfamilenksuser sls auch im mehrgeschossigen

Wiohmbaw Hier erdffret sich sin never, besonders dynamischer Markt fur die Anbeeter und Planer won Lufungsanlagen. im

fuigenden finden Sie nitzliche und akhseln Informaboren, die bnen hetten sollen. deses Markipotenéal 7u erschiieflen

Erfabrungsn mit. cer Flacung von Loftungsaniagen - Heen und Lufien sus Sicint van Planem
ured Professionisien

| [Harakd Rohracher u.s. Austug sus dem Endberchl Tum Frojelt "Akeeplanzverbessenrg von
Meorgenergiensus-Komponenen sl wechssissiliger Lempraress von Hempslam und
Anwaangerinnen®, pof-Ciatel, 156 kB)

Wiphraurmiiiung | 5T rechi geich okl g
(Chnistoph Dreeel, aus: sety dmsplvpiss.at, in desem Ted veerden verschedens

B Keonfigurshonen von Liftungsaniagen nach dlmlagischen und energetschen Kntenen vegichen,
pf-Dialed, BE KB

vawss RSSH e (Homepage des Passyhaus (nstituts Darmstadt, &ane groe Samrplung von

» Informismonan tum Pessuhaus, sls Dewnloads werden her ein Programen 2ur Uneerasizung
von Flarern von Passrhous-Liffungsaniagen ang=hoten sowie =0 Programm zur Passafiaus-
Worprojektienng angabaen)

‘?‘ Drrensonernungagundizg=n von Lifhmpsanisgen {aus: weas dreebweiss at)

Protoiolinande des Fessvhausinshiuts Dermstadt, insbEzonders

Protokolinand Me. 17 Dsmensionisnung van Lifungsantagen in Passitdusem, 2210 Eum
Lo Prosokefiband B 4. Lifurg im Passsdhaus, 15,30 Eum

Prosakofband M. B Hawstechnk im Passihaus, 1530 Ewro

nahere Infns s wavsNassbUdE. e-mal Passnhausi-oning de

"D Ldfungsaniage in der Prazis®, Tagungshand, ersusgegeben won der Arbefisgemeinscha
el Emeuerbane Energie 1'.I-I'_'l-'|."|.'u:n ‘.i'[l]l Besirbmaglchieit via e-mail @ge-ce-noeifinedra.at

{1y “Heigen und Liften im Medrigenergishaus®, Rudolt Fraefel u Cihmar Homm, 2000 Séobuch
e Verlag, I5EN 2-607964.T8-8, ca 71 Eura

= Qs Pazssntious
(Diashows mit Kammentarnen)
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2. Gelungene Projekie durch integrale Planung

Um ere hohe Zufriedanhalt der spaieren Buizer der Lifungsaniage und eing mogichsl rebungsioss inksgranon der
Liftungsantage in das Gehiude ru gewdfwleisien, sl eing integrabe Planung (oder rfegrerte Flanung) von besonderer
Bedeutunyg. Criese soll sicherstellan, dall die vielfaligen Anfordenungen. de an ein modemes Gebaude gestelt werden, in
aptrnierter Weise erfull werdsn kinnen. En wesentiches Element der inb=gralen Planung besteit in der frilhzeftigan und
projekibeglaitendsn Iintegration und Kosperatian alkar wasantiichan Akteure. in Bezug auf LiSungsaniagen hedsuie]
dag, dak ven Heginn des Flanungaprozesdes an de LiAungEsntsgs m Gebaudegesamikonzem milbsrocksichg
werden rmulh. Falls S auch i planender Furldion kg sind, sciten Sie also bersis fruhzesig mit anderen wichigen
Aleuren inoder Bauptarung (Heusteckmilqplaner, Archileld oder Baomesier, Dewarke ) koapeneren

I F 1 i ¥ [
Brodas £=n
s Siehe insbesonders Kap. 1.3 (5, 13-18), von Harald Rohwacher u ., Auszug aus dem Endbencht
zurn Projekt *Akreptancvernesserung von Miedrigenergishaus-Komporsnten als wechssisertiger
Lernproze<s yon Hersislem und Amwendernnen®, [pdi-Dats 158 18)

B! [B-e=tiger imfD-Folder rum Thedna, pdl-Deeel 240 k8

3. Kombination Liftung - Heizung

Iri Peasivhiiusern wid Tumefst das Hanzepd der sleinigen Einbrmgung des Restwammebsdars uber die nachensimie
Zubkst propagied und angewsanct Systerne. bei denen die Wirmesinbringung ausschliellich dber die Zubuft erfolg,
missen knapp demensoneri werden. Claher ist rebesordes in Mehrfamilenwohebauien, wo mit ener efmeblchen
Setwaaniaungsbreie der indriduelien Varzugstermperaturen und des Lifungsverhakens o rechnen is2, dieses Konzept als
probiermnatisch  2nrusehen. Eine grifere Bandbreite an haustechnischen Kenzepten, die zusairich rur
LuttheizungfLiturgsaniage Magichkeden sur Machheizung auf Basis emeusrbanes Energistrager vorsshen, ist also petrag
Bei Beniclechigung ckoiogischer Kmeren bieten sich Helzsysteme auf Blomassabasls an - also Pelets, Hackope- oder
Stickholzkessel, Pelketzainzelien nder Kachaloten Vom Bedeutung ist auch gie Kopplung met Solarantagen Diese solben
tar die Warmrasserhemstung miftlenseie fum hausechnischen SSandard gehinen und lanren auch Tur Bac bwwnmung der
aher die Liffurgsaniage gefiht=n Zishift dienen

ra  HmEnsmREnUnGEgnndiEgen und Prinzipschemata bei Liftungsanlagen {ats sy dreeet
* weeigs gl wnter "Grundlagen® finden Sie hier Beispiss fir Prinzipscheérmats von verschiedensn
hsusiEchrschen Kormepien)

| Dee LeMungeantags n der Prass®, Tagungsband, hersusgageben von der Arbetagemeingchan
== Erneusrbare Enarge NO-YWien, 2001, Besssimogichien wa e-mai arpe-pe-nosfine-ra 5

_ "Cephews - Wohnkomiort ohre Helzung”, Helmut Krapmeier, Eckart Dndasler u, g 2001,
.  Spnger Verdag, ISBR 3-211-83730-5, ca 41 Ewrp (in de=am Such sind de 8 dstemeichischan
CEPHEUS-Passivhauser mesfahhich dokumenbert, auch das jeeeipe hauvsmechnische Konzept)
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4. Nutzerzufriedenheit und Mutzerverhalten

Wéshrend Mugrer von Liafiurgsaniagen n Eirfamidienhdusern rumeist hohe Zoinederhei mit der Lifungsaniage sufiem,
hiaben Analgsen von Pilethauten im mehrgescholigen Wohnbau, in demen Lofungsariagen Ium Enssll koemmen,
egeben, dall es faleesse Tu Ageptanrschwsiengketen auf irersets kommt Erolpunlde, die von Bewchnem vorgebracht
werden, betieben sich aul' unfureichends Regulerbarkst der Faomiemperator, Luftirockenheft und Gerduschbelastung
Entscheiderd fir ene hohe Skzeptanz der Wohnraumbfung i Mehfamilkernsusem =i ens songfiltigs Planung. gefolg
won grindiicher Enregulisrung und Wartung der Liftungsanisgs Ex == hes noch sinmal auf di= Bedautung der
integralen Planung hngewiesen - von Beginn  des Flanungsprozesses an mull de  Lofiungsanlage m
Gebdodepesamikonz et rriterGchaichign weenden

T dnbisten ven fusatzheizmégiichkaiten auf BiomassaiSolarbasis [oebe auch 3 0 omommon Liing - He=zung)
AUt Tu hohsrer NutperakaepEans und Deugl sncdenerseds erm reciinagichen Snb won EIBHTIJ{HWI."IU'IH!I" war

Wedlers warde 0 Uniersuchungen oo Mutzernsnedenhet fesigestell, dalh von Hutzerseste der Wunsch nach erfachen,
leicht verstindlichen Mutzerschnittstellen, die suich von nichl verzietsn Hutzern bedient werden kirmen, pesulec wird
Chieser Aspelt solte aso snen wesentichen Bestandiel bei der Enbwickdung neuer Bedienoberflachen darstelien

Die besherige Edeshiung egl, dal 25 bei dezertralen drfagen i Betchofwafnbauten (sin Kompakigerst pro Wohneinhe)
I Verglech Zu Zentralksn Arlagen ReCimer 1S7, &ne elaly hohe MOzerskzepiang I ermsichen. Wobel her snTursiamen S0
dafk @5 auch bel dezentalen Anlagen FProbleme geben kann, und for enfrake Anlagen magichensmize an
Enteaclkiungspotential in Richiung angepaliterer Anlagen besteht

Hutzersigepian von Lofhungsanlagen in Crstemeich,
[Harsd Robracker ua , Kurffassong des Endbenciis "alreptareverhesisning von

B Misdnpensnge b Koemponenien &8 wechsslsnger Lempraress wor Hershed e und
Arveaendarinnen” (pof-0mni, 137 1))

5. Marketingstrategien flr Anbieter von Luftungsanlagen

Fir de Gestallung sffeltver Maketngiirsiegen 5 &8 wetenlich, af die Bedenken und Anliegen der potentisllen
Kumdean srougehen Personen, die noch keinen oder nur genngfaggen Kontald zu Lofiungsaniagen hagen. suli=m
bebpeinweisg Angste bezlghch Funbsion der Anfage, Zugluft, Gerduschbalastung oder Enschriniung der Fansteriifung,
gehen von hohen Kosten aus ung denken, dal Loftungsanlagen sebr wartungsintenshy sind. Buch dsthetische Aspekte
iVerohvung M Gebsude] spiglen ene Rofe 'Wichlig ist alsn, im Fabmen cer Barketngsirategie auf iKestan-Nutzen
Agpakte inzugehen, den Grundeutsen (Frechuf®, Somdor, Heoung®) wnd bezigich dsthetlscher Bedenken auf
e Vielffak an gestabenschen Magichheiten hinZisweizen Weilers olte betort werden, dail neue Preduktgenerationen
ainschligige Machtells wie Zughft ader Gerauschhielastung nicht mehs aufwelsen bow. dall stdrende ESelse auf sin
unbedenkhiches Mas redunert wenden konnien. viele negatve EMeibe entsbehan ergt durch esne mangehalle Einpassung der
Techinnlogis i gn

=z Anbirten von DMensteistungspakaten, n deren Warungs- und Reinigungsdisnstialstungen nidumen sing, st
RIreenhl Bir den MuUlTer @5 such fOr cen Snpeter alg vorimihal BnIsenen

Ere dduedle Sudie (ziche untensiehendes Download) stelt neben Definten in der Proculktserbung #for Loftungzanlagen
auch Margs! im Verkauf frest

f % M i i e

Harald Rohracher 1a , Bus “AkTepiEaneverbessenng von Nisdngensmehaus-Homaonentsn als
B! wechzstzsfiger Lernprozess von Hersielern und Arenderinnen® (S 255-257)

{pof-Diatei, 18 k8
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6. Kritische Fragen zum Thema

Frag=: Dbt &8 hygienischs Problams bed Anlagen Tur Walnraumbifuing?

Dies =t eine Frage, die kontroversisl dighutien ward. Eine oft obere Studie der ETH Zunch kommt 2um Schlul, daib dis m
Rahvren  disser Stode  udersuchien Liungesrlagen mygerdch vrbederkdeh gind, wedhrend andsrerasils  aud
skandmmdschen LEndern Buch NEGEINE LE.I'I,;IEE‘T-H‘I'LI'QEﬂ ] -HIIETEH'I]’B bel schiachi QERMBMENEN AMageEn - beErichiel
wertden. Lim aul der scheren Seile 7u blsben, =1 85 wesentich, daB de Vermohmung wnd der evenhsll worhandene
Erdreichwanmesauscher renigurgsieundich susgefGhrt wenden und dail Rengungsarbegen und Fibstausch rogemaig
durchgefiirt werden, En Warlungs- und Renipungsserice solie mEangeboten wenden

Frapge: Gibt o Akzeptanzprobleme beim Einsatz von Anlagen zur kentrallierten WohnraumiGftung*

Bewsohner won Einfamiisnhaizam haben Gblchenwaise keine Adgeptanzprobleme mi Litungsaniagen - im Gagentel, e
Ipben off den erhdivien Wohnkomiort, der durch de stirdige Frschiuftoutuhr gegeben =t In Mehfamilerhausern, o denen
Wiohnraumilftungsaniagen Tum Ensaty kommen, kdnn es 2u Skreptanrproblemen kommen - Krilounkie, die von
Beemhnern vorgebractt werden, bezieben sich auf untursichernds Reguierbarket der Raumismpershr, Lufftrackenhen und
Gerdutchbelashong Enfschedend v pefungang Projekia und damil ene hong EescbmerTulnedanhei sl die Qs des
Ariagenplanung, g=tokyt von sorghiliger Brregulisnung und regelm dBiger Wanung der Lifungzanlags

Ein waitersr Aspoks =, dafl dezenirale Anlagen n Geschlksohnbauten tendenziel hinschiich Nutterpunpdantet besser
abschneden ale zerirale Anlagen. Her isf allerdings eingurdumen, dad #s auch bei dezeniralen &nlagen Probleme geben
bz und rertrale Arfagen migicherssse roch en Entesckiungspotertal in Rchiung nutoensefrdégicherer Anlagen
HulweErish

7. Diashows zum Thema {mit Efdauterungen)

[as Pt haus

Lias Misdroensgeltas

Technologien m nachbasitigen Yohobau
Hachrmiimer YWohe- urd Somaa

RRER
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8. Nutzliche Links

s hausderpiunit sl (Frasentabon und Dolumentabon des Forschungsprogrammes “Haus der Zulunit®, hier finden

Sie informatinnen 7u aktuelen Forschurgspmjelden)

e pnergeech 3t [Flattform fur rmovatee Erergie- und Gebdudstechndl ogien mi «izlen snschadichen

Dokurmentatorsn und Bastinformationen)

[Link Tum Patsidiaus inatilt Danratadt, bdnomaiorsn, s rhinvesis und Oivenloads 2uem
Thema Passivhiaus)

A CRENES G B {Informatonen Ium Prgess CEPHELES (Lost EMciem Fastee Houses a5 ELmpean

Standards], welches sich mi kesteneffizemen Passehassm beschamgt)

wasd [nespivepins ol {Homepage von Cneel & Weiss - Energiesfiments Haustechnik gmbH, mit eimgen aligemeingn

Testen zu Loftungsaniagen, 28 unter "8EREX Heiren und Loften im Medrigenengebous®)

|Link Tur Arbeflzgemeinschaft Emeuerhane Energie, u.a. mi vielen Zefischritenatilben tu den
Thesrmen Emeuerbans Energien und ensrgeefizientes Bauen]

e BriErgiEAnataus 8 [HorEpage mik viskn prids orerlerten Informalansn rand ume ersrgiesMzients Bausn,

sowenhl Fur Professionsien als such fdr inieressiens daukssen arsprechand gesinle)

e paseniaus-riode  (Informatonen Tum Thema Fasssinaus]
paavy pnerpislngia) de (dese Plaiomn bHeipl kil News, prakische ArDeisinois. sosie Binen

‘eranstatungs kalender und sing Linkiigte Rogismenen hutzem {Regisinerung kostenios|
siehen westers Leistungsorofile von Fachplanem, Srchitekien und ingenssurboms, Artiel und
aktuele Forschungsbenchie zur Verfigung. )

[Hamepage de=s Wiener Zenfrums fur Erergie, Urmeeel und Klirma; urter "Links" finden Se
ulﬂﬁﬂﬂ-ﬂtﬂ! Linklisgen 2w natonaken, sunagaischen und rmrmﬂnﬂrgm. unper
den rnadorsien Links sind 3uch ale Lendesraganngen [Waohnbauhperungssielan] prtake )

9. Literatur zum Thema

 "DChe Lilfurgsaniage i der Frasds®, Tagungshand, erausgegeben on der Arbensgemenschaf

acd

Emeuernans Energle NO-Ven, 2001, Besteimoglchied via e-mail. gge-ee-noeiinesiry. af

, “Hsizen und Lofen im Niedngenergishaus®, Rudolt Frasfel u, Othmar Humm, 2000 Cenbuch
" erlag, ISEN 3500064-TO-8 ca. 71 Eurn

Prosokoilbinde des Fassvhausinsohis Dermsiact, insbesonders

Praakoliband Mr 17 Dimensionienng van Lofungsantagen in Passividusem, 3210 Eura
Progakoiiband M- 4 Lathung im Passvhawes, 15,30 Eun

Protokafband M B Heesteshnic om Pagswviaus, 15,30 Eur ndbene s aul wiessy Dsan o, &

*Cepheus - Wishnkomion ofne Heizurg® Hemut Krapmeier, Eckan Drossler u, 8, 27001,
Sipringer Veitag, SEN 321 1-83710-5, ca. 41 Eumo (in deegem Buch snd de 3 dsiemescheschen
CEPHELE-Passvhauser ausfuhrich dosumentent, auch das jeesslige haustechnische Konzept)
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10. Interessante Veranstaltungen zum Thema

011 60

17 I8 8 007
oo 12139 3002
oder 26 - 18.11 2007

.\ - 329,

B 122000

“Wehnbau im Tralbhaus - reischan Klima und Profit™, & impulsreterate von Yertretemn der
Architelqur, Eﬂhﬂ'ﬂ.ﬂi und ger knbiechen wssenschatichen Sich blden gen spanrenden

Ausgangspunks Tu einer Podumsoiglussion; Yeranstainmgsreihe *Energiegesprache” im
Technischen Museum Wien, Festzaal, Beginne 18:30, freier Enbritt. Anmeidung biste: unber

frgi holzentme’ ac o

“Lufthyglenesaminar nach Riohtiinie S0Z21-3" (&tschiul YOk Dermifbot-KAT &) Zertrom fur

Bauen und Umswek, Donau-Uinkersitat Krems, Teinahmegebohr, Eumn S0 (keing MaS ) Fontaki
Gibvia Hofbaver. Femtrom fi0r Bauen und Unmeest, Tel «83 2733 88322061, Fas +43 2732 BEE-4650,

E-Mail Thisdonmi-un & &
“Bau: und Energlamasse®, Wieseiborg, Suskunit und Snmeidung: “die umeesltberabng®
sostaenel-Pochiam, Tel 05 TEER), Mad. mosteernlpochipreiumswaliberaiuog i

“Tagung EnergleafMizients Gebiuda™ Ort Graz, Veranst: AEE INTEC [Info wessy gee 3, Mail
gfficefhaee 5 )

Links zu Veranstaltungskalendern
i [Veransialungskakender Haus dar Zubunf)

wanw Ererginch slfesransipiunen’ (veransistungskalender der infapage ensnyiesch. &t
ey’ ryrersiber BN SIRSITIn el Sin Mversratalungskaknder der Urrasiiberahing)

himy [Verarstatungs kakender Arpelsgerneinschafl Emeverbare Enangel
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Anhang G: Informationsplattform fur Hafner
Informationsplattform fiir den Hafner

Inhalt:

1. Dier Kacheloien im tiedngenermnhas - neus Marichancen for == WIRIN

1. Der Kachelofen im Niedrigenergiehaus - neue Markichancen fur Hafner

Oie akouple Erlh.url-:lunn Fm Wohnbisd KOnit Tu Debauden mil immer GETINQRMESm :HlII!'I'l-!I'ﬂ'l!dJ!IIﬂ'f Insbesandere
HNisdriganergie- und Passlvhlusern wind g5 daduch magich, modeme Sreprichs an Wb unil Bederangskomion mis
erem Kachelofen als Ganzhavshsizung o afilen, wodunch dam Kachelioten wieder seng ehamais ragends Role alz
Haupttezsystem rukomimt. Se als Hafner kiinnen dadurch sin zusatziiches Marisegment erschiiefen. Dunch den Einsatz
des Hachsiofens sl Ganzhsusheifung enffall &n normEes Heizeysiem und der BHauberr hat such ein Rdheres
Investinanapotential Tor den Kachelolfen zur Yerfioung

Wir haben #0r Sie i owesteren wachbge ifonmaboren Tusamemengestelk, de fnen bel der Erschielung digses neuen
Markdsegmentes behifich sein kannen

Informationsmaterial fur Sie:

“3y vieriate alerzakelnas L bl
{Kompalter Artikd zum Kachelofen sls Ganzhsmusheizung von Gerhard Esumgartnar, 1998)

Eacheidfen im nachhatigen Ensigelang =g

: (Mdenzam el & Wien, Janner 000, Kurzbercht rum Forschungsgnogekt, pof-Oatei 35 kB, de

5| Yobsersion st besteibar uner Benchis aus Ensrges und Urwelliorschung, Bundesmnisterum
fir Varkehy. Innovation und Technologee, Emal projekrabnlfmagnet at, Homepage
Fore T e gEionaTLak, speziel 2u Hacheiofen r:m.mﬁmmmml‘m

o o ALHUHAR
% [Limk ?'Ll' Hu':l‘:u::ur.g Eres ‘Fnrm'runpp'qzlu Er-d;zm:lt T I:Inmhaq-.]

s Iechnoiogen im nachhaligen Solmbay
(D il Kormmentaren
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2. Der Kachelofen als wesentliches Element im Gebaudekonzept

Ay Hafner sind Sie rg gewobnt, aul individuaiibs Kundemslnsche einzugehen. Dies beinhalet auch die Einbindung des
Hachelofens ing Gebaudekoroept Besonders fr rnovatve Waohnbautan mit Kachelefen-Ganzhausheizung st dis
friihzeitige Elnbindung des Hafmers in de Debeudeplanueg von anlschedendsr Bedeutuing

Beim Meubau Snes Hawses s &5 bEzanders vachtg, dass die Snosinen Elemente oplirmal aufsnander sbgestimmt sind
Ere offene Gebludestruktur, susechend Spalchermassen und eme durchdashte Lasung fiir die Brennhelzlogistik
srgd hier nzhen der statischen Berfcksichtigung des Kacheiofers n der Gebdudeplanung wesertich. In einem
Gesamisonzept for ein Medngersrgiahaus bietet sich die Fombsnsbion des Kachelslens mit enef Selaraniage fir dis
Warmmwasserbereltung an, wobs such m Kachelolen gn Warmetauscher fir sre Boler- oder Pulferiadung sngaplsnt
werden i@mnn Fir eme pelungens Gesamitldsung =t es deher edforderdch, dess Sie a2 Hafner woll in dan

Flapungsprozass Imtegriert 2nd und eng ml den ancesen wesaniichen Akteuren (Bamer. Baumsster oder Archimk,
st | koapereren

Informationsmaterial fur Sie:

Eiarungsistfaden fur dag Miedrgesergehaus
% (i 7 Schitien fum Medhigenerg ehaus, von Ensge Trol, pdf-Dats) 147 kB)

7 Th=merfoider nachbaitiy Bacen und nisgsl Flanen
B (Beseftiger Info-Falder sum Thema, pdl-Disted 240 kE)

(1) “Kachekden und thermesche Sclaranlagen®, Uvee Kluge und Micole Kuhimann, Werlag mocgerne
= Indsne 1938, 1SEM 3-4TE-E3107.0, ca 9 Euwn

LL] “Hoffnungtmarks Klsrfnypoksisie®, Waksr Ruegg, Kima und Raum, 150002, Saiten 10-12,
4 “Kachelfen-Ganzhaushemung’, Hermann Hoftauer ua , Kima und Raum, 105001, Seten 5-7,
kel “HypokaEUsien - Ganrhaushaioung®, Waker Bieqg, Kima und Raum, 102001, Sesten §-T.

i BNEFQIESnArT AU § [Homepages mil vielen pradsomerberten informationen rund ums
'} ensrgeetizients Hauen, sowohl ir Pratessionisten 3t auch fdr interessiens Bauhamen von
Interesse)
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3. Wirksame Marketingstrategien fir Hafner

Der sktusbe Trend om Wohnbersich onerbeff sef Tunshmend &0 den COusieitzmaranalen  Gesundhsitawart
Bahapglichkeit, Wahnkamfort und Wehnarsbnis. Cler Kachelofen erfilt diese Anfiordeungen in idealer Wtk und fstet
durch de Versendung von Holn als heinisches bogenss Hrennmateriad sowohl eine langlristg gesichanrs
Brannstoffversorgung & msuch eing gerings Umweibslastung.

En wesenliiches Hemenrs for die Versendung won Hachelofen-Ganrhaosheizungen  war  bisher der  hobe
Bedisnungzaufeand, der nolig =2, um in der Heizsaison de gesamie Helast snes komenbonelien Gebdudes mit einem
Facheiofen sbirudecken it medernen Miedrigenergiebauten st j=doch der Heizenergiebedarf so gering. dass ma
wesentich geringeran Brennholzmangen und lngeren Einheizintervallen das Aisslangen gefunden wird, Dianiber hinaws ward
auch die Heizsalson wesantlich verkiirzet uind de Sbdeclung des verblsberden Resteammebedarfs st mit geringem
Arbesavhward maghch, wodurch dem Hachelofenlebhater auch de Freude am Sinkeqen srmaben binis

En= gleichmifligs Vertsllung der Wirme mt be offenen Gebaudegrundnzsen i sebr gui pedammien
Bledngerenpehdusen ken Problem, da sich Temnperabuercifferenzen innerhalb des Gebiudes gul susglechen Es snd
@gdoch such Hypolaustensysieme moglch oder die Auslopplurg der ‘Wamrne Ober sinen Wamnetsuscher und die
anschiiefende Veriedung dber en Mederfemperstur-Wianmeserizilsysem

im Gegensat: fu anderen - mest hochautomatiserten - Hesysteren st der Kacheioten nicht elektrizititsabhingig und
bistet such dadech ein hohes Mall an Krisensicharhedt. Cler oft genannts Nacheel, dass der Kachelolen be langarer
Abweranhed e Frogisichiefunkbon emulan kann, kommil nmodemen Medrgensrgishsuien mc Tum Trsgen, da dese
Gebaude in den messien Falen auch bes exinemer Fate mcht unter WUl Grad Celskis ablahiemn kinnen

#ls Hafner sonnen s aso gin Produld anbeten, das o Mpdngenergehausern ale Anforderungen gines vollwertigen

Heizsystems il relotiv geringem Bedisnengsaufrand orfllll und daniber hinaus hohe Zuverlissigheit cowe erng
lange Lebensdausr garanhert

Informationsmaterial flr Sie:

= I:H:Ilrtinlli 'I-Mln.irmlﬂm Eumn:ummemehmd.
& %wnnmmuwﬂlﬂﬂnm:Emu-mﬂLMﬂqmduq Burdesmirestesium
fir Werkshr, innovation und Technaioge, Emal. prosidfabniasgnet af, Homepags
s dgrEchurgatorum g1, sperell Tu Kacheldlen pese forschurgedonim siiddach Mm
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4. Kritische Fragen zum Thema

Frage: Wie kinnte ein sinmvolles Konzept fir ein nachhaltiges Wohngebiude in Osterreich aussehen?

in Ostermech bistet sich folgendes Konzept snc man meadsione ene Gebdudeholls hoher themnischer Cuaitst mit
dkologischen Baustoften und nchie das Gebasude mit grodifiachigen Sonnenfensiem von guter Glasgualieat nach Soden aus
Wslers =2 s sffekiveen Sormensciulz urd avsreichend Speichermasse im Gehiude ru achien ME diesen Mattnahmen ist
&n gehobersr Medngersrgehsussiandand sicher emeichber. Der gernge verblebends Resteddmmebedard 10r Raumheitung
uni VWA Seriereitung I8GL Sich DegusT mE siner Sotarsriags, welche il snem Blomesse HeiIsysiem gekoppel isL,
abdecken. Dzzes Fonzept W sch soweohl T0r El- 388 gich fr Metrfamilenhloser aimwendsn, 151 unabhingg von
imporieren fossien Energietragern und venasacht kaum Mmarelevanie Emissonen

. Unter welchen Woraussatzumgen ist o5 sinnvell (miglich), sin ganzes Haus mit sinam Hachelefan zu
Frage: behelzen?
Hacheiofen-Ganghausheszungen eigren sich besonders fir Einfamifienhduser il Medrigenergiestandard Zu beachben ist
alerdings e=ne frohz=tige Enplanung des Kachelofens ins Gebaudelonzept D Enbndung des Kacheidfens in die
Irrenarchissitur, susreichend Speichenmatee, B entsprechandes Wismeerslsystem sowie ging durchdachle Lasung far
die Brencrstofogisthc Snd Voraussstzungsn Mr ging gelungeres Progh Soll die Heibung ober nsdriche Luflkomesstion
erfoiyen, =1 dardberningies sre offens Bawweise erforderich. Moglich sind sllerdngs auch oder e
EnspeiEung N ein ovenboneles Warmeverteilsysiem ber Luf-VWassersimetauscher und her in jedem Fal
&t de Kombinaton des Kacheiofers mit siner Solaraniage for cie Wanmeaeserbeneiung 1w emphehien

Frage: Walcha Halzsysteme algnan sich fir Miadrigenargis und Passivhiuser?

#Aus der Sichi des nmachhaltgen Wobnbass snd peropel Bomasseheisysieme D empletlen, wobel sowobl
Zenrabeirungasysteme il Sichgul-, Hackpe oder Pelietskecssl pls auch Kachelolen-Ganzhsusheizungsn Some
Enzekaminglen mogkch sing. £u beaciien =t in jpdem Fal, dass dis Drnensiorienung des Heizsysiems auch der gEnnien
Heiziast pines MNedngenergichauses angepasst ish: Auch beim Passwvhaus, wo in cer Regel ein Grollied der Heqiast Gber
FUMWWMMWMEWMMEWWH sind pegeberentals
Homeccesysteme sls Fusalthesrung sinmvoll In jedemn Fall bietet sich die Kombirabon einer Biormas<e.Herung il erer
shermischen Solaranlage tur Wanmwasserbereibng und everfuell fur telsolaren Raumheizung an.

Frage: Sind Miedrigenergie- und Passivhiuser teurer als herkdmmiiche Bauten?

Mein, nicht robsendger Wese Dear sielen der lomplesere Planungsablad und de aufwendigere Baumssici
fusatrmfwande dar. dies k3nn pdoch dunch de angustinebende Kompakdhet der Gebaudehille [=nfache Grundrisse sic )
Sireae den Weglal von herkamrmlithen HeEapbernen kormperser werden Zahkeiche Bempele gebauter Nisdigerenge
und Pessivhauser s der Praas (siehe Diashows), such pus dern Berech des sozislen Wohnbaus, weisen aosokn

warglechibane Bauknsten aut

Fraga: Gilst ws Férderungen filr Niedriganergie- und Passivhiuser?

Ja, Tt alie Wonnbaulirserurgen der Linder erhaken speziels Fonserrgan (0r Hisdngensmie- und Passivhiuser, Da sich
diy Fibrderungsiestmmurgen imime stirker aul diese Aspekte berehen uhd laufend aberarbetet wanden. arhalen S dis
aitusisten informasorsn deeld b den Wohnbeoldrdenungsstetlen. En nigziches Downlosd hesfor Ensigerpicants
Blemcbe e Wohnbautenngen slie Bundeslinder (Broschire des Landesenergevereins Steienmark, pof-Clatei 337 kB).
Berechnungsprogramme Tur erforderichen Berechnung von Enengekenrizahilen, Sowie Unterssitzung bei der DurchiGhnng
der Barschiurgin veenden ebenials von gen Fomeraieien srgsholen ader vermribel

Frage: Hardslt &5 slch bai Misdrigenergie- und Passivhiusem um ausgersifie Honrepte?
Deas Medngererpehaus st Stand der Technik, aber such das Passivhious hot bersts Marktrede srreichl. Der Erfaly dieser
Baukonzepts it in Zshieichen prabiisch gabaulen Bespeden nathveeithch gegsben [Sishe Links und Dinshows])
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5. Diashows zum Thema (mit Erlauterungen)

B. Nutzliche Links

wevewy lachetofernerhand @ (Homepage des Cisternochschen Kachaofemerbandes |

ety PR OB TT b gt
e EnETEiRCh Al
e DOIM3SSEErh and

[ adle]

[Prasentabion urd Dokumaentation des Forschungsprogrammes Haus: der Zunft®)
[Patthorn O mnovaiiee Enengatechnniogen mitvelen anschaulichen Dokamentationen)
(Homepage des Osterrechschen Biomassoverbandns)

[unks pur Arkextsgesmeangchiaft Emeuerbare Energin, mit infos 7u Technolpgiethemen

[H'ﬂl'l"m migAglan pradsoreniesien Infcematonen g Lms ensgesmaene Bauen
sownhl fir Professionisien als auch fr inferessierie Bauheren von interesse |

Homepage des Osterrechischen Olologeinsihites]

{Lnk: sum Landesenerpeverein Stermark mit vislen niftzlichen Downioads zum Thema)
(Lrk u Enenge Tircl mit vislen nitzichen infas und Downloads sum Thema]

(Lirks fum Enemgirinstiut Vorarieng)

[Ostem mshiut for Baubiciogie und Baudhologie; Liste von zemsfiziesen Baustofen)

(informabonen pum Proje ks CEFHELS (Cost Eficient Passrve Houses as ELmpean
Standards) welches sich mit losteneffizienten Passihdusem beschafor]

[Lirik 2urn Passahaus insthul Oarmstadt welches sich mt hocheffinenter
Enerjieamwendurgen beschamigt

(L pirm Infosecvce Wolmen urd Bauen, mil wellaboen infos tum Thema)

[Homepape des Vilerer Dot i Enamee, Lrsvel und Klirma, umer "Links® Sraden Sie
urrdangreiche Linkiisien Iu natonalen, europaschen und imEmaticnaken CInganisatonen,

Uml’lﬂ naponaken Lnks grd such dle Lancesregrrungen (Wohrbmsordenngssielen)
B
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7. Literatur zum Thema

“Wacheiofen und thermschs Solarantajen®, Lives Kluge urd Mebake Fuhlmaon, Verlag moderns
ndusire, 1008, ISEM 3-473-33187-8, ca @ Eum

e
ol i und Raum®, oMzisiles Fachblatt der Bundesinnung der Hainer, erscheint monatich;

& Miedrigerergishiuses”, Othrnar Hurmm, 1680, Olobuch-Verlag, ISBN 3.627884.51-6, ca. 31
Eurm,

{1 Der dknlogische Bacaufirag”®, Hansrued Pratsig ua,, 2001, Cellee-verlag, ISBN 3-TEET- 1472
= 4 ca 26 Eun,

{1 "Boiogsch nagiriich Basen®, Kmiss Josef. Bammer, Seguss, 00, Hraelkveriag, S8 3-T176-
= 0eE0-2 ca. 52 Eung

8. Interessante Veranstaltungen zum Thema

Cs 118027 "Wohnbau bm Treibhaus - swischen Hiima und Prefit'’, 5 impulsreferste von Vertretem der
ﬂ.rn'l-ﬁn.l' Bauprass er-d.urhim:.l‘mvm::hﬂthunfitﬂhﬂ:ndm RN Enden
2u einer Padumsdishussion, Veranstalungsrshe "Ensrgiegesprache” im
TEtI'ruf.h!ﬁHumrnWlEﬂ Festiay Begrn 10230, irser Eimtnill; Armsidung beile umer
Eerng holzenEhinmes 3¢

12 - 136 2002 “Okelegivche Gabludahifian und Ausstattungen”, Seminar der MO Landesalmdenis,
Information u. &nmsldung: michae| mperipnoe- ok s, Tel | OXT4304- 1T4I8, Fae (127427204
17432

14 B8.2002 “Markt der Méglichkeiten Schwerpunkt: WohnbaufGrderung™, 1330 17 30 Uty Aushunit
und Snmesidung” “de urmseitheratung” MO Tel 02747129 Mai
cegderpeiemeichifharreesitberatung al

0.9 .718 2007 "Bau- und Energlemesse”™, Wieseburg, Ausiard und Anmeldung “die urmvestberstung”
Mosbaprtel-Fochiarn, Tel O3787@520, Maik

16 - 18102007 “Glalnder Solar 2002~ inermanonales Symoosiim fr ermische und phobooitsisehe
Sonnenensigentiung, Gletsdo, Sieemrmark, Veransaber AEE INTEC [Infi paww gee 5, Wi
SRceaep at |

30902002 - 2112007 "HelrEnerghe 2002, imemaiionale Messe und Kongress, Messe Augsurng (v boiz-
energe g |
6172002 “Tagung EnergieefMziants Gebiude”, O Graz, Veranst. AEE NTEC (ifo. vy =2 ol
Mt pECeTpaEn At |

Links zu Veranstaltungskalendam:

[VeranstaBungslalender Haus der Zulunft)
(Versnsimiungakalender der srerpaech 8l - Infohomepags)
(Wersnstahungskalender der Ersrpevenserngragenoe]

(Veranstabungskalender der Limweiberatung)

(VeranstaBungen mit Biomassebezug)
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Anhang H: I nfor mationsplattform fir Pellets-
Heizsystemanbieter

Informationsplattform fiir Anbieter von
Pelletsheizsystemen

Inhalt:

1. Ecmiforiabel upd dkaogsch. Ealetanaimogen.im
Surfearg

BoEhche Links
Liecmtur zum Thema
interessanie Yermnstabungen 2um Thema

8 =i & th B @ kI

WEIlET
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1. Komfortabel und dkologisch: Pelletsheizungen im Aufwind

Pallatshsizepatems verbinden de Vorele der Mutzung emes hermischen naciwachsenden Brernsiofls mil enam hoben
hkady an Bedienungakomion. Obwoll &< Sich um &res relsty "news” Technologie handell, konnien tch Pellstsheizsysiems
perets o helmlachen Markt stabBaren und weizen nach wig wor 21aik wachsende Verkafzzahlen zuf

Dermoch solte nicht Oberseten werden, ol wesentiche Delgnppen wis Korsumermsn, instsllssurs, aber such
Getrsudeplaner und Bautraner, moch mmer deuticneg Infermatisnsdefizite sufssiaen und darmus recullisrends Vorbehals
gepenuber Peletsheizaysieman haben, Anstengungen der gesamien Pelsisbranche snd nolig, un die momenisren
Stegerungeralen ter Makiafion deser Technologan such n der Tukunfl sufrecht Tu shalen

Energesfimenis urd dlmlogrechs Baissmisen begen im Trend der modermen Machfrage nach Winhoraum Clies ardfinet avch
dem Herstefler von Pelets-Heizzysiemen neus Marktsegmante, voe berpielisweise die Asendung von Pelis-Kessein 1ur
Brheizung von mefrgescholigen Wohnbmuen in entsprechand geplanien Gebduden ist auch die Amvencung des Peleis-
Einzelofens als Hauptheizsystem maigich

Wi aben Bir SiE oam esElErEn 'l'ﬂ'.'l"ﬁﬁ!' Iriforersstinrsn lu!-tl'l'l'l'l"E'lqE!l.Ei. de Fnen be de ml‘lﬂlﬂ\lrﬂ won
Markthemmnissen und bei der Erschliaflung newer Masktsa gments behifich sein solen

Informationsmaternial fur Sie:

- i DS mrﬂg!mmarﬂ'l IIIIII
# {Link zum Artikel “edrma aus tester Biomasse®, von Josel Spizer, Renhand Padinger | 1007
) Somasseinueruncen fir enamesSmante Yobn- und Borbacgen
{Kurzfazsung emes Forschungsproekts, Endbench zum Déawnicad angeboten)
Enerperelevanie Berriche ger Wobnbouftrdenmgen afler Bundesiander
B (Broschire des Landesenérgievereins Stesermiark, pd-Diatel 337 kB)

- :
[ Dhzshow mil Kommentaren]
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2. Hohe Zuwachsraten, aber geringer Informationsstand

Trotz hotes Zuwachsraten sind deutbche Infermatiensmingel bei den wesenthchen Deignoppen zu beabaciten Die
informationsbeschalfung bezogich der, fr die Delgruppen “newen™ Technologe, S0 mit TransalBonskosten verknips, dis
wor selgen subjekis oft gehr hoch beesrtet werden. Bstalsteure, die seif Jahrzehnien Cllessel installeren, bisken
deshalb geme bei pewohnien Losungen Viichbg 52 Ber &n offansiver infermationsfluss zu Gebaudeplarern und
Ingtadateuren. Unbegringets Angste, wor alism bes Instsfdategren, gehen off auch in de Richhung der Ensarturg einer
genngeren Gesnnspanng scewe der mangeinden Kennins der werfigharen Forderungen fir Pelets-Heizsysteme Eine
efiekive  Malinahme zur Ausrfomong enfsprechender Marithemmnssze warde ene gemeinschafich organisiess
Infrmationskampagre der Betiets dér Pelecsbranche innérhalh der wesentichen Jelgnppen dersiellen. Ofmals benatigee
infeernaliongn betreMan turm Bespiel sing pracactisnisme Anleiung fof den Erzatr ster Otkesasl durch Pellstgkegse] i
Funden und Ausfdhrende wier der BerGoksicmgung der Rsndoedingungen der Lander. Aber auch o Bereich
Varsargungssicharhait, BrennsteMkosten sovwe Lisferung und Lagerung wen Pallets giot es  deutiche
Infoernationadefzie urd Unsicherheien

Informationsmaterial fir Sie:

= 1 1 ¥ l1ai = 1
| [Encbedichi eines Forschungsprojeiies imet einem Aschest. der konknet auf de Pedets-
Thematk engem (FKap & 7w 58,5, 55- B8], von Feper Blermayr ua, 2000, pdt-Datel B81 48}

[ Holzheizung mil Homiod
a [(Vortragsfolen zur Befragung von Farderempfangern der Salzburger Fiarderaldion; von Chrstian
Ralkas, ppe-Datei 4B kE)

',r, e lormsslsact defsoiar (Bencht uber de Umstebung srer CiHeizung s Solar-Pellsts.
Betrieh, snschaulich illusinens Dokumsntation)
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3. Marktentwicklung fur Pelletsheizungen
I Bergich von Einfamilienhiusern sind fir Pelletsheizungen m wesersichen rwel Marktsegmente u erkennen

1) Bei Meubsgen geft der Trend sindeutig in Reftung energiesfizianter Gabivdehilben, und &n stindig wacksender
#Artel won new gebauten Einfamiipnhausem ermeicht den Misdrigerergiestandand, O Heiglast for pin Emfamiiznhaus in
Miedrigenergiebauseise liegt in ger Regel deusich urger 10 W, Damus ergint sich eine wachsence Machfirage nach
Peletsheszein mit entsprechend geringen Mennlelstingen, aber auch mit Pellets beheirte Einzeldfen sind fur den
EngatT in Medrigenergehausern gut gesignet Wachig ist edenfalls eine frlihzeldge Einbazishang tes Heizsysiems in die
Gebiudeplanung. Fur die Warmwasserbersitung und Helzungsunterstitzung bistel sich de Hombrsion giner
Peletsherung mit Sonneriolleitoren an

2.) Ein weslerer vasbversprachendsr Benesch Bir den Einsate von Pelietekesce] it dar Ersats alter Helzhesseal Hier komimen
derzet noch hauptsachich Kessel me chsas hahersr Mennieistung Tum Einsatz, aber die varstarkde Forderung won
shemmischer Sanenung im Gebsidebestand Bl auch in desem Maridsegment mdelnsty wesentich gerngers Herziasten
Enwarien

In Dubwrit werden Feileds rerdralheizungsn aber auch verstitd in Mehrfamilisnwohnbauten rum Enzale ommen Her
werten deutiich hihere Masselleistungen benohgl, wober moglchst gennge Ermissionen i Tedlast- und Talghetren
nachgefragt wavtden fir Minimlerung unglnstiger Betriabazustinds ist der Betriek Uber enen Pulferspelcher 2u
empishlen, was suth de Kombination mi ener heizungseingebundensen Salaraniage 2ur Warmaasserbereiung nahsegt
En ‘wachbges Knterum fir eine stadere Ofuzion von Peles-Heizsystemen o den Raumecdimmemarkt  des
metipeschofigen Wohnbaus wrd in Zukunft such das angebot von Anlagen-Contracting fiir Pelietsfeusrungen sein.

Informationsmaterial fir Sie:

Linferguchingen Jum Exsaer won Holr als Ersrgeiriger am YWarmereid
3| [Ercbench zum Forschungspeojels von Chngtian Rakos ynd FRoger Hackstock, Wisn 2001, pai-
Cratei 396 kE)

Blarungsisifaden (ur das Hisdnoensminhein

W i T Schrimen zum Nedrgenergiehairs, von Energie Tirol, pdi-Diated 147 685
Ihemenizicer nachhaitia Bauen und iniegral Planen

R [(Bsenger info-Faider pum Therma, pdi-Diatel 240 K8)
Emsnmraniacing - LEsien

B [Broschure der Enengeversertungsagesur, pdi-Datei 337 kB)

Begeiungstechod ur die Hasheaang cer Zubkunt
? [Kurrfessung enes Forschungsprojekts, Endbencht zum Download angebot=n, Rerhard

Padinger, Graz, 2001)
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4. Kritische Fragen zum Thema

Frage: Welchs Heizvysteme signen sich fir Misdrigenergis und Passivhiuser?

fus der Sicht des machhalfigen Wobnbaus mind pnnzipisl Biomasseheiroysieme fu empiehlen, wobes sowohl
Zenirafeizungssysterme mit Stockgul-, Hackgul- oder Peleiskesss als auch Kachsichen-Ganrhausheifungen sowie
Erzelamntlen n Frage kommen, Tu beachien is) in jdem Fal, dab e Dimensionisnng det Heitsystems such der
genngen Heizlast ened Medngenergishauses angepabl st Auch beim Passadiaus, wo in der Regel gin Grodbal der Heizlast
uber sofwe und ENErE Gowanne sowie Warmerickgesannung i Lomungssystem abgedeckl s sad gegebenentEis
diomassemEime a5 fusatzheizung sinmead, in jedem Fall bistet sich de Hombination pner Biomasse-Heizung mic giner
mermischen Solaraniage Tur Wanmesasserbereiung und telsnlaren Raumneiung an

Frags: Welche Zukunftstrends sind bel Pelletskesseigrélen zu erwarten?

dufgrond  $es standhg  gennger  werdenden  Hegenengebedsrs  modermnder  Gebaude 5t o Jokun® R oen
Erfamilernausbereich mit gernger wardenden Fesseleigiungen Tu rechnen Glpichreig wemen Felletshaizungen
werstirk im Geschofiwohnbau singesetst, wo wesentich hahore Kesselssstungen erforderich gnd Zu eresarben 52 alsa oin
Machiragetrerd in Fichhung Kener Keeseleistungen (== 10 #A) fir Erfamifisnhduser und glechreig verstirite Nachirage
fur Messell=stungen ab ca 50 Y im Berech des metrgescholagen Viaohnlbus

Frage: Wie knnte ¢in sinnvolles Konzept fiir ein nachhattiges Wohngebiude in Osterreich sussehen?

in Crstesrmich batel sich foigendes Kongept an man erchés sine knmpakie, sehr gut gedammis Gebaudshile ma
akdlogischen Bausioffen und nchiz das Gebaude mit grolifiachigen Sonnenfensben von guier Giasguabtat nach Soden aus
Whesters mf af effeltheen Sornenschutz und susreichend Speichermatse im Gebaude 2u achben. bt desen Malnshmen i1
er pehabensr Medrigensrpishaus siandad sicher srreichbar. Der gerngs vertisibends Reshadrmebedar fur Raumbezung
und Wanmrsessaerbevetung 1381 sich Deoguem mil ener Eﬂiﬂliﬂﬂ.m il Exrmeh BoenEs-te. Hareysiam mﬂ el
abdecken. Dieses Konzept Bt sich sowohl fr En- s auch (Or Mehdamiienhduser sowenden, st unabhangig von
imporierten fossilen EnergeiTagen und verursachi ksurm Kimansiesanis Emissonen

Frage: Sind Miedrigenerghe- und Passivhiuser teurer als herkimmliche Bauten?
Hen, nicht noteendiger Veise Dear $ielen der komplesere Planungsablad und die aufwendigers Baussdsici
Tusatrsdagnde dar, dies kann pdach durch de anzustrebende Kompakihest der Gehdudshdle (snische Grundrizze #ic ),
durch angepalle Heirgysieme oder durch Versendung vorgefetigler Bautele kompersen wenden. Ishieiche Bempiels
gebaiter Misdrigeregie- und Passikhiluser sus der [misne Digshowss], such aus dern Bereich des soziaksn
Wohnbaus, weisen sisoiut vengieichbare Baulkostan s

Frage: Gibt as Férdarumgen flir Pallsts-Halzsystama?

Fast alle Wiohriaultrderungen dev Lander enthalien speziels Fordengan for Miednganenge- und Passihauser, sber such
fur Felitsfoverungen. Oa sich die Forderungsbestmmungen immer stidmr auf dese Aspekte beziehen wund laufend
Uborarbetet werden, erhalten 5:: de Hﬂwlmn Idmnlbunnn dﬂhtul m Wﬂwmﬁhn Ein niizhches
Download  hierfir : i =l } Burdesiing {Broschilre  des
Lahdetsnengevereing Smtnhuh. prl.l:lml_-. a7 Lﬂi Hem:rnrq e mr n-rn.-dmi:hm Berechnung van
Energiskernzahien, sowe Uniersumzung b der DurchiGhrung der Berechiungen wevden ebenialis von dan Foemersielien
anpekohen Do enmaien.

Frags: Handait a5 sich bel Niedrigenergie- und Fassivhiusern vm ausgereifs Konzepie?

Oz Miedrigenergiehaus =t Stand der Teckni, aber auch das Passivhaus hat bersts Markireds ereichl. Der Erfolg disser
Haukonzepte st m rahireichen praktisch pebauten Bespeelen nacheeeishch gegeben (siehe Links und Diaghows)
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5. Diashows zum Thema {mit Efauterungen)

Hechhiatger Wohre und B au
Technologien im nachistigen YWobnbau
Diats Migdnceneme fwis

Lias Pasewhaieg

) i

FERERER

B. Nutzliche Links

ey hinmasseveriand #  (Homepage des Osterrechi=chen Biomasseverband=s)
weeyes pefietsverband. at [Hamegage des Pelletsverband Ausina)

verwslresshach defsolar  |Bencht dber de Limsgelung ener OEHemung auf Solar-Peliets-Betneb, anschauich
lbstrierts Dokumentation)

e hausderoubanfial (Préserdabion und Dolumentaton des Forschungsprograrmmes *Haus der Zulauntt®)

ey Eneriech o [Flattformn fir nnovatre Enengetechnologisn mit wislen anschoic hen Doloumenistoresn)

AL ARE. A |Link Tur Arbertsgemenschalt Ernewerbare Enenge. mE infos zu Tectmplogethemen)

e cepheus.at (Informationen zum Projekt CEPHELS (Cost EScient Passie Houses as Elropean
Siardarnds), welches sch mil kostenefizienten Passnfiausern beschamg)

Wy passar e [Link furm Paszahaies insbiul Darmestac | welches schomat hacheffizerien
Energiamvendungen beschaligl)

Py G m] {Link zurmn Infoserace Weofmen und Bauen, ml visifaligen nfos 2um Thema)

P s |Limk rum Lendeserergissensn Steermark mE wiel=n nitslichen Downloads fuam Thema)

pANEY BReTpiB-Bool o [Link 1w Enengie Tinol mit vielen nutzichen infos und Downicads 1um Thema)

W S ] el 1 {Link rumn Erergieinstiu Varsdherg)

Ay 0 al {Cister Instiut ir Bsuboioge und Bautloioge, Liste von rertfmenen Basustoffen)

PR PILE. Bl {Homespage des Wiener Zentrums fr Energee, Unnselt und Kima; unter *Links® finden S

urrfangreiche Linklisien 1 nationalen, eiropsschen und misrmationalen Organsabionsn, unksr
den rationalken Links sind auch alle Lam:iE@EgEnn-uaﬁ MWiohrauldrderung==saelen] erdais )
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7. Literatur zum Thama

“viorn Akbau zum MegngEnergeHaus®, Heng Ladener, THSE, li'.‘l-nh.r:h-\l‘l:ﬂag, SN 2070054
= BB ca 2T Eurn;

L) *Solaraniagen”®, Heinz Laderes, 2001, Iﬂ-h.nhu:l'l-'-'l:fhg_rEE".l 3-927564-77-8 ca. 31 Eurn;

Hedrigenergichavser®, Othmar Humm, 1888, Olobuch-Yeriag, [SBh 3-802984-51-8, ca. 31

gl S 1

 "Der cholagische Esimifirag®, Hansrued Pretag ua, J001, Cabess-Verlag, ISEN 3-TEE7- 1472
== 4 rh. 26 Eur;

"Biod

chi natiich Baoen”, Josef Knoeis, AugQust Barnmear, 2000, Hrzel-Verkag, BEM: 3-T776-

=) a7 ca 52 Bum

8. Interessantes Veranstaltungen zum Thama

Cv 11602

13 - 1362007

14 & 2002

§2.2002 - 1382002

A.8.- 2182007

16 - 18 10320032

J0 1000 - 2 1.0

B.42.2001

“Wohnbau bm Trelbhaus - zwisehen Kiima und Prefit”, 5 impuisrelerate von Vertresem der
Archeskiur, Bauprass und der irigschen wissanschafichen Schi biden den spannenden
AlEgangspured Tu siner Podiumediskussion Veranstalunganahes "Ensngegesprache” m
Technchen Museumn YWien, Fesisasl. Begion. 1830, treder Eininitt; Anmaeldung bethe unter
krgik holzenStmes oc at

"ﬂhﬂll'l-lﬂll Gabiudahdian und Ausstattungen”, Serminar der MO Landesalademnie,
information U Anmgldung michasl meesfinge-lak 5, Tl C2743704- 17430, Fae: 027427284~
17433

“Markt der M glichkeien Schwerpunkt: Wahnbaufdrderang™, 1330 - 17 30 Urr, Aushunit
und Anfresidng. "de uireveliberatireg’ MO, Tel O2743T1829, Mai

1] LT il

1. Imerrstionale Pellets-Konferens, [snghach|, Stockhoim, veransislisl yon Swedah
Bioenangy Association (peess ovebin se) infos such unter

v Bngninterh aikecrngsfetreyls FmiTd= 18441

“Hau- und Enargiemesse™, VWiesebuirg, Ausianf] und Anmeldung “die urmeesiberaiing”
Mostaiertet-Pochioon, Tel 03767@530, Mait mostietstpochiarmdumesiberatung.at

“Gialsdorf Solar 2002 infernatanales Symoosium fir thermische und phobosoitaise e
Sonnerensmperuirung, Gleisdor, Sieemmenk, Versnsaber AEE INTEC [rfo weswy gee a1,
o eyieed Al |

“HolzEnargie 2002 Iniermationals Messe und Korgress, Messe Augsbung (s ho -
EnEge de |

pficeiasent |

Links Tu Veranstaltungikalendsrn:

e hasderzubuntt attveranst Biim (Weransiakungslalender Haus der Zubunit)

sy Ererpdech ol eansiakungen (Veranstakungsialender der erergyiech at- Homepage|
AL AL EL DL I S BN RN e M (veranstabungskalender der Enespisvenserungsagentur)
Pt TR R Tatn 0. AR TN RIS I 3cg (Terrning der Lrmeepipratung]

I et e A O T el TR S S R TRl T (MeransmEungen mi Biomassebezug)
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Anhang |: Dokumentation der verwendeten Diashows

Aus Erfahrungen mit Internetprasentationen geht hervor, dal3 die Prasentation von Inhalten
mittels kommentierter Bilder einen effektiven Kommunikationskanal darstellt. Es wurde
deshalb versucht, Inhalte der INNOVATIONSOFFENSIVE auf diesem Wege zu
transportieren. Die verwendeten Bildmaterialien und die zugehérigen Texte sind im folgenden
dokumentiert. Insgesamt wurden 7 Themen behandelt:

» Strohballenhaus

* Nachhaltiger Wohn- und Birobau

» Technologien im nachhaltigen Wohnbau
» Ein Kachelofen entsteht

«  Okologische Baustoffe

e Das Niedrigenergiehaus

» DasPassivhaus

Die Prasentation der Bilder und Texte erfolgt in schlichtem Rahmen, der Nutzer hat die

Moglichkeit mittels Vor- und Zurtickbuttons durch die Prasentation zu navigieren und gelangt
nach der Présentation wieder zu seinem Ausgangspunkt zuriick.

[.1 Diashow: Ein Strohballenhaus entsteht

T
=

Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 1

Das erste Strohballenhaus in der Steiermark wird gebaut: Die vorgefertigten Telle werden
geliefert. Nicht nur der Energieverbrauch, der durch die Nutzung eines Gebaudes verursacht
wird (Heizung, Warmwasserbereitung, Elektrogerédte), sondern auch die Wahl der Baustoffe
ist von grof3er 6kologischer Bedeutung. © ASBN, www.baubiologie.at
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Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 2

Die strohballengedammte Bodenplatte (beidseitig mit OSB verschalt) wird auf die
Kellermauern gelegt. © ASBN, www.baubiologie.at

Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 3

Die strohballengedammte Bodenplatte wird auf den Kellermauern in die Waage gebracht und
befestigt. © ASBN, www.baubiologie.at
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Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 4

Ein weiterer Blick auf die Bodenplatte: massive Warmedammung auch von unten. Die
Strohballen sind in einer Kastenkonstruktion aus Schnittholz untergebracht. Beide verwendete
Rohstoffe sind in Osterreich lokal verfugbar, kostengiinstig und CO.-neutra © ASBN,

www.baubiologie.at

Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 5

Stick fur Stiick werden die Aul3enwande auf die Platte gehoben und montiert. Der mogliche
hohe V orfertigungsgrad ermdglicht eine aul3erst rasche Errichtung an der Baustelle. © ASBN,

www.baubiologie.at
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Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 6

An den Hausecken bildet die Diagonallattung einen Uberstand fiir den Anschluf? an die Wand.
© ASBN, www.baubiologie.at

Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 7

Hier erfolgt die Strohballenddammung des Daches von innen: dazu werden zuerst die F30-
Verschalung (4cm Holzschalung mit Doppel-Nut-Feder) stlickweise von unten montiert und
danach die Ballen in die Hohlraume gesteckt. © ASBN, www.baubiologie.at
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Ein Strohballenhaus entstent: Bild 8

Ein anderes Beispiel zum Thema Brandschutz: die durchgehende Doppelhaus-Trennwand
mu3 F90 sein; auch das efillt die Strohbauwand nachweislich. © ASBN,
www.baubiologie.at

T Y =
entsteht: Bild 9

Ein Strohballenhaus

Auf die regensichere Dachfolie folgt Lattung und Konterlattung fir die Dachziegel, wie bel
einem konventionellen Bau. © ASBN, www.baubiologie.at

138


http://www.baubiologie.at/
http://www.baubiologie.at/

INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

= . :
Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 10

Die laufende Qualitétskontrolle der Bauelemente an der Baustelle mit dem in einem "Haus
der Zukunft — Projekt" (www.hausderzukunft.at) entwickelten mobilen Priflabor: Die
Feuchtemessungen an mehreren Stellen ergeben keinen erhohten Feuchtegehalt der
Strohballen, ales OK. © ASBN, www.baubiologie.at

Ein Strohballenhaus entsteht: Bild 11

Mittels Putztréger (Schilfgitter) wird der Trass-Kalkputz direkt auf die Diagonallattung und
Winddichtung aufgebracht: dies kann sowohl im Spritzputz-Varfahren als auch klassisch per
Hand erfolgen, sobald Fenster und Turen winddicht eingebaut sind. Das Beispiel zeigt weiters
gut, dal3 die Verwendung ¢kologischer, nachwachsender Baustoffe nicht an eine spezielle
(ausgefallene) architektonische Gestaltung gebunden ist. © ASBN, www.baubiologie.at
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.2  Diashow: Nachhaltiger Wohn- und Buirobau

Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 1

Unter "nachhaltigem Wohn- und Burobau" sind im weiteren Konstruktionen gemeint, welche
das Bedurfnis von Menschen nach Wohnraum oder Arbeitsstétte befriedigen, ohne dal3 deren
Errichtung und Betrieb die Chancen zukunftiger Generationen schmdlert. "Tipi" ist ein Wort
der Dakota-Indianer und bedeutet soviel wie "darin leben” und kann in der Folge auch mit
"wohnen" Ubersetzt werden. Die Unterkunft besteht dabel aus kegelférmig geschichteten
Holzstangen, welche mit Hauten oder Textilien bespannt werden. Diese Losung erfillte die
Anforderungen an die Flexibilitét und Leichtigkeit der Konstruktion fur die als Nomaden
lebenden Indianer unter den gegebenen klimatischen Verhdltnissen perfekt. Wegen dem
Einsatz minimaler Mengen o©kologischer Materialien stellt das "Tipi" eine nachhaltige
Wohnform dar, auch wenn die Mdglichkeit seiner Anwendung auf bestimmte Klimazonen
beschrankt ist.Bildnachweis: www.tuwien.ac.at/baukunst/

Nachaltiger Wohn- und Birobau: Bild 2

140


http://www.tuwien.ac.at/baukunst/

INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

Verldit man die milderen Klimazonen, so gewinnt der Schutz vor Witterungseinfllssen an
Bedeutung. Die Jurte, eine klassische Bauform der Nomaden und Halbnomaden Zentralasiens
wird den verschérften klimatischen Anforderungen gerecht und ist dennoch zerlegbar und
transportierbar. Jurten sind weit verbreitet und die Konstruktion blieb seit dem 13.
Jahrhundert n. Chr. praktisch unveréndert, was als Erreichen einer optimalen L&sung
interpretiert werden kann. Um eine ausgekllgelte Skelettkonstruktion aus Latten werden
mehrere Filz- 0. Strohlagen angebracht, welche leicht den jeweiligen thermischen
Anforderungen angepald werden kénnen. Wie schon beim Tipi, kommen bei der klassischen
Jurte ausschliefdlich Materiadlien zum Einsatz, welche den Kriterien des nachhaltigen
Wohnbaus entsprechen.Bildnachweis: www.tuwien.ac.at/baukunst/

Nachhaltiger Wohn- und Blrobau: Bild 3

Als drittes und letztes Beispiel einer "klassischen" nachhaltigen Gebaudekonstruktion sei der
Lehmbau angeftihrt. Im Bild ist ein Beispiel aus Marokko zu sehen. Vor Ort verflgbarer
Lehm wird als luftgetrockneter Ziegel zu kunstvollen massiven Bauwerken geschichtet und
verschafft den Bewohnern aufgrund der bauphysikalischen Eigenschaften ein angenehmes
Wohnklima. Der kritische Betrachter wird nun meinen, dal3 diese, obwohl zweifelsohne
nachhaltigen Bauformen, die heutigen Standards an Wohnkomfort, Hygiene etc. in der
industrialisierten Welt wohl kaum erreichen kénnen. Dies mag im engeren Sinne stimmen,
doch sind konstuktive Merkmale und auch die verwendeten Baustoffe durchaus in anders
gearteten Konzepten anwendbar.
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Nachhaltiger Wohn: und Burobau: Bild 4

Dieses Einfamilienhaus hat ein sehr konventionelles Erscheinungsbild und dennoch
unterscheidet es sich markant von Standardbauten mit dhnlicher aul3erer Gestalt. Sieht man
vom Kellergeschold aus Stahlbeton ab, so wurden zur Errichtung des Gebaudes fast
ausschliefdlich die nachwachsenden Baustoffe Stroh (Isolation) und Holz (tragende
Konstruktion) eingesetzt. Die Herstellung der Gebaudehille verursachte somit nur einen
geringen Energieaufwand und Schadstoffausstof3. Wird das Haus in der Folge beispielsweise
mit Biomasse beheizt, so stellt dieses Konzept zweifelsohne einen nachhaltigen Ansatz dar,
der uns nicht mehr so inakzeptabel erscheint, wie das Tipi oder die Jurte. Bildnachweis:
www.baubiologie.at
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Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 5
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Stellt der Strohbau vom Bild zuvor einen "low-tech"-Ansatz des nachhaltigen Wohnbaus dar,
so wére das Gebaude oben einer "high-tech"-L6sung zuzuordnen. Bei diesem Birobau der
Arbeitsgemeinschaft Erneuerbare Energie in Gleisdorf wurde der Schwerpunkt auf die aktive
und passive Sonnenenergienutzung gelegt. Eine konsequente Sldorientierung des Gebaudes
sowie ein grof¥flachiger Wintergarten und eine solar-thermische Kollektoranlage
bewerkstelligen gemeinsam mit einem Pelletskessel die Versorgung des Gebaudes mit
Raumwarme und Warmwasser. Die Baukonstruktion besteht grofdteils aus dem
nachwachsenden Rohstoff Holz. Bildnachweis: www.energytech.at

=
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Fir eine gesamtheitliche 6kologische Bewertung eines Bauprojektes sind die verwendeten
Baustoffe, die Menge und Art der fir den Betrieb nétigen Energietrager aber auch die Lage
des Gebaudes und der damit verursachte Verkehr (Weg zum Arbeitsplatz etc.) von zentraler
Bedeutung. Ist die Herstellung von mineralischen Baustoffen wie Beton oder Ziegel oder gar
Stahlbeton mit grof3en Energieaufwanden und damit Treibhausgasemissionen verknupft, so
stellt der Holzbau auch im Geschol3wohnbau eine 6kologisch sinnvolle Alternative dar. Im
Bild ist die dreigeschoRige Wohnanlage Olzbiindt in Dornbirn (Vorarlberg) zu sehen, welche
ausschliefdlich in Holzbauweise mit Passivhausstandard errichtet wurde. Das Bauprojekt
umfal¥ 13 Wohneinheiten und wurde ohne Mehrkosten im Vergleich zu enem
konventionellen Wohnbau gleicher Grofie errichtet. Bildnachweis. www.energytech.at
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Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 7

Einen weiteren Aspekt nachhaltigen Bauens stellt das Konzept des Mehrfamilien - Wohnbaus
an sich dar. Gebaude wie auf dem Bild (Niedrigenergie-Wohnanlage Gneis-Moos, Salzburg)
verursachen einen wesentlich geringeren  Flachenverbrauch as beispielsweise
Einfamilienhduser. Die Dachflache dieses Wohnbaus wird fur die Bereitstellung von
Raumwarme und Warmwasser mittels Sonnenkollektoren genutzt. Die Sidorientierung des
Gebaudes ermdglicht die Sonnenenergienutzung tber Wintergarten und Sonnenfenster und in
Verbindung mit klassischer Massivbauweise mit einem 14 cm starken Vollwarmeschutz
erreicht das Gebaude eine Energiebedarfskennzahl von 36 kWh/(m?a) bei 1316 Euro
Nettobaukosten pro m? Nettonutzfl &che. Bildnachweis: www.energytech.at

Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 8
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Ein gutes Beispiel fur die Verbindung von Arbeit und Wohnen ist das Projekt Sportplatzweg
in Schwarzach (Vorarlberg) von Architekt Hermann Kaufmann. Ein 58 Meter langer,
holzerner "Wohnkubus' schwebt Uber der Architekturbirofl&che im Erdgeschol3, wobei der
errechnete spezifische Heizenergieverbrauch fiir den Biirobereich 10 kwh/(m?a) und fiir den
Wohnbereich 23 kWh/(m?a) betrégt. Das Energiesystem basiert auf einer Anlage zur
kontrollierten Be- und Entliftung, 30 m? thermischen Solarkollektoren und einem Erdgas-
Kondensationskessel zur Deckung des Restwarmebedarfs. Aspekte des nachhaltigen
Wohnbaus sind somit in der Baustoffwahl, in der hohen Energieeffizienz des Gebaudes und
im Bereich des Gesamtkonzeptes bei der Kombination von Wohn- und Arbeitsstétte, welche
individuelle Transportwege reduziert, zu sehen. Bildnachwels. www.energytech.at

Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 9

Dieses Rehenhaus in Feldkirch (Vorarlberg) erreicht mittels ausgezeichneter
Warmeddammung, konsequenter  Sudorientierung, ener  kontrollierten Be- und
EntlGftungsanlage mit Warmerickgewinnung und einer Solaranlage mit Helzungseinbindung
den Niedrigenergiestandard mit 27 kWh/(m2a) fur ein Randhaus und 20 kWh/(m2a) fur ein
Mittelhaus. Der Restwarmebedarf wird Uber Biomasse-Heizsysteme abgedeckt (Pellets- oder
Stickgutofen). Die spezifischen Baukosten der Rethenhausanlage betrugen 1600 Euro/m2
Wohnnutzflache (inkl. USt). Bildnachweis: www.energytech.at
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Nachhaltiger Wohn- und Birobau: Bild 10

Dieses Bild zeigt eine Ansicht des Projekts "Aspern an der Sonne" einem 6kologischen
Sozialwohnbau mit 90 Wohnungen in Wien. Die Errichtungskosten des Projekts belaufen sich
auf 1017 Euro/m® Wohnnutzflache, der mittlere errechnete Heizwarmebedarf betragt 33,5
kWh/(m?a). Gebaudenutzer beurteilen die Wohnqualitdt heute nach Aspekten wie dem
Gesundheitswert, der Behaglichkeit oder dem Wohnerlebnis. Elemente des energieeffizienten
und nachhaltigen Bauens treffen diese Aspekte in idealer Weise. Solar passive Elemente wie
Sonnenfenster und Wintergérten in Verbindung mit grof3en, offenen Réaumen erméglichen die
passive Sonnenenergienutzung und sind beim Nutzer aul3erst beliebt. Die Verwendung von
nachwachsenden Rohstoffen vermittelt einen hohen Gesundheitswert und zusammen mit gut
isolierten Waénden ist auch die nachgefragte Behaglichkeit gegeben. Bildnachwels:
www.energytech.at
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.3 Diashow: Technologien im nachhaltigen Wohnbau

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 1

Das technische Konzept von nachhaltigen Wohnbauten ist von den geographischen und
klimatischen Randbedingungen des Standortes und den jewells verfligbaren Baustoffen und
Technologien abhangig. Fur dsterreichische Verhaltnisse bietet sich eine kompakte, sehr gut
gedammte Gebaudehille aus nachwachsenden Rohstoffen an, welche mit grof3fl&chigen, nach
Slden orientierten Sonnenfenstern ausgestattet wird. Zur Warmwasserbereitung und zur
Deckung des geringen Restwéarmebedarfs dient eine Solaranlage, welche mit einem
Biomasse-Heizsystem oder - je nach Konzept - mit einer Anlage zur kontrollierten
Wohnraumltftung mit Warmertckgewinnung kombiniert werden kann. Das Bild zeigt ein
Niedrigenergiereihenhaus in Feldkirch (Vorarlberg) - ein hervorragendes Beispiel fir diesen
Ansatz. Bildnachweis: www.energytech.at

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 2
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Das gewissenhafte Anbringen des Vollwarmeschutzes ist fur das Niedrigenergie- und
Passivhaus wesentlich. Die sehr kompakt gestatete Gebaudehille wird unter der strikten
Vermeidung von Kaltebricken mit Dammstoffdicken von 20, 30 oder mehr Zentimeter
isoliert. Die Verwendung von 6kologischen, nachwachsenden Baustoffen macht dabel aus
dem Niedrigenergiee oder Passivhaus ein 0Okologisches, das heil nachhaltiges
Niedrigenergie- oder Passivhaus. Ein weiterer wesentlicher Aspekt ist die anzustrebende
Luftdichtheit dieser Gebaude, welche z.B. durch entsprechende winddichte Bahnen im
Wandaufbau bewirkt wird. Bildnachweis: WZE-Archiv

Technologien iml nachhaltigen Wohnbau: Bild 3

Das nach Suden orientierte Sonnenfenster ermdglicht die passive Sonnenenergienutzung.
Einfallendes Licht wird im Raum zu Wéame gewandelt und reduziert damit jenen
Warmebedarf der mittels Helzsystem gedeckt werden muf3. Das verfugbare natirliche Licht
schafft eine angenehme Belichtung der betreffenden Rédume und erspart die kinstliche
Beleuchtung, was sich auch sehr positiv auf das Wohnerlebnis und die Psyche der Bewohner
auswirkt. Das Sonnenfenster ist kein zusdtzliches Element eines Gebdudes wie etwa ein
angebauter Wintergarten, sondern es ersetzt an seinem Anbringungsort die AulRenwand und
ist die absolut kostengiinstigste und unproblematischste Art passiv die Sonnenenergie zu
nutzen. FUr die Abschattung im Sommer sorgt gunstiger Weise ein auskragender
Dachvorsprung. Bildnachweis. WZE-Archiv
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Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 4

Die aktive Sonnenenergienutzung fur die Warmwasserbereitung und Raumheizung mittels
thermischer Solaranlagen kann in Osterreich bereits auf eine lange Tradition verweisen.
Sonnenkollektoren werden auf Dachflchen von Ein- und Mehrfamilienhdusern, aber auch auf
vertikadlen Wandflachen montiert und erwarmen bei  Sonnenbestrahlung  ein
Warmetrdgermedium, dessen Warme zur Warmwasserbereitung und Raumheizung
herangezogen wird. Mittlerweile sind Sonnenkollektoren auch in unterschiedlichen Farben
herstellbar und somit auch zur farblichen Gestaltung von Gebaudeoberflachen einsetzbar.
Bildnachweis: www.energytech.at

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 5

Anlagen zur kontrollierten Be- und Entltftung von Wohnrdumen mit Warmertckgewinnung
aus der Abluft werden vor allem in Passivhausern eingesetzt. Das Passivhauskonzept basiert
zum Teil auf der Ruckgewinnung der Warme aus der Abluft, welche bei normaler
Fensterliftung verloren gehen wirde. Verbrauchte Luft wird vor alem im Bereich der
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Nalrdume abgesaugt und Uber einen Warmetauscher nach aufen geblasen. Die Frischluft
wird von auflen angesaugt, wahlweise Uber erdverlegte Rohre vorgewarmt, im
Wérmetauscher mit der Wéarme der Abluft erwarmt, anschlief?end wahlweise mit einem
Heizregister noch weiter erwarmt und in die Wohnrédume geblasen. Die Lftungsanlage sorgt
somit fUr eine ideale Menge an Frischluft und Ubernimmt im Passivhaus gleichzeitig die
Funktion des Heizsystems. Bildnachweis: WZE-Archiv

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 6

Die Photovoltaik, die Sonnenlicht direkt in elektrischen Strom umwandelt, gibt uns die
Moglichkeit, Dachflachen und stidorientierte Wandfléchen zur Stromgewinnung zu nutzen.
Der erzeugte Strom kann in den entsprechenden Haushalten direkt verbraucht werden, oder in
das oOffentliche Stromnetz gegen Entgelt eingespeist werden. Bildnachweis:
www.energytech.at

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild
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Sieht man vom reinen Passivhauskonzept ab, so verbleibt auch im gut konzipierten
Niedrigenergiehaus eine geringe Heizlast, die mit einem Heizsystem abgedeckt werden muf3.
Aber auch in Passivhausern kann in der Praxis oft beobachtet werden, dal3 Nachheizsysteme
erforderlich werden, wenn z.B. Gebaudenutzer héhere Innenraumtemperaturen bevorzugen
oder ihre Luftungsgewohnheiten nicht anpassen. In unseren Breiten steht dafir feste
Biomasse, z.B. in Form von Holz, as nachwachsender, CO,-neutraler Energietréager zur
Verfigung. Je nach technischem Gebaudekonzept und Vorlieben der Gebaudenutzer kénnen
unterschiedlichste Heizsysteme auf Biomassebasis eingesetzt werden. Bildnachweis: WZE-
Archiv

Technol ogien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 8

Der Kachelofen als klassisches Heizsystem, welches mit Scheitholz betrieben wird, kann im
Niedrigenergiehaus die Aufgabe des aleinigen Heizsystems Ubernehmen, wenn das Gebaude
dafir konzipiert ist. Offene Raumgestaltungen und nutzbare Speichermassen sind
erforderlich, um eine nattrliche Warmeverteilung und eine gleichmaldge Raumtemperatur zu
ermoglichen. Die Heizperiode in einem Niedrigenergiehaus ist wesentlich kiirzer als in einem
konventionellen Geb&ude, da die geringen Heizlasten in den Ubergangszeiten durch die solar
passiven Gewinne aus den Sonnenfenstern und die teil solare Raumhei zung abgedeckt werden.
In den kurzen, wirklich kalten Perioden im Winter, in denen auch keine solaren Gewinne
anfallen, macht das Einheizen vielen Nutzern dann auch richtig Spal3. Bildnachweis: WZE-
Archiv
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Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 9
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Wird ein vollautomatisches, regelbares Heizsystem gewiinscht, so stehen dafir Pellets- und
Hackschnitzelheizsysteme zur Verfligung. Holzpellets bestehen aus mechanisch verprefdten
Holzspanen und stellen heute einen normierten und kontrollierten Brennstoff dar, der in
unterschiedlichsten Heizsystemen eingesetzt werden kann. Pellets werden per LKW geliefert
und mittels Schlauch in einen Lagerraum im Haus eingeblasen. Kleinere Mengen sind in
Sacken erhdtlich. Mit Pellets konnen sowohl vollautomatisch betriebene und geregelte
Heizkessel als auch Pedlets-Einzeléfen befeuert werden. Die fir Niedrigenergie-
Einfamilienhduser erforderlichen kleinen Kesselleistungen sind bereits am Pelletskessel markt
verfligbar und erfolgreich getestet. Pelletskessel entsprechend hoherer Leistung sind fir
zentrale Heizanlagen im mehrgeschol3 gen Wohnbau einsetzbar. Bildnachwels: WZE-Archiv

Technologien im nachhaltigen Wohnbau: Bild 10
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Hackschnitzel bestehen aus mechanisch zerkleinertem Holz und werden aus Forstriickstanden
aber auch aus Sagewerks- oder Bauholzabfélen hergestellt. Hackschnitzel stellen einen
biogenen Brennstoff dar, der sich vor allem fir Kessel etwas grof3erer Leistung eignet, also
fur Biomasse-Nahwéarme- oder Mikronetze, fur landwirtschaftliche Betriebe etc. Wie der
Pelletskessal ist auch die Hackschnitzelfeuerung voll automatisier- und regelbar und erfillt
alle Anforderungen eines modernen Heizsystems.

Bildnachweis: WZE-Archiv

.4 Diashow: Ein Kachelofen entsteht

{j_"

Ein Kachd ofen entsteht: Bild 1

Der Bau von Kachel6fen erfordert handwerkliches Geschick und fachliche Kompetenz. Auch
heute noch wird jeder Kachelofen einzeln vom Hafnermeister geplant und in Handarbeit
hergestellt. Hier sehen Sie, wie der Grundriss des Kachel ofens am Boden eingezeichnet wird.
Bildnachwels. aus "Kachelofenbau” Bernd Gritzmacher, M nchen 1996
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Ein Kachel ofen entsteht: Bild 2

Hier wird ein Gasbetonsockel als Fundament fur den Kachelofen gemauert. Bildnachwel's: aus
"Kachelofenbau” Bernd Gritzmacher, Miinchen 1996

Ein Kachd ofen entsteht: Bild 3

Ein Blick von oben in den habfertigen Kachelofen: Sie sehen den Kachelmantel, den
Heizeinsatz und das Rauchrohr, das hier durch einen sogenannten Anschluf3stein aus
Schamotte gefuihrt wird um thermische Risse im Kachelmantel zu vermeiden. Bildnachweis:
aus "Kachelofenbau" Bernd Gritzmacher, Minchen 1996
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Der Kachelofen aus einem anderen Blickwinkel: Hier werden die Heizgase durch die
Ofenziige zum Rauchfang gefihrt um eine gleichméiige Erwérmung des Ofenmantels zu
gewahrleisten. Bildnachweis: aus "Kachelofenbau” Bernd Gritzmacher, Miinchen 1996

F

'Ein Kachelofen entstent: Bild 5

Der Bau eines Kachelofens erfordert @uflerste Sorgfalt und Genauigkeit: Hier wird die
guReiserne TUr zur Warmekammer eingewogen. Bildnachweis: aus "Kachelofenbau" Bernd
Grutzmacher, Munchen 1996
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Ein Kache ofen entsteht: Bild 6

Ein Blick von oben in die Heizgaszige. Bildnachweis: aus "Kachelofenbau" Bernd
Gritzmacher, Munchen 1996

Ein Kachel ofen entsteht: Bild 7

Durch die Ofenziige werden die Heizgase durch den Ofenmantel geleitet, vom letzten
Steigzug (ganz links) stromen sie dann durch das Rauchgasrohr (am oberen Bildrand) in den
Rauchfang. Bildnachweis: aus "Kachelofenbau" Bernd Griitzmacher, M tinchen 1996
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Ein Kachd ofen entsteht: Bild 8

Hier sind die Zlge bereits teilweise abgedeckt; die Anheizklappe (rechts im Bild) wird zum
Anheizen des Kachelofens gedffnet um eine direktere Stromung durch den Rauchfang zu
erreichen. Bildnachweis: aus "Kachelofenbau” Bernd Gritzmacher, Miinchen 1996

allll |

-

Ein Kachd ofen entsteht: Bild 9

Ein Kachelofen wie der hier abgebildete kann im Niedrigenergiehaus die Aufgabe des
aleinigen Heizsystems Ubernehmen, wenn das Gebadude dafir konzipiert ist. Offene
Raumgestaltungen und nutzbare Speichermassen sind erforderlich, um ene nattrliche
Warmeverteilung und eine gleichmaltige Raumtemperatur zu ermoglichen. Die Heizperiode
in einem Niedrigenergiehaus ist wesentlich kirzer alsin einem konventionellen Gebaude, da
die geringen Heizlasten in den Ubergangszeiten durch die solar passiven Gewinne aus den
Sonnenfenstern und die teilsolare Raumheizung abgedeckt werden. In den kurzen, wirklich
kalten Perioden im Winter, in denen auch keine solaren Gewinne anfallen, macht das
Einheizen vielen Nutzern dann auch richtig Spal3. Bildnachweis: WZE-Archiv
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|.5 Diashow: Okologische Baustoffe

VimwETyng Exmeen — f\h L
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Abbikdung 1: Lebenseyklus von Gabbiisen

Okologische Baustoffe: Bild 1

Um die o6kologische Qualitét eines Baustoffes gesamtheitlich beurteilen zu kdnnen, ist die
Betrachtung der Umweltauswirkungen von der Rohstoffgewinnung bis zur Entsorgung des
Produkts notwendig. Sie sehen hier ein Schema des Lebenszyklus von Gebaduden. Ein
Baustoff kann dann als Okologisch eingestuft werden, wenn bel der Rohstoffgewinnung,
Herstellung, Anwendung und Entsorgung wenig umweltbel astende Emissionen und geringe
Energieverbréauche auftreten, wobei auch die Minimierung der Transportentfernungen
zwischen den einzelnen Stufen des Lebenszyklus zu beachten ist. Bildnachweis: Eyerer Peter,
Reinhardt Hans-Wolf: Okologische Bilanzierung von Baustoffen und Gebauden

Okologische Baustoffe: Bild 2

Baustoffe aus nachwachsenden Rohstoffen erflllen, wenn sie regional gewonnen,
umweltschonend angebaut und weiterverarbeitet werden, jene Kriterien, um als "Okologische
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Baustoffe" bezeichnet werden zu kénnen. Im Bild ein blihendes Flachsfeld. Aus Flachs,
Hanf, oder anderen Faserpflanzen konnen beispielsweise Dammstoffe hergestellt werden.
Bildnachweis. "Biologisch natlrlich bauen”, Josef Kroiss u. August Bammer, S. Hirzel
Verlag 2000

Holz - ein nachwachsender Rohstoff und ein Baustoff mit langer Tradition, der auch
zunehmend in innovativen Baukonzepten eingesetzt wird. Hier im Bild die Montage von
Wandelementen fiir das Mehrfamilienhaus Olzbiindt in Dornbirn. Dieses Gebiiude wurde als
Holzskelettbau mit standardisierten, vorgefertigten Wand- und Deckenelementen in
Holzleichtbauweise errichtet. Die AulBenwandelemente sind mit 35 c¢cm Mineralwoll-
Dammung gefillt. Bildnachweis: www.energytech.at

Okologische Baustoffe: Bild 4
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Dieses Bild zeigt ein in Holzriegel bauwei se errichtetes Mehrfamilienhaus (3 Wohneinheiten)
in Hallein. In die Holzriegelkonstruktion wurden als Dammstoff Zelluloseflocken aus
Altpapier eingeblasen (36 cm Dammdicke), die Aulenschalung besteht aus unbehandeltem
Larchenholz. Die Decken sind als Fertigelement-Holztramdecken ausgefihrt. Bildnachwels:

www.energytech.at

Okologische Baustoffe: Bild 5

Holz ist im Baubereich vielsaitig verwendbar - auch als Dammstoff, wie diese Abbildung
zeigt. In diesem Schnittmodell ist als Warmedammung eine Schittung von Hobelspanen
eingefillt. Bildnachweis: "Die neuen Energiesparhauser”, Cornelius Brand, Callwey 1997

Okologische Baustoffe: Bild 6
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Lehm - ein Ton-Sand Gemisch, ist ein Baustoff, der die Menschheit seit Jahrtausenden
begleitet und der in vielen Gegenden der Welt noch immer eine dominierende Stellung
einnimmt. Im Kontext des modernen okologischen Bauens ist Lehm insbesondere im
Innenbereich ein beliebter Baustoff. Im Bild eine Wand, die mit Lehm verputzt wurde. Lehm
sorgt durch seine feuchtigkeitsregulierende Wirkung fur ein angenehmes Innenraumklima, ist
praktisch Uberal regional verfligbar und eignet sich besonders fir den Selbstbau.
Bildnachweis: www.lehm.at

d..

Okologische Baustoffe: Bild 7

Mittlerweile gibt es professionell angebotene Produkte auf Lehmbasis ohne chemische
Zusdtze (Putze, Schittungen, Ziegel, Platten). Es werden auch Tests mit Biofaser-
Lehmputzmischungen fir die direkte, unbehandelte Auf}enanwendung durchgefiihrt. Das Bild
zeigt ein im Zuge ener Restaurierung mit Strohlehm verputztes altes Kellerhaus in
Heiligenbrunn im Burgenland. Bildnachweis: www.|lehm.at
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Okologische Baustoffe: Bild 8

Das Arsenal in Wien - ein historischer Ziegelbau. Durch Brennen von Ton bzw. Lehm bei
Temperaturen von 900 °C bis 1200 °C werden Ziegel erzeugt. Ziegel haben vorteilhafte
bauphysikalische Eigenschaften wie beispielsweise hohes Warmespeichervermogen, in
Okologischer Hinsicht nachteilig ist aber der relativ hohe Energieaufwand bei der Herstellung.
Bildnachweis: "Biologisch nattrlich bauen”, Josef Kroiss u. August Bammer, S. Hirzel
Verlag 2000

Um hohe Warmedammwerte fir den gehobenen Niedrigenergiehaus- oder Passivhausstandard
zu erreichen, ist es notwendig, eine Wand aus Ziegel mit einer Warmeddmmung - im
Okologisch gunstigen Fall aus nachwachsenden Rohstoffen - zu versehen. Im Fale der
Kombination mit Warmeddmmung sollte aus 6kologischen und aus Kostengrinden nur die
statisch notwendige Dicke der Ziegelmauer vorgesehen werden. Im Bild ein zweischaliges
Ziegelmauerwerk mit zwischenliegender Warmedammung. Bildnachweis; www.energytech.at
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Okologische Baustoffe: Bild 10

Stroh, ein Abfallprodukt aus der Landwirtschaft, ist vielseitig nutzbar. Neben der thermischen
Verwertung kann Stroh auch als Baustoff eingesetzt werden. In den letzten Jahren hielt der
Strohballenbau, der in den USA auf eine Tradition seit Beginn des 20. Jahrhunderts
zurtickblicken kann, auch in Europa und Osterreich Einzug. Das Bild zeigt, wie Strohballen in
eine Holzstéanderkonstruktion eingeflllt werden. Bildnachweis: www.baubiologie.at

Okologische Baustoffe: Bild 11

Der erste offentliche Strohballenbau in Osterreich: der Turnsaal-Zubau der Schule in
Allentsteig im Auftrag der NO Landesregierung. Stroh hat  sehr  ginstige
Warmedammei genschaften. Aul3enwéande mit einer Starke von 40 bis 50 cm weisen einen U-
Wet von 011 - 0,13 W/(m2K) auf. Neueste Forschungsergebnisse (siehe
http://www.baubi ol ogie.at/asbn/hausderzukunft.html) zeigen, dal3 viele Vorbehalte gegentiber
Stroh als Baustoff entkraftet werden konnen. Beispielsweise ergab die BauteilGiberprifung bei
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einer beidsaitig verputzten Strohballenwand (innen: 2 cm Lehmputz, aul3en: 2 cm Kakputz,
jewells auf Schilfputztréger) Brandklasse FO0 (90 Minuten Brandwiderstand).
Bildnachweis; www.baubiologie.at

Okologische Baustoffe: Bild 12

Mittlerweile gibt es eine breite Palette an 6kologischen Alternativen zu konventionellen
Dammstoffen. Diese dkologischen Dammstoffe basieren auf nachwachsenden Rohstoffen,
sind diffusionsoffen, haut- und gesundheitsfreundlich in der Verarbeitung und lassen sich
wiederverwenden, recyclieren oder problemlos deponieren. Im Bild das Anbringen von
Schafwollmatten als Zwischensparrenddmmung. Diese werden mehrlagig eingebracht und
seitlich festgetackert. Bildnachwels: "Die neuen Energiesparhauser”, Cornelius Brand,
Callwey 1997

Okologische Baustoffe: Bild 13
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Hier ist zu sehen, wie Matten aus Hanf als Zwischensparrendammung verwendet werden.
Hanf - eine Nutzpflanze seit Jahrtausenden, die im 20. Jahrhundert aufgrund der
psychoaktiven Wirkung ("Rauschmittel") der weiblichen Bliten diskriminiert, aber in den
letzten Jahren als vielseitig verwendbarer Rohstoff wiederentdeckt wurde. Interessant ist Hanf
neben seiner Vielseitigkeit insbesondere deswegen, da fur den Anbau keine Herbizide oder
Pestizide erforderlich sind, keine Pflege nach dem Anbau notwendig ist und Hanf Unkréuter
unterdriickt. Mittlerweile gibt es THC-arme Sorten, die nicht als Rauschmittel eingesetzt
werden konnen ("drogenfreier Hanf"), die in Europa angebaut werden. Bildnachweis:
Prospekt von "Thermo-Hanf" www.thermo-hanf.de

Jl 5 .,..
T

Okol 6g| sche Baljstoffe B|Id 14

Ebenfalls ein interessanter Dammstoff sind Zelluloseflocken, welche aus Altpapier hergestellt
werden. Die Zeluloseflocken werden in die zu dammenden Hohlrdume eingeblasen.
Bildnachweis: Prospekt der Firma"Isocell"

Okologische Baustoffe: Bild 15
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Hier ist zu sehen, wie ein Altbau mit Korkplatten thermisch saniert wird. Kork eignet sich
sehr gut fir Sanierungen, da er sich leicht an AufRenwadnden befestigen &3t und
diffusionsoffen ist.Nachteilig ist am Kork, dal3 er in Mitteleuropa nicht regional verfligbar ist
und daher entsprechend lange Transportwege anfallen und dal3 dessen Rohstoffpotential
begrenzt ist. Beflrworter dieses Dammstoffs argumentieren, dal3 die zur Zeit bestehende
Korkproduktion der Pflege der Korkeichenbestande in Sideuropa dient. Bildnachwels:
"Althaussanierung”, Hrsg: Die Umweltberatung, Wien 2001

Die Oberflachenbehandlung ist ein weiteres Anwendungsgebiet, in dem es ©kologische
Alternativen zu konventionellen Produkten gibt. Im Bild ist Naturharz zu sehen.
Naturharzimpragnierungen sind fur innen und auf3en, fir Schalungen, Holz, Kork und auch
fur Putz verwendbar. Die Naturharzimpragnierung ist mit Naturharzlasur, Balsam oder
Decklack zu Uberstreichbar. Bildnachweis: "Biologisch nattrlich bauen”, Josef Kroiss u.
August Bammer, S. Hirzel Verlag 2000

166



INNOVATIONSOFFENSIVE - Endbericht

Okologische Baustoffe: Bild 17

Dieses Haus wurde auf3en mit Silikatfarben gestrichen. Ein Anstrich aus Silikatfarben gilt als
der widerstandsfahigste Naturfarbenanstrich und kann im Innen- und Auenbereich auf
Ziegel, Naturstein, Beton, neuen Kalk- und Zementputzen aufgetragen werden. Fur Gipsputze
und alte Kalk- oder Leimfarbenanstriche sind Silikatfarben nicht geeignet. Zu beachten ist
auch, dal3 nur reine Silikatanstriche ohne Kunststoffzusatz verwendet werden. Bildnachweis:
"Biologisch nattrlich bauen™, Josef Kroiss u. August Bammer, S. Hirzel Verlag 2000

\ INnA
Okologische Baustoffe: Bild 18

Neben Silikatfarben gibt es eine breite Palette an Produkten, die 6kologischere Alternativen
zu Farben auf petrochemischer Basis bieten. Diese alternativen Produkte basieren auf Kalk,
Kasein, Leim, Naturharz oder Pflanzenpigmenten. Bildnachweis. "Biologisch natirlich
bauen", Josef Kroiss u. August Bammer, S. Hirzel Verlag 2000
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natureplus

Okologische Baustoffe: Bild 19

Das Osterreichische Institut fir Baubiologie und Bauokologie (IBO) vergibt fiir baubiologisch
und -6kologisch empfehlenswerte Produkte das links zu sehende Priifzeichen. Ausgezei chnete
Produkte finden Sie unter www.ibo.at. Das IBO bietet neben anderen Dienstleistungen auch
weiterfihrende Informationen zu Baustoffen. Bestrebungen, die Labelvielfalt einzudammen
und ein internationales Prufzeichen zu schaffen, haben zum rechts abgebildeten Prufzeichen
nature plus gefdhrt. Nature plus ist ein Qualitétszeichen fir umweltgerechte,
gesundheitsvertragliche und funktionelle Bauprodukte und Einrichtungsgegenstande in
Europa. Dieses Prifzeichen befindet sich noch im Aufbau, soll aber in Zukunft eine
wesentliche Rolle spielen (www.natureplus.de).
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.6 Diashow: Das Niedrigenergiehaus

Das Niedrigenergiehaus: Bild 1

Der abgebildete mehrgescholsige Wohnbau, ein Projekt welches in Graz errichtet wurde,
erfullt den Niedrigenergiehausstandard ... ; Bildnachweis: www.energytech.at

Das Niedrigenergiehaus: Bild 2

... auch dieses Einfamilienhaus kann als Niedrigenergiehaus bezeichnet werden, was deutlich
zeigt, da® der Niedrigenergiestandard eine Vielfalt an gestalterischen Moglichkeiten
offenldld. Bel enem Niedrigenergiehaus darf ein gewisser Heizwarmebedarf nicht
uberschritten werden. Als Grenzwert werden in der Literatur (z.B. Feist, Das
Niedrigenergiehaus) oft 70 kWh pro m2 und Jahr angegeben. Einige Osterreichische
Bundeslander setzen in ihren Forderbestimmungen diesen Wert etwas tiefer an. z.B. gilt in
Tirol ein Haus mit einem Heizwarmebedarf von 40 - 65 kWh pro m2 und Jahr als
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Energiesparhaus, zwischen 15 und 40 als Niedrigenergiehaus, unter 15 kWh pro m2 und Jahr
als Passivhaus. Bildnachwel's: www.baubiologie.at

Das Niedrigenergiehaus: Bild 3

Die Minimierung der Wéarmeverluste durch erhdhten Warmeschutz und kompakte Bauform
stellt eines der wesentlichen Prinzipien des Niedrigenergiehauses dar. In diesem Bild sind 4
grundsétzliche Mdaglichkeiten, AulRenwande zu dammen, dargestellt. Links oben die
"Thermohaut" (Warmeddmmung direkt an einschaliger Aul3enwand befestigt), darunter die
"Kernddmmung" im Zwischenraum eines zweischaligen Mauerwerks, rechts oben die
"Vorhangfassade" (vor die Warmeddammung wird eine Holzschalung angebracht), darunter
die "Leichtbauwand" (Dammung in eine Holzriegelkonstruktion eingeflllt). Weiterfihrende
Informationen Uber Warmedammungen finden Sie auch unter: http://www.energie-
tirol.at/Downloads/stardardaufbauten.PDF;  Bildnachweis: "Niedrigenergiehauser”, Hrsg.: Die
Umweltberatung Niederosterreich

Das Niedrigenergiehaus:. Bild 4
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Eine breite Paette an Dammstoffen steht zur Verfigung, darunter auch eine Vielzahl an
Okologischen Alternativen zu konventionellen Dammstoffen (siehe auch Diashow
"Okologische Baustoffe"). In diesem Bild ist zu sehen, wie Zelluloseflocken zur Dammung
der Dachschragen in die daflr vorgesehenen Hohlrdume eingeblasen werden. Bildnachweis:
Prospekt der Firma"Isocell”
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Das Niedrigenergiehaus: Bild 5

Neben einem erhdhten Wéarmeschutz durch entsprechende Warmedammung sind beim
Niedrigenergiehaus auch Kéaltebricken zu vermeiden, um die Warmeverluste zu minimieren.
Im Bild ist ein Konstruktionsdetail zu sehen, das zeigt, wie Katebriicken im Sockelbereich
eines Gebaudes reduziert werden konnen. Weitere Beispiele zur Vermeidung von
Warmebrtcken sind Uberdammte Fensterrahmen bzw. -laibungen oder abgehangte Balkone.
Detaillierte Informationen zur Kéaltebrickenvermeidung finden Sie unter: http://www.energie-
tirol .at/Downl oads/waermebrueckenvermei dung%20.pdf sowie unter: http://www.green-
academy.at/autor/EnergieTirol.htm  Bildnachweis:  "Niedrigenergiehduser”,  Hrsg.:  Die
Umweltberatung Niederosterreich
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Ebenfals zur Reduktion der Warmeverluste, aber auch um den effektiven Betrieb einer
eventuell eingeplanten Luftungsanlage zu gewéhrleisten, ist eine ausreichende Luftdichtheit
der Gebaudehille zu gewdhrleisten. Im Bild ist zu sehen, wie eine Fassade winddicht
eingehdllt wird (blaugraue Dichtbahnen), darlber werden Putztrégerplatten angebracht.
Unterschieden wird in diesem Zusammenhang zwischen Mal3nahmen, welche Stromungen in
Richtung des Dampfdruckgefélles be- 0. verhindern (diese werden innen angebracht) und
solchen, die das Eindringen von Luft durch Winddruck von auf3en verhindern (diese werden
aulRen angebracht). Samtliche Details missen bereits in der Planung berticksichtigt werden,
nachtragliche Korrekturen am Bau sind kaum mehr moglich. Néhere Informationen dazu
finden Sie auch unter: http://www.green-academy.at/autor/EnergieTirol.ntm Bildnachweis:
www.baubiologie.at
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Neben den Maldnahmen zur Minimierung thermischer Verluste, die das Thema der
vorangegangenen Bilder waren, ist die bestmdgliche Ausnutzung von solar-passiven
Gewinnen ein wesentliches Charakteristikum eines Niedrigenergiehauses. Dies mul3 bereits
bei der Standortwahl beriicksichtigt werden. Es sollte moglich sein, das Gebaude stidseitig
auszurichten und grof¥fléchige slidseitige Fensterflachen zum Erzielen solarer Gewinne
("Sonnenfenster") einzuplanen. Eine ausreichende nattirliche Belichtung der Raume wirkt
sich auch besonders positiv auf die Psyche der Bewohner und damit auf die
Bewohnerzufriedenheit aus. Im Bild werfen Sie einen Blick aus einem Sonnenfenster.
Klassische Wintergédrten sind zwar sehr beliebt, sind jedoch mit hohen Investitionskosten
verbunden und kénnen sich bel nicht angepaldter Nutzung auch negativ auf die Energiebilanz
auswirken. Bildnachweis: "Die neuen Energiesparhauser”, Cornelius Brand, Callwey 1997

i

Gewinne 160 EWhim'*

Gewinne 130 EWh/m***

Das Niedrigenergiehaus: Bild 8

Sldseitig angebrachte Fenster mit Wéarmeschutzverglasung bringen einen Nettogewinn
wahrend der Heizperiode. Uber ein unbeschattetes Sidfenster mit 2-Scheiben-
Warmeschutzverglasung werden wahrend der Heizperiode durch die Sonneneinstrahlung 160
kwh/m2 gewonnen, wadhrend 150 kWh/m2 durch die Wéarmeverluste verloren gehen. Bei
einem Fenster mit 3-Scheiben-Warmeschutzverglasung sieht die Nettobilanz noch positiver
aus. es werden zwar nur 130 kWh/m2 gewonnen (die zusétzliche Scheibe verringert den
Durchlar’koeffizienten), andererseits gehen aber auch nur 90 kWh/m2 verloren. Bildnachweis:
"Niedrigenergiehduser”, Hrsg.: Die Umweltberatung Niederdsterreich
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Das Niedrigenergiehaus: Bild 9

Zum Erreichen des Niedrigenergiehausstandards ist eine Anlage zur kontrollierten
Wohnraumltftung mit Warmerickgewinnung nicht notwendig, sie kann aber u.a. aus
Grunden eines hoheren Wohnkomforts eingebaut werden, da durch die Anlage fir eine
geregelte Frischluftzufuhr gesorgt wird. Eine Entliftungsanlage as "Minimalvariante" wird
fur Niedrigenergiehduser oft empfohlen. Im Bild ist das Schema einer EntlUftungsanlage
dargestellt. Bildnachwels. "Energiegerechtes Bauen und Moderniseren”, Hrsg.:
Bundesarchitektenkammer Deutschland, Birkhduser 1996

w

ry LR
Das Niedrigenergiehaus: Bild 10

Damit das Niedrigenergiehaus zum "solaren Niedrigenergiehaus' wird, sind entsprechende
Technologien zur Nutzung erneuerbarer Energietrdger vorzusehen. Sonnenkollektoren zur
Warmwasserbereitung und zur teilsolaren Heizung konnen wesentliche Beitréage zur
Energiebedarfsdeckung leisten. Im Bild ist zu sehen, wie Sonnenkollektoren in eine
Dachkonstruktion integriert werden. Bildnachweis: www.energytech.at
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Das Niedrigenergiehaus: Bild 11

Zur Nutzung und Verteilung von Wéarme auf einem sehr niedrigen Temperaturniveau sind
grof¥flachige Niedertemperatur-Warmeverteilsysteme erforderlich. Diese sind einfach und
kostenguinstig mittels Fuf3oden- und Wandheizungen redlisierbar. Diese Systeme zeichnen
sich nicht nur durch eine hohe energetische Effizienz aus, sondern sorgen auch fir eine als
behaglich empfundene Wéarmeverteilung im Raum. Fir die tellsolare Raumheizung sind
Niedertemperatur-Warmeverteilsysteme unabdingbar. In obiger Abbildung sehen Sie sowohl
Teile einer Wand- als auch einer Ful3bodenheizung. Bildnachweis: www.energytech.at

Das Niedrigenergiehaus:. Bild 12

Im solaren Niedrigenergiehaus verbleibt trotz alen Maldnahmen ein  geringer
Heizwarmebedarf, den es auf komfortable und Okologisch vertretbare Weise mittels
erneuerbarer Energietréger zu decken gilt. Es bieten sich zu diesem Zweck unterschiedliche
Heizsysteme an, welche unterschiedlichsten technischen  Anforderungen und
Nutzerbedirfnissen gerecht werden. Beispiele fir entsprechende Heizsysteme, welche auch
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gut mit einer teilsolaren Raumheizung kombiniert werden kénnen, sind Pelletskessel, aber
auch Kachelofen-Ganzhausheizungen mit zusétzlicher Wérmeauskopplung Uber einen
Warmetauscher. Sehr geringe Heizlasten kdnnen beispielsweise auch mit einem Pellets-
Kaminofen, wie im Bild ersichtlich, abgedeckt werden. Bildnachweis: Prospekt der Firma
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|.7 Diashow: Das Passivhaus
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Das Passivhaus: Bild 1

Der Begriff "Passivhaus' bezeichnet einen Baustandard. Dieser ist mit verschiedenen
Bauweisen, -formen und -materialien zu erreichen. Er ist eine Weiterentwicklung des
Niedrigenergiehaus-Standards. Der Begriff "Passivhaus' kennzeichnet ein Gebaude, in dem
ein behagliches Innenklima im Sommer wie im Winter ohne ein herkdmmliches Heizsystem
gewéahrleistet werden kann. Dies setzt vor allem voraus, dal3 der Jahresheizwarmebedarf nicht
tiber 15 kWh/(m?a) liegt. In dieser Abbildung sehen sie schematisch welche Methoden in der
Regel eingesetzt werden, um dieses Ziel zu erreichen. Bildnachweis: "Cepheus -
Wohnkomfort ohne Heizen™; Krapmeier, Dréssler; Springer 2001
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Das Passivhaus: Bild 2

Zwei Grundprinzipien bilden die Grundlage fur die Erreichung des Passivhausstandards:
Minimierung der thermischen Verluste und Maximierung der thermischen Gewinne. Ersteres
setzt eine ausgezeichnete Warmeddmmung voraus. Hier sehen sie einen Vergleich zwischen
einem herkdmmlichen Haus ohne Warmedammung, einem Niedrigenergiehaus und einem
Passivhaus. Fir die Warmedammung von Passivhaus-Aul3enwénden werden Ublicherweise
Dammdicken von 30 cm und mehr eingesetzt. Bildnachweis: www.aee.at

Das Passivhaus: Bild 3

Wesentlich ist auch eine entsprechende Ddmmung der obersten Geschol3decke. Hier sehen sie
die Montage von vorgefertigten Dachelementen mit 40 cm Zelluloseddmmung bei einem
Passivreihenhaus in Horbranz (Vorarlberg). Die Aussenwande dieses Gebadudes wurden
anschlief3end mit 35 cm Kork geddmmt. Die Dicke der Ziegelwénde ist hier auf das statisch
notwendige Minimum reduziert worden, da die thermische Isolation zur Ganze vom
Dammstoff bewerkstelligt wird. Bildnachweis: "Das Passivhaus - wohnen ohne Heizung";
Anton Graf; Callwey 2000
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[

Das Passivhaus: Bild 4

Die Vermeidung von Kaéltebricken ist ein weiterer wesentlicher Ansatzpunkt im
Passivhauskonzept. Auskragende Bauteile wie Balkonplattformen oder Terrassen durfen mit
dem eigentlichen Gebdude keine wirksamen thermischen Verbindungen aufweisen.
Entsprechende Gebaudeelemente missen als eigenstéandige Konstruktionen neben dem
eigentlichen Gebaude errichtet oder an der &ul3eren Gebaudehiille aufgehangt werden, wie
diesim Bild zu sehen ist. Bildnachweis: "Cepheus - Wohnkomfort ohne Heizen"; Krapmeier,
Drossler; Springer 2001

Das Passivhaus: Bild 5

Die Bezeichnung "Passivhaus' leitet sich von der "passiven” Nutzung der vorhandenen
Sonneneinstrahlung durch die Fensterflachen sowie der Nutzung der "inneren Gewinnne"
(Warmeabgabe von Gerdten und Bewohnern) ab. Die Fensterflachen des Passivhauses
mussen jedoch gleichzeitig eine sehr hohe thermische Qualité aufweisen und die
Fensterrahmen muissen sowohl die Anforderungen der angestrebten Luftdichtheit, als auch
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jene der Katebrickenvermeidung erfullen (Richtwert Uf<0,8 W/(m2K)). Im Bild sind
Querschnitte von passivhaustauglichen Fensterelementen in Holzbauweise zu sehen.
Bildnachweis: "Das Passivhaus - wohnen ohne Heizung"; Anton Graf; Callwey 2000

Das Passivhaus: Bild 6

Die Integration von Sonnenfenstern in das Gebaudekonzept schafft einen starken Bezug des
Wohnraums zur umgebenden Aul3enwelt. Die grof¥flachigen vertikalen Glaselemente werden
so in das Gebéaude integriert, dal3 die flach einfallenden Strahlen der Wintersonne den Raum
durchfluten und die steil einfallenden Strahlen der Sommersonne durch einen entsprechenden
Dachvorsprung abgeschattet werden. Die somit gegebene natirliche Belichtung fuhrt vor
adlem in den Wintermonaten neben den positiven energetischen Effekten zu einem
gesteigerten Wohlbefinden der Bewohner. Bildnachweis: "Cepheus - Wohnkomfort ohne
Heizen"; Krapmeier, Dréssler; Springer 2001

Das Passivhaus: Bild 7
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Das Passivhauskonzept sieht vor, jene Warme, die bei der Wohnraumliftung in der Abluft
enthalten ist, zu nutzen, und diese Warme der frischen Zuluft zuzufihren. Dies kann mittels
einer Anlage zur kontrollierten WohnraumlUftung mit Wéarmerickgewinnung bewerkstelligt
werden. In einem Luft-Luft-Gegenstromwé&rmetauscher wird die Warme der Abluft grofteils
auf die kalte Zuluft Ubertragen. Bildnachwels. "Das Passivhaus - wohnen ohne Heizung";
Anton Graf; Calwey 2000

Das Passivhaus: Bild 8

Dieses Bild zeit ein Luftungs-Kompaktgerét, wie es im Passivhaus zur Anwendung kommt.
Auf der Oberseite des Gehaduses sind die Anschluf3stutzen fir die Zu- und Abluftstrénge zu
sehen. Der Einbau und die Handhabung des Kompaktgerates sind auf unkomplizierte Art und
Weise moglich. Ein verbleibender Restwarmebedarf des Passivhauses kann schluf3endlich
durch ein Nachheizregister in der Luftungsanlage gedeckt werden. Dieses Nachheizregister
kann beispielsweise mit einer solar-thermischen Anlage zur Warmwasserbereitung gekoppelt
werden, wobei die Warme aus der Solaranlage dann auch fur die Raumheizung eingesetzt
wird. Aus Kostengriinden kommen jedoch oftmals auch kleine integrierte Warmepumpen zur
Nacherwarmung der Frischluft zum Einsatz. Bildnachweis: WZE-Archiv
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Das Passivhaus: Bild 9

Zur Sicherstellung der Luftdichtheit des Gebaudes, welche fur die Funktion des
Gesamtgebaudesystems erforderlich ist, ist ein Dichtigkeitstest zu empfehlen. Dieses als
"Blower-Door-Test" bekannte Verfahren mifd die Luftdichtigkeit des Gebaudes. Mit einem
Geblase, welches anstatt einer AulRentlire eingebaut wird, wird eine Druckdifferenz zwischen
Innen- und Aulenluft hergestellt. Der beobachtete Druckabfall wird anschlief3end
ausgewertet.  Bildnachweiss FH  Oldenburg/Ostfriesland/Wilhelmshaven;  www.fh-

wilhelmshaven.de/oow/institute/ol/ibug.shtml

Das Passivhaus: Bild 10

Passivhduser sind unter den dargestellten Randbedingungen ebenso gestatbar wie
konventionelle Gebadude. Die oft zu beobachtende kompakte, annédhernd quaderformige
Erscheinungsform von Passivausern ergibt sich aus der technischen Funktionalitét und aus
wirtschaftlichen Uberlegungen. Passivhauser miissen nicht zwingender Weise mit einem
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flachen Pultdach ausgestattet sein, und sind genausowenig streng an jene architektonische
Linie gebunden, welche mittlerweile mit dem Passivhaus assoziiert wird. Das Passivhaus
représentiert vielmehr einen Ansatz, welcher versucht, hohe Wohnqualitét mit geringen
Aufwanden an Materialien und energetischen Ressourcen in Einklang zu bringen.
Bildnachwels. "Cepheus - Wohnkomfort ohne Heizen"; Krapmeier, Drossler; Springer 2001
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Anhang J: Textefur Erstinfor mationszusendungen

Auf den folgenden Seiten sind jene Texte dokumentiert, welche zur Erstinformation der
unterschiedlichen Zielgruppen eingesetzt wurden. Die entsprechenden Texte wurden sowohl
bei der Informationsweitergabe per e-mail as auch im Falle der postversandten Zuschriften
angewandt. Eine personliche Anrede des Adressaten wurde in jedem Fall angestrebt, war
jedoch durch die jeweilige Datenverfigbarkeit nur eingeschrankt maglich.

J.1  Wohnbautrager

Sehr geehrte Damen und Herren!

Das Innovationsteam Wohnbau (ITW) beschaftigt sich im Rahmen des
Forschungsprogrammes ,Haus der Zukunft* mit den neuen Entwicklungen im
Wohnbau. Ein Schwerpunkt unserer Arbeit ist die kritische Betrachtung von
Niedrigenergie- und Passivhausern.

Bautrager werden zunehmend mit Férdermodellen konfrontiert, welche diese neuen
Bauformen bevorzugen. Daraus eroffnet sich einerseits die Chance, hdhere
Forderungen als bisher zu erhalten, andererseits ergeben sich auch zahlreiche
Fragen. Sind Mehrkosten bei der Errichtung zu erwarten? Gibt es Probleme mit den
eingesetzten Technologien? Sind die Nutzer zufrieden oder gibt es Beschwerden?
Antworten auf diese Fragen und weitere interessante Informationen haben wir fir Sie
unter www.wze.at/info/wb.html frei zuganglich zusammengestellt.

Ilhr Innovationsteam Wohnbau

J.2 Architekten

Sehr geehrte Damen und Herren!

Das Innovationsteam  Wohnbau  beschéaftigt sich im Rahmen des
Forschungsprogrammes ,Haus der Zukunft* mit neuen Entwicklungen im Wohnbau.
In diesem Programm werden Grundlagenstudien, Technologieprojekte sowie
konkrete Baukonzepte erarbeitet, die eine energie-, rohstoff- und kosteneffiziente
Bauweise in den Mittelpunkt stellen.

Die Beschaftigung mit neuen Entwicklungen in der Niedrigenergie- und
Passivhausbauweise er6ffnet Ihnen einen Know-How Vorsprung und damit
potentielle zuklnftige Marktvorteile bei gleichzeitiger Wahrung eines hohen
gestalterischen Spielraums.

Informationen Uber umsetzungsorientierte Ergebnisse, die im Rahmen des
Programms ,Haus der Zukunft® erarbeitet wurden, haben wir fur Sie unter
www.wze.at/info/ar.html frei zugénglich zusammengestelit.
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Eine Einladung zur Abendveranstaltung ,Wohnbau im Treibhaus — zwischen Klima
und Profit* am 11.6.02 im Technischen Museum Wien haben wir Ihnen im Anhang
beigeflgt.

lhr Innovationsteam Wohnbau

J.3 Baumeister

Sehr geehrter Baumeister, sehr geehrte Damen und Herren!

Das Innovationsteam  Wohnbau beschaftigt sich im Rahmen des
Forschungsprogrammes ,Haus der Zukunft® mit neuen Entwicklungen im Wohnbau.

.Hauselbauer